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EL CAPITAL

TOMO Il

Karl Marx

PREFACIO

Por fin logro dar al publico el libro Il de la obra maestra de Marx, el remate de la
parte tedrica. Al editar el libro I, en 1885, estaba persuadido de que la edicién del
[ll sOlo presentaria algunas dificultades técnicas, con excepcion de determinados
capitulos muy importantes. Asi ha sido, en efecto; pero entonces no podia formar-
me una idea de las dificultades que habian de plantearme precisamente estos
capitulos, los mas importantes de todos, ni de otros obstaculos surgidos
posteriormente y que contribuyeron también a retrasar la aparicion del libro.

En primer lugar, lo que mas vino a entorpecer mi labor fue una afeccion
bastante larga de la vista, que redujo a un minimum durante afios enteros mi
jornada de trabajo y que aun hoy me impide, como no sea en casos excepcionales,
coger la pluma para escribir con luz artificial. Venian a sumarse a éstos otros
trabajos indeclinables: reediciones y traducciones de anteriores trabajos de Marx y
mios, con la consiguiente labor de revision, prélogos, adiciones, no pocas veces
imposibles sin nuevos estudios, etc. Sobre todo, la edicidn inglesa del libro I, de
cuyo texto soy yo responsable en segunda instancia y que, por tanto, me ha
tomado mucho tiempo. Quien siga un poco de cerca el enorme incremento de la
literatura socialista internacional durante los diez afios Ultimos y sobre todo el
aumento del numero de traducciones de las anteriores obras de Marx y mias
comprenderd la raz6n que me asiste al alegrarme de que sea tan limitado el
namero de idiomas en que mi intervencion puede ser util a los traductores y en
que, por tanto, tengo el deber de no rehusar mi ayuda para la revision de sus
trabajos.

Por otra parte, el incremento de la literatura no era sino un sintoma del
correspondiente desarrollo del propio movimiento obrero internacional. Y éste me
imponia también nuevos deberes. Desde los primeros dias de nuestra actuacion
publica habia recaido sobre Marx y sobre mi una buena parte del trabajo de
relacionar los movimientos nacionales de los socialistas y obreros en los distintos
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paises; este trabajo crecia a medida que iba fortaleciéndose el movimiento en su
conjunto. También en este aspecto llevaba Marx la carga principal del trabajo;
pero, al morir él, esta labor, cada vez mas intensa, vino a pesar sobre mi.
Entretanto, se ha convertido en norma, y tiende, afortunadamente, a convertirse
cada vez mas, el régimen de trato directo entre los distintos partidos obreros na-
cionales; a pesar de ello, mi intervencion personal en estos asuntos se ve
reclamada todavia con mayor frecuencia de lo que yo querria, en gracia a mis
trabajos tedricos. Sin embargo, para quien como yo ha actuado durante mas de
cincuenta afios en este movimiento, los trabajos relacionados con él constituyen un
deber indeclinable, que reclama ser cumplido puntualmente. En nuestra agitada
época, ocurre como en el siglo XVI: en las materias relacionadas con los intereses
publicos, solo existen teoricos puros en el campo de la reaccién, y eso es lo que
explica que estos sefiores no sean tampoco verdaderos tedéricos, sino simples
apologistas de esta reaccion.

El hecho de que yo viva en Londres hace que en el invierno estas relaciones
de partido se mantengan casi siempre por carta y en el verano, por lo general,
personalmente. Esto, y la necesidad de seguir la marcha del movimiento en un
ndamero cada vez mayor de paises y en una cantidad cada vez mas numerosa de
organos de prensa, explica la imposibilidad en que me hallo, de dedicarme a
trabajos que no toleran ninguna interrupcion fuera de los meses del invierno,
principalmente los tres primeros del afio. Cuando se tienen ya mas de setenta
afos, las fibras cerebrales de Meynert en que se condensa la capacidad de
asociacion, trabajan con una lentitud fastidiosa ya no se vencen tan facil y tan
rapidamente como antes las interrupciones en los trabajos teodricos dificiles. Por
eso, cuando, por no haber podido terminar completamente el trabajo de un
invierno, me veia obligado a reanudarlo al siguiente, era, en gran parte, como si lo
emprendiese de nuevo, y esto fue lo que me ocurrié principalmente con la seccion
quinta, la mas dificil.

Como el lector podra ver por los datos que doy a continuacion, el trabajo de
redaccion del libro 1l ha diferido esencialmente del requerido por el Il. Para este
libro se contaba con un primer proyecto, que ademas estaba muy incompleto. Por
regla general, los comienzos de cada capitulo estaban redactados con bastante
cuidado y en la mayoria de los casos trabajados desde el punto de vista del estilo.
Pero, conforme se avanzaba en la lectura, mas esquematizada y llena de lagunas
aparecia la redaccion, mas digresiones contenia sobre puntos secundarios
surgidos en el curso de la investigacion para darle ulteriormente su ordenacién
definitiva, mas largos y embrollados se presentaban los periodos, en los que se
expresaban pensamientos escritos in statu nascendi. (1) En varios sitios, la
escritura y la redaccion denotan con harta claridad la manifestacion y los progresos
graduales de una de aquellas enfermedades debidas al exceso de trabajo que iban
entorpeciendo poco a poco la labor creadora de Marx y que, por ultimo, le in-
capacitaban por completo para trabajar durante temporadas enteras. Nada tenia
de extrafio. Entre los afios de 1863 y 1867, Marx: no solo habia preparado el
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proyecto de los libros Il y 1l de su obra y terminado el | para la imprenta, sino que,
ademas, habia desarrollado la labor gigantesca relacionada con la fundacion y el
desarrollo de la Asociacion Internacional de Trabajadores. Y ya en 1864 y 1865 se
presentaron los primeros sintomas de aquellos trastornos de su salud a los que se
debe que Marx no pudiese dar, personalmente, los ultimos toques a los libros Il y 1lI
de EIl Capital

Mi trabajo comenzo dictando todo el manuscrito a base del original, que hasta
para mi resultaba no pocas veces bastante dificil descifrar, para obtener una copia
legible, lo que requirid un tiempo considerable. Comenz6 entonces el verdadero
trabajo de redaccion. Mi labor se ha limitado a lo estrictamente indispensable; he
procurado conservar todo lo posible el caracter del primer proyecto siempre que la
claridad lo consentia, sin tachar tampoco las distintas repeticiones siempre que
aclaren el tema, como suele hacer Marx, en otro aspecto o con otra formulacion.
Alli donde mis correcciones o adiciones traspasan los limites de la simple labor de
redaccion, o donde no he tenido mas remedio que asimilarme el material de
hechos suministrado por Marx, aunque procurando atenerme lo mas posible a su
espiritu en las conclusiones a que llego, pongo todo el pasaje entre paréntesis
cuadrados* y lo sefialo con mis iniciales, para distinguirlo. En las notas de pie de
pagina puestas por mi faltan a veces los paréntesis cuadrados, pero es mia la
responsabilidad de todas aquellas notas al pie, en las cuales figuran las iniciales de
mi nombre.

Como suele ocurrir y es l6égico que ocurra en un primer proyecto, aparecen en
el manuscrito numerosas referencias a puntos, que mas adelante se habran de
desarrollar, sin que la promesa asi formulada aparezca cumplida siempre. He
creido necesario respetar en todo caso estas referencias, puesto que expresan los
propésitos del autor con vistas a una elaboracién futura.

Pasemos ahora al detalle.

El manuscrito principal so6lo podia utilizarse con grandes restricciones, en lo
tocante a la primera seccion. Comienza con los célculos matematicos de la relacion
entre la cuota de plusvalia y la cuota de ganancia (que forman el capitulo Ill del
libro); en cambio, el tema que constituye nuestro capitulo | aparece tratado en el
manuscrito mas tarde y de un modo ocasional. Vinieron a ayudarnos en este punto
dos eshozos de revisién, de unas ocho paginas en tamafo folio cada una, que
tampoco en ellos se contiene una redaccion muy coherente. Han sido tomadas por
mi como base para lo que aqui aparece como capitulo I. El Il se basa en el
manuscrito principal. Para el Ill nos encontramos con toda una serie de trabajos
matematicos completos y también con todo un cuaderno, casi completo,
procedente de la época del setenta, en que se estudia en forma de ecuaciones la
relacion entre la cuota de plusvalia y la cuota de ganancia. Mi amigo Samuel
Moore, a quien se debe también la mayor parte de la traduccién inglesa del libro I,
se presto, preparar para mi este cuaderno, tarea para la que se hallaba mucho
mejor preparado que yo, como antiguo matematico de la Universidad de
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Cambridge. A base de su resumen y teniendo en cuenta a veces el manuscrito
principal, se redact6 el capitulo Ill. Para el capitulo IV no se contaba mas que con
el titulo. Como el punto tratado en él: “Los efectos de la rotacion sobre la cuota de
ganancia, tiene una importancia decisiva, lo redacté yo por mi cuenta, razon por la
cual todo este capitulo figura en el texto entre paréntesis cuadrados. Al redactar
este capitulo resultdé que la formula que se da en el capitulo Il para la cuota de
ganancia necesitaba ser sometida a una modificacion para regir con caracter
general. A partir del capitulo V, el resto de la seccion tiene como Unica fuente el
manuscrito principal, aunque también en este punto han sido necesarias muchas
transposiciones y adiciones.

Para las tres secciones siguientes pude atenerme casi exclusivamente, salvo
lo referente al estilo, al manuscrito original. Algunos pasajes, relacionados en su
mayoria con los efectos de la rotacion, hubieron de ser revisados en consonancia
con el capitulo IV interpolado por mi; estos pasajes aparecen también entre
paréntesis cuadrados y con mis iniciales.

La mayor dificultad proviene de la seccion quinta, que trata el problema mas
complicado de todo el libro. Y fue precisamente al llegar a la exposicion de este
punto cuando Marx se vio asaltado por uno de aquellos accesos de la grave
enfermedad de que hemos hablado mas arriba. No teniamos delante, pues, en
esta parte de la obra, un proyecto terminado, ni siquiera un esquema cuyos rasgos
generales pudieran irse completando, sino simplemente un conato de elaboracion
del problema, que en mas de una ocasion acaba en un monton desordenado de
notas, observaciones y documentacién en forma de extractos. Al principio intenté
completar esta seccion, como en cierto modo habia logrado hacer con la primera,
por el método de llenar las lagunas y de desarrollar los fragmentos simplemente
esbozados, con el fin de obtener sobre poco mas o menos todo lo que el autor se
habia propuesto ofrecer en ella. Tres veces por lo menos lo intenté, habiendo
fracasado en todas ellas, y el tiempo que esto me hizo perder fue una de las
causas principales del retraso con que sale esta parte de la obra. Por ultimo, me
convenci de que por este camino no conseguiria hada. Habria tenido que recorrer
la masa verdaderamente enorme de literatura publicada sobre este tema, y al final
habria resultado algo que no seria la obra de Marx. No me quedé otro remedio que
destruir en cierto modo lo hecho y limitarme a ordenar del mejor modo posible las
notas existentes y completarlas con las adiciones mas indispensables. Asi pude
terminar en la primavera de 1893 el trabajo principal para esta seccion.

De los capitulos que forman esta seccion, los numerados XXI a XXIV
aparecian elaborados en lo fundamental. Los capitulos XXV y XXVI exigian una
seleccion de los datos documentales y la incorporacibn de materiales que
figuraban en otros pasajes. Los capitulos XXVII y XXIX podian reproducirse casi
integramente con arreglo al manuscrito, mientras que el capitulo XXVIII, por el con-
trario, requeria ser reagrupado de otro modo en ciertos pasajes. Pero la verdadera
dificultad comenzaba a partir del capitulo XXX. Desde aqui, se trataba ya de
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ordenar debidamente no solo el material de los datos documentales, sino también
el razonamiento, interrumpido a cada paso por frases intercaladas, por digresiones,
etc., para reanudarse, a veces de pasada, en otro sitio. Asi pudo formarse el
capitulo XXX, mediante transposiciones y eliminaciones de pasajes para los que se
encontré cabida en otras partes. El capitulo XXXI aparecia redactado ya de un
modo mas coherente. Pero luego en el manuscrito venia una larga seccion titulada
‘La confusién”, formada por toda una serie de extractos de los informes
parlamentarios sobre la crisis de 1848 y 1857, en que se recogen y a veces se
glosan brevemente y con rasgos humoristicos las declaraciones de veintitrés
hombres de negocios y economistas sobre el dinero y el capital, el reflujo del oro,
el exceso de especulacion, etcétera. En ellas se expresan, ya a través de las
preguntas o a través de las respuestas, sobre poco mas o menos todas las ideas
admitidas en la época acerca de las relaciones entre el dinero y el capital, y la
“confusion” que aqui se revela sobre lo que en el mercado monetario se
consideraba como dinero y capital era lo que Marx pretendia exponer critica y
satiricamente. Después de muchos intentos, hube de convencerme de que no era
posible elaborar este capitulo; el material, principalmente el glosado por Marx, ha
sido utilizado siempre que se ha encontrado lugar adecuado.

Siguen en un orden bastante completo, los materiales incluidos por mi en el
capitulo XXXII, e inmediatamente un nuevo cumulo de extractos de informes
parlamentarios sobre todos los posibles temas tratados en esta seccion,
mezclados con observaciones mas o menos largas del autor. Hacia el final, los
extractos y las glosas van concentrandose cada vez mas en la dinamica de los
metales preciosos y del curso del cambio, para terminar de nuevo con toda una
serie de temas adicionales. En cambio, los “Elementos precapitalistas” (capitulo
XXXVI) aparecian perfectamente elaborados.

A base de todos estos materiales, comenzando por “La confusién” y en la
medida en que no habian sido utilizados en otros pasajes, he reunido los capitulos
XXXIII a XXXV. Para ello he tenido necesidad, naturalmente, de poner importantes
interpolaciones para enlazar las ideas. Cuando estas adiciones no tienen un
caracter puramente formal, aparecen expresamente sefialadas como mias. De
este modo consegui, por fin, incluir en el texto todas las manifestaciones del autor
gue se referian de un modo o de otro al problema estudiado; sélo dejé a un lado
una pequeina parte de los extractos que, o bien se limitaban a repetir cosas ya
expuestas en otros sitios, 0 se referian a puntos sobre los que no se trataba de
cerca en el manuscrito.

La seccién sobre la renta del suelo aparecia elaborada de un modo mucho
mas completo, aunque no ordenada ni mucho menos, como lo revela ya el hecho
de que Marx, en el capitulo XLIII (que es, en el manuscrito, el dltimo fragmento de
la seccién sobre la renta del suelo), considere necesario recapitular brevemente el
plan de toda la seccion. Cosa tanto mas deseable para la labor del editor cuanto
gue el manuscrito comienza con el capitulo XXXVII al que siguen los capitulos
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XLV-XLVIl, y sélo luego vienen los capitulos XXXVIII-XLIV. Lo que mas me dio
gue hacer fueron los cuadros ilustrativos de la renta diferencial Il y el descubrir que
en el capitulo XLIlIl no se habia investigado para nada el tercer caso, aqui tratado,
de esta renta diferencial.

Marx habia emprendido en la década del setenta, estudios especiales
completamente nuevos para esta seccion de la renta del suelo. Se habia pasado
varios afios estudiando y extractando en su lengua original los datos estadisticos
indispensables sobre la “reforma” de 1861 en Rusia y otras publicaciones sobre la
propiedad territorial que le fueron suministradas del modo mas completo deseable
por algunos amigos rusos y que se proponia poner a contribucién al elaborar de
nuevo esta seccion. Dada la variedad de formas que presentan en Rusia tanto la
propiedad de la tierra como la explotacion del productor agricola, Rusia habria de
desempeniar en la seccion sobre la renta del suelo el mismo papel que, en el libro 1,
jugd Inglaterra en el trabajo asalariado industrial. Desgraciadamente, no le fue
dado llevar este plan a ejecucion.

Finalmente, la seccion séptima aparecia redactada en su integridad, pero sélo
en forma de primer proyecto, cuyos periodos interminables era necesario
desdoblar para poder darla a la imprenta. Del Gltimo capitulo sélo existe la primera
parte. Marx habia proyectado exponer aqui las tres grandes clases de la sociedad
capitalista desarrollada: terratenientes, capitalistas y asalariados correspondientes
a las tres grandes formas de renta —renta del suelo, ganancia y salario—; la lucha
de clases inseparable de su existencia, como el resultado efectivo del periodo
capitalista. Marx solia reservar estas sintesis finales para la ultima redaccion, poco
antes de entregar sus obras a la imprenta y siempre los mas nuevos resultados
histéricos le suministraban, con una regularidad estricta y con la actualidad
deseada, los argumentos para sus razonamientos tedéricos.

Las citas y pasajes probatorios son aqui, como lo eran ya en el libro Il, mucho
menos abundantes que en el |. Las citas del libro | se refieren siempre a las
paginas de la 2° y 3° -edicibn. Cuando el manuscrito se remite a las
manifestaciones tedricas de economistas anteriores, se limita casi siempre a
indicar el nombre del autor reservando citar el pasaje correspondiente para la re-
daccién final. Yo he dejado, naturalmente, la cosa asi. Entre los informes
parlamentarios, sélo han sido utilizados cuatro, pero éstos bastante copiosamente.
Son los siguientes:

1. Reports from Committees (de la Cémara de los Comunes), t.VIII,
Commercial Distress, t I, parte |, 1847-48. Minutes of Evidence Cit. asi:
Commercial Distress 1847-48.

2. Secret Committee of the House of Lords on Commercial Distress 1847.
Report printed 1848. Evidence printed 1857. Cit. asi: Commercial Distress 1848—
57.
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3. Report: Bank Acts, 1857. Idem 1858. Informes del Comité de la Camara de
los Comunes sobre los efectos de las Leyes Bancarias de 1844 y 1845. Con
declaraciones de testigos. Cit. asi: Bank Acts (a veces también Bank Committee)
1857 0 1858.

El libro IV —la historia de la teoria de la plusvalia— sera abordado por mi tan
pronto como me sea materialmente posible.

*

En el prélogo al libro 1l de El Capital hube de entenderme con ciertos sefiores
que habian armado un gran griterio porque creian haber descubierto “en
Rodbertus la fuente secreta de Marx y un predecesor suyo muy superior a él”. Les
brindé alli la posibilidad de demostrar “lo que podia dar de si la economia
rodbertiana”, invitandoles a probar “cémo, no ya sin infringir la ley del valor, sino,
por el contrario, a base de ella, puede y debe formarse una cuota media de
ganancia”. Ninguno de aquellos sefiores que entonces, por razones subjetivas u
objetivas y generalmente por causas cualquier cosa menos cientificas, ponian por
las nubes al buen Rodbertus como un astro econdémico de primera magnitud, se ha
dignado contestar la pregunta que les formuldbamos. En cambio, ha habido otros
gue han considerado que valia la pena ocuparse de este problema.

En su critica del tomo Il (publicada en Conrads Jahrbicher, XI, 5, 1885, pp.
452-65), el profesor W. Lexis recoge la pregunta, aunque sin querer darle una
respuesta directa. Dice: “La solucion de aquella contradiccion [entre la ley
ricardiano—marxista del valor y la cuota media de ganancia igual] es imposible si se
toman aisladamente las distintas clases de mercancias y se sostiene que su valor
es igual a su valor de cambio y éste igual o proporcional a su precio”. Sélo es
posible, segun él, si se “renuncia para las distintas clases concretas de mercancias
a medir el valor por el trabajo y sélo se enfoca la produccion de mercancias en
conjunto y su distribucion entre las clases globales de los capitalistas y los
obreros... La clase obrera solo obtiene una parte del producto global..., la otra
parte, correspondiente a la clase capitalista, constituye en sentido marxista el
producto sobrante y también, por tanto..., la plusvalia. Ahora bien, los miembros de
la clase capitalista se distribuyen entre si esta plusvalia global no con arreglo al
namero de obreros que para ellos trabajan, sino en proporcion a la magnitud del
capital invertido por ellos, incluyéndose también como valor—capital el de la tierra”.
Los valores ideales marxistas, determinados por las unidades de trabajo que se
contienen en las mercancias, no corresponden a los precios, pero “pueden
considerarse como el punto de partida de una transposicion que conduce a los
precios reales. Estos se determinan por el hecho de que capitales iguales exigen
ganancias iguales”. Esto hara que algunos capitalistas obtengan por sus
mercancias precios mas altos que sus valores ideales, mientras que otros obtienen
precios mas bajos. “Pero como las mermas y los recargos de la plusvalia se
compensan reciprocamente en el seno de la clase capitalista, el volumen global de
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la plusvalia sera el mismo que si todos los precios fuesen proporcionales a los
valores ideales de las mercancias.”

Como se ve, aqui no se resuelve ni de lejos el problema, pero si se plantea en
conjunto de un modo exacto, aunque un tanto desmadejado y achatado. Es, en
realidad, mas de lo que podiamos esperar de alguien que, como el autor, se
presenta con cierto orgullo como un “economista vulgar”; es incluso sorprendente,
si lo comparamos con los frutos de otros economistas vulgares que mas adelante
examinaremos. Es cierto que la economia vulgar sustentada por este autor es algo
especial. Nos dice que si bien la ganancia del capital puede derivarse por el
método de Marx, nada obliga a abrazar esta concepcion. Por el contrario. La eco-
nomia vulgar ofrece una explicacion que es, por lo menos, mas plausible: “los
vendedores capitalistas, el productor de materias primas, el fabricante, el
comerciante al por mayor, el pequefio comerciante, obtienen ganancias en sus
negocios vendiendo mas caro de lo que compran, es decir, recargando en un cierto
tanto por ciento el precio propio de costo de sus mercancias. El obrero es el Unico
gue no puede imponer este recargo de valor, pues su desfavorable situacion le
obliga a vender su trabajo al capitalista por el precio que le cuesta a él mismo, o
sea, por el sustento necesario... Pero estos recargos de precio se mantienen
integramente frente a los obreros asalariados como compradores y determinan la
transferencia de una parte del valor de la produccion total a la clase capitalista”.

Ahora bien, no hace falta un gran esfuerzo mental para darse cuenta de que
esta explicacién de la ganancia capitalista dada por los “economistas vulgares”,
conduce practicamente a los mismos resultados que la teoria marxista de la
plusvalia: de que los obreros se encuentran segun la concepcion de Lexis
exactamente en la misma “situacion desfavorable” que segun Marx; de que en
ambos casos salen igualmente estafados, puesto que cualquiera que no sea
obrero puede vender sus mercancias mas caras de lo que valen y el obrero no, y
de que sobre la base de esta teoria puede construirse un socialismo vulgar tan
plausible, por lo menos, como el que aqui en Inglaterra se ha construido sobre la
base de la teoria del valor de uso y de la utilidad—limite de Jevons—Menger. Y
hasta llego a sospechar que si el seflor George Bernard Shaw conociese esta
teoria de la ganancia tenderia ambas manos hacia ella, se despediria de Jevons y
Karl Menger y reconstruiria sobre esta roca la iglesia fabiana del porvenir.

En realidad, esta teoria no es sino una transcripcion de la de Marx. ¢De
donde salen los medios para costear todos los recargos de los precios? Del
“producto global” de los obreros. Para lo cual la mercancia “trabajo” o fuerza de
trabajo, como la llama Marx, se vende por menos de su precio. Pues si todas las
mercancias tienen como caracteristica comun el venderse por mas de su costo de
produccion y de ello se exceptia Unicamente el trabajo, el cual se vende por su
precio de produccién exclusivamente, ello quiere decir que se vende por menos del
precio que constituye la norma en este mundo de la economia vulgar. La ganancia
extraordinaria que esto procura al capitalista individual o a la clase capitalista en su
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conjunto consiste y s6lo puede, en Ultima instancia, producirse por el hecho de que
el obrero, después de reproducir el sustituto del precio de su trabajo, tiene que
crear ademas una parte del producto por la que no se le paga, el producto
sobrante, producto del trabajo no retribuido, la plusvalia. Lexis es un hombre
extraordinariamente cauto en la eleccibn de sus palabras. No dice nunca
directamente que la concepcion que acabamos de exponer sea la suya; suponien-
do que lo sea, es claro como la luz del sol que no estamos ante uno de esos
economistas vulgares del montén de los que él mismo dice que cada uno de ellos
no es, a los ojos de Marx, “en el mejor de los casos, mas que un seso hueco sin
remedio”, sino ante un marxista disfrazado de economista vulgar. ¢Se trata de un
disfraz consciente o inconsciente? Es éste un problema psicolégico que aqui no
nos interesa. Quien quisiera ahondar en él tendria también que investigar, tal vez,
por qué en un determinado momento un hombre tan capaz como indudablemente
lo es Lexis pudo salir en defensa de una necedad como el bimetalismo.

El primero que realmente intentd resolver el problema fue el Dr. Conrad
Schmidt, en su obra La cuota media de ganancia, sobre la base de la ley marxista
del valor (Stuttgart, Dietz ed., 1889). Schmidt procura poner los detalles de la
formacion de los precios en el mercado en consonancia tanto con la ley del valor
como con la cuota media de ganancia, El producto obtenido por el capitalista
industrial le resarce, ante todo, del capital por él desembolsado, y en segundo
lugar le entrega un producto sobrante por el que no ha pagado nada. Pero, para
poder obtener este producto sobrante tiene que lanzar su capital a la produccion,
es decir, tiene que emplear una determinada cantidad de trabajo materializado que
le permita apropiarse de este producto sobrante. Para el capitalista es, pues, el
capital por él desembolsado la cantidad de trabajo materializado socialmente
necesaria para procurarse el producto sobrante. Y lo mismo puede decirse de
cualquier otro capitalista industrial. Ahora bien, como con arreglo a la ley del valor,
los productos se cambian entre si en proporcion al trabajo socialmente necesario
para su produccién, y como para el capitalista el trabajo necesario para la creacion
de su producto sobrante consiste precisamente en el trabajo pretérito acumulado
en su capital, llegaremos a la conclusion de que los productos sobrantes se
cambian en proporcién a los capitales necesarios para su produccién y no en
proporcion al trabajo realmente materializado en ellos. La parte correspondiente a
cada unidad de capital sera, por tanto, igual a la suma de todas las plusvalias
producidas dividida entre la suma de los capitales invertidos para producirlas.
Segun esto, capitales iguales arrojaran en el mismo periodo de tiempo ganancias
iguales, resultado que se obtendra afiadiendo el precio de costo asi calculado del
producto sobrante al precio de costo del producto pagado, para vender a este
precio recargado ambos productos, el pagado y el no retribuido. De este modo
gueda establecida la cuota media de ganancia, sin perjuicio de que los precios
medios de las distintas mercancias sean determinados, como entiende Schmidt,
por la ley del valor.
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Es una construccion extraordinariamente ingeniosa, cortada en un todo por el
patrén hegeliano. Pero comparte con la mayoria de las construcciones hegelianas
el destino de ser falsa. Entre el producto sobrante y el producto retribuido no existe
ninguna diferencia: si la ley del valor ha de regir también directamente para los
precios medios, ambos tienen que venderse con arreglo al trabajo socialmente
necesario para su produccion e invertido en ella. La ley del valor va dirigida desde
el primer momento contra el criterio procedente del mundo de ideas capitalistas de
gue el trabajo pretérito acumulado en que consiste el capital no es simplemente
una determinada suma de valor creado, sino que es también, como factor de la
produccion y de la creacion de ganancia, creador de valor, fuente de mas valor que
el que por si encierra; la ley del valor sienta el hecho de que esta cualidad sélo
corresponde al trabajo vivo. Es sabido que los capitalistas esperan obtener
ganancias iguales en proporcién al volumen de los capitales por ellos empleados y
consideran, por tanto, su desembolso de capital como una especie de precio de
costo de su ganancia. Pero Schmidt, al valerse de esta idea para poner por medio
de ella en consonancia los precios calculados con arreglo a la cuota media de
ganancia con la ley del valor, incorpora a esta ley, como factor determinante, una
idea que se halla en total contradiccion con ella.

Una de dos: o el trabajo acumulado constituye un factor creador de valor junto
al trabajo vivo, en cuyo caso la ley del valor no rige, o no crea valor, y entonces la
argumentacién de Schmidt es incompatible con la ley del valor.

Schmidt se desvid del camino derecho cuando estaba ya muy cerca de la
solucion, por creerse obligado a encontrar una férmula matematica cualquiera que
permitiese demostrar la consonancia existente entre el precio medio de cualquier
mercancia suelta y la ley del valor. Pero el hecho de que al llegar aqui, ya muy
cerca de la meta, se dejase llevar por derroteros falsos, no obsta para que el resto
de su folleto acredite con cuanta inteligencia sabe llegar a conclusiones nuevas,
partiendo de los dos primeros libros de El Capital. Le cabe el honor de haber
descubierto por su cuenta la explicaciébn acertada para resolver el problema, no
resuelto hasta entonces, de la tendencia de la cuota de ganancia a descender,
coincidiendo con la explicacion que da Marx en la seccion tercera de este libro que
ahora ve la luz; y lo mismo por lo que se refiere a la derivacién del beneficio
comercial partiendo de la plusvalia industrial y a toda una serie de observaciones
sobre el interés y la renta del suelo, con las que se adelanta a puntos de vista
desarrollados por Marx en las secciones cuarta y quinta de este libro Ill.

En un trabajo posterior (Neue Zeit, 1892-93, nums. 3 y 4) intenta Schmidt
llegar a la solucion del problema por otro camino. Viene a sostener que es la
concurrencia la que establece la cuota media de ganancia, al hacer que los
capitales invertidos en ramas de producciéon que arrojan una ganancia inferior a la
media emigren a otras cuya ganancia supera a la normal. La idea de que la con-
currencia es la gran niveladora de las ganancias, no es nueva. Lo que ahora
intenta Schmidt demostrar es que esta nivelacion de las ganancias es idéntica a la
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reduccién del precio de venta de mercancias producidas en exceso al tipo de valor
gue la sociedad, con arreglo a la ley del valor, puede pagar por ellas. Pero
tampoco este camino puede conducir a la meta. El porqué se desprende bastante
bien de la exposicion del propio Marx en este libro Il

Abordé el problema, después de Schmidt, P. Fireman (en Conrads
Jabrblcher, Tercera Serie [1892], Ill, p. 793). No he de entrar a examinar las
observaciones de este autor sobre otros aspectos de la exposicion de Marx. No ha
sabido comprender que Marx, donde él cree que define, se limita a desarrollar
cosas existentes, sin que haya que buscar en él definiciones acabadas y perfectas,
valederas de una vez para todas. Alli donde las cosas y sus mutuas relaciones no
se conciben como algo fijo e inmutable, sino como algo sujeto a mudanza, es
l6gico que también sus imagenes mentales, los conceptos, se hallen expuestos a
cambios y transformaciones, que no se las enmarque en definiciones rigidas, sino
gue se las desarrolle en su proceso histérico o I6gico de formacion. Asi enfocado el
problema, se vera claro por qué Marx, al comienzo del libro | —en que arranca de la
produccién simple de mercancias como de la premisa histérica de que parte, para
luego, arrancando de esta base, arribar al capital-, toma como punto de partida
precisamente la simple mercancia y no una forma conceptual e histéricamente
secundaria, o sea, la mercancia modificada ya por el capitalismo, cosa que
Fireman no acierta en absoluto a comprender. Pero dejemos a un lado estas y
otras cosas secundarias que podrian servir de base a diversas objeciones, y
vayamos por derecho al fondo del problema. Mientras que la teoria le ensefa al
autor que la plusvalia, partiendo de una cuota de plusvalia dada, es proporcional al
nuamero de fuerzas de trabajo empleadas, la experiencia le ensefia que, partiendo
de una cuota media de ganancia dada, la ganancia es proporcional a la magnitud
del capital global invertido. Fireman explica esto diciendo que la ganancia es un
fendmeno puramente convencional (lo que en él quiere decir: un fendmeno peculiar
de una determinada formacion social, que desaparecera al desaparecer ésta); su
existencia se halla vinculada sencillamente a la existencia del capital, éste, cuando
es lo suficientemente fuerte para arrancar una ganancia, se ve obligado por la
concurrencia a arrancar una cuota de ganancia igual para todos los capitales. Sin
una cuota igual de ganancia no podria concebirse una produccién capitalista;
partiendo ya del supuesto de esta forma de produccion, la masa de ganancia de
cada capitalista individual, a base de una cuota de ganancia dada, sélo puede
depender del volumen de su capital. Por otra parte, la ganancia consiste en plus-
valia, en trabajo no retribuido. ¢Como se opera aqui la transformacion de la
plusvalia, cuya magnitud es proporcional a la explotacion del trabajo, en ganancia,
cuyo volumen se ajusta al volumen del capital necesario para obtenerla?
“Sencillamente por el hecho de que en todas las ramas de produccién en que
mayor es la proporcién entre el... capital constante y el capital variable las mer-
cancias se venden por encima de su valor, lo que a su vez significa que en
aguellas ramas de produccion en que la razén de capital constante a capital
variable = c: v es la menor de todas las mercancias, se venden por debajo de su
valor y solamente se venden por lo que valen en aquellas en que la razén c:v
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representa una determinada magnitud media... Esta disparidad entre los distintos
precios y sus valores respectivos, ¢contradice al principio del valor? En modo
alguno, pues el hecho de que los precios de algunas mercancias excedan del valor
a medida que los de otras caen por debajo de él, no impide que la suma total de
los precios sea igual a la suma total de los valores..., con lo que “en ultima
instancia” se borra la disparidad. Esta disparidad representa una “perturbaciéon”, y
‘en las ciencias exactas las perturbaciones sujetas a calculo no suelen
considerarse como la negacion de una ley’.

Consultense, en relacion con esto, los pasajes correspondientes de Marx,
en el capitulo IX del presente libro, y se advertird que, en efecto, Fireman ha
puesto aqui el dedo en la llaga. Pero, después de este descubrimiento, Fireman
necesitaba dar todavia muchos pasos para llegar a la solucién total y tangible del
problema, como lo demuestra la acogida tan fria que su importante articulo
encontrd y que no merecia, ciertamente. Muchos eran los que se interesaban por
este problema, pero todos ellos temian quemarse los dedos. Y la explicacién de
esto no esta solamente en la forma incompleta bajo la cual expone Fireman su
hallazgo, sino también en los defectos innegables tanto de su modo de concebir la
doctrina marxista como de la critica general que hace de ella, basandose en
aguella concepcién.

Donde quiera que se presenta la ocasion de ponerse en ridiculo a propésito
de algun problema dificil, aparece indefectiblemente el profesor Julius Wolf, de
Zurich. Segun él (Conrads Jahrbiicher, Tercera Serie, I, pp. 352 ss.), todo este
problema se resuelve con la plusvalia relativa. La produccion de la plusvalia
relativa descansa en el incremento del capital constante con respecto al variable.
“‘Un aumento de capital constante presupone un aumento de la capacidad
productiva de los obreros. Pero como este aumento de capacidad productiva (a
través del abaratamiento de los medios de subsistencia) trae consigo un aumento
de plusvalia, se establece una relacion directa entre la creciente plusvalia y la
parte cada vez mayor que representa el capital constante dentro del capital global.

Mayor capital constante un aumento de la productividad del trabajo. Por
tanto, de acuerdo con Marx, si el capital variable permanece inmovil y el capital
constante aumenta, aumenta necesariamente la plusvalia. Es un problema que se
nos plantea.”

No importa que Marx diga, en cien pasajes del libro | de su obra, exactamente
lo contrario de esto, no importa que la afirmacién de que segin Marx la plusvalia
relativa aumenta al disminuir el capital variable con relacion al capital constante
sea de un atrevimiento que no puede calificarse en términos académicos; el sefior
Julius Wolf demuestra en todas y cada una de sus lineas que no ha aprendido
absoluta ni relativamente lo mas minimo de la plusvalia absoluta ni de la relativa;
no importa que él mismo diga: “a primera vista, parece como si uno se encontrase
metido en una red de absurdos”, tesis que, dicho sea de paso, es la unica verdad
gue se contiene en todo su articulo. Todo esto no importa nada. El sefior Julius
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Wolf se siente tan orgulloso de su genial descubrimiento que no puede por menos
de cantar loas postumas a Marx por él, atribuyéndole su propio e insondable
absurdo y ensalzandolo como “una nueva prueba de la agudeza y la amplitud de
visibn con que esta trazado su [de Marx] sistema critico de la economia
capitalista”.

Pero aun hay algo mejor: “Ricardo ha afirmado asimismo —dice el sefior Wolf—
gue a igual desembolso de capital, igual plusvalia (ganancia) y a igual inversion de
trabajo, igual plusvalia (en cuanto a la masa) . El problema estaba en saber como
podia ponerse lo uno en consonancia con lo otro. Pero Marx no reconocié nunca el
problema bajo esta forma. Marx ha demostrado indudablemente (en el tercer tomo)
gue la segunda afirmacion no se deriva incondicionalmente de la ley del valor, sino
gue, lejos de ello, contradice a su ley del valor, debiendo por tanto... desecharse
abiertamente.” Y enseguida pasa a investigar cual de nosotros dos se ha
equivocado, si Marx o yo. No admite, naturalmente, la posibilidad de que es él
mismo el que se equivoca.

Seria ofender a mis lectores y desconocer totalmente la comicidad de esta
situacion si malgastase ni una sola palabra acerca de este esplendoroso pasaje.
Solo afadiré lo siguiente: con la misma audacia con que este autor pudo ya decir
por aquel entonces: lo que “Marx ha demostrado indudablemente en el tomo III”,
aprovecha la ocasion para echar a rodar un supuesto chisme profesoral segun el
cual la obra de Conrad Schmidt a que nos hemos referido mas arriba ha sido
“directamente inspirada por Engels”. jSefior Julius Wolf! Es posible que en el
mundo en que usted vive y labora sea corriente que el hombre que plantea
publicamente un problema a los demas apuntes en secreto a sus amigos intimos la
solucion. No quiero poner en duda la capacidad de usted para cosas como esta.
Pero en el mundo en que yo me muevo no se necesita descender a miserias de
ese tipo. Y creo que el prologo que estoy escribiendo es una buena prueba de ello.

Apenas murié Marx, aparecié en la Nuova Antologia (abril de 1883) un
articulo del sefior Achille Loria acerca de él: el articulo es, primero, una biografia
repleta de datos falsos, y luego una critica de las actividades publicas, politicas y
literarias de Marx. La concepcién materialista de la historia sostenida por Marx es
falseada y tergiversada aqui de un modo muy concienzudo, que delataba una gran
finalidad. Hoy, la finalidad perseguida esta ya clara. En 1886, publicé el mismo
sefior Loria un libro titulado La teoria econdmica della costituzione politica, en el
que proclama ante el mundo asombrado, como un descubrimiento propio, aquella
teoria marxista de la historia desfigurada por €l en 1883 de un modo tan completo
y tan deliberado. Es cierto que la teoria de Marx queda reducida aqui a un nivel
bastante pobre y que los casos y ejemplos historicos aducidos por el sefior Loria
en apoyo de sus doctrinas abundan en deslices que no se perdonarian a un
alumno de cuarto afio de Instituto, pero ¢qué importa todo eso? Lo importante es
gue el descubrimiento segun el cual las situaciones y los acontecimientos politicos
encuentran siempre y por todas partes su explicacion en las correspondientes
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situaciones econémicas, no fue hecho, ni mucho menos, segun demuestra la obra
gue comentamos, por Marx en 1845, sino por el sefior, Loria en 1886. Por lo
menos, asi lo ha hecho creer a sus compatriotas y también a algunos franceses, ya
gue su libro vio también la luz en Francia, lo que le permite pavonearse ahora en
Italia como el autor de una nueva y trascendental teoria sobre la historia, hasta que
los socialistas italianos encuentren el tiempo necesario para despojar al illustre
Loria de las plumas de pavo real robadas con que se adorna.

Pero esto no es mas que un pequefio botdon de muestra de las maneras del
sefior Loria. Nos asegura que todas las teorias de Marx descansan sobre un
sofisma consciente (un consaputo sofisma), que Marx no rehuye los paralogismos
aun a sabiendas de que lo son (sapendoli tali), etc. Y después de toda una serie de
sandeces por el estilo, encaminadas a hacer creer a sus lectores que Marx es un
arribista como un Loria cualquiera que busca conseguir sus efectillos por medio de
las mismas trampas de nuestro profesor paduano, ya puede revelarles un
importante secreto, con lo cual nos lleva de nuevo al problema de la cuota de
ganancia.

El sefior Loria dice: segun Marx, la masa de plusvalia (que el sefior Loria
identifica aqui con la ganancia) producida en una empresa industrial capitalista
debe ajustarse al capital variable empleado en ella, ya que el capital constante no
arroja ganancia alguna. Pero esto choca con la realidad, pues en la practica la ga-
nancia no se ajusta al capital variable solamente, sino al capital en su conjunto. El
propio Marx se da cuenta de esto (I, capitulo XI) y reconoce que en apariencia los
hechos se hallan en contradicciéon con su teoria. Pero, ¢como resuelve él esta
contradiccion? Remitiendo a sus lectores a un tomo de su obra que aun no ha
aparecido. Refiriéendose a este tomo, ya Loria se habia adelantado a decir a sus
lectores, hace algun tiempo, que no creia que Marx hubiese pensado ni por un
momento en escribirlo. Pues bien, ahora exclama con aire de triunfo: “no me
equivocaba yo, pues, al afirmar que este segundo tomo con que Marx no cesaba
de amenazar a sus contradictores sin que jamas apareciese no era tal vez mas
gue un recurso ingenioso empleado por Marx a falta de argumentos cientificos (un
ingegnoso spediente ideato dal Marx a sostituzione degli argomenti scientifici)”.
Quien, después de leer esto, no quede convencido de que Marx es un estafador
cientifico digno de codearse con lillustre Loria, no tiene enmienda.

Sabemos, pues, que segun el sefior Loria la teoria marxista de la plusvalia es
absolutamente incompatible con el hecho de la cuota general igual de ganancia.
Por fin, vio la luz el segundo tomo y en €l la pregunta publicamente formulada por
mi sobre este punto concreto, precisamente. Si el sefior Loria fuese uno de
nuestros timidos alemanes, se sentiria un poco perplejo. Pero él es un descarado
meridional, procedente de un clima célido, en que la imperturbabilidad es, como él
mismo podria decir, una condicion en cierto modo natural. El problema de la cuota
de ganancia ha quedado publicamente planteado. El sefior Loria lo habia
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declarado publicamente insoluble. Y he aqui que ahora se supera a si mismo re-
solviéndolo publicamente.

Esta maravilla se opera en los Conrads Jabrbiicher, Nueva Serie, t. XX, pp.
272 ss., en un articulo sobre la obra de Conrad Schmidt citada mas arriba.
Después de haber aprendido en Schmidt cdmo se produce la ganancia comercial,
todo lo ve claro de pronto. “Ahora bien, como la determinacion del valor por el
tiempo de trabajo supone una ventaja para los capitalistas que invierten en salarios
una parte mayor de su capital, el capital improductivo [deberia decir comercial] de
estos capitalistas privilegiados debe conseguir un interés [deberia decir ganancia]
mas alto y traducirse en la igualdad entre los distintos capitalistas industriales. Asi,
si por ejemplo los capitalistas industriales A, B 'y C emplean 100 jornadas de tra-
bajo cada uno, invierten en la produccién 0, 100 y 200 de capital constante y el
salario de 100 jornadas de trabajo contiene 50 jornadas de trabajo, cada capitalista
obtendra una plusvalia de 50 jornadas de trabajo y la cuota de ganancia es del
100% para el primero, del 33,3 % para el segundo y del 20% para el tercero. Pero
si viene un cuarto capitalista, D, que acumula un capital improductivo de 300 que
reclama de un A interés [una ganancia] con un valor de 40 jornadas de trabajo y de
B con un valor de 20 jornadas de trabajo, la cuota de ganancia de los capitalistas A
y B descendera al 20% como la de C, y D obtendr&, con un capital de 300, una
ganancia de 60, es decir, una cuota de ganancia del 20 %, igual que los demas
capitalistas.”

Véase, pues, con qué sorprendente destreza, en un abrir y cerrar de 0jos,
resuelve el illustre Loria el mismo problema que hace diez afios habia declarado
insoluble. Desgraciadamente, no nos revela el secreto de qué es lo que permite al
“capital improductivo” no soélo arrancar a los industriales esta ganancia
extraordinaria que rebasa los limites de la cuota de ganancia media, sino ademas
guedarse con ella, exactamente lo mismo que el terrateniente se queda con la
parte que rebasa la ganancia normal del arrendatario, en concepto de renta del
suelo. En realidad, los comerciantes percibirian, segun esto, de los industriales, un
tributo absolutamente analogo a la renta del suelo, instaurando asi la cuota media
de ganancia. Indudablemente, el capital comercial constituye, como todo el mundo
sabe, sobre poco mas o menos, un factor muy esencial en la instauraciéon de la
cuota general de ganancia. Pero so6lo un aventurero literario a quien en el fondo de
su alma se le da una higa de toda la economia puede permitirse afirmar que posee
la fuerza magica de absorber toda la plusvalia que exceda de la cuota general de
ganancia, y ademas antes de que ésta se halle establecida, convirtiendo el so-
brante en renta del suelo para si mismo, sin necesidad de que medie ninguna clase
de propiedad territorial. No menos asombrosa es la afirmacion de que el capital
comercial logra descubrir aquellos industriales cuya plusvalia no hace mas que
cubrir exactamente la cuota de ganancia media y se atribuye como un honor el
mitigar en cierto modo la suerte de estas desgraciadas victimas de la ley marxista
del valor, al venderles sus productos gratis e incluso sin la menor provision de
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fondos. Hace falta ser un prestidigitador consumado para imaginarse que Marx
necesita recurrir a artes tan lamentables.

Pero cuando el illustre Loria brilla en todo su esplendor es al compararlo con
sus competidores nordicos, con el sefior Julius Wolf por ejemplo, aunque tampoco
éste es un recién llegado. jQué poquita cosa nos parece este autor, al lado del
italiano, a pesar de su libro tan gordo sobre El socialismo y el orden social
capitalista! jCuan torpe, y hasta casi me atreveria a decir que cuan modesto,
aparece el sefior Wolf, comparado con el noble desenfado con que el maestro
proclama como la evidencia misma que Marx, ni mas ni menos que otros autores,
era un sofista, un paralogista, un fanfarrén y un charlatan tan grande como el
propio sefior Loria y que no tiene inconveniente en engafiar al publico, diciéndole
gue dara remate a su teoria en un tomo posterior, el cual sabe muy bien que no
puede ni quiere publicar. Un descaro s6lo comparable a la suavidad de anguila con
gue se desliza a través de las situaciones imposibles, un desprecio
verdaderamente heroico a los puntapiés recibidos, una rapidez vertiginosa para
apropiarse los frutos del trabajo ajeno, un estrépito imponente de charlatan para la
reclame, una habil organizacion de la fama por medio del truco de la camaraderia:
¢quién podria ponerle el pie delante, en todas estas artes?

Italia es el pais del clasicismo. Desde aquella época grande en que se
encendio en ltalia la antorcha del mundo moderno, este pais ha producido una
serie de caracteres grandiosos con una perfeccion clasica insuperable, desde el
Dante hasta Garibaldi. Pero también la época de la humillacion y la dominacion
extranjera ha dejado alli como recuerdo caracteres clasicos, entre los que figuran
dos tipos bien definidos: el de Sganarell y el de Dulcamara. La unidad clasica de
estos dos personajes la vemos plasmada hoy en nuestro illustre Loria.

Para terminar, he de llevar a mis lectores al otro lado del océano. En Nueva
York hay un meédico, el Dr. George C. Stiebeling, que ha encontrado otra solucion
del problema, por cierto extraordinariamente simple. Tan simple, que nadie ha
guerido aceptarla, ni de este ni de aquel lado del mar, lo cual ha provocado la in-
dignacién de nuestro médico, quien en una serie interminable de folletos y articulos
de revistas publicados en ambos continentes, clama del modo mas amargo contra
esta injusticia. Es cierto que en la Neue Zeit se le ha dicho que toda su solucion
esta basada en un error de célculo. Pero este reparo no podia convencer a nuestro
hombre: también Marx cometio errores de calculo y a pesar de ello tiene razén en
lo fundamental. Veamos, pues, en qué consiste la solucion del Dr. Stiebeling.

Supongamos que existen dos fabricas que trabajen al mismo tiempo y con el
mismo capital, pero con una proporcién distinta de capital constante y variable.
Supongamos que el capital global (c + v) sea = y llamando x a la diferencia
existente en cuanto a la proporcion entre el capital constante y el variable. En la
fabrical,y =c + v; en la fabrica ll, y = (c - x) + (v + X). La cuota de plusvalia en la
fabrica | sera, por tanto,
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y en la fabrica Il

P

VvV + X

Llamo ganancia (g) a la plusvalia total (p) que viene a incrementar en un periodo
de tiempo dado el capital global y o ¢ + v; por tanto, g = p. La cuota de ganancia
ser4, por tanto en la fabrica |

g Y

y Y
y en la fabrica Il también

g p

y (C=x)+(v+X)
es decir, también

P

ctv

El... problema se resuelve, pues, de tal modo que a base de la ley del valor,
empleando el mismo capital y el mismo tiempo, pero con masas desiguales de
trabajo vivo, cuotas distintas de plusvalia dan una cuota media igual de ganancia
(G. C. Stiebeling, La ley del valor y la cuota de ganancia, Nueva York, John
Heinrich).

Aun a riesgo de echar a perder un calculo tan hermoso y tan claro, no
tenemos mas remedio que dirigir al Dr. Stiebeling una pregunta: ¢ por qué sabe que
la suma de la plusvalia producida por la fabrica | es exactamente igual a la suma
de la plusvalia producida por la fabrica [I? Cuando habla de c, v, y, X, es decir, de
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todos los demas factores que entran en el calculo, nos dice expresamente que son
iguales para ambas fabricas, pero de p no dice una palabra. Y del simple hecho de
gue indique las dos cantidades de plusvalia con el signo algebraico p, no se
deduce, ni mucho menos, que sean iguales. Cuando el Dr. Stiebeling identifica
buenamente la ganancia g con la plusvalia, da por sentado precisamente lo que se
trata de demostrar. Ahora bien, aqui sélo pueden darse dos casos: o bien las dos
cantidades p son iguales, es decir, ambas fabricas producen la misma cantidad de
plusvalia y, por tanto, si los capitales empleados son iguales, la misma cantidad de
ganancia, en cuyo caso el Dr. Stiebeling da por supuesto ya de antemano lo que
trata de demostrar. O bien una de las dos fabricas produce una cantidad mayor de
plusvalia que la otra, y entonces todo su célculo se viene a tierra.

El Dr. Stiebeling no ha escatimado esfuerzo ni gasto para levantar sobre este
error inicial de célculo montafias enteras de célculos, exhibiéndolos ante el publico.
Puedo asegurarles, por si ello sirviera para su tranquilidad, que casi todos estos
célculos son igualmente erroneos y que alli donde excepcionalmente no lo son
prueban precisamente todo lo contrario de lo que se proponen demostrar.

Asi, por ejemplo, la comparacion entre los censos norteamericanos de 1870 y
1880 le indica el descenso de la cuota de ganancia, a pesar de lo cual reputa este
hecho totalmente falso y cree deber corregir, basandose en la practica, la teoria
marxista de una cuota de ganancia estable, igual siempre a si misma. Pues bien,
de la seccion tercera de este libro 11l que ahora se publica se deduce precisamente
que esta “la cuota fija de ganancia” atribuida a Marx es una pura entelequia, y que
la tendencia al descenso de la cuota de ganancia obedece a causas
diametralmente opuesta a las indicadas por el Dr. Stiebeling. No dudamos que el
Dr. Stiebeling obra movido por excelentes intenciones, pero cuando se quieren
tratar problemas cientificos, hay que aprender ante todo a leer las obras que se
pretende utilizar tal y como el autor las ha escrito, y sobre todo sin atribuirles cosas
gue en ellas no figuran.

Resultado de toda esta investigacion: en lo que al problema planteado se
refiere, sblo la escuela marxista ha aportado resultados positivos. Fireman y
Conrad Schmidt podran, cada cual por su lado, sentirse muy satisfechos de sus
propios trabajos.

F. ENGELS
Londres, 4 de octubre de 1894.
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* En esta edicidn, siempre entre paréntesis redondos (Ed.).
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SECCION PRIMERA

LA TRANSFORMACION DE LA PLUSVALIA EN GANANCIA Y DE
LA CUOTA DE PLUSVALIA EN CUOTA DE GANANCIA

CAPITULO |

COSTO DE PRODUCCION Y GANANCIA

En el libro | se investigaron los fendmenos que ofrece el proceso de
produccién capitalista considerado de por si, como proceso directo de produccion,
prescindiendo por el momento de todas las influencias secundarias provenientes
de causas extrafias a él. Pero este proceso directo de produccion no llena toda la
orbita de vida del capital. En el mundo de la realidad aparece completado por el
proceso de circulacion, sobre el que versaron las investigaciones del libro Il. En
esta parte de la obra, sobre todo en la seccidn tercera, al examinar el proceso de
circulacion, como mediador del proceso social de reproduccion, veiamos que el
proceso de la produccion capitalista considerado en su conjunto representa la
unidad del proceso de produccién y del proceso de circulacion. Aqui, en el libro |,
no se trata de formular reflexiones generales acerca de esta unidad, sino, por el
contrario, de descubrir y exponer las formas concretas que brotan del proceso de
movimiento del capital considerado como un todo. En su movimiento real, los
capitales se enfrentan bajo estas formas concretas, en las que tanto el perfil del
capital en el proceso directo de produccion como su perfil en el proceso de
circulacion no son mas que momentos especificos y determinados. Las
manifestaciones del capital, tal como se desarrollan en este libro, van
acercandose, pues, gradualmente a la forma bajo la que se presentan en la
superficie misma de la sociedad a través de la accion mutua de los diversos
capitales, a través de la concurrencia, y tal como se reflejan en la conciencia
habitual de los agentes de la produccion.

El valor de toda mercancia producida por métodos capitalistas, M, se
expresa en esta formula: M = ¢ + v + p. Si descontamos del valor del producto la
plusvalia p, obtendremos un simple equivalente o valor de reposicién en forma de
mercancia, destinada a resarcir el valor—capital desembolsado en los elementos de
produccién ¢ + v.
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Si la fabricacion de un determinado articulo supone, por ejemplo, una
inversion de capital de 500 libras esterlinas, asi distribuidas: 20 libras para
desgaste de medios de trabajo, 380 libras para materiales de produccién y 100
libras para fuerza de trabajo, y suponemos que la cuota de plusvalia es del 100 %,
obtendremos que el valor del producto = 400c + 100v + 100p = 600 libras
esterlinas.

Descontando las 100 libras esterlinas de plusvalia, queda un valor—
mercancia de 500 libras, que se limita a reponer el capital de 500 libras,
desembolsado. Esta parte de valor de la mercancia, que repone el precio de los
medios de produccion consumidos y de la fuerza de trabajo empleada, no hace
mas que reponer lo que la mercancia ha costado al capitalista y representa, por
tanto, para é€l, el precio de costo de la mercancia.

Claro esta que una cosa es lo que la mercancia cuesta al capitalista y otra
cosa lo que cuesta el producir la mercancia. La parte del valor de la mercancia
formada por la plusvalia no le cuesta nada al capitalista, precisamente porque es al
obrero a quien cuesta trabajo no retribuido. Sin embargo, como dentro de la
produccion capitalista, el propio obrero, una vez que entra en el proceso de
produccién, pasa a ser por si mismo un ingrediente del capital productivo en
funciones y perteneciente al capitalista y éste, por tanto, el verdadero productor de
mercancias, es natural que se considere como el precio de costo de la mercancia
lo que para él es el precio de costo. Llamando al precio de costo pc, la formula M =
C + Vv + p se convertira asi en la formula M = pc + p, o lo que es lo mismo, el valor
de la mercancia = al precio de costo + la plusvalia.

La agrupacion de las distintas partes de valor de la mercancia que se limitan
a reponer el valor—capital invertido en su produccion bajo la categoria del precio de
costo expresa, por tanto, el caracter especifico de la produccion capitalista. El
costo capitalista de la mercancia se mide por la inversion de capital; el costo real
de la mercancia, por la inversion de trabajo. El precio de costo capitalista de la
mercancia difiere, por tanto, cuantitativamente, de su valor, de su precio de costo
real; es menor que el valor de la mercancia, pues si M = pc + p, pc = M — p. Esto
por una parte. Por otra, el precio de costo de la mercancia no es, ni mucho menos,
una rubrica exclusiva de la contabilidad capitalista, la sustantivacion de esta parte
del valor se impone practicamente en todo proceso de produccion efectiva de
mercancias, pues el proceso de circulacion se encarga de hacer revertir
constantemente la forma de mercancia que presenta esa parte del valor a la forma
de capital productivo, por donde el precio de costo de la mercancia tiene que
rescatar constantemente los elementos de produccion consumidos para producirla.

En cambio, la categoria del precio de costo no tiene absolutamente nada
gue ver con la creacion del valor de la mercancia ni con el proceso de valorizacion
del capital. Si sé que 5/6 del valor de la mercancia, de 600 libras esterlinas, o
sean, 500 libras, s6lo representan un equivalente, el valor destinado a reponer el
capital de 500 libras esterlinas desembolsado, y sélo alcanzan, por tanto, para



31

reponer los elementos materiales de este capital, esto no me dira cdmo se han
producido estos 5/6 del valor de la mercancia que constituyen su precio de costo,
ni la sexta parte restante, que representa su plusvalia. Sin embargo, la
investigacion demostrara que, en la economia capitalista, el precio de costo reviste
la falsa apariencia de una categoria propia de la produccion mundial.

Pero volvamos a nuestro ejemplo. Supongamos que el valor producido por
un obrero en una jornada social media de trabajo represente una suma de dinero
de 6 chelines = 6 marcos. En este caso, el capital desembolsado de 500 libras
esterlinas [10,000 chelines] = 400c + 100v, sera el producto de valor de 1,666 2/3
jornadas de trabajo de diez horas, de las cuales 1,333 1/3 jornadas de trabajo se
plasmaran en el valor de los medios de produccion = 400c y 333 1/3 en el valor de
la fuerza de trabajo = 1 00v. Por tanto, partiendo de la cuota de plusvalia del 100
% que se da por supuesta, la producciéon de la mercancia que se trata de crear
costara una inversion de fuerza de trabajo = 100v + 100p = 666 2/3 jornadas de
trabajo de diez horas.

Sabemos, ademas (véase libro I, cap. VII, p. 172) que el valor del producto
nuevamente formado de 600 libras esterlinas, se halla integrado por dos partes: 1°
por el valor del capital constante de 400 libras esterlinas invertido en medios de
produccién y que reaparece en el producto; 2° por un valor de 200 libras esterlinas
nuevamente producido. El precio de costo de la mercancia = 500 libras esterlinas,
incluye las 400c que reaparecen y la mitad del valor de 200 libras esterlinas
nuevamente producidas (= 100v), o sean, dos elementos del valor de las
mercancias completamente distintos en cuanto a su origen.

Gracias al caracter util y adecuado a un fin del trabajo invertido durante las
666 2/3 jornadas de diez horas, el valor de los medios de produccion consumidos
(o sean 400 libras esterlinas) se transfiere de estos medios de produccion. al
producto. Por tanto, este valor antiguo reaparece como parte integrante del valor
producto, pero no nace en el proceso de produccion de esta mercancia. Si existe
ahora como parte integrante de la mercancia es, pura y simplemente, porque ya
existia antes como parte integrante del capital desembolsado. Por consiguiente, el
capital constante desembolsado es repuesto por la parte del valor de la mercancia
gue él mismo aflade al valor de ésta. Este elemento del precio de costo tiene,
pues, un doble sentido: por una parte, entra en el precio de costo de la mercancia
por ser parte integrante del valor de la mercancia que repone el capital
desembolsado: por otra parte, solo forma parte integrante del valor de la mercancia
por representar el valor del capital desembolsado, o porque los medios de
produccion cuestan tanto o cuanto.

Todo lo contrario de lo que ocurre con la otra parte integrante del precio de
costo. Las 666 2/3 jornadas de trabajo invertidas durante la produccion de
mercancias crean un valor nuevo de 200 libras esterlinas. Una parte de este valor
nuevo se limita a reponer el capital variable desembolsado de 100 libras esterlinas,
0 sea, el precio de la fuerza de trabajo empleada. Pero este valor—capital
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desembolsado no entra en modo alguno en la formacion del valor nuevo. Dentro
del desembolso de capital la fuerza de trabajo cuenta como valor, pero dentro del
proceso de produccién funciona como creadora de valor. El valor de la fuerza de
trabajo que figura dentro del capital desembolsado cede su puesto, dentro del
capital productivo en proceso real y efectivo de funcionamiento, a la misma fuerza
de trabajo viva, creadora de valor.

La diferencia entre estas distintas partes integrantes del valor de las
mercancias que forman en conjunto el precio de costo salta a la vista tan pronto
como se presenta un cambio en cuanto a la magnitud del valor del capital
constante desembolsado en un caso, y en otro del capital variable invertido.
Supongamos que el precio de los mismos medios de produccién o el capital
constante aumente de 400 libras a 600 o disminuya, por el contrario, a 200 libras.
En el primer caso, no s6lo aumentard el precio de costo de la mercancia de 500
libras a 600c + 100v == 700, sino que el mismo valor de la mercancia aumentara
de 600 libras a 600c + 100v + 100p = 800 libras. En el segundo caso, no soélo
disminuira el precio de costo de 500 libras a 200c + 100v = 300 libras, sino que
disminuira también el mismo valor de la mercancia de 5,600 libras a 200c + 100v +
100p = 400 libras. Como el capital constante desembolsado transfiere al producto
su propio valor, el valor del producto, en igualdad de circunstancias, aumenta o
disminuye a la par con la magnitud absoluta de aquel valor—capital. Supongamos,
por el contrario, en igualdad de circunstancias, que el precio de la misma masa de
fuerza de trabajo aumente de 100 libras a 150 o, por el contrario, que disminuya a
50. Es indudable que en el primer caso el precio de costo aumentara de 500 libras
a 400c + 150v = 550 libras esterlinas, y que en segundo caso disminuira de 500
libras a 400c + 50v = 450 libras, pero el valor de las mercancias permanecera
invariable en ambos casos = 600 libras; la férmula, en el primer caso, sera == 400c
+ 150v + 50p; el, segundo = 400c + 50v + 150p. El capital variable desembolsado
no aflade al producto su propio valor. Su valor es sustituido mas bien en el
producto, por otro valor nuevo creado por el trabajo. Por consiguiente, los cambios
gue se produzcan en la magnitud absoluta de valor del capital variable, siempre y
cuando que sélo expresen cambios en cuanto al precio de la fuerza de trabajo, no
afectan en lo mas minimo a la magnitud absoluta del valor de las mercancias,
puesto que no alteran para nada la magnitud absoluta del valor nuevo creado por
la fuerza de trabajo en accion. Estos cambios sélo afectan a la proporcion de
magnitudes entre las dos partes integrantes del valor nuevo, una de las cuales
representa la plusvalia y la otra repone el capital variable, entrando, por tanto, en
el precio de costo de la mercancia.

Lo Unico comun a las dos partes integrantes del precio de costo, en nuestro
caso 400c + 100v, es, simplemente, que ambas son partes del valor de la
mercancia que reponen capital desembolsado.
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Sin embargo, los verdaderos términos del problema, que son éstos,
aparecen necesariamente invertidos cuando se los enfoca desde el punto de vista
de la produccién capitalista.

El régimen capitalista de produccion se distingue del régimen de produccion
basado en la esclavitud, entre otras cosas, en que en él el valor o precio de la
fuerza de trabajo se presenta como el valor o precio del trabajo mismo, o sea,
como el salario (libro I, cap. XVII, p. 486). La parte variable del desembolso de
capital se presenta, por tanto, como capital desembolsado en salarios, como un
valor—capital que paga el valor o el precio de todo el trabajo invertido en la
produccion. Supongamos, por ejemplo, que una jornada social media de trabajo de
diez horas se materialice en una masa de dinero de 6 chelines: en este caso, el
desembolso de capital variable de 100 libras esterlinas sera la expresion en dinero
de un valor producido en 333 1/3 jornadas de trabajo de diez horas. Pero este
valor de la fuerza de trabajo comprada que figura en el desembolso de capital no
forma parte del capital puesto real mente en funciones. En el proceso de
produccion, es la fuerza viva de trabajo la que ocupa su lugar. Si el grado de
explotacion de ésta es, como ocurre en nuestro ejemplo, el 100%, se gastara en
666 2//3 jornadas de trabajo de diez horas y afadira, por tanto, al producto un valor
nuevo de 200 libras esterlinas. Pero en el desembolso de capital, el capital variable
de 100 libras esterlinas figura como capital invertido en salarios 0 como precio del
trabajo ejecutado durante 666 2/3 dias, a razon de diez horas diarias. Dividiendo
100 libras esterlinas entre 666 2/3 obtenemos como precio de la jornada de trabajo
de diez horas la cifra de 3 chelines, producto del valor de cinco horas de trabajo.

Comparando ahora el capital desembolsado por una parte, y por otra el
valor de la mercancia, llegamos al siguiente resultado:

I. Desembolso de capital de 500 libras esterlinas = 400 libras esterlinas de
capital invertido en medios de produccién (precio de los medios de produccion) +
100 libras esterlinas de capital invertido en trabajo (precio de 666 2/3 jornadas de
trabajo o de los salarios correspondientes).

[l. Valor mercancias de 600 libras esterlinas = precio de costo de 500 libras
esterlinas (400 libras esterlinas, precio de los medios de produccion invertidos +
100 libras esterlinas, precio de las 666 2/3 jornadas de trabajo empleadas) + 100
libras esterlinas de plusvalia.

En esta formula, la parte de capital invertida en trabajo sélo se distingue de
la parte de capital invertida en medios de produccién, en algodén o en carbon, por
ejemplo, por el hecho de que se destina a pagar un elemento de produccién
materialmente distinto, pero no, ni mucho menos, porque, desempefie un papel
funcionalmente distinto en el proceso de creacion de valor de la mercancia y
también, por tanto, en el proceso de valorizacién del capital. El precio de los
medios de produccion reaparece en el precio de costo de la mercancia tal y como
figuraba ya en el capital desembolsado, y reaparece precisamente por el empleo
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atil y adecuado a un fin que se da a estos medios de produccién. Del mismo modo
reaparece en el precio de costo de la mercancia el precio o salario de las 666 2/3
jornadas de trabajo invertidas en su produccion, y por la misma razén
exactamente, porque esta masa de trabajo se invierte en una forma Gtil y adecuada
a un fin. Aqui s6lo vemos valores existentes, acabados —las partes de valor del
capital desembolsado que entran en la formacion del producto de valor—, pero no
un elemento creador de valor nuevo. La diferencia entre el capital constante y el
variable ha desaparecido. El costo de produccion global de 500 libras esterlinas
tiene ahora la doble significacion siguiente: primero, es la parte del valor—
mercancia de 600 1. st. que reemplaza al capital de 500 libras gastado en la
produccion de la mercancia: segundo: este elemento del valor-mercancia existe, a
su vez, soOlo porque existia antes como costo de produccion de los elementos de
produccion utilizados —medios de produccion y trabajo—, es decir en tanto que
desembolso de capital. El valor—capital reaparece como costo de produccion de la
mercancia porque ella ha sido gastada como valor—capital, y en la medida que lo
fuera.

El hecho de que las distintas partes integrantes de valor del capital
desembolsado se inviertan en elementos de produccién materialmente distintos, en
medios de trabajo, materias primas y auxiliares y trabajo, quiere decir,
simplemente, que el precio de costo de la mercancia debe volver a comprar estos
elementos de produccién materialmente distintos. Pero en lo que se refiere a la
formacion del precio de costo, solo se acusa en este punto una diferencia: la que
media entre el capital fijo y el capital circulante. En nuestro ejemplo, se calculaban
20 libras esterlinas para desgaste de los medios de trabajo (400c = 20 libras
esterlinas para desgaste de los medios de trabajo + 380 libras para materiales de
produccion). Si el valor de estos medios de trabajo antes de la produccién de la
mercancia era = 1,200 libras esterlinas, este valor existe después de su produccién
bajo dos formas distintas: 20 libras esterlinas como parte del valor—-mercancias y
1,200-20, o sean, 1,180 libras como valor restante de los medios de trabajo que
siguen, al igual que antes, en posesion del capitalista, o como elemento de valor
no de su capital-mercancia, sino de su capital productivo. A diferencia de lo que
ocurre con los medios de trabajo, los materiales de produccién y los salarios se
invierten totalmente en la produccién de la mercancia, por cuya razon su valor se
transfiere también integramente al valor de la mercancia producida. Ya hemos
visto cdmo estas distintas partes integrantes del capital desembolsado mantienen
con respecto a la rotacion sus formas de capital fijo y circulante.

El desembolso de capital es, por tanto, = 1,680 libras esterlinas: capital fijo =
1,200 libras esterlinas mas capital circulante = 480 libras (= 380 libras en
materiales de produccién mas 100 libras en salarios).

En cambio, el precio de costo de la mercancia sélo es = 500 libras esterlinas
(20 libras por desgaste del capital fijo mas 480 libras de capital circulante).
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Sin embargo, esta diferencia entre el precio de costo de la mercancia y el
desembolso de capital solo viene a confirmar una cosa, a saber: que el precio de
costo de la mercancia se halla formado exclusivamente por el capital realmente
invertido en su produccion.

En la produccion de la mercancia se invierten medios de trabajo por valor
de 1,200 libras esterlinas, y de este valor—capital invertido sélo se pierden en la
produccién 20 libras esterlinas. Por tanto, el capital fijo empleado sélo entra
parcialmente en su produccién. En cambio, el capital circulante empleado entra
integramente en el precio de costo de la mercancia, pues se invierte integramente
en su produccién. ¢Y qué prueba esto sino que el capital fijo y circulante
consumidos entran por igual en el precio de costo de la mercancia en proporcion a
la magnitud de su valor y que esta parte integrante del valor de la mercancia solo
brota del capital invertido en su produccion? Si no fuese asi, no podria
comprenderse por qué el capital fijo de 1,200 libras desembolsado no afiade
también al valor del producto, en vez de las 20 libras esterlinas que pierde en el
proceso de produccion, las 1,180 libras que no pierde en él.

Esta diferencia entre el capital fijo y el capital circulante en lo tocante al
céalculo del precio de costo soélo viene, pues, a confirmar el aparente origen del
precio de costo como derivado del valor—capital desembolsado o del precio que
cuestan al mismo capitalista los elementos de produccion desembolsados,
incluyendo el trabajo. Por otra parte, el capital variable invertido en fuerza de
trabajo, se identifica siempre aqui expresamente, en lo tocante a la creacién de
valor, bajo la rabrica de capital circulante, con el capital constante (con la parte del
capital invertida en materiales de produccion), con lo cual se consuma la
mixtificacion del proceso de valorizacion del capital.

Hasta aqui s6lo hemos examinado un elemento del valor de la mercancia: el
precio de costo. Ahora debemos fijarnos en lo otra parte integrante del valor de la
mercancia: el remanente sobre el precio de costo, 0 sea, la plusvalia. La plusvalia
es, pues, ante todo, el remanente del valor de la mercancia sobre su precio de
costo. Pero, como el precio de costo es igual al valor del capital desembolsado, a
cuyos elementos materiales revierte también constantemente, resultard que este
remanente de valor es un incremento de valor del capital invertido en la circulacién
de la mercancia y que refluye de su circulacion.

Ya veiamos mas arriba que aunque p, la plusvalia, solo surgiese de un
cambio de valor de v, del capital variable, y originariamente solo fuese, por tanto,
un incremento del capital variable, después de finalizar el proceso de produccién
representa asimismo un incremento de valor de c¢ + v, del capital global
desembolsado. La formula ¢ + (v + p), que indica que p se produce por la
transformacion de un determinado valor—capital v invertido en fuerza de trabajo en
una magnitud fluida, es decir, de una magnitud constante en una magnitud
variable, se representa asimismo como (¢ + v) + p. Antes de la produccion,
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teniamos un capital de 500 libras esterlinas. Después de la produccién, tenemos el
capital de 500 libras mas un incremento de valor de 100 libras esterlinas.?

Sin embargo, la plusvalia no representa solamente un incremento con
respecto a la parte del capital desembolsado que entra en el proceso de
valorizacién, sino también con respecto a la parte que no entra en él; representa,
por tanto, un incremento de valor no so6lo con respecto al capital desembolsado
gue el precio de costo de la mercancia repone, sino también con respecto a todo el
capital invertido en la produccion. Antes de la produccién, teniamos un valor—
capital de 1,680 libras esterlinas: 1,200 libras de capital fijo invertido en medios de
trabajo, de las cuales solamente entran en el valor de la mercancia las 20 libras de
desgaste, mas las 580 libras esterlinas de capital circulante invertidas en
materiales de produccién y salarios. Después del proceso de produccion, tenemos
1,180 libras esterlinas como parte integrante del valor del capital productivo mas un
capital-mercancias de 600 libras esterlinas. Sumando estas dos cantidades de
valor, tenemos que el capitalista posee ahora un valor de 1,780 libras esterlinas. Si
de él se descuenta el capital global de 1,680 libras esterlinas desembolsado,
guedarad un incremento de valor de 100 libras. Estas 100 libras esterlinas de
plusvalia representan, pues, un incremento de valor con respecto al capital de
1,680 libras desembolsado, ni mas ni menos que con respecto a la fraccion de 500
libras desembolsada durante la produccion.

Ahora, el capitalista comprende claramente que este incremento de valor
brota de las operaciones productivas realizadas con el capital, es decir, del capital
mismo, puesto que no existia antes del proceso de produccion y existe después.
Por lo que se refiere al capital desembolsado en la produccion, parece como si la
plusvalia fuese algo distinto de éste, de sus elementos de valor consistentes en
medios de produccién y en trabajo.

En efecto, estos elementos son los que entran en la formacién del precio de
costo. Afiaden al valor del producto sus valores existentes como desembolsos de
capital y no se distinguen como magnitudes de capital constante y variable. Esto se
ve de un modo tangible si suponemos por un momento que todo el capital
desembolsado consiste exclusivamente en salarios o se halla formado
exclusivamente por el valor de los medios de produccién. En el primer caso,
tendriamos en vez del valor—-mercancias 400c + 100v + 100p, el valor—mercancias
500v + 100p. El capital de 500 libras esterlinas invertido en salarios es el valor de
todo trabajo empleado en la produccion del valor-mercancias de 600 libras
esterlinas y constituye, por tanto, el precio de costo de todo el producto. Pero la
formacion de este precio de costo a través del cual el valor del capital
desembolsado reaparece como parte integrante de valor del producto es el Unico
fendbmeno que conocemos en la formacion de este valor—-mercancias. No sabemos
coémo surge la parte integrante de 100 libras esterlinas que representa la plusvalia.
Y exactamente lo mismo ocurre en el segundo caso, en que el valor de las
mercancias seria = 500c + 100p. En ambos casos, sabemos que la plusvalia brota
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de un valor dado, pues este valor se ha desembolsado bajo la forma de capital
productivo, ya sea en forma de trabajo o en forma de medios de produccion. Pero,
por otra parte, el valor—capital desembolsado no puede formar la plusvalia por la
razén de que ha sido desembolsado y constituye, por tanto, el precio de costo de la
mercancia. Precisamente por representar el precio de costo de la mercancia no
representa plusvalia, sino solamente un equivalente, un valor destinado a reponer
el capital desembolsado. Lo cual quiere decir que en cuanto constituye plusvalia no
la constituye en su condicion especifica de capital gastado, sino de capital
desembolsado vy, por tanto, invertido. Asi pues, la plusvalia brota tanto de la parte
del capital desembolsado que entra en el precio de costo de la mercancia como de
la parte que no entra en él; brota, en una palabra, tanto de los elementos fijos
como de los elementos circulantes del capital empleado. El capital total actda
materialmente como creador de producto, lo mismo los materiales de produccion
gue el trabajo. El capital entra materialmente, en su conjunto, en el proceso real de
trabajo, aunque solo una parte de él entre en el proceso de valorizacion. Es ésta
tal vez, precisamente, la razon de que solo contribuya parcialmente a la formacion
del precio de costo y contribuya, en cambio, totalmente a la formacion de la
plusvalia. Sea de ello lo que quiera, lo cierto es que la plusvalia brota
simultdneamente de todas las partes que forman el capital invertido. Es una
deduccién que podria abreviarse todavia mas, expresandola en los términos tan
toscos como simplistas en que la expresa Malthus: “El capitalista espera el mismo
beneficio de todas las partes del capital adelantado por él.”3

Asi representada, como vastago del capital global desembolsado, la
plusvalia reviste la forma transfigurada de la ganancia. Por tanto, una suma de
valor constituye capital cuando se invierte para obtener una ganancia® o, lo que es
lo mismo, la ganancia se produce cuando una suma de valor se invierte como
capital. Si llamamos a la ganancia g, tendremos que la formulaM=c+v+p=pc +
p se convierte en la formula M = pc + g, lo que quiere decir que el valor de la
mercancia = precio de costo + la ganancia.

Por consiguiente, la ganancia, tal como aqui se nos presenta, es o mismo
gue la plusvalia, aungque bajo una forma mixtificada, la cual responde, sin embargo,
necesariamente, al régimen de produccién capitalista. Como en la formacion
aparente del precio de costo no se manifiesta ninguna diferencia entre el capital
constante y el variable, es natural que la raiz de la transformacién del valor
producida durante el proceso de produccion se desplace del capital variable al
capital en su conjunto. Al aparecer el precio de la fuerza de trabajo, en uno de los
polos, bajo la forma transfigurada del salario, la plusvalia aparece en el otro polo
bajo la forma transfigurada de la ganancia.

Hemos visto que el precio de costo de la mercancia es menor que su valor.
Como M = pc + p, resulta que pc = M — p. La formula M = pc + p se reduciria a
esta otra mas simple: M = pc, es decir, valor de la mercancia = precio de costo de
la mercancia, si p = 0, caso que jamas se da dentro de la produccion capitalista,
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aunque en circunstancias especiales de coyuntura del mercado el precio de venta
de las mercancias pueda descender hasta el nivel de su precio de costo e incluso
por debajo de él.

Por consiguiente, cuando la mercancia se vende por su valor, se realiza una
ganancia igual al remanente de su valor sobre su precio de costo, igual por tanto a
toda la plusvalia que en el valor de la mercancia se contiene. Pero el capitalista
puede vender la mercancia con ganancia aunque la venda por menos de su valor.
Mientras su precio de venta exceda de su precio de costo, aunque sea inferior a su
valor siempre se realizard una parte de la plusvalia contenida en ella: siempre se
obtendra, por consiguiente, una ganancia. En nuestro ejemplo, el valor de la
mercancia es = 600 libras esterlinas y el precio de costo = 500 libras. Si la
mercancia se vende por 510, 520, 530, 560 o 590 libras esterlinas, se vendera por
90, 80, 70, 40 o 10 libras respectivamente, menos de su valor, pero dejara, a pesar
de ello, una ganancia de 10, 20, 30, 60 o 90 libras. Entre el valor de la mercancia 'y
su precio de costo cabe, evidentemente, una serie indeterminada de precios de
venta. Cuanto mayor sea el elemento de la mercancia consistente en plusvalia,
mayor sera también el margen practico de estos precios intermedios.

Esto no soélo explica toda una serie de fendmenos cotidianos de la
concurrencia, como, por ejemplo, ciertos casos de venta a bajo precio
(underselling), la baja anormal de precios de las mercancias en determinadas
ramas industriales,” etc. En esta diferencia entre el valor y el precio de costo de la
mercancia y en la consiguiente posibilidad de vender la mercancia con ganancia
por debajo de su valor tiene, ademas, su base la ley fundamental de la
concurrencia capitalista, que hasta ahora los economistas no han sabido
comprender, la ley que rige la cuota general de ganancia y los llamados precios de
produccién, por ella determinados.

El limite minimo del precio de venta de la mercancia lo traza su precio de
costo. Si la mercancia se vende por debajo de su precio de costo, los elementos
del capital productivo que se hayan consumido no podran reponerse integramente
a base del precio de venta. Y si este proceso persiste, llegard a desaparecer el
valor—capital desembolsado. Aunque no hubiese otras razones, el capitalista
tendria que sentirse inclinado a considerar, por este solo motivo, el precio
necesario para la simple conservacion de su capital. Pero a esto se afiade el hecho
de que el precio de costo de la mercancia es el precio de compra que el propio
capitalista ha pagado por su produccién y, por tanto, el precio de compra que el
mismo proceso de produccion determina. El remanente de valor o plusvalia que se
realiza al vender la mercancia es considerado por el capitalista, por tanto, como un
remanente de su precio de venta sobre su valor y no como un remanente de su
valor sobre su precio de costo, como si la plusvalia contenida en la mercancia no
se realizase mediante su venta, sino que surgiese directamente de ella. Ya hemos
analizado de cerca esta ilusion en el libro I, cap. IV, 2 (contradicciones de la
férmula general [ pp. 119-129]). Volvamos ahora por un momento a la forma en
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gue vuelven a exponerla Torrens y otros autores como Si representase un progreso
de la economia politica con respecto a Ricardo.

“El precio natural, consistente en el costo de produccién o, dicho en otros
términos, en el capital invertido en la produccion o fabricacién de la mercancia, no
puede en modo alguno incluir la ganancia...Si un arrendatario invierte 100 quarters
de trigo para sembrar su tierra y obtiene a cambio 120 quarters, los 20 quarters
gue el producto deja de remanente sobre la inversion constituirdn su ganancia,
pero seria absurdo considerar como parte de su inversién este remanente o esta
ganancia ... El fabricante invierte una determinada cantidad de materias primas,
herramientas y medios de subsistencia para el trabajo y obtiene a cambio una
determinada cantidad de mercancias terminadas. Estas mercancias tienen que
poseer necesariamente un valor de cambio mayor que las materias primas,
herramientas y medios de subsistencia que ha habido que desembolsar para
producirlas." De donde Torrens deduce que el remanente del precio de venta sobre
el precio de costo, o0 sea, la ganancia, surge del hecho de que los consumidores,
"mediante el intercambio directo o indirecto (circuitous), entregan una determinada
parte de todos los ingredientes del capital mayor de la que cueste su produccion.”®

En realidad, el remanente sobre una magnitud dada no puede formar parte
de esta magnitud: por tanto, la ganancia, que es un remanente del valor de la
mercancia sobre lo desembolsado por el capitalista no puede formar parte de este.
desembolso. Si, por consiguiente, en la formacion del valor de la mercancia no
entra mas elemento que el valor desembolsado por el capitalista, como puede salir
de la produccién mas valor del que entré en ella? De la nada no puede salir algo.
Torrens rehuye esta creacion de la nada desplazando el problema de la érbita de la
produccion a la orbita de la circulacion de mercancias. La ganancia, dice Torrens,
no puede derivarse de la produccion, pues de otro modo formaria ya parte del
costo de produccion y no representaria un remanente sobre él. Pero si no existiese
ya antes del cambio de mercancias le contesta Ramsay, no podria derivarse
tampoco de él. La suma de valor de los productos cambiados no cambia,
evidentemente, por el hecho de que se cambien los productos cuya suma de valor
es. Después del cambio sigue siendo la misma que era antes. Advertiremos que
Malthus se remite expresamente a la autoridad de Torrens’ a pesar de que por su
parte desarrolla de otro modo la venta de las mercancias por encima de su valor;
mejor dicho, no la desarrolla de modo alguno, pues todos los argumentos de esta
clase se reducen, infaliblemente, en el fondo, al peso negativo, tan famoso en su
tiempo, del flogisto.

Dentro de una sociedad dominada por la produccion capitalista, hasta los
productores no capitalistas se hallan bajo el imperio de las ideas del capitalismo.
En su dltima novela, Los campesinos, expone Balzac de un modo verdaderamente
magnifico, con una concepcion profunda de la realidad, como el pequefio
campesino, para ganarse la buena voluntad del usurero, se cree obligado a realizar
diversos trabajos gratis para él, sin creer que con ello le regala nada, puesto que
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su trabajo no supone ningun desembolso de dinero. El usurero, por su parte, mata
as! dos pajaros de un tiro. Se ahorra el pago de un salario y, al mismo tiempo, va
envolviendo cada vez mas en la red de la arafia al campesino, cuya ruina se
acentiia a medida que tiene que dejar de trabajar su tierra para trabajar la de otro.

La idea absurda de que el precio de costo de la mercancia constituye su
valor real y la plusvalia proviene de la venta de la mercancia por mas de lo que
vale; de que, por tanto, las mercancias se venden por su valor cuando su precio de
venta es igual a su precio de costo, es decir, igual al precio de los medios de
produccién consumidos en ellas mas el salario, ha sido proclamada a todos los
vientos por Proudhon, con esa su proverbial charlataneria disfrazada de ciencia,
como un secreto recién descubierto del socialismo. La reduccion del valor de las
mercancias a su precio de costo constituye, en efecto, la base sobre que descansa
su Banco popular. Ya hemos visto mas arriba que las diferentes partes de valor del
producto toman cuerpo en partes proporcionales de éste. Si por ejemplo (ver libro
[, cap. VI, 2, p. 180) el valor de 20 libras de hilados representa 30 chelines —
supongamos, 24 chelines de medios de produccion, 3 chelines de fuerza de trabajo
y 3 chelines de plusvalia— esta plusvalia podra concebirse también como 1/10 del
producto = 2 libras de hilados. Esto quiere decir que si las 20 libras de hilados se
venden por su precio de costo, 0 sea, por 27 chelines, el comprador recibe gratis 2
libras de hilados o, lo que es lo mismo, vende la mercancia 1/10 menos de su
valor; el obrero no por ello deja de rendir trabajo de mas: lo que ocurre es que
ahora lo rinde para el comprador del hilado y no para su productor capitalista, Seria
absolutamente falso suponer que si todas las mercancias se vendiesen por sus
precios de costo el resultado seria realmente el mismo que si todas ellas se
vendiesen por encima de su precio de costo, pero por su valor. En efecto, aunque
el valor de la fuerza de trabajo, la duracion de la jornada de trabajo y el grado de
explotacion del trabajo fuesen en todos los casos los mismos, las masas de
plusvalia contenidas en los valores de las diversas clases de mercancias difieren
en absoluto segun la distinta composicion organica de los capitales desembolsados
para producirlas.8

NOTAS AL PIE DEL CAPITULO 1 DEL TOMO lil

1 A qué confusion puede dar lugar esto en las cabezas de los economistas
lo vimos ya en el libro I, cap. VII 3, pp. 182 ss., a la luz del ejemplo de N. W.
Senior.
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2 "Sabernos ya, en efecto, que la Plusvalia no es mas que el resultado de
los cambios de valor que se operan con v, es decir, con la parte del capital
invertida en fuerza de trabajo; que, por tanto v + p = v + ¢ v (v mas incremento de
v) . Lo que ocurre es que los cambios reales del valor y la proporcién en que el
valor cambia aparecen oscurecidos por el hecho de que, al crecer la parte variable,
crece también el capital total desembolsado. De 500 se convierte en 590" (libro I,
cap. VII, |, p. 172).

3 Malthus, Principles of Political Economy, 22 ed., Londres, 1836, pp. 267
268.

4 “Capital es aquello que se desembolsa para obtener una ganancia".
Malthus, Definitions in Political Economy, Londres, 1827, p. 86.

5 Ver libro I, cap. XVIII, pp. 494 ss.

6 R. Torrens, An Essay on the Production of Wealth, Londres, 1821. pp. 51
53, p. 349.

7 Malthus, Definitions on Political Economy, Londres, 1853, pp. 70y 71.

8 "Las masas de valor y de plusvalia producidas por capitales distintos
estan, suponiendo que se trate de valores dados y de grados de explotacion de la
fuerza de trabajo iguales, en razon directa a las magnitudes de la parte variable de
aguellos capitales, es decir, de las partes invertidas en fuerza de trabajo viva."
(Libro I, cap. IX, p 262.)
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CAPITULO Il

LA CUOTA DE GANANCIA

La formula general del capital es D — M — D’; es decir, una suma de valor es
lanzada a la circulacion para sacar de ella una suma de valor mayor. El proceso
gue engendra esta suma de valor mayor es la produccion capitalista; el proceso
gue la realiza, la circulacion del capital. El capitalista no produce la mercancia por
la mercancia misma, en gracia al valor de uso que encierra ni con vistas a su
consumo personal. El producto que en realidad interesa al capitalista no es el
producto material de por si, sino el remanente de valor que deja el producto
después de cubrir el valor del capital consumido en él. El capitalista desembolsa el
capital total sin preocuparse del distinto papel que sus diversas partes integrantes
desempefian en la produccion de plusvalia. Desembolsa por igual todas estas
partes integrantes, no solo para reproducir el capital desembolsado, sino para
producir un remanente de valor sobre ese capital. Y para transformar el valor del
capital variable por €l desembolsado en un valor superior no tiene mas que un
medio: cambiarlo por trabajo vivo, explotar el trabajo vivo. Para ello necesita
disponer al mismo tiempo de las condiciones indispensables para la realizacion de
este trabajo, de los medios de trabajo y el objeto sobre que éste ha de recaer, de
maquinaria y materias primas , es decir, necesita convertir en condiciones de
produccion una determinada suma de valor de la que es poseedor. El capitalista
sblo es capitalista, s6lo puede acometer el proceso de explotacion del trabajo,
siempre y cuando que sea propietario de las condiciones de trabajo y se enfrente
como tal al obrero, como simple poseedor de fuerza de trabajo. Ya mas arriba, en
el libro I, hemos visto que es precisamente el hecho de que estos medios de
produccién pertenezcan a los no obreros el que convierte a los obreros en obreros
asalariados y a los no obreros en capitalistas [ver tomo I. pp. 131-655 s.].

Tanto da que el capitalista crea desembolsar el capital constante para
obtener una ganancia del capital variable o que, por el contrario, vea en el
desembolso del capital variable el medio de valorizar el capital constante; es decir,
gue invierta el dinero en salarios para realzar el valor de las maquinas y las
materias primas o que, al reveés, invierta el dinero en maquinaria y materias primas
para poder explotar el trabajo. En efecto, aunque solo es la parte variable del
capital la que engendra plusvalia, la engendra Unica y exclusivamente a condicion
de que se desembolsen también las demas partes integrantes del capital, las
condiciones de produccion del trabajo. Como el capitalista solo puede explotar el
trabajo mediante el desembolso del capital y sélo puede valorizar el capital
constante mediante el desembolso del capital variable, es l16gico que ambas partes
se le representen conjuntamente, tanto mas cuanto que el grado real de su
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ganancia no se halla determinado por la proporcién con el capital variable
exclusivamente, sino por su proporcion con el capital total; es decir, no por la cuota
de la plusvalia, sino por la cuota de la ganancia, la cual, como veremos, puede
permanecer invariable y expresar, sin embargo, distintas cuotas de plusvalia.

Del costo del producto forman parte todos los elementos integrantes de su
valor pagados por el capitalista o por los que lanza un equivalente a la produccion.
Este costo debe reponerse para poder conservar simplemente el capital o
reproducirlo en su primitiva magnitud.

El valor contenido en la mercancia es igual al tiempo de trabajo que cuesta
su produccion, trabajo cuya suma se halla formada por dos partes: trabajo pagado
y trabajo no retribuido. En cambio, el costo de la mercancia para el capitalista se
reduce a la parte del trabajo materializado en ella y pagado por él. El trabajo
sobrante contenido en la mercancia no cuesta nada al capitalista, aunque al obrero
le cueste trabajo, ni mas ni menos que el retribuido y a pesar de que crea valor
exactamente lo mismo que éste y entra al igual que él en la mercancia como
elemento creador de valor. La ganancia del capitalista proviene, pues, del hecho
de que se halla en condiciones de vender algo por lo que no ha pagado nada. La
plusvalia 0, en su caso, la ganancia, consiste precisamente en el remanente del
valor de la mercancia sobre su precio de costo, es decir, en el remanente de la
suma total de trabajo contenida en la mercancia después de cubrir la suma de
trabajo retribuido que en ella se encierra. La plusvalia es, pues, cualquiera que sea
la fuente de donde provenga, un remanente sobre el capital global desembolsado.
Por consiguiente este remanente guarda con el capital global una relacion que se
expresa por el quebrado

llamando C al capital total. Obtendremos asi la cuota de ganancia

a diferencia de la cuota de plusvalia
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La cuota de plusvalia, medida por el capital variable se llama cuota de
plusvalia; la cuota de plusvalia, medida por el capital total se llama cuota de
ganancia. Son dos medidas distintas de la misma magnitud, que expresan
proporciones o relaciones distintas de la misma magnitud como consecuencia de la
distinta medida aplicada.

La transformacion de la plusvalia en ganancia debe derivarse de la
transformacion de la cuota de ganancia, y no a la inversa. En realidad, fue la cuota
de ganancia lo que sirvio, histéricamente, de punto de partida. Plusvalia y cuota de
plusvalia son, en términos relativos, lo invisible y lo esencial que se trata de
investigar, mientras que la cuota de ganancia y, por tanto, la forma de la plusvalia
como forma de ganancia se manifiestan en la superficie de los fenémenos.

Por lo que al capitalista individual se refiere, es evidente que lo Unico que a
él le interesa es la relacién entre la plusvalia o el remanente de valor que deja el
precio de venta de sus mercancias y el capital total desembolsado para
producirlas; en cambio, le tiene sin cuidado la relacion que pueda existir entre este
remanente y sus conexiones internas con los elementos concretos del capital.
Lejos de ello, lo que le interesa es que esta relacion y estas conexiones internas
gueden en la sombra.

Aunque el remanente del valor de la mercancia sobre su precio de costo
nace en el proceso directo de produccion, sélo se realiza en el proceso de
circulacion. La apariencia de que surge en el proceso de circulacion se refuerza
por el hecho de que en realidad el que este remanente se realice o no y el grado
en que se realice depende, dentro de la concurrencia, del mercado real, de las
condiciones del mercado. Huelga detenerse a explicar aqui que cuando una
mercancia se vende por encima o por debajo de su valor sélo cambia la
distribucion de la plusvalia, sin que este cambio, en cuanto a la distribucion de las
distintas proporciones en que diversas personas se reparten la plusvalia, altere en
lo mas minimo ni la magnitud ni la naturaleza de ésta. En el proceso real de la
circulacion no sélo se operan los cambios estudiados en el libro II, sino que estos
cambios coinciden con la concurrencia real, con la compra y venta de las
mercancias por encima o por debajo de su valor, y asi nos encontramos con que la
plusvalia realizada por el capitalista individual depende tanto de la mutua
especulacion entre los diversos capitalistas como de la explotacién directa del
trabajo.

En el proceso de circulacion entra en accion, ademas del tiempo de trabajo,
el tiempo de circulacion, que limita asi la masa de la plusvalia realizable en un
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determinado periodo de tiempo. Intervienen ademas, de un modo determinante, en
el proceso directo de produccion, otros factores que provienen de la circulacion.
Ambos procesos, el proceso directo de produccion y el proceso de circulacién, se
entrecruzan y entrelazan constantemente, desdibujando con ello continuamente
sus caracteristicas diferenciales. La produccion de la plusvalia como la del valor en
general deriva del proceso de circulaciéon, como mas arriba hemos visto, nuevas
notas determinantes; el capital recorre el ciclo de sus transformaciones; finalmente
abandona, por decirlo asi, su vida organica interior para discurrir bajo relaciones en
gue ya no se enfrentan el capital y el trabajo, sino de una parte, los capitales y de
otra parte los individuos, considerados simplemente como compradores y
vendedores; el tiempo de circulacién y el tiempo de trabajo se entrecruzan en su
oOrbita y ambos parecen asi determinar por igual la plusvalia. La forma originaria en
gue se enfrentan el capital y el trabajo asalariado se disfraza por la ingerencia de
relaciones en apariencia independientes de ella; ahora, la plusvalia ya no aparece
como producto de la apropiacion de tiempo de trabajo, sino como el remanente del
precio de venta de la mercancia sobre su precio de costo, por lo cual se tiende
facilmente a ver en éste su valor intrinseco (valeur intrinséque), por donde la
ganancia se presenta como el remanente del precio de venta de la mercancia
sobre su valor inmanente.

Es cierto que durante el proceso directo de produccion la naturaleza de la
plusvalia se le revela constantemente a la conciencia del capitalista como su
codicia de apropiarse tiempo de trabajo de otros, etc., puesto ya de manifiesto al
estudiar la plusvalia. Sin embargo: 1° El proceso directo de produccién no es de
por si mas que un factor que tiende a desaparecer y a convertirse constantemente
en el proceso de circulacién, como éste en aquél, con lo cual la intuicibn mas o
menos clara, formada en el proceso de produccion, de la fuente de la ganancia
creada en ella, es decir, de la naturaleza de la plusvalia, aparece a lo sumo como
una idea equiparable a la concepcion de que el remanente realizado proviene de
causas independientes del proceso de produccién, de la propia circulaciéon, es
decir, de un movimiento inherente al mismo capital e independiente de sus
relaciones con el trabajo. Incluso economistas modernos como Ramsay, Malthus,
Senior, Torrens, etc., aducen directamente estos fenbmenos como pruebas de que
el capital, en su existencia puramente material, independientemente de sus
relaciones sociales con el trabajo, que son precisamente las que lo convierten en
capital, constituye una fuente independiente de plusvalia, paralelamente al trabajo
e independientemente de él. 2° En la rubrica de los costos, entre los que figuran
los salarios, al igual que el precio de las materias primas, el desgaste de la
maquinaria, etc., la extorsion de trabajo no retribuido aparece simplemente como
un ahorro en el pago de uno de los articulos que entran en los costos de la
produccién, como reduccion del pago de una determinada cantidad de trabajo,
exactamente lo mismo que se ahorraria si se comprasen mas baratas las materias
primas o se redujese el desgaste de la maquinaria. De este modo, la extorsién de
trabajo sobrante pierde su caracter especifico, su relacion especifica con la
plusvalia se oscurece, y a estimular y facilitar este resultado contribuye, como se
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puso de manifiesto en el libro I, seccién VI [pp. 482-488] el hecho de que el valor
de la fuerza de trabajo se exponga bajo la forma del salario.

La relacidon del capital se mixtifica al presentar a todas sus partes por igual
como fuente del valor remanente (ganancia).

El modo como la plusvalia se convierte en la forma de ganancia mediante la
transicion a través de la cuota de ganancia, no es sino la prolongacién de la
inversién de sujeto y objeto operada ya durante el proceso de produccion. Ya
velamos alli como todas las fuerzas productivas subjetivas del trabajo se
presentaban como fuerzas productivas del capital [ver tomo I, p. 288). Por una
parte, el valor, el trabajo pretérito que domina sobre el trabajo vivo, se personifica
en el capitalista; por otra parte, el obrero aparece, a la inversa, como una fuerza de
trabajo objetivada, como una simple mercancia. Y esta relacion invertida hace
surgir necesariamente, ya en el plano de las simples relaciones de produccion, una
idea invertida congruente, una conciencia transpuesta, que los cambios y
modificaciones del verdadero proceso de circulacion se encargan luego de
desarrollar.

Es, como puede estudiarse en la escuela ricardiana, un intento
completamente invertido de presentar las leyes de la cuota de ganancia
directamente como leyes de la cuota de plusvalia, o a la inversa. En la cabeza del
capitalista estas dos clases de leyes se confunden, como es natural.

En la expresién

la plusvalia se mide por el valor del capital total desembolsado para su
produccion, una parte del cual se consume en ella y otra parte no hace mas que
emplearse. En realidad, la expresion

expresa el grado de valorizacion de todo el capital desembolsado, es decir,
enfocandola en cuanto a la conexion conceptual, interna, y a la naturaleza de la
plusvalia, indica la relacion que guarda la magnitud de la variacién del capital
variable con la magnitud del capital total desembolsado.
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De por si, la magnitud de valor del capital total no guarda ninguna relacién
interna, al menos directamente, con la magnitud de la plusvalia. Si nos fijamos en
sus elementos materiales, vemos que el capital total menos el capital variable, es
decir, el capital constante, consiste en las condiciones materiales para la
realizacion del trabajo, o sea, los medios de trabajo y los materiales de éste. Para
gue una determinada cantidad de trabajo se realice en mercancias y cree, por
tanto, valor, hace falta una determinada cantidad de material y de medios de
trabajo. Se establece, segun el caracter especial del trabajo afadido, una
determinada relaciéon técnica entre la masa de trabajo y la masa de los medios de
produccién a la que se incorpora este trabajo vivo. En este sentido, media también
una determinada relacién entre la masa de la plusvalia o del trabajo sobrante y la
masa de los medios de produccion. Si el trabajo necesario para la produccion del
salario son 6 horas diarias, el obrero debera trabajar 12 horas diarias para rendir 6
horas de trabajo sobrante, siempre y cuando que haya de producir una plusvalia
del 100 %. En 12 horas consumira el doble de medios de produccion que en 6.
Pero no por ello la plusvalia afiadida por él en 6 horas guarda en modo alguno una
relacion directa con el valor de los medios de produccién consumidos en las 6 ni en
las 12 horas. Este valor no interesa aqui en lo mas minimo; lo Unico que interesa
es la masa técnicamente necesaria. El que las materias primas o los medios de
trabajo empleados sean caros o baratos es de todo punto indiferente, con tal de
gue posean el valor de uso necesario y existan en las proporciones técnicamente
indispensables con respecto al trabajo vivo que se trata de absorber. Si sabemos
gue en una hora se hilan x libras de algodén, que cuestan z chelines, sabemos
también, naturalmente, que en 12 horas se hilaran 12 x libras de algodon = 12 z
chelines, y podremos calcular la relacion entre la plusvalia y el valor de 12
exactamente lo mismo que con respecto al valor de 6. Pero la relacion entre el
trabajo vivo y el valor de los medios de produccion sélo interviene aqui cuando z
chelines constituye el nombre de x libras de algoddn, puesto que una determinada
cantidad de algodon tiene un determinado precio y, por consiguiente, a la inversa,
un determinado precio puede servir de indice de una determinada cantidad de
algoddn, mientras el precio de esta materia no cambie. Si sabemos que para
apropiarnos 6 horas de trabajo sobrante necesitamos hacer trabajar a los obreros
durante 12 horas, es decir, necesitamos tener preparado algodon para 12 horas, y
sabemos ademas el precio de esta cantidad de algodén necesaria para 12 horas
de trabajo, existira una relacion indirecta entre el precio del algodon (como indice
de la cantidad de algod6n necesaria) y la plusvalia. Pero, a la inversa, partiendo
del precio de la materia prima no se podra deducir nunca la masa de materia prima
gue puede tejerse, por ejemplo, en una hora y no en 6. No existe, pues, una
relacion interna, necesaria, entre el valor del capital constante, ni por tanto, entre el
valor del capital total (= c + v ) y la plusvalia.

Partiendo de una cuota de plusvalia dada y de una magnitud dada de esta
cuota, la cuota de ganancia no expresa sino lo que en realidad es: una medida
distinta de la plusvalia, en la que se toma como base el valor del capital en su
conjunto y no simplemente el valor de la parte del capital de la cual brota
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directamente mediante el cambio con el trabajo. Pero en la realidad (es decir, en el
mundo de los fendmenos) las cosas ocurren al revés. Se parte de la plusvalia
como de un factor dado, como del remanente del precio de venta de la mercancia
sobre su precio de costo, siendo misterioso de donde proviene este remanente, Si
de la explotacion del trabajo en el proceso de produccién, del lucro logrado sobre
el comprador en el proceso de circulacion, o de ambas cosas a la vez. Otro factor
dado de que se parte también es la relacién entre este remanente y el valor del
capital total, o sea, la cuota de ganancia. El calculo de este remanente del precio
de venta sobre el precio de costo con relacion al valor del capital total
desembolsado es muy importante y natural, puesto que por este medio
encontramos en realidad la proporcion en que se ha valorizado el capital total o su
grado de valorizacion. Partiendo de esta cuota de ganancia, no podra deducirse,
por tanto, ninguna relacion especifica entre el remanente y la parte del capital
invertida en salarios. En un capitulo posterior veremos qué divertidos saltos de
carnero tiene que dar Malthus en su intento de llegar a descubrir por este camino
el secreto de la plusvalia y de la relacion especifica entre ésta y la parte variable
del capital. Lo que indica como tal que la cuota de ganancia es mas bien la relacién
homogénea que guarda el remanente con las dos partes iguales del capital, la cual
no ofrece desde este punto de vista ninguna diferencia interna, fuera de la
existente entre el capital fijo y el circulante. Y esta diferencia existe, pura y
simplemente, porque el remanente se calcula de un doble modo. En efecto, se
calcula primeramente como una magnitud simple: como el remanente sobre el
precio de costo. Bajo esta primera forma, todo el capital circulante entra en el
precio de costo, mientras que del capital fijo sélo entra el desgaste. En segundo
lugar, tenemos la relacién entre este remanente de valor y el valor total del capital
desembolsado. Aqui entran en la cuenta tanto el valor de todo el capital fijo como
el del capital circulante. Por tanto, el capital circulante entra las dos veces del
mismo modo, mientras que el capital fijo entra una de las dos veces de distinto
modo y la otra del mismo modo que el capital circulante. La diferencia entre el
capital circulante y el capital fijo es, pues, la Unica que aqui se impone.

Por tanto, cuando el remanente, para expresarnos en términos hegelianos,
se refleja en si mismo o, dicho de otro modo, se caracteriza mas de cerca por la
cuota de ganancia, aparece como un remanente que el capital produce sobre su
propio valor anualmente o en un determinado periodo de circulacion.

Por consiguiente, si la cuota de ganancia difiere numéricamente de la cuota
de plusvalia —mientras que plusvalia y ganancia son en realidad o mismo e iguales
numéricamente— la ganancia es, sin embargo, una forma transfigurada de la
plusvalia, forma en la que se desdibujan y se borran su origen y el secreto de su
existencia. En realidad la ganancia no es sino la forma bajo la que se manifiesta la
plusvalia, la cual s6lo puede ponerse al desnudo mediante el analisis,
despojandola del ropaje de aquélla. En la plusvalia se pone al desnudo la relacion
entre el capital y el trabajo. En cambio, en la relacién entre el capital y la ganancia,
es decir, entre el capital y la plusvalia, tal como aparece, de una parte, como el
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remanente sobre el precio de costo de la mercancia realizado en el proceso de
circulacion y, de otra parte, como un remanente que ha de determinarse mas
concretamente por su relacion con el capital total, aparece el capital como una
relacion consigo mismo, relacién en la que se distingue como suma originaria de
valor, del valor nuevo establecido por €l mismo. Existe la conciencia de que este
valor nuevo es engendrado por el capital a lo largo del proceso de produccion y del
proceso de circulacion. Pero el modo como ocurre esto aparece mixtificado y como
fruto de cualidades misteriosas inherentes al propio capital.

Cuanto mas ahondamos en el proceso de valorizacion del capital mas
vemos mixtificarse la relacion capitalista y menos se descubre el secreto de su
organismo interno.

En esta seccion, la cuota de ganancia se distingue numéricamente de la
cuota de plusvalia; en cambio, la ganancia y la plusvalia se consideran como de la
misma magnitud numérica, aunque bajo una forma diferente. En la seccidn
siguiente veremos como sigue su curso el desdoblamiento y como la ganancia
aparece también numéricamente como una magnitud distinta de la plusvalia.
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CAPITULO I

RELACION ENTRE LA CUOTA DE GANANCIA Y LA CUOTA DE PLUSVALIA

Como dijimos al final del capitulo anterior, partimos aqui, en toda esta
seccion |, del supuesto de que la suma de la ganancia que corresponde a un
capital dado es igual a la suma total de la plusvalia producida por él en un
determinado periodo de circulacién. Por el momento, prescindimos, por tanto, del
hecho de que, por una parte, esta plusvalia se desdobla en distintas formas
secundarias: interés del capital, renta del suelo, impuestos, etc., y de que, por otra
parte, en la mayoria de los casos no coincide ni mucho menos con la ganancia, tal
como ésta se apropia en virtud de la cuota media general de ganancia, de la que
hablaremos en la seccidén segunda.

Siempre y cuando que la ganancia se equipare cuantitativamente a la
plusvalia, su magnitud y la magnitud de la cuota de ganancia se hallan
determinadas por las relaciones de magnitudes numéricas simples, determinadas o
determinables en cada caso concreto. La investigacion se desarrolla, por tanto, por
el momento, en un terreno puramente matematico.

Mantendremos en las férmulas los signos empleados en los libros primero y
segundo. El capital total C se divide en el capital constante c y el capital variable v
y produce una plusvalia, p. La relacion entre esta plusvalia y el capital variable
desembolsado, o sea

es lo que llamamos cuota de plusvalia, designandola con la letra p’. Por tanto,
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= p’y p = p'v. Cuando esta plusvalia se refiere al capital total y no al capital
variable solamente, se llama ganancia, (g), y la relacién entre la plusvalia p y el
capital total C, o sea,

se llama la cuota de ganancia, g’. Tenemos, pues:

ecuacion que podria expresarse también con la proporcién:
g:p=v:C;
la cuota de ganancia es a la cuota de plusvalia como el capital variable es al

capital total.

De esta proporcién se deduce que g’, la cuota de ganancia, es siempre
menor que p’, la cuota de plusvalia, porque v, el capital variable, es siempre menor
que C, la suma de v + c, del capital variable y el capital constante; exceptuando el
Unico caso, practicamente imposible, en que v = C, es decir, en que no existe
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capital constante, en que se produce sin medios de produccion, en que, por tanto,
el capitalista s6lo desembolsa la suma necesaria para el pago de salarios.

Sin embargo, en nuestra investigacion debe tenerse en cuenta toda otra
serie de factores que influyen de un modo determinante en las magnitudes c, uy p
y que, por tanto, debemos mencionar brevemente.

En primer lugar, el valor del dinero. Este podemos suponerlo siempre
constante

En segundo lugar, la rotacion. Este factor lo dejamos, por el momento, a un
lado, pues su accion sobre la cuota de ganancia debera ser estudiada en un
capitulo posterior. (Aqui adelantaremos solamente un punto, a sabor, que la
formula g’ = p’

so6lo es rigurosamente exacta para un periodo de rotacion del capital variable, pero
nosotros la hacemos valedera para la rotaciébn anual sin mas que sustituir p’, la
cuota simple de la plusvalia, por p’n, por la cuota anual de la plusvalia, indicando
por n el numero de rotaciones del capital variable al cabo de un afio (véase libro Il,
cap. XVI, | [pp. 277-280] F.E.).

En tercer lugar, hay que tener en cuenta la productividad del trabajo, cuya
influencia sobre la cuota de la plusvalia ha sido expuesta detalladamente en el libro
[, seccion IV [pp. 271-275]. Pero sobre la cuota de ganancia por lo menos sobre la
de un capital individual, si este capital individual, como se expone en el libro I, cap.
X, pp. 271 s., trabaja con una productividad superior a la media social, si produce
sus mercancias a un valor inferior al valor social medio de la misma mercancia,
realizando asi una ganancia extraordinaria, Pero este caso no lo tenemos en
cuenta todavia aqui, pues en esta seccion partimos aun del supuesto de que las
mercancias se producen en las condiciones sociales normales y se venden por su
valor. Partimos, pues, en cada caso concreto, de la premisa de que la
productividad del trabajo permanece constante. En realidad, la composicion de
valor del capital invertido en una rama industrial, es decir, la relacion concreta
entre el capital variable y el constante, expresa en cada caso un determinado
grado de productividad del trabajo. Por tanto, tan pronto como esta relacién se
modifica por causas que no sean el simple cambio de valor de los elementos
materiales del capital constante o el cambio del salario, tiene que cambiar también
necesariamente la productividad del trabajo, por cuya razén nos encontramos
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frecuentemente con que los cambios relacionados con los factores ¢, vy p implican
también cambios en cuanto a la productividad del trabajo.

Y lo mismo ocurre con los otros tres factores: duracion de la jornada de
trabajo, intensidad del trabajo y salario. Su accion sobre la masa y la cuota de
plusvalia ha sido expuesta por extenso en el libro | [cap. XV]. Se comprende, pues,
gue, aunque también por razones de simplificacion, partamos siempre del supuesto
de que estos tres factores permanecen constantes, los cambios relacionados con v
y p pueden entrafiar también cambios en cuanto a la magnitud de estos factores
determinantes. Baste con recordar de pasada, a este propdsito, que el salario
influye sobre la magnitud de la plusvalia y el volumen de la cuota de ésta en
sentido inverso que la duracién de la jornada de trabajo y la intensidad del trabajo,
y que el aumento del salario disminuye la plusvalia, mientras que la prolongacion
de la jornada de trabajo y la intensificacién de éste la aumentan.

Supongamos, por ejemplo, que un capital de 100 produzca con 20 obreros,
10 horas de trabajo diarias y un salario semanal global de 20, 20 de plusvalia,
tendremos que

80c+20v+20p; p’=100 %, g'=20 %.

Supongamos ahora que la jornada de trabajo se prolongue, sin aumentar el
salario, a 15 horas; el valor total producido por los 20 obreros aumentara, en estas
condiciones, de 40 a 60 (10 : 15 =40 : 60); como v, el salario pagado, sigue siendo
el mismo, la plusvalia aumentara de 20 a 40 y asi tendremos que

80c+ 20v+40p; p’=200 %, g’=40 %.

En cambio si, con 10 horas de trabajo, el salario bajase de 20 a 12,
tendriamos un producto total de valor de 40 como antes, pero distribuido de otro
modo; v bajaria a 12, quedando por tanto el resto de 28 para p. Por donde
tendriamos que

80c+12v+28p; p’'=2331/3%, g =28/92 =30 10/23 %
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Vemos, pues, que tanto la prolongacion de la jornada de trabajo (o la
intensificacion del trabajo) como la baja del salario hacen que aumente la masa vy,
por tanto, la cuota de la plusvalia; y a la inversa, al subir el salario bajaria, en
igualdad de condiciones, la cuota de la plusvalia. Si, por tanto, v aumenta por
efecto de una subida de salarios, esto no expresa una cantidad de trabajo mayor,
sino la misma cantidad de trabajo pagada mas cara; en este caso, p’y g’ no
aumentan, sino disminuyen.

Ya esto indica que no pueden operarse cambios en cuanto a la jornada de
trabajo, la intensidad del trabajo o el salario que no vayan acompafiados de
cambios simultdneos en cuanto a vy p y a su proporcién y también, por tanto, en
cuanto a g’, 0 sea, a la proporcién entre p y ¢ + v, entre la plusvalia y el capital
total; asimismo es claro que los cambios sobrevenidos en cuanto a la proporcion
entre p y v implican igualmente modificaciones en una por lo menos de las tres
condiciones de trabajo sefaladas.

Aqui se revela precisamente la relacion organica especial del capital
variable con el movimiento del capital total y su valorizacion, asi como su distincion
del capital constante. El capital constante, por lo que a la creacion de valor se
refiere, sélo interesa por el valor que encierra, siendo indiferente, para estos
efectos, el que un capital constante de 1,500 libras esterlinas, por ejemplo,
represente, supongamos, 1,500 toneladas de hierro a 1 libra esterlina, o 500
toneladas a 3 libras cada una. La cantidad de materia real en que tome cuerpo su
valor es absolutamente indiferente para los efectos de la valorizacion y de la cuota
de ganancia, la cual varia en razén inversa a este valor, cualquiera que sea la
relacion que exista entre el aumento o la disminucién del valor del capital constante
y la masa de los valores materiales de uso en que ese valor toma cuerpo.

No ocurre lo mismo con el capital variable. Lo que en éste interesa,
primordialmente, no es el valor que encierra el trabajo materializado en él, sino
este valor, pura y simplemente, como indice del trabajo total que pone en
movimiento y que no se halla expresado en él; del trabajo total, cuya diferencia con
respecto al trabajo expresado por él mismo, y por tanto pasado, es decir, la parte
gue forma la plusvalia, es tanto mayor cuanto menor es el trabajo encerrado en él.
Supongamos que una jornada de trabajo de 10 horas equivalga a diez chelines =
diez marcos. Si el trabajo necesario, destinado a reponer el salario, y por tanto el
capital variable, = 5 horas = 5 chelines, el trabajo sobrante sera 5 horas y la
plusvalia = 5 chelines; si el primero = 4 horas = 4 chelines, el trabajo sobrante sera
= 6 horas y la plusvalia = 6 chelines.

Por tanto, tan pronto como la magnitud de valor del capital variable deja de
ser el indice de la masa de trabajo puesta en movimiento por él y cambia la medida
misma de este indice, la cuota de la plusvalia cambia también, s6lo que en sentido
contrario y en razén inversa.
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Pasemos ahora a aplicar a los diferentes casos que pueden presentarse la
anterior

ecuacion de la cuota de —
ganancia g’'=p’

Haremos cambiar de valor sucesivamente a los distintos factores

Vv

de p° — y observaremos cOmo repercuten estos cambios
sobre la

C

cuota de ganancia. Obtendremos asi diversas series de casos, que podremos
considerar, bien como sucesivas causas modificadas de accion del mismo capital,
bien corno distintos capitales coexistentes y comparados entre si, como capitales
invertidos, por ejemplo, en distintas ramas industriales o en diversos paises. Por
tanto, si se considerase forzada o practicamente imposible la concepcién de
algunos de nuestros ejemplos como casos cronolégicamente sucesivos del mismo
capital, esta objecion desapareceria al concebirlos como capitales independientes
comparados entre si.

\Y \Y

Separaremos, pues, el producto — en sus dos factores p’ —
p’ y

C C

empezaremos considerando a p’ como constante e investigando los
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v
efectos de las posibles — luego,
variaciones de consideraremos
C
Vv
constante el — y someteremos a
guebrado p’
C

a las distintas variaciones posibles; finalmente, consideraremos variables todos los
factores y agotaremos con ello todos los casos posibles de los que pueden
derivarse las leyes que rigen la cuota de ganancia.

Vv

1. p' — variable
constante,

Este caso, que abarca varias modalidades, puede expresarse con una
férmula general. Tomemos dos capitales C y C;, con sus respectivos capitales
variables v y v; con su cuota comun de plusvalia p’ y las dos cuotas
correspondientes de ganancia g’y g1, Yy tendremos que

Relacionemos ahora entre si a Cy Cy, y a vy vi; supongamos, por ejemplo,
que el
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valor del —= E 'y el del
quebrado guebrado

V1

— =g, ytendremos que C ; =E Cyv; =eV. Y sien la ecuacion anterior
sustituimos

\Y

C 1y v por los valores asi obtenidos, tendremos que

EC

Pero de las dos ecuaciones anteriores podemos derivar otra férmula,
convirtiéndolas en la siguiente proporcion:

Y como el valor de un quebrado sigue siendo el mismo cuando el numerador
y el denominador se multiplican o se dividen por el mismo numero, podemos
reducir los quebrados
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a tantos por ciento, es decir, sustituir los dos denominadores C y C ;, por 100. En
este caso’, tenemos que

prescindiendo en esta proporcion de los denominadores, llegaremos al siguiente
resultado:

g:9 1=VvV:Vvy;

0 sea, que en dos capitales cualesquiera que funcionen con la misma cuota de
plusvalia, las cuotas de ganancia guardan entre si la misma proporcién que los
capitales variables, calculados en tantos por ciento de sus respectivos capitales
totales.

\Y

Estas dos formulas abarcan los casos en que puede presentarse la —
variante de

C

Antes de entrar a investigar estos casos por separado, hemos de hacer una
observacion. Como C representa la suma de c y v, del capital constante y del
capital variable, y como tanto la cuota de plusvalia como la cuota de ganancia se
expresan generalmente en tantos por ciento, puede simplificares el calculo
reduciendo también a 100 la suma c + v, es decir, expresando también en tantos
por ciento los factores c y v. En efecto, cuando se trata de determinar, no la masa,
sino la cuota de ganancia, tanto da decir que un capital de 15,000, de los cuales
12,000 son capital constante y 3,000 capital variable, produce una plusvalia de
3,000, como decir, reduciendo este capital a tantos por ciento:

15,000 C = 12,000 c + 3,000v (+ 3,000 p)
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100 C=80c + 20 v (+ 20 p).

La cuota de plusvalia, pues, en ambos casos, = 100 % y la cuota de
ganancia = 20 %.

Y lo mismo ocurre si comparamos entre si dos capitales, si, por ejemplo,
comparamos el anterior con otro capital:

12,000 C 10,800 c + 1,200v (+ 1,200 p)

100 c

90c + 10v (+10p)

pues, en ambos casos, p’= 100 % y g’ = 10 %, con la diferencia de que, en esta
férmula a base de tantos por ciento, la comparacién con el capital anterior aparece
mucho mas clara.

En cambio, si se trata de variaciones operadas dentro del mismo capital, la
férmula a base de tantos por ciento sélo podra emplearse en casos excepcionales,
pues casi siempre borra estas variaciones. Si un capital expresado en la férmula
de porcentaje:

80c+20v+20p,

se convierte en otro expresado en la formula de porcentaje,

90c+10v +10p,

no se ve si la nueva composicion porcentual 90 ¢ + 10 v obedece al descenso
absoluto de v 0 al aumento absoluto de ¢ 0 a ambas cosas simultaneamente. Para
esto tenemos que tener delante las magnitudes numéricas absolutas. Y para la
investigacion de los siguientes casos concretos de variacion interesa
fundamentalmente saber como se han producido estos cambios, si los 80 ¢ + 20 v
se han convertido en 90 ¢ + 10 v por el hecho de que, supongamos, los 12,000 c +
3,000 v se hayan convertido en 27,000 ¢ + 3,000 v, sin alteracion del capital
variable (90 ¢ + 10 v, expresado en tantos por ciento) o si el cambio se ha
producido, por el contrario, porque, permaneciendo sin alteracion el capital
constante, haya disminuido el capital variable, pasando a ser la composicion del
capital de 12,000 ¢ + 1,333 1/3 u (lo que, en tantos por ciento, daria la misma
férmula de 90 ¢ + 10 u). Son éstos precisamente los casos que investigaremos
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sucesivamente, renunciando a lo que tiene de cémoda la férmula porcentual o
aplicandola solamente en segundo término.

a) p' y C constantes, v variable

Si cambia la magnitud de v, C sélo podra permanecer invariable siempre y
cuando que la otra parte integrante de C, o sea, el capital constante ¢, cambie de
magnitud por la misma suma pero en sentido contrario que v. Si C es
originariamente = 80 ¢ + 20 v + 100 y mas tarde v desciende a 10, C solo podra
permanecer = 100 siempre y cuando que c¢ suba a 90; de este modo, 90 c + 10 v =
100. Dicho en términos generales: al convertirse v en v +/- d, es decir, en v mas o
menos d, ¢ tiene que convertirse, para que se cumplan las condiciones del caso
gue examinamos, en ¢ -/+ d; tiene que variar en la misma suma, pero en sentido
contrario.

Cuando la cuota de plusvalia p’ permanezca invariable, pero el capital
variable v, en cambio, se altere, tiene que cambiar asimismo la masa de la
plusvalia, puesto que p = p’vy en p’v uno de los factores, v, cambia de valor.

Las premisas de nuestro caso dan, al lado de la ecuacion originaria
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donde v se convierte en v; y puede encontrarse g’ ;, la nueva cuota de ganancia
gue de ello se desprende.

Esta nueva cuota de ganancia puede encontrarse por medio de la
correspondiente proporcion:

\Y) V1
g:g1=p — p — =VIiVi
C C

O sea, que, permaneciendo idénticos la cuota de plusvalia y el capital total,
la cuota originaria de ganancia es a la cuota de ganancia que surge del cambio del
capital variable como el capital variable primitivo es al capital variable modificado.

Si el capital primitivo era, como arriba,

I, 15,000 C = 12,000 c + 3,000 v (+ 3,000 p), y ahora es
I, 15,000 C = 13,000 c + 2,000 v (+ 2,000 p), en ambos

casos tendremos que C = 15,000 y p’ = 100 %, y la cuota de ganancia de |, 20 %,
sera a la de IlI, 13 1/3 %, como el capital variable de I, 3,000, al de IlI, 2,000, es
decir, 20 % : 13 1/3 % = 3,000 : 2,000.

Ahora bien, el capital variable puede aumentar o disminuir. Pongamos ante
todo un ejemplo en que aumente. Supongamos que el capital originario se halle
formado y funcione del modo siguiente:

.100c+20v+10p, C=120,p’=50%, g’'=8 1/3 %.

Supongamos ahora que el capital variable aumente a 30; en este caso, y
segun la hipétesis de que partimos, el capital constante debera disminuir de 100 a
90, para que el capital total permanezca invariable = 120. La plusvalia producida, a
base de la misma cuota de plusvalia del 50 %, deberd aumentar a 15. Por tanto,
tendremos:

.90 c +30v +15p; C =120, p’=50 %, g’ =12 1/2 %.
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Partamos ante todo del supuesto de que el salario permanezca invariable.
En este caso, deberan permanecer también invariables los demas factores, la
cuota de plusvalia, la jornada de trabajo y la intensidad de trabajo. Por tanto, el
aumento de v (de 20 a 30) soOlo podra tener el sentido de que se empleen un
cincuenta por ciento mas de obreros. En este caso, aumentara también en el
cincuenta por ciento, de 30 a 45, el producto valor total, distribuyéndose al igual
gue antes: 2/3 en salarios y 1/3 en plusvalia. Pero al mismo tiempo, al aumentar el
numero de obreros, el capital constante, el valor de los medios de produccion,
descender4d de 100 a 90. Estamos, por tanto, ante un caso de decreciente
productividad del trabajo, combinado con un descenso combinado del capital
constante; ¢ es econdmicamente posible este caso?

En la agricultura y en la industria extractiva, donde es facil comprender el
descenso de la productividad del trabajo y, por tanto, el aumento del numero de
obreros empleados, este proceso —dentro de los limites de la produccién capitalista
y a base de ella— se halla vinculado, no al descenso, sino al aumento del capital
constante. Aun cuando el descenso de ¢ mas arriba indicado obedeciese a una
simple baja de precios, un capital suelto sélo podria operar el paso de | a Il en
circunstancias muy excepcionales. En cambio, tratandose de dos capitales
independientes invertidos en distintos paises o en distintas ramas de la agricultura
o la industria extractiva, no tendria nada de sorprendente el que en un caso se
empleasen mas obreros (y, por tanto, mas capital variable) y trabajasen con
medios de produccion menos valiosos 0 mas escasos que en el otro caso.

Pero si abandonamos el supuesto de que el salario permanece idéntico y
explicamos el aumento del capital variable de 20 a 30 por la subida del salario en el
50%, se presenta un caso completamente distinto. EI mismo nimero de obreros —
digamos, 20— sigue trabajando con los mismos medios de produccidon o con
medios de produccion reducidos solamente en proporciones insignificantes. Si la
jornada de trabajo permanece invariable —a base de 10 horas, por ejemplo—,
permanecera invariable también el producto total de valor; seguird siendo = 30.
Pero estos 30 se invertiran en su totalidad para reponer el capital desembolsado
de 30; desaparecera, por tanto, la plusvalia. Sin embargo, se partia del supuesto
de que la cuota de plusvalia permanecia constante, es decir, de que seguia siendo
del 50 %, como en |. Pero esto sélo puede ocurrir si la jornada de trabajo se alarga
en un 50 %, a 15 horas. Los 20 obreros produciran entonces, en las 15 horas, un
valor de 45 y se cumpliran todas las condiciones necesarias:

.90 c +30v+I15p; C =120, p’=50 %, g’'= 12 % %

En este caso, los 20 obreros no necesitaran mas medios de trabajo,
herramientas, maquinas, etc., que en el caso I: sélo tendran que aumentar en el 50
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% las materias primas o las materias auxiliares. Por tanto, a base de una baja de
precio de estas materias, el transito de | a Il seria, bajo las premisas de que
partimos, mucho mas admisible, econ6micamente, para un capital aislado. Y el
capitalista se resarciria, por lo menos en cierto modo, con una ganancia mayor de
la pérdida sufrida por la depreciacién de su capital constante.

Supongamos ahora que el capital variable baje en vez de subir. En este
caso, no tendremos mas que invertir nuestro ejemplo anterior, poner el n° Il como
capital primitivo y pasar de Il a I.

II. 90 ¢ + 30 v + I5 p se convertira mas tarde en

I. 100 ¢ + 20 v + 10 p, siendo evidente que este trastrueque no altera en lo
mas minimo las condiciones que rigen las respectivas cuotas de ganancia y la
relacion mutua que entre ellas existe.

Si v desciende de 30 a 20 porque se emplee 1/3 menos obreros aun
aumentando el capital constante, tendremos ante nosotros el caso normal de la
industria moderna: creciente productividad del trabajo, dominio de mayores masas
de medios de produccion por un nimero menor de obreros. En la seccion Il de
este libro veremos que este movimiento se combina necesariamente con la baja
simultanea de la cuota de ganancia.

Pero si v baja de 30 a 20 porque se emplee el mismo niumero de obreros
pero con un salario mas bajo, tendremos que, permaneciendo idéntica la jornada
de trabajo, el producto total de valor seguira siendo =30 v + 15 p =45; y como v ha
descendido a 20, la plusvalia subird a 25 y la cuota de plusvalia del 50 % al 125 %,
lo que seria contrario al supuesto de que se parte. Para no salirnos de las
condiciones de nuestro caso, la plusvalia, a base de una cuota del 50%, tiene que
descender mas bien a 10, bajando por tanto el producto total de valor de 45 a 30.
lo cual sélo es posible acortando en 1/3 la jornada de trabajo. Y entonces
tendremos, al igual que arriba:

100c+20v+10p: p’'=50%, g’=8 1/3 %.

Huelga, indudablemente, decir que en la practica no se dara este caso de
reduccion del tiempo de trabajo acompafada de la disminucion del salario. Sin
embargo, esto no tiene importancia. La cuota de ganancia es una funcion de
distintas variables y, si queremos saber cémo influyen estas variables sobre la
cuota de ganancia, tenemos que investigar la influencia de cada una de ellas, lo
mismo si esta influencia aislada es econémicamente admisible en el mismo capital
gue si no lo es.
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b) p’ constante, v variable, C variable por la variacion de v

Este caso so6lo difiere del anterior en cuanto al grado. En vez de que ¢
disminuya o aumente en la misma medida en que v aumente o disminuya, C
permanece ahora constante. Pero, bajo las condiciones actuales de la gran
industria y la agricultura, el capital variable sélo representa una parte relativamente
pequefa del capital total, razén por la cual la disminucion o el aumento de éste, en
cuanto determinados por los cambios de aquél, tienen que ser también, necesaria
y relativamente pequefios. Partiendo nuevamente de un capital:

. 100 c + 20 v + 10 p; C = 120, p’ = 50 %, g’ = 8 1/3 %, este capital se
convertiria, por ejemplo, en:

[I.100c+30v +15p; C=130, p’=50 %, g’=11 7/13 %.

El caso contrario, el de la disminucion del capital variable, podria ilustrarse,
a su vez, por el transito inverso de Il a I.

Las condiciones econdémicas serian esencialmente las mismas que en el
caso anterior y no haria falta, por tanto, repetirlas. El transito de | a Il implica:
reduccion de la productividad del trabajo en un 50 % ; para dominar 100 c hara
falta la mitad mas de trabajo en Il que en |. Este caso puede darse en la
agricultura.’

Pero mientras que en el caso anterior el capital total permanecia constante
por el hecho de que una parte del capital constante se convertia en variable, o a la
inversa, aqui nos encontramos con que al aumentar el capital variable, se vincula
el capital sobrante y, al disminuir, queda libre el capital antes invertido.

C) p’y v constantes, c, y por tanto también C, variables

En este caso, la ecuaciéon

\' Cc

J J

g'=p — seconvierteengi= —

pl
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C Ci

y conduce, suprimiendo los factores que aparecen en ambos lados, a la siguiente
proporcion:

g1:9°=C:Cy.

a base de la misma cuota de plusvalia y de los mismos capitales variables, las
cuotas de ganancia se comportan entre si a la inversa que los capitales totales.

Si tenemos, por ejemplo, tres capitales o tres situaciones distintas del
mismo capital, como sigue:

. 80c+20v+20p;, C=100, p’=100%, g’= 20%:
[I.100c+20v + 20 p; C =120, p’= 100 %, g’ = 16 2/3 %;
. 60c+20v+20p;C= 80,p =100 %, g’= 25 %:

la proporcion sera la siguiente:

20 % :16 2/3 % =120 : 100y 20 % : 25 % = 80 : 100.

La formula general antes establecida para las —
variaciones de

a base de p’ constante, era:

ev \Y
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g’ =p’ — ahoraseconvierteeng’y;, —
= p’
EC EC
1

puesto que v no sufre modificacién y, por tanto, el —
factor e =

se convierte aqui en = 1.

Como p’v = p a la masa de la plusvalia, y como p’y v permanecen ambos
constantes, p no resulta tampoco afectada por la variacién de C; la masa de la
plusvalia sigue siendo la misma antes y después de la variacion.

Si ¢ bajase hasta 0, tendriamos que g’ = p’, es decir, que la cuota de
ganancia seria igual a la cuota de plusvalia.

Los cambios de c pueden provenir bien del simple cambio de valor de los
elementos materiales del capital constante, bien de la distinta composicion técnica
del capital total, es decir, del cambio de la productividad del trabajo en la
correspondiente rama de produccion. En el segundo caso, la creciente
productividad del trabajo social, consecuencia del desarrollo de la gran industria y
de la agricultura, haria que el transito se operase en el sentido (véase ejemplo
anterior) de lll al y de | a ll. Una cantidad de trabajo que se paga con 20 y produce
un valor de 40 empezaria dominando una masa de medios de trabajo por valor de
60; al aumentar la productividad, permaneciendo invariable el valor, los medios de
trabajo utilizados ascenderian primero a 80 y luego a 100. La serie inversa
determinaria un descenso de la productividad; la misma cantidad de trabajo podria
poner en movimiento menos medios de produccion y se restringiria el volumen de
las operaciones, como puede ocurrir en la agricultura, en la mineria, etc.

El ahorro de capital constante eleva, de una parte, la cuota de ganancia y,
de otra parte, deja libre una parte de capital; tiene, pues, su importancia para el
capitalista. Este punto, asi como la influencia de los cambios de precios de los
elementos del capital constante, sobre todo los de las materias primas, seran
investigados mas de cerca por nosotros en un lugar posterior.
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Volvemos a encontrarnos aqui con que la variacion del capital constante
influye por igual sobre la cuota de ganancia cuando esta variacion provocada por el
aumento o la disminucién de los elementos materiales de ¢ que cuando obedece a
un simple cambio de valor de los mismos.

d) p’ constante, v, c y C todos variables

En este caso, sigue siendo decisiva para la nueva cuota de ganancia la
formula general que ddbamos mas arriba:

ev
gi=p —
EC

De donde se deduce que, permaneciendo invariable la cuota de plusvalia:

a) la cuota de ganancia disminuye cuando E es mayor que e, es decir,
cuando el capital constante aumenta de tal modo, que el capital total aumenta en
mayor proporcion que el capital variable. Si un capital de 80 ¢ + 20 u + 20 p pasa a
la composicion orgénica de

% 20 30

170 c+30v + 30 p, p’sigue siendo = 100%, — bajade — a —
pero

C 100 200

a pesar de haber aumentado tanto v como C, y la cuota de ganancia desciende
consiguientemente del 20 % al 15 %;

b) la cuota de ganancia s6lo permanece invariable cuando e = E, es decir,
cuando el

Vv

quebrado —, a pesar de variar



68

aparentemente

conserva el mismo valor, o sea, cuando el numerador y el denominador pueden
multiplicarse o dividirse por el mismo nimero 80 c +20v +20py 160c + 40 v +
40 p dan, palpablemente, la misma cuota de ganancia del 20 %, porque p’ sigue
siendo = 100%

% 20 40

y — = — = — representan en ambos ejemplos el mismo
valor;

C 100 200

c) la cuota de ganancia aumenta cuando e es mayor que E, es decir, cuando el
capital variable aumenta en mayor proporcién que el capital total. Si 80 ¢ + 20 v +
20 p se convierte en 120 ¢ + 40 v + 40 p, la cuota de ganancia aumentara del 20 al
25 %, porque,

\Y 20
permaneciendo p’— = — aumenta para
invariable, convertirse
C 100
20
en — esdecir, aumentade 1/5 a
1/4.
160

Cuando v y C cambian en la misma direccion, podemos interpretar este
cambio de magnitudes en el sentido de que ambos factores cambian, hasta cierto
grado, en la misma proporcion, de tal modo que el quebrado,
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\Y

— permanece invariable. Por encima de este grado, solo variaria uno de los dos,
con lo

C

cual este caso, mas complicado, quedaria reducido a uno de los casos anteriores
mas sencillos.

Si, por ejemplo, 80 ¢ + 20 v + 20 p se convierten en 100 c + 30 v + 30 p, la
proporcion entre v y ¢ y entre v y C seguird siendo la misma, dentro de esta
variacion, hasta llegar a 100 ¢ + 25 v + 25 p. Hasta este momento, permanecera
también invariable, por tanto, la cuota de ganancia. Podemos, pues, tomar ahora
por punto de partida 100 ¢ + 25 v + 25 p, y encontramos que v ha variado en 5
para subir a 30 v y, por tanto, que C ha aumentado de 125 a 130, con lo cual
estaremos dentro del segundo caso, el de la simple variacién de C. La cuota de
ganancia, que primitivamente era del 20 %, aumenta, por esta adicion de 5 v, a
base de la misma cuota de plusvalia, hasta el 23 1/13 %.

La misma reduccién a un caso mas simple puede darse aun cuando vy C
cambien de magnitud en sentidos opuestos. Volvamos a partir, por ejemplo, de 80
c + 20 u + 20 p y hagamos que esta proporcion se convierta en la féormula 110 ¢ +
10 v + 10 p: con un cambio a base de 40 ¢ + 10 v + 10 p la cuota de ganancia
seguira siendo la misma que al principio, 0 sea el 20 %. La adicion de 70 c a esta
férmula intermedia hara que baje al 8 1/3 %. Con ello reduciremos, pues, el caso,
como arriba, a un caso de variacion de una sola variable, es decir, de c.

La variaciéon simultanea de v, ¢ y C no brinda, pues, ningln punto de vista
nuevo y nos lleva siempre, en ultima instancia, al caso en que solo varia un factor.

De hecho hemos agotado ya también el Unico caso que queda, o sea, aquel
en que v y C conservan numéricamente la misma magnitud, pero operandose un
cambio de valor en los elementos materiales que los integran, en que, por tanto, v
indica una cantidad distinta de trabajo puesto en accion y ¢ una cantidad distinta de
medios de trabajo puestos en movimiento.

Supongamos que en 80 ¢ + 20 v + 20 p los 20 v representen primitivamente
el salario de 20 obreros, a razén de 10 horas de trabajo diarias, y que el salario de
cada uno de ellos aumente de 1 a 1 1/4. En este caso, los 20 v cubriran los
salarios de 16 obreros solamente, en vez de 20. Pero si los 20 obreros, en 200
horas de trabajo, producian un valor de 40, los 16, en 10 horas diarias, es decir, en
un total de 160 horas de trabajo, produciran solamente un valor de 32. Después de
deducir 20 v para salarios, de los 32, s6lo quedardn 12 para plusvalia, lo cual
quiere decir que la cuota de ésta habra descendido del 100 al 60 %. Pero como,
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segun el supuesto de que se parte, la cuota de plusvalia debe permanecer
constante, habra que suponer que la jornada de trabajo se prolonga en 1/4, de 10
horas a 12 1/2 ; si 20 obreros, en 10 horas diarias = 200 horas de trabajo, producen
un valor de 80, 16 obreros en 12 1/2 horas diarias = 200 horas, produciran el mismo
valor y el capital de 80 ¢ + 20 v seguira produciendo una plusvalia de 20.

A la inversa: si los salarios bajan de tal modo que 20 v costeen los salarios
de 30 obreros, p’ s6lo podra permanecer constante siempre y cuando que la
jornada de trabajo de 10 horas descienda a 6 1/3. 20 x 10 = 30 x 6 2/3 = 200 horas
de trabajo.

Hasta qué punto, partiendo de estas premisas opuestas, ¢ puede
permanecer idéntico en cuanto a la expresion de su valor en dinero y, sin embargo,
representar la nueva cantidad de medios de produccién que corresponde a las
nuevas condiciones, es cosa que, en lo esencial, ha sido expuesta ya mas arriba.
Es éste un caso que sélo podra admitirse excepcionalmente, en toda su pureza.

Por lo que se refiere al cambio de valor de los elementos integrantes de c,
gue aun aumentando o disminuyendo en cuanto a la masa, deje intacta la suma de
valor representada por c, este cambio no afecta ni a la cuota de ganancia ni a la
cuota de plusvalia, siempre y cuando que no lleve consigo un cambio de magnitud
dev.

Con esto, hemos agotado todos los casos posibles de la variacion de v, c y
C dentro de nuestra ecuacion. Hemos visto que la cuota de ganancia,
permaneciendo idéntica la cuota de plusvalia, puede disminuir, permanecer
invariable o aumentar, mientras que el mas pequefio cambio en la proporcion de v
con respecto a ¢ 0 a C basta para hacer que cambie también la cuota de ganancia.

Asimismo hemos visto que, en cuanto a la variacién de v, se llega siempre a
un limite en que la constancia de p’ es econémicamente imposible. Como cualquier
variacion unilateral de c tiene necesariamente que llegar también a un limite en que
V no pueda seguir permaneciendo constante, llegamos a la conclusion de que
todas las posibles variaciones de

v
— tropiezan con limites mas alla de los cuales p’ tiene que convertirse también,

C
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necesariamente, en un factor variable. Y esta acciéon mutua de las diversas
variables de nuestra ecuacidon se acusara todavia mas claramente en las
variaciones de p’, en cuyo examen entramos ahora.

2. p’ variable

Obtendremos una féormula general para expresar las cuotas de ganancia

Vv

correspondientes a distintas cuotas de plusvalia, lo — permanece constante
mismo si que

C

si varia, convirtiendo, la ecuacion:

\'
g=p —
C
en esta otra:
Vi
9g1=p1 —
C.

enlaque g1, p°1, v1y C : indican los valores cambiados de g’, p’, uy C.
Tenemos, entonces, que

de donde llegamos a
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\'

a) p’variable, — constante

En este caso, tenemos las ecuaciones:

v v
g=p — ;91=p1 —
C C
Y
teniendo en — el mismo valor. Por tanto, la proporcién
ambas es:
C

g:g1=p1:p1

Las cuotas de ganancia de dos capitales de composicidon igual guardan
entre si la misma proporcién que las correspondientes cuotas de plusvalia.

\Y

Como en el — no interesan las magnitudes absolutas de v y C, sino
quebrado solamente la

C
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proporcion entre ambos factores, lo mismo puede decirse de todos los capitales de
igual magnitud, cualquiera que su magnitud absoluta sea.

80 c+40 v + 20 p; C = 100, p’= 100 %, g’= 20 %
160 ¢ + 20 v + 20 p; C =200, p’= 50 %, g’ = 10 %
100 % : 50 % = 20 % : 10 %

Si las magnitudes absolutas de v y C son las mismas en ambos casos, entre
las cuotas de ganancia existira, ademas, la misma proporcion que entre las masas
de ganancia:

g:g1i=p'v:p1v=p:ipi.

Por ejemplo:
80c+20v+20p; p’'=100%, g’=20%
80c+20v+10p;p’'= 50%,9'=10%
20%:10% =100x20:50x20=20p: 10 p.

Ahora bien, es evidente que en capitales de la misma composicion absoluta
o porcentual la cuota de plusvalia sélo puede ser diferente si varian los salarios, la
duracién de la jornada de trabajo o la intensidad de éste. En los tres casos:

.80c+20v+I10p;p’'= 50%, g’=10 %,
[I.80c+20v+20p; p’=100 %, g’= 20 %,
.80 c+ 20V +40p; p’'=200 %, g’ =40 %,

se crea un producto total que en | es de 30 (20 v + 10 p), en 1l de 40 y en Il de 60.
Esto puede ocurrir de uno de estos tres modos.

En primer lugar, si los salarios son distintos, es decir, si los 20 v expresan
un numero distinto de obreros en cada caso. Supongamos que en | se empleen 15
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obreros a razén de 10 horas diarias y con un salario de 1 1/3 libras esterlinas y que
produzcan un valor de 30 libras, de las cuales 20 reponen los salarios y las 10
restantes representan la plusvalia. Si el salario baja a 1 libra, podran emplearse 20
obreros a 10 horas diarias, los cuales produciran un valor de 40 libras, de ellas 20
para cubrir los salarios y las 10 restantes corno plusvalia. Si el salario sigue
bajando hasta 2/3 de libra, tendremos 30 obreros trabajando 10 horas diarias para
producir un valor de 60 libras, de las cuales, después de deducir las 20 libras
correspondientes a los salarios, quedaran 40 como plusvalia.

Este caso: composicion porcentual constante del capital, jornada de trabajo
constante, intensidad de trabajo constante y variacion de la cuota de plusvalia
determinada por las variaciones del salario, es el Unico en que responde a la
verdad la hipétesis de Ricardo: “Las utilidades seran altas o bajas exactamente en
proporcion a que los salarios sean altos o bajos" (Ricardo, Principios de Economia
Politica, tomo | de Obras Completas, México, F. de C. E., 1959, pp. 20 21).

En segundo lugar, cuando difiera la intensidad del trabajo. En este caso,
tendremos, por ejemplo, que 20 obreros, empleando los mismos medios de trabajo,
producen en 10 horas diarias de labor, en 130, en 1l 40 y en lll 60 unidades de una
determinada mercancia, cada una de las cuales representara, aparte del valor de
los medios de produccién consumidos para producirla, un valor nuevo de 1 libra. Y
como cada 20 unidades = libras esterlinas se destinaran a reponer los salarios
invertidos, quedaran para la plusvalia: en | 10 unidades = 10 libras, en Il 20
unidades = 20 libras y en Ill 40 unidades = 40 libras.

En tercer lugar, si la jornada de trabajo es de distinta duracion. Si 20
obreros, trabajando con la misma intensidad, trabajan en | nueve horas diarias, en
Il doce y en lll dieciocho, la proporcidén entre sus productos respectivos sera de 30
240 : 60 = 9 : 12 : 18, y como el salario es = 20 en los tres casos, quedara un
margen de plusvalia de 10, 20 y 40 respectivamente.

El aumento o la disminucién de los salarios obra, por tanto, en razén directa
y el aumento o la disminucion de la intensidad del trabajo y la prolongacion o la
reduccién de la jornada obran en el mismo sentido sobre la cuantia de la cuota de
plusvaliay,

consiguientemente, permaneciendo —_, sobre la cuota de
constante ganancia.

b) p’y v variables, C constante
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En este caso, rige la proporcion siguiente

\Y V1

9:91=p° — p1 — =pvip1vi=p:
P1

Existe entre las cuotas de ganancia la misma proporcién que entre las
respectivas masas de plusvalia.

La variacion de la cuota de plusvalia, permaneciendo idéntico el capital
variable, representaba un cambio en cuanto a la magnitud y a la distribucion del
producto de valor. La variacion simultanea de v y p’implica siempre, asimismo, una
distribucion distinta, pero no siempre un cambio de magnitud del producto de valor.
Caben aqui tres casos:

a) la variacion de v y p’ se efectia en sentido distinto, pero a base de la
misma magnitud; por ejemplo:

80c+20v+10p.p'= 50%.9'=10%
90c+10v+20p, p’ =200 %, g’=20 %.

El producto de valor es el mismo en ambos casos y también, por tanto, la
cantidad de trabajo rendida; 20 v + |0 p = 10 v + 20 p = 30. La diferencia consiste,
simplemente, en que en el primer caso se pagan 20 por salarios, quedando 10
solamente para plusvalia, mientras que en el segundo caso los salarios ascienden
a 10 y la plusvalia se remonta, por tanto, a 20. Es éste el Unico caso en que,
variando al mismo tiempo los factores v y p’, la variacion no afecta para nada al
namero de obreros, a la intensidad del trabajo ni a la duracion de la jornada.

b) La variacion de p’y v se opera también en sentido opuesto, pero no
versando en ambos factores sobre la misma magnitud. En este caso, la variacion
de uno de los dos factores, u o p’, tiene que sobrepujar a la del otro.

.80c+20v+20p;p'= 100%, g'=20%
.72c+28v+20p; p’=713/7T% g’ =20%
M.84c+16v+20p; p’= 125%, g =20 %.
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En | se paga con 20 v un producto de 40, en Il uno de 48 con 28 v y en Il
uno de 36 con 16 v. Cambian tanto el producto de valor como los salarios: y el
cambio del producto de valor indica cambio de la cantidad de trabajo rendida, es
decir, cambio del nimero de obreros, de la duracion de la jornada o de la
intensidad de trabajo, o de varias de estas tres cosas al mismo tiempo.

90c+10v+10p;p’ =100 %, 9 =10 %
80c+20v+30p; p’'=150%, g =30 %
92c+ 8v+ 6p;p’'= 75%,9'= 6 %.

También aqui son distintos los tres productos de valor, pues oscilan entre
20, 50 y 14, y esta diferencia en cuanto a la magnitud de la cantidad de trabajo
rendida en cada caso se reduce, a su vez, a la diferencia en cuanto al nUmero de
obreros, en cuanto a la duracién del trabajo, en cuanto a la intensidad de éste o a
varios de estos factores simultaneamente.

3. p’vy C variables

Este caso no ofrece ningun punto de vista nuevo y se resuelve con la
férmula general establecida en Il, o sea, la de p’ variable.

Los efectos de un cambio de magnitud de la cuota de plusvalia sobre la
cuota de ganancia da, pues, corno resultante los siguientes casos:

\Y

1) g’ aumenta o disminuye en la misma proporcion que — permanece
p’si constante.

C

80c+20v+20p; p’=100 %, g’'=20 %
80c+20v+10p;p° = 50%,g’=10%
100 % : 50 % = 20 % : 10 %.
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Vv

2) g’ aumenta o disminuye en mayor proporciéon que — se desplaza en el
p’si mismo

C

sentido que p’, es decir, aumenta o disminuye si p’ aumenta o disminuye.

80c+20v+I10p;p’ =50 % g’'=10%
70c+30Vv+20p. p'=662/3%,9’ =20 %
50 % : 66 2/3 % < 10 % : 20 % °

Vv

3) g’ aumenta o disminuye en menor proporcién que — se desplaza en
p’si sentido

C

opuesto al de p’, pero en menor proporcion.

80c+20v+10p;p’'= 50%,9 =10%
90c+ I0v+ I5p; p’=150%, g’=15%
50 % : 150 % > 10 % : 15 %.

\

4) g’ aumenta aunque p’ disminuya o disminuye aunque ésta — se
aumente, si

C

desplaza en sentido opuesto al de p’y en mayor proporcion que ésta.

80c+20v+20p; p’'=100 %, g’=20 %
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90c+I0v+I5p;p’ =150 %, g’=15%

p’ sube aqui del 100 % al 150 % y g’ desciende del 20 % al 15 %.

\

5) Finalmente, g’ permanece constante, aunque p’ aumente o — cambia
disminuya, si de

C

magnitud en sentido opuesto, pero exactamente en la misma proporcion que p’

Este Ultimo caso es el Unico que requiere cierta explicacion. Como vimos
mas arriba,

\Y

a propdsito de las variaciones — una y la misma cuota de plusvalia puede
de traducirse

C

en las mas distintas cuotas de ganancia; pues bien aqui vemos que una y la misma
cuota de ganancia puede basarse en las mas diversas cuotas de plusvalia. Pero
mientras que, permaneciendo constante p’, cualquier cambio que se opere en la
proporcion de v a C basta para provocar una diferencia en cuanto a la cuota de
ganancia, tratandose del cambio de magnitud de p’ tiene que producirse un cambio
de magnitud exactamente igual, pero a la

\'

inversa, — para que la cuota de ganancia siga siendo la misma. Y este
de caso solo

C

puede darse excepcionalmente con el mismo capital o con dos capitales distintos
dentro del mismo pais. Tomemos por ejemplo un capital
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80c+20v+20p:C=100,p’=100 %, g’= 20 %

y supongamos que los salarios disminuyan de tal modo, que pueda pagarse con |6
v el mismo namero de obreros que antes costaba 20 v. En este caso, siempre y
cuando que las demas condiciones permanezcan invariables y que queden libres
los 4 v, tendremos:

80c+16v+24p;C=96,p =150 %, g’'=25 %.

Para que g’ fuese = 20 %, , como antes, tendria que aumentar el capital
total a 120 y el capital constante, por tanto, a 104:

104 ¢ + 16 v + 24 p; C = 102, p’ = 150 %, g’ = 20 %.

Para que esto fuese posible seria necesario que, al mismo tiempo que la
baja de los salarios, se operase un cambio en la productividad del trabajo que
hiciese necesario este cambio en cuanto a la composicién del capital, o bien que el
valor en dinero del capital constante aumentase de 80 a 104; en una palabra,
tendria que darse una coincidencia casual de condiciones, que sélo se da en casos
excepcionales. En efecto, un cambio de p’ que no

\Y

determine al mismo tiempo un cambio de v y también, por — sélo es
tanto, de concebible

C

en circunstancias muy concretas: tratandose de ramas industriales en las que sélo
se emplee capital fijo y trabajo y en que el objeto sobre que el trabajo recae sea
suministrado por la misma naturaleza.

En cambio, la cosa varia cuando se trata de comparar las cuotas de
ganancia de dos paises distintos. En efecto, aqui la misma cuota de ganancia
expresa en la mayoria de los casos distintas cuotas de plusvalia.

De los cinco casos que hemos examinado se desprende: que un alza de la
cuota de ganancia puede corresponder a una baja o0 a un alza de la cuota de
plusvalia, una baja de la cuota de ganancia a un alza o a una baja de la cuota de
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plusvalia, y mantener la cuota de ganancia a su nivel puede corresponder a una
cuota de plusvalia en alza o en baja, Ya hemos visto en el apartado | que una
cuota de ganancia alta, baja o que conserva el mismo nivel, puede corresponder
de la misma manera a una cuota de plusvalia constante.

*

La cuota de ganancia se determina, pues, por dos factores fundamentales,
gue son la cuota de plusvalia y la composicion de valor del capital. Los efectos de
estos dos factores pueden resumirse en pocas palabras del modo siguiente,
pudiendo expresar la composicion del capital en tantos por ciento, puesto que para
el propdsito que aqui nos guia no interesa saber de cual de las dos partes del
capital proviene el cambio:

Las cuotas de ganancia de dos capitales o del mismo capital en dos
situaciones distintas sucesivas

son iguales:

1) cuando los dos capitales tengan la misma composiciéon porcentual y la
misma cuota de plusvalia;

2) cuando, teniendo distinta composicién porcentual y distinta cuota de
plusvalia, los productos de las respectivas cuotas de plusvalia en las partes
variables porcentuales del capital (en p’y v), es decir, las masas respectivas de
plusvalia calculadas porcentualmente a base del capital total (p = p’v) sean iguales;
dicho en otros términos, cuando en ambos casos se hallen en razén inversa entre
si los factores p’y v.

Son distintas:

1) cuando, siendo igual la composicion porcentual de los capitales, sean
distintas las cuotas de plusvalia, alli donde exista entre ellas la misma proporcion
gue entre las cuotas de ganancia.

2) cuando, siendo iguales las cuotas de plusvalia y distinta la composicion
porcentual de los capitales, exista entre ellas la misma proporcién que entre las
partes variables del capital;

3) cuando, siendo distintas las cuotas de plusvalia y la composicion
porcentual de los capitales, exista entre ellas la misma proporcion que entre los



81

productos p'v, es decir, que entre las masas de plusvalia calculadas a base del
capital total.”

NOTAS AL PIE DEL CAP 3

1 Es decir, después de transponer toda la suma ¢ + v + p a la forma porcentual,
Pero esta transposicion modifica también en su relaciébn mutua las magnitudes de v
y v1. Por consiguiente (siempre que C no sea = C1) la férmula siguiente sélo rige
para capitales en forma porcentual. Consultese acerca de esto la observacion que
Marx hace a continuacion, en el texto. (Nota de la Ed. alemana) .

2 El manuscrito dice aqui: "A investigar mas tarde cémo se coordina este caso con
la renta del suelo” [F. E.].

3 El signo < quiere decir aqui que el cambio de 50 con respecto a 66 2/3 es
relativamente menor que el cambio de 10 con respecto a 20. Lo contrario de lo que
significa el signo > en la formula siguiente. (Nota de la Ed. alemana.)

4 Figuran ademas en el manuscrito calculos muy minuciosos sobre la diferencia:
cuota de plusvalia menos cuota de ganancia (p' - g'), diferencia que presenta toda
una serie de interesantes peculiaridades y cuyo movimiento indica los casos en
que estas dos cuotas se alejan la una de la otra 0 se acercan mutuamente. Son
movimientos que pueden representarse también por medio de curvas. Renuncio a
insertar este material porque encierra poca importancia para los fines inmediatos
de esta obra, bastando con llamar hacia este punto la atencion de aquellos lectores
gue deseen desarrollarlo mas. (F. E.)
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CAPITULO IV
EFECTO DE LA ROTACION SOBRE LA CUOTA DE GANANCIA

El efecto de la rotaciébn sobre la produccién de plusvalia y también, por
tanto, de ganancia, ha sido estudiada ya en el libro Il. Podemos resumirla
brevemente diciendo que el tiempo necesario para la rotacién hace que no pueda
emplearse simultaneamente en la produccién todo el capital, razén por la cual una
parte del capital se halla constantemente inactivo, bien en forma de capital-dinero,
bien en forma de materias primas almacenadas, de capital-mercancias dispuesto
para venderse, pero aun no vendido, o de titulos de crédito no vencidos adn; que
el capital puesto en funciones en la produccion activa, es decir, en la produccion y
apropiacion de plusvalia, se ve reducido constantemente en esta parte y lo mismo,
por consiguiente, la plusvalia producida y apropiada. Cuanto mas corto es el
periodo de rotacién, menor es también esta parte ociosa del capital, comparada
con el capital en su conjunto, y mayor, por tanto, siempre y cuando que las demas
circunstancias permanezcan invariables, la plusvalia apropiada.

Ya expusimos detalladamente en el libro Il [véanse pp. 277-293] cémo al
acortarse el periodo de rotacion o una de sus dos fases, la fase de la produccion y
la fase de la circulacion, aumenta la masa de la plusvalia producida. Y como la
cuota de ganancia solo expresa la proporcion entre la masa de plusvalia producida
y el capital total invertido en su produccion, es evidente que cualquier acortamiento
del periodo de rotacion, por pequeiio que sea, hace que aumente la cuota de
ganancia. Y lo que expusimos mas arriba, en la seccion segunda del libro I
respecto a la plusvalia, es también aplicable a la ganancia y a la cuota de
ganancia, sin que haya por qué repetirlo aqui. Subrayaremos solamente dos o tres
aspectos fundamentales del problema.

El medio principal para acortar la fase de la produccion consiste en
aumentar la productividad del trabajo: lo que habitualmente se llama el progreso
industrial. Como consecuencia de ella, tiene que aumentar necesariamente la
cuota de ganancia, a menos que aumente simultineamente en proporciones
considerables el capital total invertido mediante la instalacion de maquinaria mas
costosa, etc., haciendo que baje, por tanto, la cuota de ganancia, que ha de
calcularse sobre el capital en su conjunto. Tal es el caso, indiscutiblemente, de
muchos de los mas recientes progresos de la metalurgia y de la industria quimica.
Los métodos recién descubiertos por Bessemer, Siemens, Gilchrist—=Thomas y
otros para la preparacion del hierro y del acero acortan y reducen al minimo, con
un gasto relativamente pequefio, procesos que antes eran muy largos y dificiles.
La obtencidon de la alizarina o materia colorante de la rubia a base del alquitran de
la hulla permite lograr en unas cuantas semanas y con la misma instalacion fabril
empleada anteriormente para la obtencion de materias colorantes derivadas de la
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hulla, un resultado idéntico al que antes requeria afios enteros; en efecto, la rubia
necesitaba un afio para desarrollarse y ademas habia que dejar que las raices
madurasen durante varios afios antes de proceder a la coloracién.

El medio principal para acortar la fase de la circulacion es el mejoramiento
de las comunicaciones. Los ultimos cincuenta afios han operado en este respecto
una revolucién que soélo puede compararse con la revolucion industrial de la
segunda mitad del siglo pasado. Por tierra, los caminos macadamizados han sido
deslazados por el ferrocarril; por mar, las rapidas y regulares lineas de vapores
han hecho pasar a segundo plano la lenta e irregular navegacion a vela, y todo el
planeta se halla circundado hoy por una red de hilos telegraficos. Es ahora, en
realidad, cuando el canal de Suez ha venido a abrir a la navegacion de vapor el
Asia oriental y Australia. Una remesa de mercancias que en 1847 necesitaba por lo
menos doce meses para llegar al Asia oriental (véase libro Il, p. 237) puede arribar
hoy a su destino en otras tantas semanas. Los dos grandes focos de la crisis de
1825-1857, Norteamérica y la India, se han acercado de un 70 a un 90% a los
paises industriales de Europa gracias a esta conmocion de los medios de
transporte a que nos estamos refiriendo, perdiendo con ello una gran parte de su
capacidad explosiva. El tiempo de rotacion de todo el comercio mundial se ha visto
reducido en la misma proporcién, duplicAndose y hasta triplicandose la capacidad
de accion del capital interesado . Huelga decir que esto no podia por menos de
influir en la cuota de ganancia.

Para exponer en toda su pureza los efectos de la rotacion del capital total
sobre la cuota de ganancia, debemos suponer iguales todas las demas
circunstancias que acompafian a los dos capitales comparados entre si. Partimos,
pues, de la hipétesis de que son iguales la cuota de plusvalia, la jornada de trabajo
y la composicion organica porcentual de ambos capitales. Partamos de un capital A
formado por 80c + 20c = 100 C, que, con una cuota de plusvalia del 100%,
describa dos rotaciones al afilo. Tendremos entonces el siguiente producto anual:

160c + 40v + 40p. Sin embargo, para obtener la cuota de ganancia no
referimos estos 40p al valor—capital de 200 que describe la rotacion, sino al capital
desembolsado de 100, con lo cual llegamos al resultado de que g’ = 40%.

Comparemos con éste un capital B = 160c + 40v = 200 C, que operando
con la misma cuota de plusvalia del 100%, so6lo describa una rotacion al afio.
Tendremos entonces que el producto anual es, como arriba:

160c + 40v + 40p. Pero ahora las 40p deben calcularse sobre un capital
desembolsado de 200, lo que arroja solamente un 20% de cuota de ganancia, 0
sea, la mitad de la cuota del capital A.

Llegamos, pues, a la conclusibn de que, en capitales de la misma
composicién organica porcentual, a base de la misma cuota de plusvalia y de la
misma jornada de trabajo, las cuotas de ganancia de dos capitales se hallan entre
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si en razoén inversa a sus tiempos de rotacion. Si en los dos casos comparados no
coinciden la composicion organica, la cuota de plusvalia, la jornada de trabajo o el
salario, estas diferencias engendran otras en cuanto a la cuota de ganancia, pero
estas variaciones no tienen nada que ver con la rotacidbn ni nos interesan, por
tanto, aqui en lo mas minimo; son diferencias estudiadas ya en el capitulo Ill.

El efecto directo que el acortamiento del tiempo de rotacion ejerce sobre la
produccién de plusvalia y también, por tanto, de ganancia, consiste en que de ese
modo se intensifica la accién del capital variable, acerca de lo cual debe
consultarse el capitulo XVI del libro II: “La rotacion del capital variable.” Veiamos
alli que un capital variable de 500 que describe diez rotaciones al afio se apropia
durante este tiempo de tanta plusvalia como un capital variable de 5,000 que, a
base de la misma cuota de plusvalia y del mismo salario, sélo gira una vez al afio.

Tomemos un capital |, formado por 10,000 de capital fijo con un desgaste
anual de 10% = 1,000 (500 de capital circulante y 500 de capital variable).
Supongamos que, a base de una cuota de plusvalia del 100%, el capital variable
gire diez veces al afio. Para simplificar el problema, partiremos en todos los
ejemplos siguientes del supuesto de que el capital constante circulante gira en el
mismo tiempo que el variable, que es en efecto lo que en la préctica suele ocurrir.
El producto de este periodo sera asi el siguiente:

100c (desgaste) + 500c + 500v + 500p = 1,600

y el producto total anual con las 10 rotaciones, sera :

1,000 (desgas + 5,000 + 5,000 + 5,000 = 16,00

c te) c Y p 0,
5,000

C = 11,000,p = 5000, = —— = 451,%,
11,000

Tomemos ahora otro capital 1l: capital fijo 9,000, desgaste anual del mismo
1,000, capital constante circulante 1,000, capital variable 1,000, cuota de plusvalia
100%, namero de rotaciones anuales del capital variable, 5. El producto de cada
periodo de rotacién del capital variable sera, pues:
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200c (desgaste) + 1,000c + 1,000v + 1,000p = 3,200,
y el producto anual total, en las cinco rotaciones:

1,000 (desgas + 5,000 + 5,000 + 5,000 = 16,00
c te) c Y p 0,

5.000
C = 11,000,p = 5000,g = —— = 45%11%.
11,000

Tomemos, finalmente, un capital 1l en el que no entre ningun capital fijo y
entren, en cambio, 6,000 de capital constante circulante y 5,000 de capital variable.
Supongamos que, a base de una cuota de plusvalia del 100%, este capital
describa una rotacion al afio. El producto total en el afio ser4, segun esto:

6.000c + 5,000v + 5.000p = 16,000,

5,000
C = 11,000,p = 5000, = —— = 45%,%.

11,000

Tenemos, pues, en los tres casos la misma masa anual de plusvalia = 5,000
y, puesto que el capital total es también el mismo en los tres casos, a saber =
11,000, la misma cuota de ganancia del 45 °/1,%.

En cambio, si en el capital | nos encontrasemos con 5 rotaciones anuales
solamente en vez de 10, cambiarian los términos del problema. El producto de una
rotacion seria entonces:

200c (desgaste) + 500c + 500v + 500p = 1,700.

Y el producto anual:

1,000c (desgast + 2,500c + 2,500v + 2,500p = 8,500,
e)

2,500
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C = 11,000,p = 2500, = — = 22%1,1%.
11,000

Al doblarse el tiempo de rotacion, la cuota de ganancia queda reducida a la
mitad.

Por tanto, la masa de plusvalia apropiada en el transcurso del afio equivale
a la masa de la plusvalia apropiada en un periodo de rotacion del capital variable,
multiplicada por el nUmero de rotaciones de éstas que el capital describe durante
un afo. Si llamamos P a la plusvalia o ganancia apropiada durante el afio, p a la
plusvalia apropiada durante un periodo de rotacion y n al nUmero de rotaciones
anuales del capital variable, tendremos que P = p n y la cuota anual de plusvalia P’
= p’n, como hubimos de exponer ya en el libro Il, cap. XVI, | [p. 290].

La formula de la cuota de ganancia g’

1
o
I
o]

solo es exacta, naturalmente, cuando el v del numerador sea el mismo del
denominador. En el denominador v representa la parte integra del capital total que
se invierte por término medio en capital variable, en salarios. El v del humerador
s6lo se halla determinado momentaneamente por el hecho de que ha producido y
se ha apropiado una determinada cantidad de plusvalia = p, cuya proporcion

p
con él —— representa la cuota de plusvalia p’. Sélo por este
medio
Vv
Y v
se convierte la g= —— enlaotra g = p ——
ecuacion
C+v C+vV

El v del numerador se determina y precisa en el sentido de que tiene que ser
necesariamente igual al v del denominador, es decir, a toda la parte variable del
capital C. Dicho en otros términos, la ecuacion
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g = — s6lo puede convertirse sin error en la = p —
ecuacion g’

siempre y cuando que p represente la plusvalia producida en un periodo de
rotacion del capital variable. Si p solo representa una parte de esta plusvalia, la
ecuacion p = p'v sera exacta, indudablemente, pero este v serd aqui menor que el
v de C = c + v, por ser menor que todo el capital variable invertido en salarios. Y si
p implica mas que la plusvalia de una rotacion de v, tendremos que una parte de
este v 0 su totalidad funciona dos veces, una vez en la primera rotacion y otra vez
en la segunda y en la siguiente; el v que produce la plusvalia y que representa la
suma de todos los salarios abonados sera, por tanto, mayor que el v de la formula
c + v, y la cuenta resultara falsa.

Para que la férmula de la cuota de ganancia anual sea exacta, debemos
poner, en vez de la cuota de plusvalia simple, la cuota de plusvalia anual, es decir,
en vez de p’ P’ o p’n. Dicho en otros términos, debemos multiplicar p’, la cuota de
plusvalia, —o, lo que viene a ser lo mismo, el capital variable v contenido en C- por
n, es decir, por el nimero de rotaciones que este capital variable describe

\'

al cabo del afio y entonces tendremos que g’ p’n —— qQueesla

C
férmula para calcular la cuota anual de ganancia.

Pero, en la mayoria de los casos, ni el propio capitalista sabe a cuanto
asciende en un negocio el capital variable. Hemos visto ya en el capitulo VIl del
libro 1l y veremos aun mas adelante que la uUnica diferencia que el capitalista
percibe como esencial dentro de su capital es la diferencia entre el capital fijo y el
capital circulante. Saca de la caja en que guarda la parte del capital circulante que
tiene en su poder en forma de dinero, siempre y cuando que no lo guarde en el
banco, el dinero necesario para abonar los salarios, de la que saca también el
dinero para pagar las materias primas y auxiliares, abonando aquellas y estas
partidas en la misma cuenta de caja. Ademas, aungue llevase una cuenta especial
sobre los salarios abonados, esta cuenta registraria al final del afio la suma
pagada por este concepto, es decir, la suma v n, pero no el mismo capital variable
v. Para averiguar éste, necesitaria establecer un calculo especial, del que
pondremos un ejemplo a continuacion.
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Tomaremos como base de él, la fabrica de hilados de algodén descrita en el
libro I, p. 177 s, con sus 10,000 husos mule, dando por supuesto que las cifras
indicadas para una semana del mes de abril de 1871 son validas para todo el afio.
El capital fijo invertido en maquinaria era de 10,000 libras esterlinas. El capital
circulante no se indicaba; supongamos que sean 2,500 libras, cifra bastante alta,
pero justificada por la hipotesis, obligada siempre en estos casos, de que no media
ninguna operacién de crédito, es decir, de que no se emplea de un modo
permanente ni transitorio ningun capital extranjero. El producto semanal se hallaba
formado, en cuanto a su valor, por 20 libras esterlinas para desgaste de
magquinaria, 358 libras de adelanto de capital constante circulante (alquiler, 6 libras;
algoddn, 342 libras esterlinas; carbén, gas, aceite, 10 libras esterlinas), 52 libras de
capital variable, invertido en salarios, y 80 libras esterlinas de plusvalia. Es decir:

20c (desgaste) + 358c + 52v + 80p = 510.

El anticipo semanal de capital circulante era, pues, de 358c + 52v = 410, y
Su composicion organica porcentual 87,3c + 12,7v. Aplicando esto a todo el capital
circulante de 2,500 libras esterlinas, da 2,182 libras de capital constante y 318
libras de capital variable. Y como el desembolso total de salarios al afio son 52
veces 52 libras esterlinas, o sea, 2,704 libras, resulta que el capital variable de 318
libras esterlinas describe casi exactamente 81/2 rotaciones al cabo del afo. La
cuota de plusvalia es ®%s, = 153 *!/13%. A base de estos elementos calculamos la
cuota de ganancia, sustituyendo en la

\Y

formula g = —— las letras por los valores
p’n correspondientes:

C
p’ = 153"/,5, n = 8',, v =318, C, = 12,500, 0 sea:
318
g = 153" X 8% X —— = 33.27%.

12,50
0

La prueba de esto la hacemos mediante el empleo de la simple

P

féormulag'= ——— La plusvalia total o la ganancia durante
el afio

C
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asciende a 80 X 52 libras esterlinas = 4,160 libras esterlinas, lo cual, dividido entre
el capital total de 12,500 libras, da casi, como arriba, el 33,28%, una cuota de
ganancia enormemente alta, que so6lo se explica por las circunstancias
momentaneas, extraordinariamente favorables (precios muy bajos del algodon y
precios muy altos de los hilados) y que en realidad es seguro que no rige durante
el afio entero.

En la férmula g'= p'n p’ n es, como queda dicho, lo que

; en
C

el libro Il llamamos la cuota anual de plusvalia. Representa, en el caso anterior,
153"/15% X 8%/, 0 sea, exactamente, el 1,307%/13%. Por consiguiente, si ha habido
un hombre de bien que se ha llevado las manos a la cabeza ante el ejemplo puesto
en el libro Il de una monstruosidad de cuota anual de plusvalia del 1,000%, se
tranquilizara ahora tal vez ante el ejemplo, tomado de la practica viva de
Manchester, de una cuota anual de plusvalia que rebasa el 1,300%. Esta cuota de
plusvalia no constituye nada raro en épocas de gran prosperidad, aunque hay que
reconocer que estas épocas hace ya mucho tiempo que no existen.

Digamos de pasada que es éste un ejemplo de la composicion efectiva del
capital en la gran industria moderna. El capital total se divide en 12,182 libras
esterlinas de capital constante y 318 libras de capital variable, lo que suma 12,500
libras esterlinas. O sea, en tantos por ciento, 97%/2c + 2'/,v = 100C. Sélo la
cuadragésima parte del total se destina al pago de salarios, pero con una rotacion
de mas de ocho veces al afo.

Son pocos, indudablemente, los capitalistas a quienes se les ocurre hacer
estos calculos acerca de sus propios negocios; por eso las estadisticas silencian
casi en absoluto la proporcion entre la parte constante y la parte variable del
conjunto del capital social. El censo norteamericano es el Unico que indica lo que
puede indicar, en las condiciones actuales: la suma de los salarios abonados y de
las ganancias obtenidas en cada rama industrial. Y aunque estos datos son muy
dudosos, pues no tienen mas base que las indicaciones no controladas de los
propios industriales, son a pesar de ello altamente valiosos, y constituyen la Unica
documentacién de que disponemos sobre este problema. En Europa somos
demasiado delicados para pedir a nuestros grandes industriales que nos hagan
semejantes confidencias F. E.)
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CAPITULO V
ECONOMIA EN EL EMPLEO DEL CAPITAL CONSTANTE

1. Generalidades

El aumento de la plusvalia absoluta o la prolongacion del trabajo sobrante, y
por tanto, de la jornada de trabajo, sin que sufra alteracién el capital variable, es
decir, empleando el mismo ndmero de obreros con €l mismo salario nominal —
siendo indiferente para estos efectos el que el sobretiempo se retribuya o no—,
hace que descienda relativamente el valor del capital constante con relacion al
capital total y al capital variable y eleva asi la cuota de ganancia, aun
prescindiendo del incremento y de la masa de la plusvalia y de la cuota
posiblemente ascensional de esta. El volumen de la parte fija del capital constante,
edificios fabriles, maquinaria, etc., sigue siendo el mismo si se trabaja con él 16
horas, que si solamente se trabaja 12. La prolongacién de la jornada de trabajo no
requiere ninguna nueva inversion en lo que se refiere a esta parte, que es la mas
costosa del capital constante. A esto hay que afadir que el valor del capital fijo se
reproduce asi en una serie mas corta de periodos de rotacién, abreviandose, por
tanto, el tiempo durante el cual hay que desembolsarlo para obtener una
determinada ganancia. La prolongacion de la jornada de trabajo aumenta, por
consiguiente, la ganancia, aunque el sobretiempo se retribuya e incluso, hasta
cierto limite, aunque se retribuya a un tipo mas alto que las horas normales de
trabajo. De aqui que la necesidad sin cesar creciente de aumentar el capital fijo
sea, en el sistema industrial moderno, el acicate principal que mueva a los
capitalistas ambiciosos a prolongar la jornada de trabajo.1

No ocurre lo mismo cuando se trata de una jornada de trabajo constante. En
este caso, es necesario emplear uno de dos procedimientos. O aumentar el
namero de obreros, y con ellos, hasta cierto punto, la masa del capital fijo, de los
edificios, de la maquinaria etc., para poder explotar una masa mayor de trabajo
(pues aqui se prescinde de los descuentos de salario o de la reduccion de éste por
debajo de su limite normal). O alli donde se acreciente la intensidad del trabajo o
se eleve la capacidad productiva de éste, tratando de obtenerse, en general, mas
plusvalia relativa, aumentara en las ramas industriales que empleen materias
primas la masa de la parte circulante, ya que se elaborara una cantidad mayor de
materias primas, etc., dentro de un periodo de tiempo dad; y, en segundo lugar,
aumentara la cantidad de maquinaria puesta en movimiento por el mismo nimero
de obreros, aumentando también, por tanto, esta parte del capital constante. El
aumento de la plusvalia ir4, pues, acompafiado por un aumento del capital
constante 'y la creciente explotacion del trabajo llevard aparejado un
encarecimiento de las condiciones de produccién, por medio de las cuales se
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explota el trabajo, es decir, una inversion mayor de capital. Por consiguiente, en
este caso la cuota de ganancia disminuye en uno de los lados cuando aumenta en
el otro.

Hay toda una serie de gastos que son los mismos o casi los mismos con
una jornada de trabajo larga que con una jornada de trabajo corta. Los gastos de
vigilancia seran menores para 500 obreros durante 18 horas de trabajo que para
750 obreros durante 12 horas. “Los gastos de explotacion de una fabrica que
trabaja diez horas son casi los mismos que si trabaja doce horas” (Rep. of Insp. of
Fact., Oct. 1848, p. 37). Los impuestos al estado y al municipio, los seguros contra
incendio, el salario de diversos empleados permanentes, la depreciacion de la
maquinaria y toda otra serie de gastos de sostenimiento de una fébrica discurren
invariables con una jornada de trabajo larga o corta; a medida que la produccién se
reduce, estos gastos aumentan relativamente a la ganancia (Rep. of Insp of Fact.,
Oct. 1862, p. 19).

El tiempo durante el cual se reproducen el valor de la maquinaria y otras
partes integrantes del capital fijo no depende, practicamente, de la materialidad de
su duracion, sino de la duracién total del proceso de trabajo, en el transcurso del
cual funcionan y son empleadas. Si los obreros tienen que trabajar 18 horas en vez
de 12, esto supondra tres dias mas a la semana, con lo cual una semana se
convertira en semana y media y dos afios en tres. Y si el sobretiempo no se
retribuye, resultara que los obreros entregaran gratis, ademas del tiempo normal de
trabajo sobrante, una semana de cada tres y de cada tres afios, uno. De este
modo, aumentard en un 50% la reproduccion de valor de la maquinaria y se
conseguira en ?l5 del tiempo que habria sido necesario en otras condiciones.

En esta investigacion, al igual que haremos al analizar las oscilaciones de
precios de las materias primas (cap. VI), partimos, para evitar complicaciones
inatiles, del supuesto de que la masa y la cuota de la plusvalia constituyen factores
dados,

Como hemos puesto ya de relieve al tratar de la cooperacion, de la division
del trabajo y de la maquinaria [ver tomo |, p. 280], la economia de las condiciones
en gran escala obedece substancialmente al hecho de que estas condiciones
funcionan como condiciones de un trabajo social, socialmente combinado, y, por
tanto, como condiciones sociales del trabajo. Se consumen en el proceso de
produccion en régimen comun, por el obrero colectivo, y no en forma desperdigada
por una masa de obreros sin cohesion entre si 0 que, a lo sumo, sélo cooperan
directamente en pequefia escala. En una gran fabrica impulsada por uno o dos
motores centrales, los gastos de sostenimiento de estos motores no aumentan en
la misma proporcion que su fuerza propulsora: de aqui su posible radio de accion;
los gastos de la maquinaria de transmisidbn no aumentan en la misma proporcion
gue la masa de las maquinas de trabajo a las que transmite el movimiento; el
tronco de la maquina de trabajo misma no encarece en la misma proporcion en que
aumenta el nimero de las herramientas movidas por ella como sus érganos, etc.
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La concentraciébn de los medios de produccion supone al mismo tiempo una
acumulacion de edificios de todas clases, no solo para la instalacion de los talleres,
sino también para almacenes, etc. Y otro tanto acontece con los gastos de
combustible, alumbrado, etc. Otras condiciones de produccidn se mantienen
inalterables lo mismo si son empleadas por pocos que si son empleadas por
muchos.

Pero toda esta economia que se obtiene con la concentracion de los medios
de produccion y con su empleo en masa presupone como condicién esencial la
acumulacion y la cooperacion de los obreros, es decir, la combinacion social del
trabajo. Obedece, por tanto, al caracter social del trabajo, lo mismo que la plusvalia
surge del trabajo sobrante de cada obrero individual considerado de por si. Las
mismas mejoras constantes que pueden conseguirse y es necesario conseguir
aqui responden Unica y exclusivamente a las experiencias y observaciones
sociales que facilita y permite la produccion del obrero colectivo combinado en gran
escala.

Lo mismo puede decirse de la otra gran rama de la economia en las
condiciones de produccion. Nos referimos a la transformacion de los residuos de la
produccion, de los llamados desperdicios, en nuevos elementos de produccion de
la misma rama industrial de que proceden o de otra; los procesos por medio de los
cuales son lanzados de nuevo al ciclo de la produccion, y, por tanto, del consumo —
productivo o individual-, estos llamados residuos. Esta rama de ahorros, sobre la
cual volveremos algo mas en detalle ulteriormente, es también el resultado del
trabajo social en gran escala. Es el volumen de masa de estos desperdicios, que
corresponden a este tipo de trabajo, el que permite volver a convertirlos en objetos
comerciales y, por consiguiente, en nuevos elementos de la produccién. Solo como
desperdicios de una produccion colectiva, y por tanto de una produccién en gran
escala, pueden adquirir esta importancia para el proceso de produccién y
convertirse en exponentes de valor de cambio. Estos desperdicios —prescindiendo
del servicio que rindan como nuevos elementos de produccién— abaratan, a
medida que vuelven a venderse, los gastos de las materias primas, entre los
cuales se incluyen siempre sus desperdicios normales, o sea, la cantidad que
normalmente debe perderse en su elaboracion. La disminucion de los gastos de
esta parte del capital constante aumenta proporcionalmente la cuota de ganancia,
partiendo de una magnitud dada del capital variable y de una cuota dada de
plusvalia.

A base de una plusvalia dada, la cuota de ganancia sélo puede aumentarse
disminuyendo el valor del capital constante necesario para la reproduccion de las
mercancias. Cuando el capital constante entra en la produccion de las mercancias,
es su valor de uso, no su valor de cambio, lo que debe tomarse en consideracion.
La cantidad de trabajo que el lino pueda absorber en una hilanderia no dependera
de su valor, sino de su cantidad, partiendo del grado de productividad del trabajo,
es decir, de la fase del desarrollo técnico. Y asimismo la ayuda que una maquina
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pueda prestar, por ejemplo, a tres obreros dependera no de su valor, sino de su
valor de uso como tal maquina. En una fase del desarrollo técnico, puede ocurrir
gque una maquina mala resulte costosa y en otra fase puede resultar barata una
maquina buena.

La ganancia acrecentada que un capitalista obtiene por el hecho de que se
hayan abaratado, por ejemplo, el algodon y la maquinaria de hilar es el resultado
de la productividad incrementada del trabajo, no en la rama de hilados ciertamente,
pero si en la construccion de maquinaria y en la de cultivo de algodén. Para
materializar una cantidad dada de trabajo y, por tanto, para apropiarse una
cantidad dada de trabajo sobrante, no se necesita ahora invertir tanto capital en las
condiciones de trabajo. Disminuyen los gastos necesarios para apropiarse esta
determinada cantidad de trabajo sobrante.

Ya hemos hablado del ahorro que se obtiene con el uso en comun de los
medios de produccion por el obrero colectivo, que trabaja en una combinacién
social del proceso de produccion. Mas adelante examinaremos otros ahorros en
cuanto a la inversion de capital constante, derivado del acortamiento del tiempo de
circulacion (donde constituye un factor material esencial el desarrollo de los medios
de comunicacion). Aqui debemos decir algo acerca de la economia que se obtiene
mediante el mejoramiento constante de la maquinaria, y mas concretamente: 1° de
su materia, empleando, por ejemplo, hierro en vez de madera; 2° del
abaratamiento de la maquinaria conforme va progresando la fabricacion de
maquinas en general, de tal modo que aunque el valor de la parte fija del capital
constante aumente constantemente a medida que se desarrolla el trabajo en gran
escala, no aumenta, ni mucho menos, en el mismo grado; 2 3° de las mejoras
especiales que permiten a la maquinaria ya existente trabajar mas barato y con
mayor eficacia, como ocurre, por ejemplo, con las mejoras introducidas en la
caldera de vapor, etc., sobre lo cual volveremos mas en detalle un poco mas
adelante; 4° de la reduccién del coeficiente de desperdicios mediante maquinaria
mas perfecta.

Todo lo que reduce el desgaste de la maquinaria y del capital fijo en general
durante un determinado periodo de produccidn no solo abarata cada mercancia, ya
gue ésta reproduce en su precio la parte alicuota del desgaste que a ella
corresponde, sino que ademas reduce la inversion alicuota de capital para este
periodo. Los trabajos de reparacion y otros gastos semejantes figuran en los
célculos, en la medida en que son necesarios, entre los gastos originales de la
maquinaria. Su disminucibn como consecuencia de la mayor duracién de la
maquinaria reduce proporcionalmente su precio.

De todas las economias de esta clase podemos decir también, en gran
parte, que soélo son posibles para el obrero combinado y que, con frecuencia, solo
pueden lograrse tratdndose de trabajos realizados en una escala mayor aun, razén
por la cual requieren una combinacién aun mayor de obreros directamente en el
proceso de produccion.
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Por otra parte, el desarrollo de la capacidad productiva del trabajo en una
rama de produccién, por ejemplo, en la produccion de hierro, de carbén, de
maquinas, en el ramo de la construccion, etc., que en parte pueda hallarse
coordinada a su vez con los progresos en el campo de la produccion espiritual, v.
gr., en el campo de las ciencias naturales y de su aplicaciéon, puede aparecer como
una condicién necesaria para la reduccién del valor y, por tanto, de los gastos de
los medios de produccion en otras ramas industriales, por ejemplo, en la industria
textil o en la agricultura. La cosa se comprende de suyo si se tiene en cuenta que
la mercancia que surge como producto de una rama industrial entra en otras como
medio de produccién. Su mayor o menor baratura dependera de la productividad
del trabajo en la rama de produccion de la que es producto y es al mismo tiempo
condicion, no sélo del abaratamiento de las mercancias que como medio de
produccion contribuye a producir, sino también de la reduccion de valor del capital
constante de que esta mercancia es aqui un elemento y, por tanto, de la elevacién
de la cuota de ganancia.

Lo caracteristico de esta clase de economias del capital constante, fruto del
desarrollo progresivo de la industria, es que la elevacion de la cuota de ganancia
en una rama industrial se debe aqui al desarrollo de la capacidad productiva del
trabajo en otra rama. El capitalista se beneficia aqui, una vez mas, con una
ganancia que es producto del trabajo social, aunque no sea producto de los
obreros directamente explotados por él. Aquel desarrollo de la capacidad
productiva se reduce siempre, en ultima instancia, al caracter social del trabajo
puesto en accion; a la division del trabajo dentro de la sociedad; al desarrollo del
trabajo intelectual especialmente de las ciencias naturales. El capitalista lucra aqui
con las ventajas de todo el sistema de la divisién social del trabajo. Es el desarrollo
de la capacidad productiva del trabajo en su departamento exterior, en el
departamento que le suministra medios de produccién, lo que hace que disminuya
relativamente el valor del capital constante empleado por el capitalista y lo que, por
tanto, hace que aumente la cuota de ganancia.

Otro aumento de la cuota de ganancia es el que responde, no a la economia
del trabajo que produce el capital constante, sino a la economia en el empleo del
capital constante mismo. De una parte, la concentracion de los obreros y su
cooperacion en gran escala ahorra capital constante. Los mismos edificios, las
mismas instalaciones de combustible y alumbrado, etc., resultan relativamente mas
baratas cuando se conciben para un gran volumen de produccién que cuando se
proyectan para un volumen pequefio. Y o mismo podemos decir de la maquinaria
motriz y de produccion. Aunque su valor aumente en términos absolutos,
disminuye en términos relativos, es decir, en proporcién al aumento progresivo de
la produccion y a la magnitud del capital variable o de la masa de la fuerza de
trabajo que pone en movimiento. La economia que un capital consigue en su
propia rama de produccién consiste primordial y directamente en la economia del
trabajo, es decir, en la reduccion del trabajo retribuido de sus propios obreros; en
cambio, la economia a que antes nos referiamos consiste en obtener del modo
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mas econdmico, es decir, con los menores gastos posibles, a base de una escala
de produccién dada, esta mayor apropiacion posible de trabajo ajeno no retribuido.
Cuando esta economia no se basa en la ya mencionada explotacién de la
productividad del trabajo social empleado en la produccion del capital constante,
sino en la economia conseguida en el empleo del capital constante mismo, se
derivara directamente de la cooperacion y de la forma social del trabajo dentro de
la misma rama concreta de produccién o de la produccién de la maquinaria, etc.,
en una escala en que su valor no aumente en el mismo grado que su valor de uso.

Son dos los puntos que deben ser tenidos en cuenta aqui: si el valor de ¢
fuese = 0, g’ seria = p’ y la cuota de ganancia ascenderia al maximo. En segundo
lugar, lo importante para la explotacion directa del trabajo mismo no es, ni mucho
menos, el valor de los medios de explotacion empleados, ni el del capital fijo ni el
de las materias primas y auxiliares. El valor de cambio de la maquinaria, de los
edificios, de las materias primas, etc., considerados como medios de absorcién de
trabajo, corno medios en los cuales o a través de los cuales se materializa el
trabajo y también, por tanto, el trabajo sobrante, es en absoluto indiferente. Lo que
exclusivamente interesa es, de una parte, su masa, en la medida en que es
técnicamente necesaria para combinarse con una determinada cantidad de trabajo
vivo, y de otra parte su idoneidad, es decir, el hecho de que se trate de buena
magquinaria, de buenas materias primas y auxiliares. De la calidad de la materia
prima depende, en parte, la cuota de ganancia. Un buen material arroja menos
desperdicios y esto hace que se necesite una masa menor de materia prima para
absorber la misma cantidad de trabajo. Ademas, una buena materia prima ofrece
menor resistencia a la maquina con que se trabaja. Y esto repercute en parte
también en la plusvalia y en la cuota de plusvalia. Con una materia prima de mala
calidad el obrero necesita mas tiempo para elaborar la misma cantidad; y a
igualdad de salario, esto se traduce en una reduccion del trabajo sobrante. Esto
influye, ademas, muy considerablemente en la reproduccion y acumulacion del
capital, las cuales, como se expuso en el tomo |, pp. 549 ss., dependen mas aun
de la productividad que de la masa del trabajo empleado.

Se comprende, pues, el empefo que los capitalistas ponen en economizar
los medios de produccion. El que no se pierda o dilapide nada, el que los medios
de produccién solo se consuman del modo que la produccion misma imponga,
depende en parte del amaestramiento y la formacién de los obreros y en parte de
la disciplina que el capitalista ejerza sobre los obreros combinados, disciplina
superflua en un tipo de sociedad en que los obreros trabajan por cuenta propia,
como lo es ya hoy, casi totalmente, en el trabajo a destajo. Este empefio se
manifiesta también, a la inversa, en la falsificacion de los elementos de produccion,
gue constituye uno de los recursos principales para reducir el valor del capital
constante en proporcién al capital variable y elevar asi la cuota de ganancia, a lo
cual hay que afiadir, ademas, la venta de estos elementos de produccion por
encima de su valor, cuando este valor reaparece en el producto, como uno de los
elementos importantes de la estafa. Este factor desempefia sobre todo una
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iImportancia decisiva en la industria alemana, cuyo principio fundamental es: la
gente se alegrara de que les enviemos primero, buenas muestras y luego, malas
mercancias. Sin embargo, estos fendmenos relacionados con la concurrencia no
nos interesan para nada aqui.

Debe advertirse que este aumento de la cuota de ganancia logrado
mediante la disminucion del valor y, por tanto, del costo del capital constante, es
absolutamente independiente del hecho de que la rama industrial en que eso
ocurra cree productos de lujo, medios de subsistencia destinados al consumo de
los obreros 0 medios de produccion en general. Esta Ultima circunstancia solo
seria importante en relacion con la cuota de plusvalia, la cual depende
esencialmente del valor de la fuerza de trabajo, es decir, del valor de los medios
tradicionales de vida del obrero. Aqui, en cambio, partimos de la plusvalia y de la
cuota de plusvalia como de factores dados. La relacidén existente entre la plusvalia
y el capital total —relacién que, a su vez, determina la cuota de ganancia— depende,
entre otras circunstancias, exclusivamente del valor del capital constante, y en
modo alguno del valor de uso de los elementos que lo forman.

El abaratamiento relativo de los medios de produccion no excluye,
naturalmente, la posibilidad de que aumente su suma absoluta de valor, pues el
volumen absoluto en que se empleen aumentara en proporciones extraordinarias
con el desarrollo de la capacidad productiva del trabajo y la creciente escala de la
produccion que lleva aparejada. La economia en el empleo del capital constante,
cualquiera que sea el aspecto en que se considere, es en parte el resultado
exclusivo del hecho de que los medios de produccion funcionen y se consuman
como medios de produccion comunes del obrero combinado, de tal modo que esta
economia aparece a su vez como un producto del caracter social del trabajo
directamente productivo, y en parte es el fruto del desarrollo de la productividad del
trabajo en aquellas ramas que suministran al capital sus medios de produccion, de
tal modo que cuando se enfoca el trabajo total frente al capital total y no sélo los
obreros empleados por el capitalista X frente a este capitalista, esta economia se
presenta de nuevo como producto del desarrollo de las fuerzas productivas del
trabajo social y la diferencia consiste sencillamente en que el capitalista X no se
beneficia simplemente con la productividad del trabajo de su propio taller, sino con
la de los talleres de los demas. Sin embargo, el capitalista considera la economia
del capital constante como una condicién completamente ajena al obrero y que no
interesa en lo mas minimo a éste, con la que el obrero no tiene absolutamente
nada que ver; en cambio, el capitalista ve siempre muy claro que el obrero tiene,
indudablemente, algo que ver con el hecho de que el capitalista le compre mucho o
poco trabajo por el mismo dinero (pues asi es como se presenta ante su
conciencia la transaccion efectuada entre capitalista y obrero). Esta economia en
el empleo de medios de produccion, este meétodo para alcanzar un resultado
concreto con los menores gastos posibles, se revela en un grado todavia mayor
gue en las otras fuerzas inmanentes al trabajo como una fuerza inherente al capital
y como un método peculiar y caracteristico del régimen capitalista de produccion.
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Este modo de concebir las cosas es tanto menos sorprendente cuanto que
se ajusta a la apariencia de los hechos, ya que el régimen capitalista encubre, en
realidad, la trabazon interior con la completa indiferencia en que coloca al obrero
frente a las condiciones de realizacion de su propio trabajo, como si se tratase de
algo ajeno y extrafio a él.

Primero. Los medios de produccion que forman el capital constante
representan solamente el dinero del capitalista (como el cuerpo del deudor romano
representaba, segun Linguet, el dinero de su acreedor) y sélo guardan relaciéon con
él, mientras que el obrero, al entrar en contacto con ellos en el proceso real de la
produccion, los utiliza simplemente como valores de uso de la produccion, como
medios de trabajo y materia de trabajo. Por consiguiente, el aumento y la
disminucion de este valor es cosa que afecta a sus relaciones con el capitalista tan
poco como podria afectar, por ejemplo, el hecho de que trabaje en cobre o en
hierro. Claro estd que el capitalista, como mas adelante veremos, gusta de
considerar la cosa de otro modo cuando se efectta un aumento de valor de los
medios de produccién y, por tanto, una disminucion de la cuota de ganancia.

Segundo. En la medida en que estos medios de produccién son, al mismo
tiempo, dentro del proceso de produccion capitalista, medios de explotacion del
trabajo, no preocupa en lo mas minimo al obrero, como no le preocupa al caballo el
hecho de que el bocado y las riendas con que le gobiernan hayan costado caros o
baratos.

Finalmente, como hemos visto mas arriba [tomo I, p. 280 s.] el obrero
adopta realmente ante el caracter social de su trabajo, ante su combinacion con el
trabajo de otros para un fin coman, la actitud que se adopta ante un poder extrafio;
las condiciones de realizacion de esta combinacién son para él una propiedad
extrafia cuya dilapidacion le seria completamente indiferente si no se le obligase a
economizarla. Otra cosa muy distinta ocurre en las fabricas pertenecientes a los
mismos obreros, por ejemplo, en Rochdale.

Por consiguiente, casi huelga decir que cuando la productividad del trabajo
en una rama de produccion se traduce en el abaratamiento y en el mejoramiento
de los medios de produccién en otra rama, sirviendo por tanto para la elevacion de
la cuota de ganancia de ésta, esta trabazon general del trabajo social se les antoja
a los obreros algo absolutamente ajeno a ellos y que solo afecta al capitalista, el
anico que compra y se apropia estos medios de produccion. El proceso de
circulacion, etc., se encargan de encubrir eficazmente el hecho de que el
capitalista no hace mas que comprar el producto de los obreros de una rama ajena
de produccion con el producto de los obreros de su propia rama y de que, por
tanto, solo dispone del producto de los otros obreros por apropiarse gratuitamente
del de los suyos propios.

A esto hay que afadir que la produccidbn en gran escala empieza a
desarrollarse bajo la forma capitalista y otro tanto acontece con la furia de
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ganancias, de una parte, y de otra parte con la concurrencia, que obliga al maximo
abaratamiento en la producciéon de mercancias, a la maxima economia en el
empleo del capital constante, que aparece ahora como rasgo peculiar del régimen
capitalista de produccion, y, por tanto, como funcion del capitalista.

El régimen de produccién capitalista conduce, de una parte, al desarrollo de
las fuerzas productivas del trabajo social y, de otra parte, a la economia en el
empleo del capital constante.

La cosa no se limita, sin embargo, a levantar una barrera de extrafieza e
indiferencia entre el obrero, personificacion del trabajo vivo, en un lado, y en el otro
el empleo econdmico, es decir, racional y ahorrativo de sus condiciones de trabajo.
El régimen capitalista de produccién, como corresponde a su caracter
contradictorio y antagonico, da un paso mas y dilapida la vida y la salud del obrero,
considerando la degradacion de sus mismas condiciones de vida como economia
en el empleo del capital constante y, por tanto, como medio para la elevacion de la
cuota de ganancia.

Como el obrero pasa la mayor parte de su vida en el proceso de produccion,
las condiciones del proceso de produccion son, en gran parte, condiciones de su
proceso de vida activa, sus condiciones propias de vida, y la economia de estas
condiciones de vida, un método para elevar la cuota de ganancia; exactamente lo
mismo que veiamos mas arriba [libro I, cap. VIII] que el agobio de trabajo, la
transformacion del obrero en una bestia de carga constituye un meétodo para
acelerar la propia valorizacion del capital, la produccion de plusvalia. Esta
economia se traduce en el hacinamiento de los obreros en locales estrechos y
malsanos, lo que en términos capitalistas se conoce con el nombre de ahorro de
edificios; en la concentracion de maquinaria peligrosa en los mismos locales, sin
preocuparse de instalar los necesarios medios de seguridad contra los peligros; en
la omision de todas las medidas de precaucion obligadas en los procesos de
produccién que por su caracter son atentatorios para la salud o que, como en las
minas, llevan aparejados peligros, etc. Esto, sin hablar de la ausencia de toda
medida encaminada a humanizar, hacer agradable o simplemente soportable para
el obrero el proceso de produccion. Desde el punto de vista capitalista, esto seria
un despilfarro absolutamente absurdo y carente de todo fin. La produccién
capitalista es siempre, pese a su tacafieria, una dilapidadora en lo que se refiere al
material humano, del mismo modo que en otro terreno, gracias al método de la
distribucion de sus productos por medio del comercio y a su régimen de
concurrencia, derrocha los recursos materiales y pierde de un lado para la
sociedad lo que por otro lado gana para el capitalista individual.

Del mismo modo que el capital tiene la tendencia a reducir el trabajo vivo en
el empleo directo de éste, a trabajo necesario y a acortar constantemente el trabajo
necesario para la elaboracién de un producto mediante la explotacion de las
fuerzas sociales productivas del trabajo, es decir, a economizar todo lo posible el
trabajo vivo directamente empleado, tiende también a emplear este trabajo



99

reducido a lo estrictamente necesario en las condiciones mas econdémicas, es
decir, a reducir a su minimo el valor del capital constante empleado. Si el valor de
las mercancias se determina por el tiempo de trabajo necesario contenido en ellas
y no por el tiempo de trabajo que en ellas se encierra, sea necesario o no, es el
capital el que realiza esta determinacion y el que, al mismo tiempo, acorta el
tiempo de trabajo socialmente necesario para la produccién de una mercancia. De
este modo se reduce a su minimo el precio de la mercancia, reduciéndose al
minimo todas y cada una de las partes del trabajo necesario para su produccion.

Cuando se habla de la economia en el empleo del capital constante, hay
gue distinguir varios aspectos. Si aumenta la masa y con ella la suma de valor del
capital empleado, esto significa ante todo la concentracién de mayor capital en una
sola mano. Pero es precisamente esta masa mayor, empleada por una sola mano
—a la que a menudo corresponde, el empleo de un nimero mas elevado de obreros
en cifras absolutas, aunque relativamente menor— la que permite esta economia
del capital constante. Si nos fijamos en el capitalista individual, vemos que
aumenta, principalmente con respecto al capital fijo, el volumen de la inversién
necesaria de capital; pero con referencia a la masa de la materia elaborada y del
trabajo explotado disminuye en términos relativos.

Pasamos ahora a desarrollar esto con unas cuantas ilustraciones concretas.
Empezaremos por el final, por la economia en cuanto a las condiciones de
produccién, en la medida en que éstas aparecen conjuntamente como existencia y
condiciones de vida del capital.

2. Ahorro en las condiciones de trabajo a costa de los obreros

Minas de carbon. Negligencia en las inversiones mas necesarias. “Dada la
concurrencia reinante entre los propietarios de minas de carbén..., no se hacen
mas que aquellas inversiones estrictamente necesarias para vencer las dificultades
fisicas mas manifiestas; y la concurrencia entre los obreros de las minas, que
generalmente exceden del nimero necesario, hace que éstos se expongan con
gusto a grandes peligros y a las influencias mas dafiinas por un salario poco mas
elevado que el de los jornaleros de las inmediaciones, pues el trabajo en las minas
permite, ademas, a los obreros emplear rentablemente a sus hijos. Esta doble
concurrencia basta y aun sobra... para explicar que una gran parte de las minas se
exploten con las instalaciones mas deficientes de secado y ventilacion, y no pocas
veces con pozos mal construidos, con malos maderos, con maguinistas poco
expertos, galerias y rampas mal trazadas y mal construidas; todo lo cual ocasiona
una destruccion de vidas, de miembros y de salud, cuya estadistica proyectaria
una imagen espantosa’ (First Report on Children's Employmen in Mines and
Collieries, etc., 21 April 1829, p. 102). Hacia 1860, perecian todas las semanas, en
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las minas de carbén en Inglaterra, unos 15 hombres por término medio. Segun la
memoria sobre Coal Mines Accidents (6 de febrero de 1862), durante los diez afios
de 1852 a 1861 encontraron la muerte en estos trabajos 8,466 hombres. Y sin
embargo, como la misma memoria dice, esta cifra se queda muy corta, ya que en
los primeros afios, cuando empezaban a actuar los inspectores y sus
demarcaciones eran aun demasiado extensas, ocurrian muchos accidentes y
muchas muertes sin que nadie las registrase. El hecho de que, a pesar de persistir
aun una gran carniceria y de que el numero de los inspectores es a todas luces
insuficiente y su autoridad escasa, haya disminuido considerablemente el nUmero
de accidentes desde que se ha implantado la inspeccion, revela claramente la
tendencia natural de la explotacion capitalista. Estos sacrificios de vidas humanas
se deben en la mayoria de los casos a la sucia avaricia de los propietarios de
minas, los cuales se limitan no pocas veces, por ejemplo, a abrir un solo pozo, lo
cual hace gque no se establezca ventilacion eficaz y, ademas, que no haya salida
cuando el pozo queda taponado.

Si examinamos de cerca la produccion capitalista, prescindiendo del
proceso de la circulaciéon y de los fenbmenos de la concurrencia, vemos que
procede con un sentido exagerado del ahorro cuando se trata del trabajo ya
realizado, materializado en mercancias. En cambio es, mucho mas que cualquier
otro régimen de produccion, una dilapidadora de hombres, de trabajo vivo, una
dilapidadora no solo de carne y sangre, sino también de nervios y cerebro. Es, es
efecto, el derroche méas espantoso de desarrollo individual lo Gnico que asegura y
lleva a efecto el desarrollo de la humanidad en el periodo histérico que precede
directamente a la reconstituciébn consciente de la sociedad humana. Como la
economia a que nos estamos refiriendo obedece toda ella al caracter social del
trabajo, es precisamente ese caracter directamente social del trabajo lo que
engendra este derroche de vida y salud de los obreros. En este sentido es
caracteristico el tema formulado por el inspector fabril B. Baker. “Merece ser
examinado seriamente el problema de como podria evitarse mejor este sacrificio
de vidas infantiles, provocado por el trabajo en masas concentradas
(congregational labour)” (Rep. of Insp. of Fact. Oct. 1863, p. 157).

Fabricas. Se incluye aqui la ausencia de todas las medidas de precaucion
encaminadas a la seguridad, la comodidad y la salud de los obreros en las fabricas
propiamente dichas. De aqui proviene una parte considerable de las bajas
(muertos y heridos) comunicadas en los partes de guerra del ejército industrial
(véanse los informes anuales sobre fabricas). Y asimismo la falta de espacio, de
aire, etc.

Todavia en octubre de 1855 se quejaba Leonard Horner de la resistencia de
numerosisimos fabricantes a aplicar las normas legales vigentes sobre dispositivos
protectores, a pesar de que el peligro existente se ponia de manifiesto a cada paso
con accidentes, no pocas veces fatales, y de que la instalacién de seguridad que
se requeria no tenia nada de costoso ni perturbaba para nada la marcha de la
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industria (Rep. of Insp. of Fact. Oct. 1855, p. 6 [7]). La resistencia que los
fabricantes oponian a estas y otras disposiciones legales encontraba un apoyo
prestado de buena fe en los jueces honorarios de paz, llamados a decidir acerca
de estos asuntos y que eran, en su mayoria, otros fabricantes o0 amigos de éstos.
Qué clase de fallos emitian estos sefiores nos lo dice el juez superior Campbell
con referencia a uno de ellos contra el que se recurrié en apelacién ante él: “Esto
no es una interpretacién de la ley del parlamento, sino sencillamente su abolicién”.
(1. c., p. 11). En la misma memoria nos dice Horner que en muchas fabricas se
ponia en marcha la maquinaria sin informar previamente de ello a los obreros. Y
como siempre habia algunos ocupados en las maquinas paradas, al encontrarse
los dedos y las manos activos en ellas se producian de continuo accidentes por la
simple omisién de una sefal (1. c., p. 44). Los fabricantes habian organizado por
aquel entonces, en Manchester, una trade—union para hacer resistencia a la
legislacion fabril, la llamada “National Association for the Amendment of the
Factory Laws”, que en marzo de 1855, por medio de una cuota de 2 chelines por
cada caballo de vapor habia llegado a reunir una suma de mas de 50,000 libras
esterlinas, destinada a sufragar las costas procesales que originaban a sus
miembros las denuncias judiciales de los inspectores fabriles y a litigar por
iniciativa de la propia asociacién. Tratdbase de probar que killin no murder (4)
cuando se hacia por razén de la ganancia. El inspector fabril de Escocia sir John
Kincaid cuenta de una empresa de Glasgow que, utilizando el hierro viejo de su
fabrica, doté a toda su maquinaria de instalaciones de seguridad que le costaron
en total 9 libras y 1 chelin. Si se hubiese afiliado a aquella asociacion habria tenido
gue pagar por sus 110 caballos de fuerza 11 libras esterlinas, es decir, mas de lo
gue habia gastado en montar toda la instalacion. Pero la National Association
habia sido fundada precisamente, en 1854, de un modo expreso, para hacer frente
a la ley que ordenaba tales instalaciones. Los fabricantes no hicieron el menor
caso de ella durante todo el periodo de 1844 a 1854. Al llegar a 1854, siguiendo
ordenes de Palmerston, los inspectores fabriles conminaron a los fabricantes con
la necesidad de atenerse a las disposiciones de la ley. Los fabricantes
respondieron a ello creando inmediatamente su asociacion, entre cuyos miembros
mas prominentes figuraban muchos que eran jueces de paz, llamados como tales a
aplicar la ley. En abril de 1855 el nuevo ministro del Interior, sir George Grey, hizo
una propuesta de transaccion por virtud de la cual el gobierno se contentaria con
medidas de seguridad casi exclusivamente nominales, pero la asociacion rechazé
también, indignada, esta formula de arreglo. El famoso ingeniero Thomas Fairbair
no tuvo inconveniente en presentarse a servir de experto en diferentes procesos,
poniendo su prestigio de parapeto para defender la economia y la libertad
lesionada del capital. El jefe de la inspeccion fabril Leonard Horner veiase
perseguido y mortificado, a cada paso, por los fabricantes.

Los duefios de fabricas no descansaron hasta que consiguieron una
sentencia del Court of Queens Bench interpretando la ley de 1844 de tal modo que
no fuesen necesarias instalaciones de seguridad para los bancos horizontales
colocados a mas de 7 pies de altura sobre el suelo. Finalmente, en 1856 lograron,
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por medio del beato Wilson Patten —uno de esos hombres devotos cuya ostentosa
religiosidad esta siempre dispuesta a prestar un servicio sucio a las gentes ricas—,
hacer que se aprobase una ley parlamentaria que colmaba, por el momento, sus
aspiraciones. En realidad, esta ley privaba a los obreros de toda proteccion
especial y los remitia para casos de indemnizacidn por los accidentes debidos a la
maquinaria a los tribunales ordinarios (una verdadera burla, dadas las costas
procesales existentes en Inglaterra), mientras que, por otra parte, mediante un
precepto muy sutilmente formulado sobre el dictamen pericial necesario, hacia casi
imposible que los fabricantes perdiesen ningun proceso. La consecuencia de esto
fue el rapido incremento de los accidentes del trabajo. En el semestre que va de
mayo a octubre de 1858, el inspector Baker registré en la estadistica de accidentes
un aumento del 21% con respecto solamente al semestre anterior. El 36,7% de
estos accidentes hubieran podido evitarse, a su juicio. Es cierto que en los afios de
1858 y 1859 disminuy6 considerablemente el nimero de accidentes del trabajo en
comparacion con los registrados en 1845 y 1846, llegando la disminucion hasta el
29%, con un aumento del 20% en las ramas industriales sometidas a la inspeccion.
El litigio, en la medida en que ha sido resuelto hasta hoy (1865), lo ha sido
principalmente mediante la introduccion de nuevas maquinas en las que estan
instalados ya de suyo los aparatos de seguridad necesarios y que el fabricante
acepta, porque no suponen para él un gasto extraordinario. Ademas, hubo algunos
obreros que lograron una fuerte indemnizacion judicial por las amputaciones
sufridas, consiguiendo que estas sentencias fuesen mantenidas en la suprema
instancia (Rep. of Insp. of Fact., 30 April 1861, p. 31y abril 1862, p. 17 [18]).

Esto, en lo que se refiere a la economia en cuanto a los medios para
proteger la vida y la integridad corporal de los obreros (incluyendo entre ellos
muchos nifios) de los peligros que les amenazan directamente por trabajar junto a
las maquinas.

Trabajo en locales cerrados. Sabido es hasta qué punto el afan de
economizar sitio, y por tanto edificios, comprime a los obreros en locales
estrechos. Y a esto hay que afadir la economia de medios de aireacion. Ambas
cosas, unidas a la larga duracion de la jornada de trabajo, producen un gran
aumento de las enfermedades de los Grganos respiratorios y, en consecuencia, un
aumento de la mortalidad. Los ejemplos siguientes estan tomados de los informes
sobre [sanidad publica], Public Health, 6th Rep. 1863; la memoria fue compilada
por el Dr. John Simon, a quien conocemos bien por el tomo I.

Del mismo modo que la combinacién de los obreros y su cooperacion es lo
gue permite la aplicacion de la maquinaria en gran escala, la concentracion de los
medios de produccion y las economias en su empleo, es este trabajo masivo en
comun en locales cerrados y en condiciones no determinadas por la salud de los
obreros, sino la mas facil elaboracion del producto, es esta concentracion en masa
dentro del mismo taller la que, de una parte, es fuente de creciente ganancia para
el capitalista, y al mismo tiempo, si no se compensa tanto mediante la reduccion de
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la jornada de trabajo como con medidas especiales de precaucién, causa del
derroche de la vida y la salud de los obreros.

El Dr. Simon establece la siguiente regla, que prueba con una gran cantidad
de datos estadisticos: “A medida que la poblacién de una comarca se ve obligada
a trabajar en comun en locales cerrados aumenta, en igualdad de circunstancias,
la cuota de mortalidad de este distrito por efecto de enfermedades de las vias
respiratorias” (p. 23). La causa de ello consiste en la mala ventilacién. “Y
probablemente no existird en toda Inglaterra una sola excepcién a la regla de que
en todo distrito en que funciona una industria importante explotada en locales
cerrados basta la mortalidad intensiva de estos obreros para dar a la estadistica de
mortalidad de todo el distrito una preponderancia decisiva de las enfermedades
pulmonares” (p. 23).

Distrito Industria principal Casos de muerte por
enfermedades del pulmon
entre los 15 y los 25 afos
calculando por cada
100,000 personas

Hombres Mujeres

Berkhamstead Tejidos de paja, a cargo de 219 578
mujeres

Leighton Buzzard Tejidos de paja, a cargo de 309 554
mujeres

Newport Pagnell Fabricacion de puntillas, 301 617
por mujeres

Towcester Fabricacion de puntillas, 239 577
por mujeres

Yeovil Fabricacion de guantes, por 280 409
mujeres en su mayoria

Leek Industria sedera, en que 437 856
predominan mujeres

Congleton Industria sedera, en que 566 790
predominan mujeres

Macclesfield Industria sedera, en que 593 890

predominan mujeres
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Comarcas sanas Agricultura 331 333

De la estadistica de mortalidad con referencia a las industrias explotadas en
locales cerrados e investigadas por la oficina de sanidad en los afios de 1860 y
1861 se deduce lo siguiente: para el mismo nimero de hombres cuya edad oscila
entre los 15 y los 55 afios y a los que corresponden en los distritos agricolas de
Inglaterra 100 casos de muerte por tuberculosis y otras enfermedades de los
pulmones, se registran las siguientes cifras de mortalidad: en Coventry, 163 casos
de muerte por tuberculosis; en Blackburn y Skipton, 167; en Congleton y Bradford,
168; en Leicester, 171; en Leek, 182; en Macclesfield, 184; en Bolton, 190; en
Nottingham, 192; en Rochdale, 193; en Derby, 198; en Salford y Ashton—under—
Lyne, 203; en Leeds, 218; en Preston, 220 y en Manchester, 263 (p. 24). Pero aln
es mas pavorosa la imagen que arroja el cuadro anterior. En él se presentan los
casos de muerte por enfermedades del pulmén distinguiendo entre ambos sexos
desde los 15 a los 25 afos y por cada 100,000 personas. Los distritos escogidos
para hacer la investigacion han sido aquellos en que so6lo son mujeres las que
trabajan en la industria explotada en locales cerrados, mientras que los hombres
se dedican a todas las posibles ramas de trabajo.

En los distritos de la industria sedera donde es mayor el nimero de
hombres que participan en el trabajo fabril, es también considerable su coeficiente
de mortalidad. La cuota de mortalidad por tuberculosis, etc., en ambos casos
revela aqui, como dice la memoria, “Las espantosas (atrocious) condiciones
sanitarias en que se explota gran parte de nuestra industria sedera”. Es la misma
industria sedera en que los fabricantes, invocando las condiciones sanitarias
extraordinariamente favorables en que se desarrollaba, solicitaron, y en parte
obtuvieron, que se les autorizase para hacer trabajar a nifios menores de 13 afios
en una jornada de trabajo excepcionalmente larga (libro I, cap. VIII, 6 p. 248 s).

“Es posible que ninguna de las industrias investigadas hasta hoy, arroje un
cuadro peor que el que traza el Dr. Smith de la industria de la confeccion... Los
talleres, nos dice, difieren mucho en cuanto a condiciones sanitarias, pero casi
todos se hallan abarrotados de gente, mal aireados y son altamente perjudiciales
para la salud... En estos locales reina ya de suyo el calor, pero cuando se enciende
el gas, como ocurre durante el dia en las épocas de niebla y por la tarde en el
invierno, el calor llega a 80 y 90 grados (Fahrenheit = 27°-33° C), haciendo a
quienes alli trabajan sudar a chorros y empafiando de vapor los cristales de las
ventanas; el agua arroya constantemente o gotea de la claraboya y los obreros se
ven obligados a abrir alguna ventana para que entre un poco de aire, aunque con
ello, indefectiblemente, se resfrien. He aqui la descripcion que hace de 16 de los
mas importantes talleres del Westend de Londres: el mayor espacio que
corresponde a cada obrero en estos locales mal aireados son 207 pies cubicos, el
menor 105 pies; la media, por tanto, resulta de 156 pies cubicos solamente. En un
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taller rodeado por una galeria y que soélo recibe del exterior la luz de una claraboya
trabajan de 92 a 100 6 mas obreros, alumbrados por gran nimero de mecheros de
gas; los retretes estan a poca distancia y el espacio que corresponde a cada
obrero no excede de 150 pies cubicos. En otro taller, una especie de perrera en un
patio iluminado solamente desde lo alto y que sdélo puede ventilarse por una
ventana pequefia practicada en el techo, trabajan de 5 a 6 personas con un
espacio de 112 pies cubicos para cada una”. En estos infames (atrocious) talleres
descritos por el Dr. Smith trabajan los sastres, generalmente, de 12 a 13 horas
diarias, y en ciertas épocas hasta 15 y 16 horas (pp. 25, 26 y 28).

NUmero de Rama industrialy  Coeficiente de mortalidad por cada

obreros localidad 100,000 personas de 25-35 35-45y

Ocupados 45-55 afnos

958,265 Agricultura. 743 805 1,145
Inglaterra y Gales

22,301 hombres Sastreria. Londres 958 1,262 2,093

y 12,377 Tipbgrafos e

mujeres 13,803 impresores.
Londres 894 1,747 2,367

Hay que advertir, y asi lo hace en efecto John Simon, jefe del departamento
médico autor de esta memoria, que la cifra de mortalidad de los sastres, cajistas e
impresores de Londres que se registra para la edad de 25 a 35 afios es muy baja,
ya que los maestros londinenses emplean en ambas ramas de trabajo gran numero
de hombres jovenes (probablemente hasta de 30 afios) que reciben del campo
como aprendices y voluntarios (improvers) para instruirse en el oficio. Estos
jovenes aumentan la cifra de obreros sobre la que se debe calcular el coeficiente
de mortalidad de la Poblacién industrial de Londres, aunque no contribuyen en la
misma proporcion a los resultados de la mortalidad, porque solo residen
temporalmente en la capital; si caen enfermos durante su permanencia en Londres,
regresan a su casa en el campo, donde se registra su defuncién, caso de morir.
Esta circunstancia afecta ain mas a las edades mayores y hace que las cifras de
mortalidad de Londres carezcan de todo valor en cuanto a estas categorias de
obreros como criterio de la falta de condiciones sanitarias imperante en la industria

(p- 30).

Lo mismo que con los sastres sucede con los cajistas de imprenta, industria
en la que a la falta de ventilacion, al aire pestilente, etc., se une el trabajo nocturno.
Su jornada normal de trabajo es de 12 o 13 horas y a veces hasta de 15 a 16. “Un
calor enorme y aire viciado tan pronto como se enciende el gas... No pocas veces,
llegan al taller los vapores de una fundicion o los malos olores de una maquinaria o
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de una zanja, empeorando todavia las condiciones del local, situado en un piso
alto. El aire caldeado de los locales inferiores calienta el de los talleres de arriba
por el caldeamiento del piso, cosa muy perjudicial cuando se trata de locales bajos
de techo y en que se emplea mucho gas. La cosa es todavia peor donde en los
locales de abajo funciona alguna caldera de vapor, llenando toda la casa de un
calor insoportable... En general, puede decirse que la aireacion es absolutamente
defectuosa e insuficiente para eliminar el calor y los productos de combustion del
gas a la caida del sol y que en muchos talleres, sobre todo los que antes fueron
viviendas, reina un estado de cosas altamente lamentable.” “En algunos talleres,
sobre todo en imprentas de semanarios, donde trabajan también jovenes de 12 a
16 afios, se trabaja casi ininterrumpidamente durante dos dias y una noche; en
otras imprentas que se dedican a encargos “urgentes”, los obreros no disfrutan de
descanso ni los domingos, teniendo 7 dias de trabajo a la semana en vez de 6”

(pp. 26 y 28).

De las modistas (milliners and dessmakers) hemos hablado ya en el libro I,
cap. VI, 3, p. 210 s., al tratar del exceso de trabajo. Sus talleres aparecen
descritos en esta memoria por el Dr. Ord. Aun cuando durante el dia sean
tolerables, en las horas en que se enciende el gas son locales caldeados, viciados
(foul) e insalubres. En 34 talleres de los mejores el Dr. Ord encontr6é que la cifra
media de pies cubicos en el espacio correspondiente a cada obrera era la
siguiente: “En 4 casos mas de 500; en otros 4, de 400 a 500; en 5, de 200 a 250;
en 4, de 150 a 200; finalmente, en 9 de 100 a 150 solamente. Hasta el mas
favorable de estos casos resulta insuficiente para un trabajo continuo cuando el
local no se halla bien aireado... Incluso con una buena ventilacion, los locales se
caldean en exceso y el aire aparece viciado después de oscurecer, por los muchos
mecheros de gas que se necesitan para el alumbrado.” He aqui ahora la
observacion que hace el Dr. Ord acerca de uno de los talleres visitados por €l, un
taller de los peores, explotado por cuenta de un intermediario (middleman): “Un
cuarto de 1,280 pies cubicos; personas concentradas en él, 14; espacio
correspondiente a cada una, 91.5 pies cubicos. Las obreras de este taller
presentaban un aspecto de agotamiento y miseria fisicos. Nos dijeron que ganaban
de 7 a 15 chelines a la semana, y ademas el té... Jornada de trabajo, de 8 a 8. El
cuartucho en que se hacinan estas 14 personas se hallaba mal ventilado. Tenia
dos ventanas practicables y una chimenea, ésta, tupida; no existia instalacion
especial de ventilacion de ninguna clase” (p. 27).

En la misma memoria leemos, con referencia al exceso de trabajo de las
modistas: “El exceso de trabajo de mujeres jovenes en las tiendas elegantes de
costura solo reina en un grado tan monstruoso que en muchas ocasiones ha
llegado a provocar por un momento la sorpresa y el disgusto del publico, durante
unos cuatro meses al afio, pero durante estos cuatro meses los talleres trabajan
por regla general 14 horas diarias seguidas y, cuando se acumulan los encargos
urgentes, hasta 17 y 18 horas. En otras épocas del afio, estos talleres trabajan
probablemente de 10 a 14 horas diarias; las obreras que cosen en sus casas,
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suelen trabajar de 12 a 13 horas cada dia. En la confeccién de abrigos de sefiora,
de cuellos, camisas, etc., incluyendo el trabajo a la maquina de coser, las horas
empleadas en el taller colectivo son menos y no suelen pasar de 10 a 12; pero,
dice el Dr. Ord, “las horas normales de trabajo, en ciertas casas y en determinadas
épocas, se amplian considerablemente mediante un sistema de horas
extraordinarias pagadas aparte, y en otros talleres las obreras llevan trabajo a sus
casas para despacharlo después de la jornada normal, pudiendo afiadir que tanto
uno como otro tipo de trabajo extraordinario tiene con frecuencia caracter coactivo”
(p- 28). John Simon observa, en una nota que acompana a esta pagina: “El sefor
Redcliffe, secretario de la Epidemiological Society, que ha tenido ocasion de
investigar la salud de las modistas de los mejores talleres de costura, sélo encontrd
una muchacha sana de cada veinte que afirmaban sentirse completamente bien,
las demas presentaban sintomas de decaimiento fisico, de agotamiento nervioso y
numerosos trastornos funcionales debidos a esas causas”. Y apunta como razones
de esto: en primer lugar, la duracion de la jornada de trabajo, que calcula como
minimo en 12 horas, en las épocas de calma, y en segundo lugar “el hacinamiento
y la mala ventilacion de los talleres, el aire viciado por los mecheros de gas, la
insuficiente y mala alimentacion y el descuido de todo confort en las casas”.

La conclusién a que llega el jefe del departamento de sanidad de Inglaterra
es que ‘resulta practicamente imposible para los obreros insistir en lo que
tedricamente constituye su derecho sanitario primordial: el derecho a que para
realizar cualquier trabajo para el que su patrono los congregue, este trabajo
colectivo, en aquello en que depende de él y de sus gastos, se desligue de todas
las circunstancias innecesarias perjudiciales para la salud y a que, mientras los
obreros no se hallen, de hecho, en condiciones de imponer esta justicia sanitaria
por si mismos, puedan por lo menos, a pesar de la presunta intencién del
legislador, encontrar asistencia eficaz por parte de los funcionarios llamados a
aplicar las Nuisances Removal Acts (p. 29). “Indudablemente, se tropezara con
algunas dificultades técnicas para determinar el limite exacto a partir del cual los
patronos deben hallarse sujetos a los reglamentos. Pero... en principio, el derecho
a que se vele por la salud debe considerarse universal. Y en interés de miriadas de
obreros y obreras cuya vida se arruina y acorta hoy sin necesidad alguna por los
infinitos padecimientos fisicos nacidos de su simple trabajo, me atrevo a expresar
la esperanza de que las condiciones sanitarias del trabajo se coloquen con el
mismo caracter universal bajo la proteccion adecuada de la ley; por lo menos, con
las garantias necesarias para asegurar la aireacion eficaz de todos los locales de
trabajo cerrados y lograr que en toda rama de trabajo que sea por su naturaleza
insalubre se restrinjan todo lo posible las influencias dafiinas para la salud de los
obreros” (p. 31).

3. Economia en la generacion y transmision de energia y en los edificios
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En su memoria de octubre de 1852, cita L. Horner una carta del famoso
ingeniero James Nasmyth de Patricroft, inventor del martillo de vapor, en la que,
entre otras cosas, se dice:

“El publico sabe muy poco del enorme incremento de fuerza motriz que se
ha logrado mediante estos cambios de sistema y estas mejoras [de las maquinas
de vapor] a que me vengo refiriendo. La fuerza mecanica de nuestro distrito
[Lancashire] se hallaba bajo la pesadilla de una tradicion espantosa y llena de
prejuicios que durd cerca de 40 afos, pero de la que afortunadamente, ya nos
hemos emancipado. Durante los Ultimos quince afios, pero especialmente en los
cuatro Ultimos [es decir, desde 1848], se han operado algunos cambios muy
importantes en el funcionamiento de las maquinas de vapor condensadoras... El
éxito fue conseguir que las mismas maquinas den un rendimiento de trabajo mucho
mayor, y ademas con una reduccion considerable del consumo de carbon... La
velocidad con que se creia que se podia hacer trabajar a las maquinas de vapor
condensadoras fue durante muchos afios, desde la introduccion de las maquinas
de vapor en las fabricas de estos distritos, de unos 220 golpes de piston por
minuto, lo que quiere decir que una maquina de 5 pies de émbolo tenia que
limitarse reglamentariamente a 22 revoluciones. No se consideraba adecuado
imprimir a la maquina un movimiento mas rapido, y como todo el mecanismo se
ajustaba a esta velocidad de 220 golpes de piston por minuto, tenemos que esta
marcha lenta y absurdamente limitada dominé toda la industria durante muchos
afos. Hasta que por ultimo, bien por un feliz desconocimiento de lo normal, bien
porque algun innovador audaz se creyese asistido de razones mas poderosas, se
intentd conseguir una velocidad mayor y, ante el resultado altamente favorable de
la experiencia, el ejemplo encontré imitadores; ‘dio rienda suelta a la maquina’,
para decirlo con la frase empleada y se cambiaron las ruedas principales del
mecanismo de transmision de tal modo que la maquina de vapor pudiese hacer 30
y mas pies por minuto, manteniéndose la velocidad anterior de la maquinaria...
Hoy, esta aceleracion de la maquina de vapor es casi general, pues se ha
demostrado no sélo que es posible obtener mas fuerza util de la misma maquina,
sino ademas conseguir un movimiento mucho mas regular, gracias al mayor ritmo
de la rotacion. Con la misma presion de vapor y el mismo vacio en el condensador
se consiguié que la maquina produjese mas fuerza sin mas que acelerar los golpes
de pistdn. Si conseguimos, por ejemplo, que una maquina de vapor que con 200
pies por minuto produce 40 caballos de fuerza desarrolle, mediante la adaptacion
necesaria, 400 pies por minuto con la misma presion de vapor y el mismo vacio,
obtendremos exactamente el doble de fuerza que antes; y como la presion del
vapor y el vacio son los mismos en ambos casos, la aceleracion de la velocidad no
aumentara esencialmente el esfuerzo de las distintas partes de la maquina ni el
peligro de ‘accidentes’. Toda la diferencia consistira en que consumiremos mas
vapor a medida que se vaya acelerando la marcha del émbolo y en la misma o
parecida proporcion; se producird también un desgaste un poco mas rapido de los
cojinetes o de las piezas de frotacion, pero en una medida que casi no merece la
pena de ser tenida en cuenta... Para conseguir que la misma maquina produzca
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mas fuerza acelerando la marcha del émbolo es necesario quemar mas carbén
debajo de la misma caldera de vapor o emplear una caldera de mayor capacidad
de evaporacién; en una palabra, producir mas vapor. Asi se hizo, en efecto,
instalandose calderas de mayor capacidad de evaporacion en las antiguas
maquinas de vapor ‘aceleradas’; de este modo, se consiguio que éstas llegasen en
muchos casos a duplicar su rendimiento y aun mas. Hacia 1842 empez6 a llamar la
atencion la producciéon extraordinariamente barata de energia conseguida con las
maquinas de vapor en las minas de Cornouailles, la competencia en la hilatura de
algodon obligd a los fabricantes a buscar en el ‘ahorro’ la fuente principal de sus
ganancias; la notable diferencia en el consumo de carbon por hora y caballo de
fuerza que acusaban aquellas maquinas, unido al rendimiento extraordinariamente
econdémico de las maquinas de doble cilindro de Woolf, hicieron que también en
nuestro distrito se colocase en primer plano la tendencia a ahorrar combustible.
Las maquinas de Cornouailles y las de doble cilindro suministraban un caballo de
fuerza a la hora por 3!, a 4 libras de carbon, mientras gue las maquinas
empleadas en los distritos algodoneros consumian por lo general de 8 a 12 libras
por caballo de vapor y hora. Era una diferencia demasiado considerable que animé
a los fabricantes y constructores de maquinaria de nuestro distrito a conseguir,
poniendo en practica medios parecidos, los mismos resultados econdémicos
extraordinarios ya usuales en Cornouailles y en Francia, donde el elevado precio
del carbon habia obligado a los industriales a reducir todo lo posible esta costosa
partida de gastos de su industria. Y esto condujo a resultados importantisimos. En
primer lugar, muchas calderas que en los pasados tiempos de prosperidad y
grandes ganancias tenian la mitad de su superficie expuesta al frio del exterior,
fueron cubiertas ahora de fieltro o ladrillos y cal o de otro modo, para evitar la
irradiacion del calor producido con tan grandes gastos. Del mismo modo se
‘protegian’ los tubos del vapor, rodeandose también de fieltro y madera el cilindro
de la maquina. En segundo lugar, se aplicé la alta presién. Hasta entonces, la
valvula de seguridad estaba regulada de tal modo que se abria ya a las 4, 6 u 8
libras de presion del vapor por pulgada cuadrada; ahora se descubrio que
elevando la presion a 14 6 20 libras... se conseguia un considerable ahorro de
carbon; dicho en otros términos, se lograba que la fabrica rindiese el mismo trabajo
con un gasto de carbon notablemente reducido... Los que disponian de los
recursos necesarios y eran, ademas, lo bastante audaces para ello, introdujeron en
todo su alcance el sistema de la presion intensificada de la ‘expansion’, aplicando
calderas de vapor especialmente construidas, que producian vapor a una presion
de 30, 40, 60 y 70 libras por pulgada cuadrada; una presion que habria infundido
espanto a cualquier ingeniero de la vieja escuela. Estas calderas de alta presion
aplicadas a las maquinas condensadoras no tardaron en generalizarse, pues el
resultado econémico de esta presion intensiva... se manifesté muy pronto bajo una
forma inequivoca de libras esterlinas, chelines y peniques. Quienes introdujeron
esta reforma de un modo radical, aplicaron las maquinas de Woolf, y esto ocurrio
en la mayoria de las maquinas recientemente construidas; nos referimos a las
maquinas de Woolf con dos cilindros, uno de los cuales se mueve por la fuerza de
la caldera mediante el sobrante de presion sobre la de la atmdsfera, de tal modo
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gue, en vez de encontrar escape como antes al aire libre después de cada golpe
de piston, entra en un cilindro de baja presion cuatro veces mayor
aproximadamente, dirigiéndose al condensador después de producir alli una nueva
expansion. El resultado economico que se logra con estas maquinas es la
produccién de un caballo de fuerza a la hora por cada 3 '/, a 4 libras de carbén,
mientras que en las maquinas antiguas se necesitaban de 12 a 14 libras para
obtener el mismo resultado. Una habil combinacion permitia aplicar a las maquinas
antiguas el sistema de Woolf del doble cilindro o de la alta y la baja presion
combinadas, aumentando de este modo su rendimiento a la par que se disminuia
su consumo de carbon. Idéntico resultado se ha conseguido durante estos ultimos
8 6 10 afios combinando una maquina de alta presion con otra condensadora,
haciendo que el vapor consumido por la primera pase a la segunda y la haga
funcionar. Este sistema ha dado buenos resultados en muchos casos.”

“No seria facil establecer un balance exacto del rendimiento acrecentado de
trabajo de las mismas maquinas de vapor en que se han instalado todas estas
nuevas mejoras o algunas de ellas. Pero estoy seguro de que con el mismo peso
de maquinaria de vapor se obtendra hoy, por lo menos, por término medio el 50%
mas de rendimiento o de trabajo y de que en muchos casos la misma maquina de
vapor que producia con una velocidad ilimitada de 220 rotaciones por minuto, 50
caballos de fuerza, produce hoy mas de 100. Los resultados extraordinariamente
econdémicos conseguidos con la aplicacién del vapor de alta presion en maquinas
condensadoras, unidos a las exigencias mucho mayores planteadas a las antiguas
maquinas de vapor con el fin de extender la produccion, han conducido en estos
ultimos tres afios a la introduccion de calderas tubulares, que han venido a reducir
de nuevo, considerablemente, los gastos de la produccién de vapor” (Rep. of Insp.
of Fact. oct. 1852, pp. 23-27).

Y lo que se aplica a las maquinas productoras de energia es también
aplicable a las que la transmiten y a las maquinas en que trabaja el obrero.

“‘Los rapidos progresos conseguidos durante estos ultimos afos en el
desarrollo de la maquinaria han permitido a los fabricantes extender la produccion
sin necesidad de aumentar la fuerza motriz. La reduccién de la jornada de trabajo
ha hecho necesario economizar el empleo de éste, y en las fabricas bien dirigidas
se estudia siempre el modo de aumentar la produccion disminuyendo los
desembolsos. Tengo ante mi una estadistica, que debo a la amabilidad de una
persona muy inteligente de mi distrito, sobre el nUmero y la edad de los obreros
empleados en su fabrica, las maquinas utilizadas y los salarios abonados desde
1840 hasta hoy. En octubre de 1840, trabajaban en esta fabrica 600 obreros, de
ellos 200 menores de 13 afios. En octubre de 1852 trabajaban solamente 350, 60
de ellos menores de 13 afios. Seguia funcionando, con pequefisimas diferencias,
el mismo numero de maquinas, y en ambos afios se abondé la misma suma en
concepto de salarios” (Redgrave, Informe en Rep. of Insp. of Fact. oct. 1852, p. 58
[59].
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Esta maquinaria perfeccionada no revela su plena eficacia sino cuando se
instala en nuevos edificios fabriles, construidos al efecto.

“Por lo que se refiere a los perfeccionamientos de la maquinaria, he de
observar que se han logrado sobre todo grandes progresos en la construccion de
fabricas adecuadas para la instalacion de esta nueva maquinaria... En el piso bajo
de la fabrica tuerzo todo el hilado y tengo montados solamente aqui 29,000 husos
dobles. Solamente en esta sala y en la barraca he conseguido un ahorro de trabajo
no inferior al 10%, el cual se debe no tanto a los husos perfeccionados, como a la
concentracion de las maquinas bajo una sola direccidn; esto me permite mover el
mismo numero de husos con la misma fuerza motriz, lo que supone para mi un
ahorro del 60 al 80% de fuerza en comparacion con otras fabricas. Esto
representa, ademas, un gran ahorro de aceite, grasa, etc.... En una palabra, los
progresos implantados en la instalacion de la fabrica y en la maquinaria me han
permitido ahorrar, calculando por lo bajo, un 10% de trabajo y suponen, ademas,
un gran ahorro de energia, carbdn, aceite, sebo, ciglehales y correas, etc.”
(Declaracion de un fabricante de hilados de algoddn en Rep of Insp. of Fact., oct.
1863, p. [ 109] 110).

4. Aprovechamiento de los residuos de la produccion

Con el régimen de produccion capitalista se desarrolla también el
aprovechamiento de los residuos de la produccion y del consumo. Los primeros
son los desperdicios de la industria y de la agricultura, los segundos son, de una
parte, los residuos que se derivan de los cambios fisioldgicos naturales del hombre
y, de otra parte, la forma sobre la cual subsisten los objetos Utiles después de su
uso. Residuos de la produccion son, por tanto, en la industria quimica, los
productos accesorios que en una fase inferior de produccion se desaprovechan;
las virutas metalicas que se desprenden en la industria de fabricacion de
maquinaria y que luego se emplean como materia prima en la produccién de hierro,
etc. Residuos del consumo son las materias organicas eliminadas por el hombre en
su proceso de asimilacion, los restos de vestidos en forma de trapos, etc. Estos
residuos del consumo son los mas importantes para la agricultura. La economia
capitalista registra un derroche gigantesco, por lo que a su aprovechamiento se
refiere, en Londres, por ejemplo, no se ha encontrado mejor destino al abono
procedente de cuatro millones y medio de hombres que el de emplearlo, con unos
gastos gigantescos, para convertir el Tamesis en un foco pestilente.

El encarecimiento de las materias primas estimula, naturalmente, el
aprovechamiento de los desperdicios.
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Las condiciones que han de concurrir para que sea posible volver a
aprovechar tales residuos son, en general, las siguientes: que se reunan en
grandes masas, lo que supone un trabajo en gran escala; que se perfeccione la
maquinaria para que las materias que en su forma existente no eran
aprovechables antes puedan transformarse ahora de un modo apto para la nueva
produccién; que la ciencia, especialmente la quimica, realice progresos en los que
se descubran las propiedades Uutiles de los desperdicios. Es cierto que en la
pequefa agricultura, en la horticultura, tal como se cultiva por ejemplo en la
Lombardia, en el sur de China y en el Japdn, se realizan grandes economias de
este geénero. Pero, en general puede afirmarse que, en este sistema, la
productividad de la agricultura se halla condicionada por un gran derroche de
fuerza humana de trabajo que se sustrae a otras Orbitas de produccion.

Los llamados desperdicios desempefian un papel importante en casi todas
las industrias. Asi, en el informe fabril de octubre de 1863 [p. 139] se indica como
una de las razones principales de que, tanto en Inglaterra como en muchas partes
de Irlanda, los arrendatarios sélo se dediquen rara vez y de mala gana al cultivo de
lino, la siguiente: “Los grandes desperdicios... que resultan de la preparacion del
lino en los pequefios molinos de desgramar (scutch mills) movidos por agua... Los
desperdicios que quedan en la preparacion del algodon son relativamente
pequefos, pero en el lino muy grandes. Un buen tratamiento con procedimientos
mecanicos puede reducir considerablemente este inconveniente... En Irlanda es
frecuente que el lino se desgrame de un modo muy primitivo, perdiéndose del 28 al
30% ‘todo lo cual puede evitarse mediante el empleo de maquinaria mas
perfeccionada’. La estopa, con los métodos primitivos, se desperdicia en
proporciones tan enormes, que el inspector fabril dice: Me han contado de algunas
de las fabricas de desgramar de Irlanda que los desgramadores suelen llevarse a
casa los desperdicios para emplearlos como combustible en sus cocinas, a pesar
del mucho valor que tienen” (Rep. of Insp. of Fact. Oct. 1863, p. 140). De los
desperdicios del algodon hablaremos mas adelante, cuando tratemos de las
oscilaciones de los precios de las materias primas.

En la industria de la lana han sido mas inteligentes que en la del lino. “Antes
era corriente criticar la recuperacion de los desperdicios y los trapos de lana para
volver a aprovecharlos pero este prejuicio ha desaparecido totalmente con vistas al
shoddy trade (industria de la lana artificial) que constituye una rama importante del
distrito lanero de Yorkshire, y no cabe duda de que el negocio de los desperdicios
de la lana llegard a ocupar muy pronto un lugar tan importante como cualquier
rama industrial que subvenga a una necesidad reconocida. Hace treinta afios, los
trapos de lana, es decir, los pedazos de tela de lana sin mezcla, etc., se pagaban
por término medio a razén de 4 libras esterlinas y 4 chelines la tonelada; en los dos
afos ultimos han llegado a valer 44 libras esterlinas la tonelada. Y la demanda ha
subido tanto, que se emplean también tejidos de mezcla de lana y algodén, pues
se han descubierto procedimientos para destruir el algodén sin dafiar la lana;
actualmente, hay miles de obreros que se dedican a la fabricacion de shoddy [lana
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artificial], y el consumidor sale muy beneficiado con esta industria, pues gracias a
ella obtiene pafo de buena calidad media a precio muy moderado” (Rep. of Insp. of
Fact., Oct. 1863 p. 107). El consumo de esta lana artificial restaurada representaba
ya a fines de 1863 la tercera parte del consumo total de lana de la industria inglesa
(Rep. of Insp. of Fact., Oct. 1862, p. 81). El “Consumidor” sale, indudablemente,
‘muy beneficiado” con esta industria, pues gracias a ella sus vestidos de lana no
necesitan mas que una tercera parte del tiempo que necesitaban antes para
desgarrarse y una sexta parte para desgastarse.

Por la misma pendiente se deslizé la industria sedera de Inglaterra. De 1839
a 1862 disminuyo algo el consumo de seda natural en bruto, mientras que el
consumo de seda artificial se duplicaba. Gracias a los progresos de la maquinaria
se logro6 fabricar una seda susceptible de ser utilizada para muchos fines con esta
materia que de otro modo habria carecido casi de valor.

Pero el ejemplo mas palmario del aprovechamiento de desperdicios nos lo
ofrece la industria quimica. Esta industria no utiliza solamente sus propios
desperdicios, para los que encuentra nuevo aprovechamiento, sino también los de
toda otra serie de industrias, transformando, por ejemplo, los gases de alquitran,
gue antes apenas tenian aprovechamiento, en anilinas, la materia colorante
llamada alizarina, y ultimamente, en productos meédicos.

Esta economia de los residuos de la produccién mediante su nuevo
aprovechamiento, no hay que confundirla con la produccién de desperdicios o sea,
su reduccion al minimo, y el aprovechamiento directo hasta el maximo de todas las
materias primas y auxiliares que entran en la produccion.

El ahorro de desperdicios depende, en parte, de la buena calidad de la
maquinaria empleada. A medida que las piezas de las maquinas trabajan mejor y
estan mejor pulimentadas se ahorra aceite, jabdn, etc. Esto, por lo que se refiere a
las materias auxiliares. Pero en parte, y esto es lo mas importante, depende
también de la buena calidad de las maquinas y herramientas empleadas el que se
convierta en desperdicios, en el proceso de produccién, una parte mayor 0 menor
de la materia prima. Y finalmente, depende también de la calidad de la materia
prima misma. La cual depende, a su vez, por una parte, del desarrollo de la
industria extractiva y de la agricultura que la producen (de los progresos del cultivo
en sentido estricto) y, por otra parte, del desarrollo de los procesos recorridos por
la materia prima antes de pasar por la manufactura.

“‘Parmentier ha demostrado que el arte de moler el trigo se ha perfeccionado
notablemente en Francia desde una época relativamente cercana, por ejemplo,
desde tiempos de Luis XIV, consiguiéndose que los nuevos molinos obtengan
hasta un 50% mas de harina de la misma cantidad de trigo. En efecto, al principio
el consumo anual de un habitante de Paris exigia 4 setiers [sextariosl de trigo,
luego 3y por dltimo 2, mientras que en la actualidad sdélo se necesitan 17/3 setiers,
0 sean, 342 libras aproximadamente por cabeza... En la Perche, donde he vivido
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mucho tiempo, los molinos antiguos de tosca construccion, con sus muelas de
granito y de roca eruptiva, han sido reconstruidos siguiendo las normas de los
ultimos treinta afios de progreso mecanico. Se han instalado en ellos buenas
muelas de La Ferté, se somete al trigo a doble molienda, se ha dado al cuenco de
moler forma circular, consiguiéndose por todos estos procedimientos aumentar en
'/s el rendimiento de harina de la misma cantidad de trigo. Para mi es, pues, facil
comprender la enorme desproporcion entre el consumo diario de trigo en tiempo de
los romanos y en nuestros dias; la explicacion esta, sencillamente, en el
primitivismo del procedimiento aplicado en aquellos tiempos para moler el trigo y
elaborar el pan. Asi hay que explicarse también un hecho curioso citado por Plinio
XVIII, cap. 20, 2... En Roma, la harina se vendia a 40, 48 o0 96 ases el modio,
segun su calidad. Estos precios, tan elevados en proporcion a los precios del trigo
vigentes por aquel entonces, se explican por el primitivismo de los molinos, que en
tiempo de los romanos no habian salido aun de su infancia, y por los considerables
gastos que por esa razon llevaba aparejada la molienda” (Dureau de la Malle,
Economie Politique des Romains, Paris, 1840, tomo |, p. 280 [281].

5. Economia resultante de los inventos

Estos ahorros conseguidos en el empleo del capital fijo son, como hemos
dicho, el resultado de la aplicacion en gran escala de las condiciones de trabajo, de
su funcionamiento como condiciones del trabajo directamente social, socializado, 0
de la cooperacion directa dentro del proceso de produccién. Es ésta, por una parte,
la condicion indispensable para que puedan aplicarse los inventos mecanicos
guimicos sin encarecer el precio de las mercancias, lo cual constituye siempre la
conditio sine qua non. (6) Por otra parte, solo la produccion en gran escala permite
las economias obtenidas por el consumo productivo en comun. Finalmente, solo la
experiencia del obrero combinado descubre y revela donde y como puede
economizarse, como pueden aplicarse del modo mas sencillo los descubrimientos
ya realizados, qué fricciones practicas hay que vencer para aplicar la teoria,
llevandolo a la préactica en el proceso de produccion, etc.

Advertimos de pasada que no debe confundirse el trabajo general con el
trabajo colectivo. Ambos desempefian su papel en el proceso de produccion,
ambos se entrecruzan, pero sin confundirse. Trabajo general es todo trabajo
cientifico, todo descubrimiento, todo invento. Depende, en parte, de la cooperacion
con otras personas vivas, en parte del aprovechamiento de los trabajos de gentes
anteriores. El trabajo colectivo presupone la cooperacion directa entre los
individuos.
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Lo que acabamos de exponer se ve confirmado por la observacién usual:

1) Por la gran diferencia del costo existente entre la construccion inicial de
una maquina nueva y su reproduccion, acerca de lo cual deben consultarse Ure y
Babbage.

2) Por los gastos mucho mayores que supone siempre explotar una
empresa basada en nuevos inventos, comparados con lo que cuestan las
empresas posteriores que surgen sobre sus ruinas, ex suis ossibus. (7) La
diferencia es tan grande, que los primeros industriales dan con frecuencia en
quiebra, mientras que los que les suceden, haciéndose cargo a precios mucho mas
baratos de los edificios, la maquinaria, etc., de los anteriores, realizan prosperos
negocios. Por donde llegamos a la conclusion de que casi siempre es la clase
menos valiosa y mas miserable de los capitalistas financieros la que obtiene los
mayores beneficios de todas las nuevas evoluciones conseguidas por la labor
general del espiritu humano y por su aplicacion social mediante el trabajo
combinado.

Notas del capitulo V:

1 “Como en todas las fabricas existe una cantidad muy considerable de capital fijo
invertido en edificios y maquinaria, las ganancias seran tanto mas grande cuanto
mayor sea el numero de horas durante las cuales se mantengan estas maquinas
en acciéon”. (Resp. of Insp. of Fact., 31 Oct. 1858, p. 8).

2. Véase Ure, acerca de los progresos en la construccion de fabricas.
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CAPITULO VI
EFECTOS DE LOS CAMBIOS DE PRECIOS

1. Fluctuaciones de los precios de las materias primas: efectos directos sobre la
cuota de ganancia

Partimos aqui, como hasta ahora hemos hecho, de la premisa de que no se opera
ningln cambio en la cuota de plusvalia. Este supuesto es necesario para poder
investigar el caso en toda su pureza. Podria, sin embargo, ocurrir, que,
permaneciendo idéntica la cuota de plusvalia, un capital emplease a un nimero
mayor o menor de obreros por virtud de la contraccion o de la expansion que
produzcan en él las oscilaciones de los precios de las materias primas que vamos
a examinar aqui. En este caso, la masa de la plusvalia podria cambiar
permaneciendo constante su cuota. Sin embargo, también esto debe eliminarse
agui como un caso incidental. Si coinciden y actdan simultaneamente los
perfeccionamientos de la maquinaria y los cambios de precios de las materias
primas, ya sea sobre la masa de los obreros empleados por un capital dado, bien
sobre la cuantia del salario, bastara con tener en cuenta: 1° los efectos que la
variacion en cuanto al capital constante ejerce sobre la cuota de ganancia, 2° los
efectos que ejerce sobre la cuota de ganancia la variacion en cuanto a los salarios;
el resultado se desprendera por si mismo.

Sin embargo, debemos observar en términos generales, como en el caso
anterior, que si se producen variaciones tanto por efecto de una economia del
capital constante como por efecto de las oscilaciones de los precios de las
materias primas, estas variaciones afectan siempre a la cuota de ganancia, aun
cuando no se modifiqgue para nada el salario, es decir, la cuota y la masa de la
plusvalia. Modifican en p' / C la magnitud de C vy, por tanto, el valor de todo el
guebrado.

Aqui, por tanto, es también completamente indiferente —a diferencia de lo que
veiamos al estudiar la plusvalia— en qué ramas de produccion se originan estas
variaciones, si las ramas industriales a que afectan producen medios de
subsistencia para los obreros o capital constante para la produccion de estos
articulos, o no. Lo aqui expuesto rige igualmente alli donde las variaciones se dan
dentro de la produccion de articulos de lujo, entendiendo aqui por articulos de lujo
toda produccion que no requiere la reproduccion de la fuerza de trabajo.

Entre las materias primas se incluyen aqui también las materias auxiliares, tales
como el afiil, el carbon, el gas, etc. Y en lo que se refiere a la maquinaria, siempre
y cuando que figure en esta categoria, las materias primas son el hierro, la
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madera, el cuero etc. Su propio precio se halla, por tanto, afectado por las
fluctuaciones de precios de las materias primas que entran en su construccion. En
la proporcién en que su precio aumenta, bien por las oscilaciones de precios de las
materias primas que entran en su construccion, bien por las de los precios de las
materias auxiliares empleadas en su funcionamiento, disminuye la cuota de
ganancia. Y a la inversa.

En las siguientes investigaciones nos limitaremos a las fluctuaciones de precios
de las materias primas, no en cuanto figuren, sea como materias primas de la
maquinaria que actla como medio de trabajo, sea como materias auxiliares para
su funcionamiento, sino en cuanto entran como materias primas en el proceso de
produccién de la mercancia. Unicamente debemos hacer notar que la riqueza
natural de hierro, carbén, madera, etc., que son los elementos fundamentales en la
construccion y funcionamiento de la maquinaria, figura aqui como la fecundidad
natural del capital y constituye un elemento en la determinacién de la cuota de
ganancia independiente del alto o bajo nivel de los salarios.

P P

Siendo la cuota de ganancia = , €s evidente que todo lo que
determine un

C c+V

cambio en cuanto a la magnitud de c, y por tanto de C, se traduce también en un
cambio en la cuota de ganancia, aun cuando permanezcan invariables los factores
py VY larelacion existente entre ellos. Las materias primas constituyen una parte
fundamental del capital constante. En las ramas industriales en que no figuran
materias primas en sentido estricto figuran, sin embargo, materias auxiliares o
intervienen aquéllas como parte integrante de las maquinas, etc., y las
fluctuaciones de sus precios afectan proporcionalmente a la cuota de ganancia.

P P
Si el precio de las materias primas disminuye en una suma = d, férmula — o0 ——
— se con—
C cC+vV
Y p
vierte en o en . Aumentarda por tanto, la cuota de ganancia. Y a la
inversa.

c—d (c—d) + v
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Si aumenta el precio de las materias primas,

p p p p
la férmula 0 se convierte en oen
C ct+v C+d (c+d)+v

La cuota de ganancia, por tanto, disminuird. De aqui se desprende, entre otras
cosas, cuan importante es para los paises industriales la baratura de las materias
primas, aun cuando las fluctuaciones de su precio no vayan, ni mucho menos,
acompafadas por cambios en la érbita de venta del producto, es decir,
prescindiendo en absoluto de la relacidn entre la oferta y la demanda. Y se
desprende asimismo que el comercio exterior influye en la cuota de ganancia, aun
prescindiendo de toda la influencia que pueda ejercer en los salarios mediante el
abaratamiento de los medios de subsistencia de primera necesidad. Afecta, en
consecuencia, a los precios de las materias primas o auxiliares necesarias para la
industria o para la agricultura. Y si hasta ahora, por una parte, los economistas,
gue destacan la importante influencia indicada por la experiencia practica, de los
precios de las materias primas sobre la cuota de ganancia, explican esto de un
modo completamente falso teéricamente (Torrens) y, por otra parte, los
economistas como Ricardo que se atienen a los principios generales desconocen,
por ejemplo, la influencia que el comercio mundial ejerce sobre la cuota de
ganancia, ello se debe a la comprension absolutamente defectuosa que se tiene de
la cuota de ganancia y de su diferencia especifica con respecto a la cuota de
plusvalia.

Es facil comprender, por tanto, la gran importancia que tiene para la industria,
la abolicién o la rebaja de los aranceles aduaneros sobre las materias primas; de
aqui que fuese un postulado fundamental del sistema arancelario racionalmente
desarrollado la libre importacion de estas materias. Era ésta, ademas de la
supresion de las tasas aduaneras para el trigo, una de las preocupaciones
centrales de los librecambistas ingleses, quienes aspiraban sobre todo a que se
aboliesen los aranceles para el algodon.

Como ejemplo de la importancia que tiene la reduccion del precio, no de una
materia prima en sentido estricto, sino de una materia auxiliar, que es al mismo
tiempo, ciertamente, uno de los elementos principales de la alimentacion, puede
servir el empleo de la harina en la industria algodonera. Ya en 1837 calculaba R.
H. Greg" que los 100,000 telares movidos a vapor y los 250,000 telares manuales
de la industria de tejidos de algoddn que funcionaban por aquel entonces en la
Gran Bretafia consumian anualmente 41 millones de libras de harina para
desenredar las cadenas. A esto hay que afiadir la tercera parte aproximadamente
de esta cantidad para el blanqueado y otros procesos. Greg calcula el valor total
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de la harina asi consumido en 342,083 libras esterlinas al afio, durante los diez
afos ultimos. Comparando esta suma con los precios de la harina en el continente,
se revela que el recargo de precio impuesto a los fabricantes por los aranceles de
importacion, para la harina, asciende a 170,000 libras esterlinas en un afo sola-
mente. Para el aflo de 1837 Greg cifra este recargo en no menos de 200,000 libras
y habla de una empresa para la que el recargo de precio por la harina suponia
1,000 libras al afo. Basandose en esto, “grandes fabricantes, personas
meticulosas y calculadoras, han dicho que bastarian 10 horas de trabajo diario si
se suprimiesen los aranceles de importacion sobre el trigo” (Rep. of Insp. of Fact.,
Oct. 1848, p. 98). Se abolieron los aranceles sobre el trigo y ademas los que
gravaban el algodon y otras materias primas; pero apenas conseguido esto, la
oposicion de los fabricantes contra la propuesta de ley de las diez horas arrecio
mas que nunca. Y cuando, a pesar de ello, la jornada de diez horas de trabajo en,
las fabricas se convirtio en ley, la primera reaccién fue el intento de una rebaja ge-
neral de salarios.

El valor de las materias primas y auxiliares pasa en blogue y de una vez al valor
del producto en que se emplean, mientras que el valor de los elementos que
forman el capital fijo, sélo pasa a medida que se va desgastando, es decir,
paulatinamente. De donde se sigue que el precio del producto resulta afectado en
mucho mayor grado por el precio de las materias primas que por el capital fijo,
aungue la cuota de ganancia se determina por la suma total de valor del capital
invertido, cualquiera que sea la parte mayor o menor que se consuma o quede sin
consumir. Es evidente, sin embargo —si bien esto sdélo lo sefialamos de pasada,
puesto que aqui partimos todavia del supuesto de que las mercancias se venden
por su valor y de que, por tanto, aqui no nos interesan aun para nada las
fluctuaciones de precios determinadas por la concurrencia—, que la ampliacion o la
restriccion del mercado depende del precio de cada mercancia y se halla en razén
inversa al alza o la baja de este precio. En la realidad nos encontramos, pues, con
gue, al subir el precio de las materias primas, el precio de los articulos fabricados
no sube en la misma proporcién que aquél, y lo mismo cuando el precio de las
materias primas baja. Por eso, en un caso, la cuota de ganancia baja mas y en otro
caso sube mas de lo que ocurriria si las mercancias se vendiesen por su valor.

Ademas, la masa y el valor de la maquinaria empleada aumentan a medida que
se desarrolla la capacidad productiva del trabajo, pero no en la misma proporcion
en que aumenta ésta, es decir, en la misma proporcion en que la maquinaria
suministra un producto mayor. Por tanto, en las ramas industriales que necesitan
materias primas, o0 sea, en aquellas en que el objeto sobre que se trabaja es ya de
por si producto de un trabajo anterior, la creciente capacidad productiva del trabajo
se expresa precisamente en la proporcion, en que una cantidad mayor de materias
primas absorbe una determinada cantidad de trabajo, es decir, en la masa cada
vez mayor de materia prima que se convierte en producto, se transforma en mer-
cancia, en una hora de trabajo, por ejemplo. Por consiguiente, en la proporcién en
gue se desarrolla la capacidad productiva del trabajo, nos encontramos con que el
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valor de la materia prima forma una parte integrante cada vez mayor del valor del
producto—mercancia, no sélo porque se incorpora integramente a éste, sino porque
en cada parte alicuota del producto total van reduciéndose constantemente la
parte que repone el desgaste de la maquinaria y la que constituye el trabajo
afnadido. Y como resultado de esta curva descendente aumenta relativamente la
otra parte de valor que forma la materia prima, siempre y cuando que este
aumento no se vea contrarrestado por la correspondiente disminucion de valor de
la materia prima, derivada de la creciente productividad del trabajo empleado en su
propia produccion.

Ademas, como las materias primas y auxiliares son, exactamente lo mismo que
el salario, parte integrante del capital circulante, razén por la cual deben reponerse
constantemente en su integridad con los resultados de la venta del producto en
cada caso, mientras que tratdndose de la maquinaria sélo hay que reponer el
desgaste, y, ademas, por el momento, en forma de un fondo de reserva —sin que
sea, en realidad, esencial saber si cada venta contribuye con su parte a este fondo
de reserva, siempre y cuando contribuya a €l con su parte anual la venta total
realizada durante el afio—, volvemos a ver aqui como un alza en el precio de las
materias primas puede cortar o entorpecer el proceso de reproduccion, si el precio
obtenido por la venta de las mercancias no basta para reponer todos los elementos
de éstas o si resulta imposible proseguir el proceso sobre una fase adecuada a su
base técnica, de tal modo que soélo se emplee una parte de la maquinaria o que la
magquinaria en su conjunto no pueda trabajar todo el tiempo acostumbrado.

Finalmente, los gastos originados por los desperdicios cambian en relacion
directa con las fluctuaciones de los precios de las materias primas: aumentan
cuando aumentan éstos y disminuyen cuando éstos disminuyen. Pero también en
este punto existe un limite. Todavia en 1850 se decia: “Nadie que no sea un
hilandero practico advertira la existencia de una fuente de considerables pérdidas
por el alza de precios de las materias primas, a saber: la pérdida causada por los
desperdicios. Me comunican que cuando sube el precio del algodon, los gastos
para el hilandero, sobre todo tratdndose de pequefias cantidades, crecen en mayor
proporcion que el aumento del precio. El desperdicio en hilatura de hilado en bruto
viene a ser del 15 %; por consiguiente, si este porcentaje representa una pérdida
de ¥ penique por libra asignando al algodon un precio de 3 ¥ peniques, la pérdida
sera de 1 penique por libra tan pronto como el algod6n se cotice a 7 peniques la
libra” (Rep. of Insp. of Fact. April, 1850, p. 17). Pero los términos del informe
cambiaron radicalmente al alcanzar el algodon precios inauditos desde hacia casi
cien afios, como consecuencia de la guerra norteamericana de secesion: “El precio
gue ahora se abona por los desperdicios del algodén y el hecho de que estos
desperdicios vuelvan a emplearse en las fabricas como materia prima ofrecen
alguna compensacién a la diferencia que, en punto a la pérdida por desperdicios,
existe entre el algodon indio y el americano. Esta diferencia es, aproximadamente,
del 12% %. La pérdida que arroja la elaboracion del algoddn de la India es del 25%,
lo que quiere decir que este algodon le cuesta al hilandero, en realidad, ¥4 mas de



121

lo que paga por él. La pérdida por los desperdicios no era tan importante cuando el
algoddn americano se cotizaba a razon de 5 o 6 peniques la libra, pero si lo es
ahora que la libra de algoddn cuesta 2 chelines, pues dicha pérdida representa 6
peniques™ (Rep. of Insp. of Fact., Oct. 1863, p. 106).

2. Alza y depreciacion del valor, liberacion y fijacion del capital

Los fendbmenos que investigamos en este capitulo presuponen, para que
puedan alcanzar su pleno desarrollo, el sistema de crédito y la concurrencia en el
mercado mundial, el cual constituye en general la base y la atmdsfera de vida de la
produccion capitalista. Pero estas formas concretas de la produccion capitalista
sb6lo pueden exponerse en su conjunto después de haber comprendido la
naturaleza general del capital. Aparte de esto, su exposicion cae fuera del plan de
nuestra obra, quedando reservada a su posible continuacién. No obstante, pueden
ser estudiados aqui, en general, los fendbmenos sefalados en el epigrafe del
presente apartado. Estos fendmenos se hallan, de una parte, directamente
relacionados entre si y asimismo se hallan relacionados, de otra parte, tanto con la
cuota como con la masa de ganancia. Es necesario, ademas, investigarlos
brevemente porque podrian hacer creer que no solo la cuota, sino también la masa
de la ganancia —que coincide, en realidad, con la masa de la plusvalia— puede
aumentar y disminuir independientemente de las fluctuaciones de la plusvalia en
cuanto a su masa o en cuanto a su cuota.

¢ Deben considerarse la liberacion y fijacion dej capital de una parte, y de otra
el alza y la depreciacién de valor, como fendmenos distintos?

Ante todo, conviene preguntarse: ¢ qué entendemos por liberacion vy fijacion del
capital? Lo que es el alza y la depreciacion del valor se comprende de suyo.
Significan sencillamente que el capital existente aumenta o disminuye de valor
como resultado de cualesquiera circunstancias economicas de orden general —
pues no se trata de las vicisitudes especiales de un capital privado cualquiera—; es
decir, que el valor del capital invertido en la produccion aumenta o disminuye,
independientemente de su valorizacion por el trabajo sobrante a que da empleo.

Entendemos por fijacién del capital el hecho de que determinadas proporciones
dadas del valor total del producto tengan que volver a convertirse en elementos del
capital constante o variable, si se quiere que la produccion siga desarrollandose en
su escala anterior. Por liberacidon del capital entendemos el hecho de que una parte
del valor total del producto que hasta entonces necesitaba volver a convertirse en
capital constante o en capital variable quede disponible o sobrante, si la produccion
se mantiene dentro de los limites de su escala anterior. Esta liberacion o fijacion
del capital no debe confundirse con la liberacion o fijacién de las rentas. Si la plus-
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valia anual de un capital C es, por ejemplo, = X, puede ocurrir que, en virtud del
abaratamiento de las mercancias destinadas al consumo de los capitalistas, baste
X — a para satisfacer la misma masa de goces que antes. De este modo se liberard,
por tanto, una parte de la renta = a, la cual podra destinarse ahora, bien a
acrecentar el consumo, bien a convertirse de nuevo en capital. Y, a la inversa: si
se necesita X + a para seguir manteniendo el mismo régimen de vida, el capitalista
tendra que seguir uno de estos dos caminos: o restringir su régimen de vida o
invertir como renta una parte de los ingresos = a, que antes destinaba a la
acumulacion.

El alza o la depreciacién del valor puede afectar al capital constante o al
variable o a ambos a la vez y, dentro del capital constante, puede referirse, a su
vez, al capital fijo o al capital circulante 0 a ambos al mismo tiempo.

Dentro del capital constante hay que tener en cuenta, de una parte, las
materias primas y auxiliares, entre las que se cuentan también los articulos
semiacabados, que englobamos bajo la denominacion general de materias primas,
y de otra, la maquinaria y otro capital fijo.

Mas arriba hemos estudiado, en efecto, las variaciones del precio o valor de las
materias primas desde el punto de vista de su influencia en la cuota de ganancia,
estableciendo la ley general de que, en igualdad de circunstancias, la cuota de
ganancia se halla en razon inversa a la cuantia de valor de la materia prima. Y esta
ley es absolutamente exacta en cuanto al capital nuevamente invertido en un
negocio, donde, por tanto, se opera por vez primera en la inversion de capital, una
transformacion de dinero en capital productivo.

Pero, prescindiendo de este capital de nueva inversion, hay una gran
parte del capital ya en funciones que se halla en la 6rbita de la circulacion,
mientras que otra parte se halla en la érbita de la produccion. Una parte existe en
el mercado como mercancia y tiene que convertirse en dinero; otra parte existe
como dinero, bajo la forma que sea, finalmente, se halla dentro de la Orbita de la
produccion, en parte bajo la forma primitiva de medios de produccion, materias
primas, materias auxiliares, articulos a medio fabricar adquiridos en el mercado,
maquinaria y otro capital fijo, y en parte como producto aun en vias de elaboracion.
Los efectos del alza o de la depreciacion del valor, en este caso, dependeran en
gran medida de la proporcion existente entre estas distintas partes integrantes.
Prescindamos por el momento, para simplificar el problema, de todo el capital fijo y
fijémonos solamente en la parte del capital constante formada por las materias
primas, las materias auxiliares, los articulos a medio fabricar, los productos en vias
de elaboracion y las mercancias ya acabadas y lanzadas al mercado.

Si sube el precio de la materia prima, por ejemplo, del algodon, subira también
el precio de los articulos de algodon —tanto de los articulos a medio fabricar, v. gr.,
los hilados, como de las mercancias ya acabadas, los tejidos, etc.— que fueron
fabricados con algodon mas barato; subird asimismo el valor del algodén aun no
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elaborado, en almacén, y del que se halla en vias de elaboracion. El de este ultimo
porque se convierte retroactivamente en expresion de mas tiempo de trabajo,
porque afiade al producto en que entra como parte integrante, mas valor del que él
mismo tenia originariamente y del que el capitalista ha pagado por él.

Si, por tanto, una elevacion del precio de la materia prima va acompafiada por
la existencia en el mercado de una masa considerable de mercancias acabadas o
en vias de fabricacién, aumentara el valor de estas mercancias y se elevara con
ello el valor del capital existente. Y lo mismo podemos decir en cuanto a las
existencias de materias primas, etc., que se hallan en manos de los productores.
Este aumento de valor puede indemnizar al capitalista individual o a una 6rbita muy
especial de produccion del capital, y aun mas que indemnizarle, de la baja de la
cuota de ganancia producida como consecuencia de la subida de precio de la
materia prima. Sin entrar aqui en los detalles de los efectos de la concurrencia,
podemos sin embargo observar, para que nuestra exposicion sea completa: 1° que
si las existencias de materias primas que hay almacenadas son importantes,
contrarrestan el alza de precio producida en el lugar de produccion de las materias
primas; 2° cuando los articulos a medio fabricar o las mercancias acabadas que se
encuentran en el mercado agobian demasiado a éste, impiden que el precio de las
mercancias acabadas y de los articulos a medio fabricar aumente en proporcién al
precio de sus materias primas.

Y a la inversa en el caso de baja de precios de las materias primas, la cual
hace que, en igualdad de circunstancias, aumente la cuota de ganancia. Las
mercancias acabadas que se encuentran en el mercado, los articulos que aun se
hallan en vias de fabricacion y las existencias de materias primas resultan
depreciadas, contrarrestandose asi el alza simultanea de la cuota de ganancia.

Cuanto mas reducidos son en el mercado y en las esferas de la produccion, por
ejemplo

al final del ejercicio, en la época en que se suministra la masa de las nuevas
materias primas, o, tratAndose de productos agricolas, después de la recoleccion,
mas se manifiesta en toda su pureza el efecto de un cambio de precios de las
materias primas.

En toda nuestra investigacion partimos del supuesto de que el alza o la baja de
los precios son expresiones de las fluctuaciones reales del valor. Pero como aqui
se trata del efecto que estas fluctuaciones de los precios ejercen sobre la cuota de
ganancia, es en realidad indiferente la causa a que respondan; lo que aqui
decimos rige, por tanto, igualmente cuando los precios aumenten o disminuyan a
consecuencia, no de las fluctuaciones del valor, sino por causas relacionadas con
el sistema de crédito, con la concurrencia, etc.

Como la cuota de ganancia es igual a la relacidn existente entre el remanente
del valor del producto y el valor del capital total invertido tendriamos que un
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aumento de la cuota de ganancia por efecto de la depreciacién del capital invertido
llevaria aparejada una pérdida en cuanto al valor del capital, lo mismo que una
disminucion de la cuota de ganancia como resultado del alza del valor de capital
invertido, llevaria consigo posiblemente una ganancia.

Por lo que se refiere a la otra parte del capital constante, a la maquinaria y al
capital fijo en general, los aumentos de valor que aqui se producen y que se
refieren principalmente a los edificios, el suelo, etc., no pueden estudiarse sino en
relacion con la teoria de la renta de la tierra y no son, por tanto, de este lugar.
Pero, por lo que a la depreciacion se refiere, son de general importancia:

1) Los constantes perfeccionamientos, que privan de su valor a la maquinaria
existente, a los equipos de las fabricas, etc., 0 a su correspondiente valor de uso.
Este proceso se manifiesta violentamente sobre todo en la primera época, a raiz
de introducirse la maquinaria, antes de que ésta llegue a alcanzar cierto grado de
madurez y en que, por tanto, va quedando constantemente anticuada antes de
tener tiempo de reproducir su valor. Es ésta una de las causas de la desmedida
prolongacién de la jornada de trabajo usual en tales épocas, del trabajo
ininterrumpido, dia y noche, en varios turnos, para conseguir que el valor de la
maquinaria se reproduzca en corto plazo y que la pérdida de su desgaste se
reduzca todo lo posible. Si el corto tiempo de vida de la maquinaria (ante la
perspectiva de probables perfeccionamientos) no se compensase por este medio,
transferiria al producto una parte demasiado grande de valor por desgaste moral y
el trabajo mecanico no podria competir con el trabajo manual?

Aunqgue la maquinaria, la instalacion de edificios y el capital fijo en general
hayan logrado ya a un cierto grado de madurez que garantice su inmutabilidad
durante cierto tiempo, por lo menos en cuanto a su estructura fundamental, se
producirdA a pesar de todo una depreciacion semejante determinada por el
perfeccionamiento en cuanto a los métodos de reproduccién de este capital fijo.
Ahora, el valor de la maquinaria, etc., disminuye, no porque se vea desplazada
rapidamente o porque resulte depreciada hasta cierto punto por otra maquinaria
nueva y mas productiva, etc., sino porque puede reproducirse con menos costo. Es
ésta una de las razones de por qué las grandes empresas soélo prosperan
generalmente al cambiar de mano, después de dar en quiebra su primer propietario
y de traspasarse a bajo precio, lo que permite a quien las adquiere iniciar la
produccién con una inversibn menor de capital.

En la agricultura sobre todo, salta a la vista que las mismas razones que
aumentan o disminuyen el precio del producto, aumentan y disminuyen también el
valor del capital, ya que éste se halla formado, en gran parte, por aquel productor
mismo, trigo, ganado, etc., (Ricardo).

Solo nos resta decir algo acerca del capital variable.
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Cuando el valor de la fuerza de trabajo aumenta porque aumenta el valor de los
medios de vida necesarios para su reproduccion o, a la inversa, disminuye porque
disminuye el valor de estos medios de vida —y el alza de valor y la depreciacion del
capital variable no expresan otra cosa que estos dos casos—, la baja de la plusvalia
corresponde, siempre y cuando que la duracion de la jornada de trabajo
permanezca idéntica, a esta alza de valor, y el aumento de la plusvalia, por el
contrario, a esta depreciacion. Pero con esto pueden combinarse también otras
circunstancias —liberacion y vinculacion de capital- que aun no hemos investigado
y que hemos de sefialar brevemente aqui.

Si los salarios bajan a consecuencia de una baja de valor de la fuerza de
trabajo (con lo que puede combinarse incluso un alza del precio real del trabajo),
guedara libre una parte del capital invertido hasta ahora en salarios. Se producira
una liberacién de capital variable. Con respecto al capital que ha de ser invertido
nuevamente, esto se traduce sencillamente en el resultado de que trabajara con
una cuota mas elevada de plusvalia. Con menos dinero que antes se pondra en
accion la misma cantidad de trabajo, con lo cual aumentara la parte no pagada del
trabajo a costa de la parte del trabajo retribuido. En cuanto al capital ya invertido,
no solo aumentara la cuota de la plusvalia, sino que ademas quedara libre una
parte del capital hasta entonces empleado en salarios. Esta parte se hallaba, hasta
entonces, vinculada, y era una parte dependiente de la venta del producto que
debia invertirse continuamente en salarios; funcionar constantemente como capital
variable para que el negocio pudiese seguir funcionando en su antigua escala.
Ahora, esta parte queda disponible, pudiendo, por tanto, emplearse como nueva
inversion de capital, ya sea para ampliar el mismo negocio, ya sea para ponerla a
funcionar en otra 6rbita de produccion.

Supongamos, por ejemplo, que inicialmente hiciesen falta 500 libras esterlinas
para poner en accion semanalmente a 500 obreros y que ahora basten 400 libras
para obtener el mismo resultado. Si la masa del valor producido es en ambos
casos = 1,000 libras esterlinas, tendremos que la masa de plusvalia semanal sera
en el primer caso, = 500 libras y la cuota de plusvalia

500
—— =100 %,
500

mientras que después de la rebaja de salarios la masa de plusvalia sera de 1.000
libras — 400 = 600 libras, y su cuota

600
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—— =150 %.
400

Y este aumento de la cuota de plusvalia es el Unico efecto que se produce para
guien emprende un nuevo negocio en la misma esfera de produccién con un
capital variable de 400 libras esterlinas y el capital constante correspondiente. Pero
si se trata de un negocio que ya esta funcionando, tendremos que en este caso y
como resultado de la depreciacion del capital variable, no sélo aumenta la masa de
plusvalia de 500 a 600 libras y la cuota de plusvalia del 100 al 150 %, sino que
ademas quedan libres 100 libras esterlinas del capital variable, que pueden
invertirse en explotar nuevo trabajo. Es decir, que no sélo se explota mas
ventajosamente la misma cantidad de trabajo, sino que ademas, gracias a la
liberacion de las 100 libras esterlinas, con el mismo capital variable de 500 libras
pueden explotarse ahora mas obreros que antes, a base de una cuota mas
elevada de explotacion.

Y a la inversa. Supongamos ahora que la proporcion primitiva del reparto del
producto, a base de 500 obreros, sea = 400v + 600p = 1,000, es decir, que la
cuota de plusvalia = 150%. El obrero obtendra, por tanto, semanalmente, 4/5 de
libra esterlina, o sean, 16 chelines. Pues bien, si a consecuencia de la subida de
valor del capital variable los 500 obreros cuestan ahora 500 libras semanales,
resultara que el salario semanal de cada uno de ellos sera = 1 libra, con lo cual 400
libras esterlinas so6lo podran poner en accion a 400 obreros. Si, por tanto, se sigue
empleando el mismo nimero de obreros que antes, tendremos que 500v + 500p =
1,000, con lo que la cuota de plusvalia bajara del 150 al 100%, es decir, en 1/3.
Tratandose de un capital de nueva inversion, el unico efecto en que esto se
traduciria seria la disminucion de la cuota de ganancia. Permaneciendo idénticas
las demas circunstancias, la cuota de ganancia disminuiria a tono con esto,
aungue no en la misma proporcién. Si, por ejemplo, ¢ = 2,000, tendremos que, en
el primer caso, 2,000c + 400v + 600p = 3.000y p’ = 150%, @' =

600

=25 %. En el segundo caso, 2,000c + 500v + 500p = 3,000y p’=100 % g’

2,400

500
— =20 %.
2,500
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En cambio, tratAndose de capitales ya invertidos el efecto seria doble. Con 400
libras esterlinas de capital variable s6lo ser& posible emplear ahora 400 obreros,
con una cuota de plusvalia del 100 %. Sélo rendiran, pues, una plusvalia total de
400 libras esterlinas. Como, ademas, un capital constante de 2.000 libras
esterlinas de valor necesita de 500 obreros para ponerlo en movimiento, 400
obreros sélo ponen en movimiento un capital constante con un valor de 1,600
libras. Por consiguiente, si se quiere seguir produciendo en la escala anterior y que
no se paralice 1/5 de la maquinaria, sera necesario aumentar el capital variable en
100 libras esterlinas para poder seguir empleando a 500 obreros, y esto so6lo puede
lograrse vinculando el capital hasta ahora disponible, haciendo que una parte de la
acumulacién destinada a extender el negocio se dedique ahora simplemente a
mantenerlo a la altura anterior o que se incorpore al antiguo capital una parte de la
suma destinada a ser consumida como renta. Con una inversion de 100 libras mas
de capital variable se produciran ahora 100 libras menos de plusvalia. Para poner
en movimiento el mismo namero de obreros se necesitara mas capital y, al mismo
tiempo, se reducira la plusvalia suministrada por cada obrero.

Tanto las ventajas que se derivan de la liberacibn como los inconvenientes
aparejados con la vinculacion de capital variable sélo existen para el capital ya
invertido y que, por tanto, se reproduce dentro de condiciones dadas. Tratdndose
de capital de nueva inversion, las ventajas, de una parte, y de la otra los
inconvenientes, se limitan al aumento o a la reduccion de la cuota de plusvalia y al
correspondiente, aunque no proporcional ni mucho menos, cambio de la cuota de
ganancia.

La liberacién y la vinculacion de capital variable, que acabamos de investigar,
es consecuencia de la depreciacion y del alza de valor del capital variable, es
decir, de los gastos de reproduccion de la fuerza de trabajo. Pero la liberacion del
capital variable puede producirse también cuando, al desarrollarse la capacidad
productiva y permaneciendo invariable la cuota del salario, se necesitan menos
obreros para poner en movimiento la misma masa de capital constante. De la
misma manera, puede producirse la vinculacion de capital variable adicional
cuando, al disminuir la capacidad productiva del trabajo, se necesitan mas obreros
para la misma masa de capital constante. Por el contrario, cuando una parte del
capital, antes empleado como variable, se invierte en forma de capital constante,
es decir cuando se modifiqgue simplemente la proporcion entre las partes integran-
tes del mismo capital, esto influira tanto en la cuota de la plusvalia como en la
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cuota de la ganancia, pero no afectara para nada al problema de la fijacion y la
liberacion del capital, que aqui examinamos.

El capital constante puede vincularse o desligarse también, como ya sabemos,
a consecuencia del alza del valor o de la depreciacion de los elementos que lo
forman. Prescindiendo de esto, el capital constante sélo puede vincularse (sin que
una parte del capital constante se convierta en variable) cuando aumente la
capacidad productiva del trabajo, es decir, cuando con la misma masa de trabajo
se obtenga mayor producto y, por tanto, se ponga en movimiento una masa mayor
de capital constante. Y lo mismo puede ocurrir, en ciertas circunstancias, cuando
disminuya la capacidad productiva, en la agricultura por ejemplo, de tal modo, que,
para obtener el mismo producto, la misma cantidad de trabajo necesite mas
medios de produccion, v.gr., mas simiente o mas abono, drenaje, etc. Una parte
del capital constante puede quedar libre sin que medie depreciacion cuando por
medio de mejoras, por la aplicacion de las fuerzas naturales, etc., un capital
constante de menor valor se ponga en condiciones de prestar, técnicamente, el
mismo servicio que antes prestaba un capital constante de mayor valor.

Hemos visto en el libro Il que después de vender, de convertir en dinero las
mercancias, una determinada parte de este dinero revierte a los elementos
materiales del capital constante, ajustandose ademas a las proporciones impuestas
por el caracter técnico concreto de cada rama determinada de produccion. El
elemento mas importante en todas las ramas, para estos efectos —prescindiendo
del salario, es decir, del capital variable—, son las materias primas, incluyendo las
materias auxiliares, especialmente importantes en aquellas ramas de produccion
en gue no intervienen materias primas, como en la mineria y en la industria
extractiva en general. La parte del precio destinada a reponer el desgaste de la
maquinaria se limita a figurar en los calculos, de un modo mas bien ideal, mientras
la maquinaria se halla en condiciones de funcionamiento; no interesa mucho saber
si habr4 de pagarse y reponerse en dinero hoy o mafiana o en qué fase del
periodo de rotacién del capital. No ocurre lo mismo con las materias primas. Si su
precio sube, podra ocurrir que sea imposible reponerlo completamente, después de
deducir el salario del valor de la mercancia. De aqui que las fluctuaciones violentas
de los precios provoquen en el proceso de reproduccién interrupciones, grandes
colisiones e incluso catastrofes. Los productos agricolas, las materias primas
procedentes de la naturaleza organica, son las que mas expuestas se hallan a
estas fluctuaciones de valor como consecuencia de las vicisitudes de las
cosechas, aun prescindiendo completamente aqui de los factores relacionados con
el sistema de crédito. Por efectos de causas naturales que escapan a todo control
de cosechas présperas o ruinosas, etc., la misma cantidad de trabajo puede
traducirse en cantidades muy distintas de valores de uso, como consecuencia de lo
cual, una determinada cantidad de valores de uso de éstos tendra un precio muy
distinto. Si, por ejemplo, el valor x se traduce en 100 libras de la mercancia a, el
precio de una libra de a sera =
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X
, Si se expresa en 1,000 libras, el precio de una libra sera -
100
X
, ¥ asi sucesivamente.
1000

Este es, pues, uno de los elementos de esta fluctuacion de los precios de las
materias primas

Otro, que sOlo mencionaremos para que la exposicion sea completa —puesto que
agui caen fuera de nuestro campo de investigacién tanto la concurrencia como el
sistema de crédito— es el siguiente: es logico que las materias vegetales y
animales, cuyo desarrollo y produccién se hallan sometidos a determinadas leyes
organicas, sujetos a ciertos plazos naturales, no puedan incrementarse su-
bitamente en la misma medida en que puede hacerse, por ejemplo, con las
maquinas y con otro capital fijo, con el carbon, el mineral de hierro, etc., cuyo
incremento, dando por supuestas las demas condiciones naturales, puede llevarse
a cabo en el periodo mas corto de tiempo. siempre que se trate de un pais
industrialmente desarrollado. Es posible, por tanto, y alli donde la produccién
capitalista se halle desarrollada es, ademas, inevitable, que la produccion y el
incremento de la parte del capital constante formada por capital fijo, maquinaria,
etc., le lleven una ventaja considerable a la parte del capital constante formada por
materias primas organicas, de tal modo que la demanda de esas materias primas
crezca con mas rapidez que su oferta, haciendo, por tanto, que aumente su precio.
Este aumento de precio hace, en efecto, 1° que estas materias primas se traigan
desde mayores distancias, puesto que el mayor precio cubrira los gastos mas
elevados de transporte; 2° que aumente la produccion de estas materias primas,
circunstancia que, légicamente, aunque tal vez al cabo de un afio, hara que
aumente realmente la masa de productos, y 3° que se empleen diversos
sustitutivos que antes no se empleaban y se economice mas que antes con los
desperdicios. Cuando el alza de los precios comienza a repercutir muy
visiblemente sobre la extensién de la produccion y de la oferta es que ya se ha
producido, en la mayoria de los casos, el momento decisivo en que, a
consecuencia del alza, mantenida durante largo tiempo, de las materias primas y
de todas las mercancias de que forman parte, disminuye la demanda y se acusa,
por tanto, una reaccion en el precio de las materias primas. Prescindiendo de las
convulsiones que esto provoca por la depreciacion del capital bajo diversas
formas, intervienen aqui otras circunstancias que expondremos a continuacion.
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Ante todo, es evidente por lo que dejamos ya expuesto, que cuanto mas
desarrollada se halle la produccidon capitalista y mayores sean, por tanto, los
medios de que se dispone para un incremento rapido y sostenido de la parte del
capital constante formado por la maquinaria, etc., cuanto mas rapida sea la
acumulacién (como ocurre sobre todo en épocas de prosperidad), mayor sera la
superproduccion relativa de maquinaria y otro capital fijo y mas frecuente la
subproduccién relativa de materias primas vegetales y animales, mas acentuadas
el alza sefalada hace poco del precio de estas materias primas y el choque
correspondiente. Mas frecuentes seran, por tanto, las reacciones producidas por
esta violenta fluctuacion de precios de uno de los elementos fundamentales del
proceso de reproduccion.

Ahora bien, si se produce el hundimiento de estos altos precios, porque su
subida determine una disminucién de la demanda o una ampliacion de la
produccion, de un lado, y de otro la oferta de zonas de produccion mas alejadas,
gue hasta ahora se habian explotado poco o no se habian explotado nada, y como
consecuencia de las dos cosas, la oferta de las mercancias acaba superando a la
demanda —superandola, concretamente, a base de los antiguos precios altos—,
habrd que investigar el resultado desde distintos puntos de vista. El subito
hundimiento del precio de las materias primas pone un freno a su reproduccion,
con lo cual se restablecera el monopolio de los paises originarios, que producen en
las condiciones mas favorables; tal vez bajo ciertas restricciones, pero se
restablecera. La reproduccion de las materias primas se desarrollara durante algun
tiempo en escala ampliada, gracias al impulso adquirido, sobre todo en los paises
gue poseen, en mayor o menor medida, el monopolio de esta produccion. Pero la
base sobre la que se desarrollard la produccion, como consecuencia de la
ampliaciéon de la maquinaria, etc., y que tras algunas oscilaciones se impondra
como la nueva base normal, como el nuevo punto de partida, se ampliara
considerablemente por efecto de los fendmenos producidos durante el ltimo ciclo
de rotacién. Pero, al mismo tiempo, la reproduccion recientemente incrementada
volvera a verse bastante entorpecida en una parte de las fuentes secundarias de
origen de las materias primas. Asi, por ejemplo, si nos fijamos en las estadisticas
de exportacion de los ultimos treinta afios (hasta 1865), podemos sefialar con el
dedo cémo aumenta la produccion algodonera de la India cuando se advierte
escasez en la produccion norteamericana, para volver luego a retroceder de pronto
en mayor o menor medida durante un periodo de tiempo sostenido. En las épocas
de carestia de las materias primas, los capitalistas industriales se agrupan, crean
asociaciones para regular la produccion. Asi ocurrig, por ejemplo, en Manchester
en 1843, después del alza de los precios del algodon, y un fendbmeno parecido se
dio en Irlanda, en cuanto a la produccion de lino. Pero tan pronto como pasa el
golpe y vuelve a reinar el principio general de la concurrencia, “comprar en el
mercado mas barato” (en vez de favorecer, como hacen aquellas asociaciones, la
capacidad de produccién en los paises primitivos mas adecuados, prescindiendo
del precio directo, momentaneo, a que éstos pueden suministrar en cada caso el
producto), tan pronto como vuelve a imperar, por tanto, soberanamente el principio



131

de la libre concurrencia, vuelve a dejarse que sean los “precios” los encargados de
regular la oferta. Toda idea de controlar la produccion de las materias primas con
métodos colectivos, imperativos y previsores —control que, en general, es ademas
absolutamente incompatible con las leyes de la produccion capitalista y que, por
tanto, queda siempre reducido a un buen deseo o se limita a unas cuantas
medidas excepcionalmente colectivas en momentos de grandes peligros y de gran
perplejidad

Inmediatos—, deja paso a la fe en la mutua accion reguladora de la oferta y la
demanda.? La supersticién de los capitalistas es tan grande en este punto, que
hasta los mismos inspectores de fabricas, en sus informes, se llevan
constantemente las manos a la cabeza a propdésito de esto. Las alternativas de
afos buenos y afios malos vuelven a suministrar también, naturalmente, materias
primas mas baratas. Prescindiendo del efecto directo que esto ejerce sobre la
extension de la demanda, interviene ademas como estimulo el efecto antes
mencionado que ejerce sobre la cuota de ganancia. Y vuelve a repetirse en escala
mayor el proceso indicado mas arriba, con la gradual superacién de la produccién
de materias primas por la produccion de maquinaria, etc. El mejoramiento real y
efectivo de las materias primas,

para que puedan suministrar no solo en la cantidad necesaria, sino también con la
calidad apetecida, obteniendo, por ejemplo, de la India algodén de calidad
norteamericana, requeriria una demanda sostenida, gradualmente ascensional y
constante, por parte de Europa (aun prescindiendo en absoluto de las condiciones
econdmicas en que vive el productor indio dentro de su pais). Pero en realidad la
esfera de produccioén de materias primas tan pronto se amplia bruscamente como
se reduce de nuevo violentamente. Todo esto, y el espiritu de la produccion
capitalista en general, puede estudiarse muy bien a la luz de la crisis algodonera
de 1861 y 1865, crisis en la que se dio, ademas, la circunstancia de, que llegase a
faltar en absoluto, temporalmente, la materia prima que constituye uno de los
elementos mas esenciales de la reproduccion. Puede, en efecto, ocurrir que los
precios suban aun manteniéndose en su plenitud la oferta, pero en condiciones
mas dificiles. Y puede existir también una escasez real de materias primas. En la
crisis algodonera a que nos referimos se daba originariamente la segunda
circunstancia.

Por consiguiente, cuanto mas ahondamos en la historia de la produccién
presente, la mas inmediata a nosotros, con mayor regularidad observamos, sobre
todo en las ramas industriales decisivas, la alternativa constante de carestia
relativa y, como consecuencia de ella, de posterior depreciacion de las materias
primas procedentes de la naturaleza organica. Lo que acabamos de exponer
aparece confirmado por los siguientes ejemplos, tomados de los informes de los
inspectores fabriles.

La moraleja de esta historia, que aparece también corroborada por la
observacion de la agricultura, es que el sistema capitalista choca con una
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agricultura de tipo racional o, lo que es lo mismo, que la agricultura racional es
incompatible con el sistema capitalista (a pesar de que este tipo de agricultura
fomenta su desarrollo técnico) y necesita, bien la mano del pequefio agricultor que
trabaja por su cuenta, bien el control de los productores asociados.

He aqui ahora los ejemplos sacados de los informes fabriles ingleses a que
acabamos de referirnos.

“‘La marcha de los negocios es mejor; pero el ciclo de las épocas buenas y
malas se acorta con el aumento de la maquinaria y, al aumentar con ello la
demanda de materias primas, se repiten también con mas frecuencia las
fluctuaciones en la situaciobn de los negocios... Al presente, no solo se ha
restablecido la confianza después del panico de 1857, sino que casi nadie se
acuerda de éste. El que esta mejoria se sostenga o no, dependera en una medida
muy considerable del precio de las materias primas. Yo veo ya presagios de que
en algunos casos se ha alcanzado el maximo a partir del cual la fabricacion es
menos beneficiosa, hasta que llega un momento en que no deja ninguna ganancia.
Si nos fijamos, por ejemplo, en los prosperos afios de 1849 y 1850, en la industria
del worsted (8) vemos que el precio del estambre inglés era de 13 peniques y el
del estambre australiano de 14 a 17 peniques la libra y que, sacando la media de
los diez afios de 1841 a 1850, el precio medio de la lana inglesa no excede nunca
de 14 peniques y el de la australiana, de 17 peniques la libra. Pero a comienzos del
afo del desastre la lana australiana se cotizaba a 23 peniques; en diciembre, en el
peor momento del panico, baj6é a 18 peniques para volver a subir, en el transcurso
del afio 1858, al precio actual de 21 peniques. La lana inglesa empezé a cotizarse
también en 1857 a 20 peniques; en abril y septiembre subié a 21 peniques, en
enero de 1858 bajo a 14 peniques y subid luego a 17, cotizandose, por tanto, 3
peniques por libra mas

cara que en el promedio de los 10 citados afios... Esto revela, a mi parecer, que se
han olvidado las quiebras de 1857, provocadas por precios semejantes a éstos, o
gue solo se produce escasamente la lana que pueden hilar los husos existentes, o
bien que los precios de

los tejidos experimentaran un alza sostenida... En mi experiencia anterior he
podido ver como en un tiempo inverosimilmente corto los husos y los telares han
multiplicado no s6lo su numero, sino también su velocidad de funcionamiento; y
gue, ademas, nuestras exportaciones de lana a Francia han aumentado casi en la
misma proporcion, mientras que tanto en el interior del pais como en el extranjero
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la edad media de las ovejas es cada vez mas baja, ya que la poblacion crece
rapidamente y los ganaderos quieren convertir lo

mas rapidamente posible su ganado en dinero. Por eso me ha dado miedo, no
pocas veces, ver a gentes que, sin tener estos conocimientos, invertian su talento
y su capital en empresas cuyo éxito depende de la oferta de un producto que sélo
puede aumentar con arreglo a

ciertas leyes organicas... El estado de la demanda y la oferta de todas las materias
primas... parece explicar muchas de las fluctuaciones de la industria algodonera,
asi como también Iassituacién del mercado inglés de la lana en 1857 y la crisis de

dinero que la sigui6™ (R. Baker, en Rep. of Insp. of Fact., oct. 185 8, pp. 56—61).

La época de florecimiento de la industria del worsted en el West Riding de
Yorkshire fueron los aflos de 1849-50. Trabajaban en esta industria,
concretandose a dicho distrito: en 1838, 29,246 personas; en 1843, 37,060; en
1845, 48,097; en 1850, 71,891. En el mismo distrito: en 1838, 2,768 telares
mecanicos, 1841, 11,458; en 1843, 16,870; en 1845 19,121 y en 1850, 29,539
(Rep. of Insp. of Fact. [31 oct.] 1850, p. 60). Este florecimiento de la industria del
estambre empez6 a hacerse sospechosa ya en octubre de 1850. En su informe de
abril de 1851, dice el subinspector Baker, refiriéndose a Leeds y a Bradford “El
estado de los negocios deja mucho que desear, desde hace algun tiempo. Los
hilanderos de estambre pierden rapidamente las ganancias de 1850 y la mayoria
de los tejedores no salen tampoco muy bien parados. Creo que en la actualidad
estdn paradas mas maquinas de elaborar lana que nunca, y también los
fabricantes de hilados de lino despiden obreros y paran maquinas. Los ciclos de la
industria textil son ahora, en realidad, extraordinariamente inciertos y creo que
pronto comprenderemos... que no Se mantiene ninguna proporcion entre la
capacidad de produccion de los husos, la cantidad de materia prima y el aumento
de poblacién” (p. 52).

Y lo mismo por lo que se refiere a la industria algodonera. En el informe de
octubre de 1858, que acabamos de citar, leemos: “Desde que se han establecido
las horas de trabajo en las fabricas, las cantidades del consumo de materias
primas, de la produccion, de los salarios, se han reducido en todas las industrias
textiles a simples reglas de tres... Tomo la siguiente cita de una reciente
conferencia... del sefior Baynes, actualmente mayor [alcalde] de Blackburn, sobre
la industria algodonera, en la que condensa con la mayor minuciosidad la
estadistica industrial de su propia comarca:

“Cada caballo real de fuerza mueve 450 husos automaticos (self—actor) con el
aparato que mueve la cadena o 200 husos trostle, o 15 telares para pafio de 40
pulgadas de ancho, con la correspondiente maquinaria de devanar, tundir y alisar.
Cada caballo de fuerza ocupa, en el hilado, a 21/2 obreros y en el tejido a 10; el
salario medio es de sus buenos 10 chelines y medio por cabeza y semana... Los
nameros medios elaborados son los nims. 30 a 32 para la cadena y los nums. 34
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a 36 para la trama; si calculamos en 13 onzas por huso el hilado producido
semanalmente supone 824,700 libras de hilado a la semana, con un consumo de
970,000 libras o 2,300 balas de algodén y un precio de 28,300 libras esterlinas. .
En nuestro distrito (la zona que rodea a Blackburn con un radio de 5 millas
inglesas), el consumo semanal de algodon es de 1.530,000 libras a 3,650 balas,
con un precio de costo de 44,625 libras esterlinas. Lo que representa 1/18 de
todos los hilados de algodén del Reino unido y 1/16, de todos los tejidos fabricados
mecanicamente.”

“Por tanto, segun los calculos del sefor Baynes, la cifra total de husos de
algodon del Reino seran 28.800,000 y para mantener esta maquinaria a pleno
rendimiento, se necesitaran 1,432.080,000 libras de algodoén al afio. Sin embargo,
las importaciones de algodoén, deducidas las exportaciones, no pasaron en 1856 y
1857 de 1,022.576,832 libras, lo que supone necesariamente un déficit de
409.503,168 libras. El sefior Baynes, que ha tenido la bondad de discutir conmigo
este punto, cree que un calculo del consumo anual de algodon basado en lo que
se consume en el distrito de Blackburn daria resultados demasiado altos por razon
de la diferencia no sélo del nimero de hilados, sino también de la excelente calidad
de la maquinaria. El calcula el consumo total de algodén del Reino Unido, durante
un afo, en 1,000 millones de libras. Pero suponiendo que tenga razén y que exista
realmente un excedente de importacion de 221/2 millones la oferta y la demanda
parecen equilibrarse ahora, aun sin incluir en el calculo los husos vy telares adicio-
nales que, segun el sefior Baynes, se estan instalando en su distrito y que, a juzgar
por ello, se estaran instalando también en otras partes” (paginas 9 y 60).

3. llustracion general: la crisis algodonera de 1861 a 1865. Preliminares: 1845 a
1860

1845. Periodo de florecimiento de la industria algodonera. El algodén se cotiza
a muy bajo precio. L. Horner dice acerca de esto: “Durante los ultimos ocho afios
no he conocido una época tan prospera de negocios como la del verano y otofio
ultimos. Sobre todo en la rama de hilados de algodén. Durante todo el semestre he
recibido cada semana noticias de nuevas inversiones de capital en fabricas; unas
veces eran nuevas fabricas que se construian, otras veces nuevos arrendatarios
para las pocas que habian quedado abandonadas, otras fabricas en explotacion
gue extendian sus actividades, instalando maquinas de vapor nuevas y mas
potentes y aumentando su maquinaria de trabajo” (Rep. of Insp. of Fact., Oct.
1645, p. 13).

1846. Comienzan las quejas. “Hace ya mucho tiempo que oigo a muchos
fabricantes algodoneros quejarse de la depresion de sus negocios... Durante las
seis semanas Ultimas, diversas fabricas han empezado a trabajar a jornada
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reducida, generalmente 8 horas diarias en vez de 12; la cosa parece extenderse...
El precio del algodon ha sufrido un fuerte recargo y... los articulos fabricados no
s6lo no han subido de precio, sino que... sus precios son ahora mas bajos que
antes de subir los del algodon. El gran aumento del numero de fabricas de géneros
de algodon durante los ultimos cuatro afios tenia necesariamente que traer como
consecuencia, de una parte, un fuerte aumento de la demanda de materia primay,
de otra parte, un fuerte aumento de la oferta de articulos de algodon en el
mercado; y ambas causas combinadas tenian por fuerza que conducir a la re-
duccion de la ganancia, mientras no variasen la oferta de materia prima y la
demanda de articulos fabricados; pero estas causas han actuado todavia con
mayor intensidad, de un lado porque la oferta de algoddn era, en estos ultimos
tiempos, insuficiente y, de otro lado, porque disminuy6 la demanda de géneros de
algododn en distintos mercados del interior y del extranjero (Rep. of Insp. of Fact.,
Oct. 1848, pagina 10).

La creciente demanda de materias primas y el abarrotamiento del mercado con
géneros fabricados son; naturalmente, fendmenos paralelos. Incidentalmente,
diremos que la expansion de la industria y la consiguiente paralizacion no se
limitaba a los distritos algodoneros. En el distrito lanero de Bradford en 1836 sélo
existian 318 fabricas: en 1846 existian ya 490. Estas cifras no expresan, ni con
mucho, el verdadero proceso ascendente de la produccion, puesto que al mismo
tiempo se ampliaban en considerables proporciones las fabricas existentes. Y esto
es aplicable también, muy especialmente, a la industria de hilados de lino. “Todas
estas fabricas han contribuido, mas o menos, durante los ultimos diez afos, a la
saturacion del mercado, al que debe atribuirse, en gran parte la actual paralizacion
de la industria... Una ampliacién tan rapida de las fabricas y de la maquinaria
conduce de un modo completamente natural a la depresion de los negocios” (Rep.
of Insp. of Fact., Oct. 1846, p. 30).

1847. En octubre, crisis de dinero. Tipo de descuento, el 8%. Previamente
habia ocurrido ya la hecatombe de las especulaciones ferroviarias y de las
especulaciones con las letras giradas sobre las Indias orientales. Pero:

“El sefior Baker facilita detalles muy interesantes sobre el aumento de la
demanda de algoddn, lana y lino producida en los ultimos afios como consecuencia
de la expansion de estas industrias. Considera que la demanda intensiva de estas
materias primas, teniendo en cuenta sobre todo que se produjo en una época en
gue la oferta habia descendido considerablemente por debajo del nivel medio, es
casi suficiente para explicar la actual depresion de estas ramas industriales, aun
sin necesidad de recurrir al desbarajuste del mercado de dinero. Este criterio se ve
confirmado, integramente, por mis propias observaciones y por lo que me informan
gentes conocedoras de estas industrias. Estas distintas ramas industriales se
hallaban ya muy deprimidas cuando aun era facil de obtener descuentos al 5% y
aun menos. En cambio, la oferta de materias primas era abundante, los precios
eran moderados y los negocios marchaban por tanto, bien, hasta... las Ultimas dos
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0 tres semanas, en que la crisis de dinero afectd no solamente a los mismos
tramistas, sino mas aun a sus principales clientes, los fabricantes de articulos de
modas. Si echamos una mirada a los informes oficiales que han sido publicados,
vemos que en los tres afos ultimos la industria del algodon ha aumentado en cerca
del 27%. A consecuencia de esto, el algodon ha subido, en numeros redondos, de
4 a 6 peniques la libra, mientras que los hilados, por la gran oferta que existe, se
cotizan a poco mas de su precio anterior. La industria de la lana empez6 a
extenderse en 1836; desde entonces, crecid en un 40%, en Yorkshire y la
proporcion fue ain mayor en Escocia. El crecimiento de la industria del estambre
es aun mas considerable.® Los calculos arrojan aqui, para el mismo periodo, un
crecimiento de mas del 74%. Esto hizo que aumentase en proporciones enormes el
consumo de lana en bruto. La industria del lienzo registra desde 1839 un
crecimiento aproximado del 25% en Inglaterra, del 22% en Escocia y de cerca del
90% en Irlanda; ’ y esto trajo como consecuencia el que, coincidiendo con unas
cuantas malas cosechas de lino, el precio de la materia prima subiese en 10 libras
esterlinas la tonelada mientras que el hilado de lino se cotizaba 6 peniques menos
el manojo” (Rep. of Insp. of Fact., Oct. 1847, p. 30-31).

1849. Los negocios habian recobrado su animacion desde los ultimos meses
de 1848. “El precio del lino, tan bajo que aseguraba una ganancia rentable
cualesquiera que fuesen las circunstancias que pudiesen presentarse en el futuro,
animaba a los fabricantes a seguir desarrollando continuamente su industria. A
comienzos de afio, los fabricantes laneros trabajaron durante algun tiempo acti-
visimamente..., aunque me temo que las consignaciones de articulos de lana
ocupan no pocas veces el puesto de la verdadera demanda y que los periodos de
prosperidad aparente, es decir, de trabajo a pleno rendimiento, no siempre
coinciden con los periodos de verdadera demanda. La industria del estambre se
desenvolvié especialmente bien durante algunos meses... el precio de la lana era
muy bajo, a comienzos del indicado periodo; los fabricantes de hilados habian
hecho provisiones de materia prima a precios ventajosos y seguramente que
también en cantidades considerables. Al subir el precio de la lana con las subastas
de primavera, los fabricantes de hilados salieron beneficiados y retuvieron esta
ventaja, pues la demanda de articulos fabricados crecié considerablemente y de un
modo incontenible” (Rep. of Insp. of Fact., [April] 1849, p. 42).

“Si nos fijamos en las variaciones que presenta la marcha de los negocios en
los distritos fabriles desde hace tres o cuatro afios, tenemos que reconocer, en mi
opinion, que existe una gran causa de perturbacion en alguna parte... ¢{No habra
sido la enorme capacidad productiva de la nueva maquinaria la que suministrase
un nuevo elemento, en este sentido?” (Rep. of Insp. of Fact., April of 1849, p. 42—
43).

En noviembre de 1848 y en mayo y durante el verano, hasta octubre de 1849,
los negocios iban cada vez mas en auge. “Esto se refiere principalmente a la
fabricacion de géneros de estambre, agrupada en torno a Bradford y Halifax; en
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ninguna época anterior llegé a adquirir esta industria, ni de lejos, el desarrollo que
tiene en la actualidad... La especulacion en torno a las materias primas y la
inseguridad en cuanto a su probable oferta han provocado siempre en la industria
algodonera mayores conmociones y fluctuaciones mas frecuentes que en ninguna
otra rama industrial. Reina aqui, por el momento, una acumulacién de existencias
de géneros toscos de algodon que inquieta a los pequerios fabricantes de hilados y
gue representa ya un perjuicio para ellos, por lo cual algunos trabajan poco tiempo”
(Rep. of Insp. of Fact.; Oct. of 1849, pp. 64 y 65).

1850. Abril. Los negocios siguen desarrollandose viento en popa. “Gran
depresiéon en una parte de la industria algodonera a consecuencia de la escasez de
materias primas precisamente para los tipos toscos de hilado y para las tramas
pesadas... Se teme que la nueva maquinaria recientemente instalada provoque
una reaccion semejante en lo que se refiere a la industria del estambre. El sefior
Baker calcula que solamente en el afio 1849 el producto de los telares aumento, en
esta rama industrial, en un 40% aproximadamente y el de los husos en un 25% vy la
expansion sigue desarrollandose en las mismas proporciones” (Rep. of Insp. of
Fact., April of 1850, p. 54).

1850. Octubre. “El precio del algodén sigue... causando una considerable
depresion en esta rama industrial, sobre todo con respecto a aquellas mercancias
en que la materia prima forma una parte considerable de los gastos de produccion.
También ha causado no pocas veces una depresion en esta rama el gran aumento
del precio de la seda” (Rep. of Insp. of Fact., Oct. 1850, p. 14). Segun el informe
aqui citado de la Real sociedad para el cultivo del lino en Irlanda, el elevado precio
del lino, combinado con el bajo nivel de los precios de otros productos agricolas,
asegurd un aumento importante de la produccién del lino para el afio siguiente (p.
[31] 33).

1853. Abril. Gran prosperidad. “En ningun momento, durante los diecisiete afios
en que he tenido ocasion de mantenerme oficialmente informado acerca de la
situacion del distrito fabril de Lancashire, he tenido noticia de semejante
prosperidad general; en todas las ramas reina una actividad extraordinaria”, dice L.
Horner (Rep. of Insp. of Fact., April 1853, p. 19).

1853. Octubre. Depresion en la industria algodonera. “Superproduccion” (Rep.
of Insp. of Fact., Oct. 1853, p. [13] 15).

1854. Abril. “La industria de la lana, aunque no prospera, trabaja a pleno
rendimiento en todas las fabricas; lo mismo la industria algodonera. La industria del
estambre se desarroll6 de un modo completamente irregular durante todo el
semestre anterior... En la industria del lienzo se produjeron perturbaciones a
consecuencia de haber disminuido el suministro de lino y cafiamo de Rusia por
efecto de la guerra de Crimea” (Rep. of Insp. of Fact. [April] 1854, pagina 37).
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1859. “Los negocios, en la industria escocesa del lienzo, se hallan todavia mas
paralizados..., pues la materia prima escasea y esta cara; la mala calidad de la
cosecha anterior en los paises bdlticos, fuente principal de nuestros suministros,
ejercera un efecto perjudicial sobre la industria de este distrito; en cambio, el yute
gue, en muchos articulos bastos va desplazando poco a poco al lino, no es ni
extraordinariamente caro ni escasea...; aproximadamente la mitad de la maquinaria
de Dundee se dedica ahora a hilar yute(Rep. of Insp. of Fact., April 1859, p. 19).
“Como consecuencia del alto precio de la materia prima, la industria de hilados de
lino no es aun, ni mucho menos, rentable, y mientras todas las demas fabricas
trabajan a pleno rendimiento, conocemos distintos casos de paralizacion de la
maquinaria de lino... La hilanderia de yute... atraviesa por una situacion
satisfactoria, puesto que Ultimamente esta materia prima vuelve a cotizarse a un
precio moderado” (Rep. of Insp. of Fact., Oct., 1859, p. 20).

1861-64. Guerra civil en los Estados Unidos. Cotton Famine. (9) El ejemplo
mas patente de interrupcion del proceso de produccion por escasez y carestia
de materia prima.

1860. Abril. “Por lo que se refiere al estado de los negocios, me complace
poder comunicarle que, a pesar del elevado precio de la materia prima, todas las
industrias textiles, con excepcion de la sedera, han trabajado bien durante el dltimo
semestre... En algunos de los distritos algodoneros se han reclutado obreros por
medio de anuncios, trayéndolos de Norfolk y de otros condados rurales... En todas
las ramas industriales parece reinar una gran escasez de materias primas. Esta
escasez... es lo Unico que nos ata las manos. En la industria algodonera no se ha
conocido nunca, seguramente, un numero tan grande de fabricas de nueva
creacién, unido a la ampliacion de las ya existentes y a la gran demanda de
obreros. Por todas partes se buscan materias primas” (Rep. of Insp. of Fact., April,
1860, [p. 57]).

1860. Octubre. “La situacion de los negocios en los distritos del algodon, la lana
y el lino ha sido buena; en Irlanda, ha debido de ser incluso 'muy buena' desde
hace mas de un afo, y aun habria sido mejor a no ser por el elevado precio de la
materia prima. Los fabricantes de hilados de lino parecen esperar con mas impa-
ciencia que nunca que los ferrocarriles abran las fuentes auxiliares de suministro
de la India y que se desarrolle a tono con ello la agricultura, para obtener, por fin,
un suministro de lino... que satisfaga sus necesidades” (Rep. of Insp. of Fact., Oct.,
1860, p. 37).

1861. Abril. “El estado de los negocios atraviesa momentaneamente por una
depresion... Unas cuantas fabricas algodoneras trabajan poco tiempo y muchas
fabricas sederas soélo funcionan parcialmente. La materia prima es cara. En casi
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todas las ramas textiles es superior al precio a que puede elaborarse con destino a
la masa de los consumidores” (Rep. of Insp. of Fact., April, 1861, pagina 33).

Ahora se ponia de manifiesto que en 1860 la industria algodonera habia
producido en exceso, y las consecuencias de ello se hicieron patentes aun durante
los afos siguientes. “Fueron necesarios dos o tres afios para que el mercado
mundial absorbiese la superproduccion de 1860” (Rep. of Insp. of Fact., Oct. 1863,
p. 127). “La depresién de los mercados de géneros de algodon en el Asia oriental a
comienzos de 1860 repercutid sobre la marcha de los negocios en Blackburn,
donde 30,000 telares mecanicos trabajan casi exclusivamente en la produccion de
géneros textiles con destino a ese mercado. Esto hizo que aqui se restringiese la
demanda de trabajo ya muchos meses antes de que se hiciesen sentir los efectos
del bloqueo del algodon... Afortunadamente, esto libr6 de la ruina a muchos
fabricantes. Las existencias aumentaron de valor en los almacenes, con lo cual se
evitd la espantosa depreciacion que en otras circunstancias habria sido inevitable
en una crisis de esta naturaleza” (Rep. of Insp. of Fact., Oct., 1862, pp. 28 y 29
[30]).

1861. Octubre. “Los negocios han estado bastante paralizados desde hace
algun tiempo... No es ni mucho menos inverosimil que durante los meses de
invierno muchas fabricas se vean obligadas a reducir considerablemente la jornada
de trabajo. Esto era, sin embargo, de prever... Independientemente de las causas
gue han interrumpido el suministro normal de algodén de los Estados Unidos y
nuestras exportaciones, se habria impuesto la reduccion de la jornada de trabajo
para el proximo invierno a causa del fuerte aumento de la produccién en los tres
afios ultimos y de las perturbaciones creadas en los mercados de la India y la
China— (Rep. of Insp. of Fact., Oct. , 1861, p. 19).

Desechos de algodon. Algodon de las Indias Orientales (surat) .
Influencia sobre los salarios de los obreros. Mejoras introducidas
en la maquinaria. Sustitucién del algodén por almidon

y materias minerales. Efectos del encolamiento con almidén
sobre los obreros. Hilaturas de nUmeros mas finos.

Estafas de los fabricantes.

“Un fabricante me escribe lo siguiente: Por lo que se refiere al célculo de la
cantidad de algodén que consume cada huso, seguramente no tiene usted
suficientemente en cuenta el hecho de que cuando el algodon esta caro todos los
hilanderos de numeros finos (digamos hasta el n° 40, principalmente los de los
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nams. 12 a 32) hilan los nimeros mas finos que pueden, es decir, hilan el n° 16 en
vez del 12 como antes, o0 el n° 22 en vez del 16, etc.; y el tejedor que teje estos
hilados finos hard que su lienzo adquiera el peso normal incorporandole mas
apresto. Este recurso se emplea ahora en proporciones verdaderamente
indecentes. He sabido de buena fuente que hay shirtings ( 10) ordinarios para la
exportacion que pesan 8 libras la pieza, de las cuales 2 % son cola. En tejidos de
otras clases se emplea no pocas veces hasta el 50% de cola, razén por la cual no
mienten, ni mucho menos, aquellos comerciantes que se jactan de enriquecerse
vendiendo la libra de sus tejidos por menos dinero del que les ha costado el hilado
con que estan hechos (Rep. of Insp. of

Fact., April 1864 p.27).

“‘Me han informado también que los obreros textiles atribuyen la intensificacion
de sus enfermedades a la cola empleada para la trama de los tejidos hechos con
algododn de las Indias orientales y que ya no esta compuesta solamente de harina,
como antes. Este sustitutivo de la harina tiene, sin embargo, al parecer, la gran
ventaja de que aumenta considerablemente el peso del tejido, de tal modo que 15
libras de hilado se convierten, después de tejidos, en 20 libras de género” (Rep. of
Insp. of Fact., Oct., 1863, p. 63). Este sustitutivo estaba hecho de talco molido,
llamado China clay o yeso, conocido por French chatk. “Los ingresos de los
obreros textiles se redujeron considerablemente mediante el empleo de sustitutivos
para la harina como cola de los tejidos. Esta cola hace que el hilado pese mas,
pero lo hace también duro y fragil. Cada hilo de la cadena pasa en el telar por el
llamado lizo, cuyos fuertes hilos mantienen la cadena en la posicion adecuada; las
cadenas endurecidas por la cola producen constantes roturas de los hilos en el lizo
y cada una de estas roturas hace que el tejedor pierda cinco minutos en reparar la
averia; actualmente, los tejedores se ven obligados a perder, de este modo, diez
veces mas tiempo que antes, lo cual se traduce, naturalmente, en una disminucion
proporcional del rendimiento de la jornada de trabajo” (pp. 42 y 43).

“En Ashton, Stalybridge, Mossley, Oldham, etc., se ha reducido en una tercera
parte nada menos la jornada de trabajo y las horas de trabajo siguen reduciéndose
todas las semanas... Y simultaneamente con esta reduccion de la jornada de
trabajo, en muchas ramas se implanta ademas la reduccion de salarios” (p. 13). A
comienzos de 1861 se produjo una huelga entre los tejedores mecanicos de
algunas partes de Lancashire. Varios fabricantes habian anunciado una rebaja de
salarios del 5 al 7 %2; los obreros insistian en la necesidad de que se mantuviesen
los tipos de salarios, pero reduciendo las horas de trabajo. Los fabricantes no
accedieron a ello y estallo la huelga. Al cabo de un mes, los obreros no tuvieron
mas remedio que ceder. Ahora se encontraron con las dos cosas: “Ademas de la
rebaja de salarios, con que los obreros se hallaron al fin, son también muchas las
fabricas que actualmente trabajan a jornada reducida” (Rep. of Insp. of Fact., April
1861, p. 23).
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1862. Abril. “Los sufrimientos de los obreros han aumentado
considerablemente desde la fecha de mi dltimo informe; pero en ningun periodo de
la historia de la industria se han soportado con tan callada resignacién y con un
amor propio tan paciente unas penalidades tan repentinas y tan atroces” (Rep. of
Insp. of Fact., April, 1862, p. 10).

“La cifra relativa de los obreros que por el momento carecen totalmente de
trabajo no parece ser muy superior a la de 1848, afio en que se produjo un panico
corriente pero que fue lo suficientemente fuerte para mover a los desazonados
fabricantes a levantar una estadistica de la industria algodonera semejante a la
gue ahora publican con caracter semanal... En mayo de 1848 se hallaba
desocupado el 15% de todos los obreros de la industria algodonera de Manchester
y el 12% trabajaba solamente una parte de la jornada, mientras que mas del 70%
trabajaba la jornada entera. El 28 de mayo de 1862 el paro total afectaba al 15%,
un 35% trabajaba una parte de la jornada solamente y un 49% a pleno rendimien-
to... En los lugares vecinos, por ejemplo en Stockport, el porcentaje de los
afectados por el paro total y de los que sélo trabajan una parte del tiempo es mas
elevado, y el de los que trabajan todo el tiempo, inferior”, pues en estos sitios se
hilan nimeros menos finos que en Manchester (p. 16).

1862. Octubre. “Segun la ultima estadistica oficial, en 1861 existian en el Reino
Unido 2,887 fabricas algodoneras, de ellas 2,109 en mi distrito (Lancashire y
Cheshire). Yo sabia muy bien que una gran parte de estas 2,109 fabricas de mi
distrito eran pequefias empresas que solo daban trabajo a unos cuantos obreros.
Pero me he quedado sorprendido al descubrir que su nimero era mucho mayor de
lo que yo pensaba. 392 fabricas de éstas, o sea, el 10%, estdn movidas por vapor
0 por agua, siendo la fuerza motriz inferior a 10 caballos; en 345, o sea en el 16%,
la fuerza motriz oscila entre 10 y 20 caballos; en 1,372 es de 20 caballos o0 mas...
Una parte muy grande de estos pequefios fabricantes —mas de la tercera parte del
total- eran hace poco tiempo obreros y no disponen de capital... La carga principal
recaeria, por tanto, sobre las dos terceras partes restantes”(Rep. of Insp. of Fact.,
Oct., 1862, pp. 18y 19).

Segun el mismo informe, de los obreros algodoneros de Lancashire y Cheshire
trabajaban todo el tiempo, por aquel entonces, 40,146, o sea, el 11.3%, a tiempo
reducido 134,767, o sea, el 38%; los 179,721 restantes, es decir, el 50.7% se
hallaban en paro total. Si de estas cifras descontamos los datos sobre Manchester
y Bolton, donde se hilan principalmente numeros finos, rama a la que afectaba
relativamente poco la penuria de algodoén, los resultados son todavia mas
desastrosos, a saber: en activo a pleno rendimiento, el 8.5% ; a jornada reducida,
el 38 % ; en paro total, el 5 3.5 % (pp. 19 y 20).

“Para los obreros existe una diferencia esencial entre trabajar con algodén
bueno o con algodén malo. En los primeros meses del afio, en que los fabricantes
se esforzaron en mantener sus fabricas en marcha reuniendo todo el algodon que
era posible adquirir a precios moderados, entr6 mucho algodén de mala calidad en
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fabricas que antes trabajaban generalmente con algodén bueno; la diferencia en
cuanto a los salarios de los obreros era tan considerable, que se produjeron
muchas huelgas porque a base de los antiguos salarios a destajo no podian
obtener ya un jornal decente... En algunos casos, la diferencia nacida del empleo
de algod6n de mala calidad representaba, aun trabajando toda la jornada, la mitad
del salario total” (1, c., pagina 27).

1863. Abril. “En el transcurso de este ano ya no podran trabajar a pleno
rendimiento mucho mas de la mitad de los obreros de la industria algodonera”
(Rep. of Insp. of Fact., April, 1863 p. 14).

“Un perjuicio muy serio que lleva consigo el empleo del algodén de las Indias
orientales que las fabricas se ven obligadas a utilizar ahora, es que con esta
materia prima se amortigua mucho la velocidad de la maquinaria. Durante los
ultimos afios se agotaron todos los recursos para acelerar esta velocidad, haciendo
gue la misma magquinaria rindiese mas trabajo. Pero el amortiguamiento de la
velocidad afecta tanto al obrero como al fabricante, pues la mayoria de los obreros
cobran a destajo, los hilanderos por el niumero de libras de hilado que producen,
los tejedores a tanto por pieza; y aun respecto a los otros obreros, a los que
cobran por semanas, la merma de la produccion se traduce también en una
reduccion del salario. Segun mis averiguaciones... y los datos que me han sido
facilitados acerca de lo que han ganado los obreros textiles durante este afo... se
aprecia una merma del 20% como promedio y en algunos casos hasta el 50%
tomando como base los tipos de salario vigentes en 1861” (p. 13). “La suma
percibida por el obrero depende... de la clase de material elaborado... La situacion
de los obreros, en lo que se refiere a la cuantia del salario que perciben, es ahora
(octubre de 1863) mucho mejor de lo que era el afio pasado por este tiempo. La
maquinaria ha sido perfeccionada, se conoce mejor la materia prima y los obreros
resuelven mejor las dificultades con que tenian que luchar al principio. El afio
pasado visité en Preston una escuela de costura [un establecimiento de
beneficencia para obreras desocupadas]; dos muchachas a quienes unos dias
antes habian mandado a trabajar a una fabrica de tejidos, al comunicarles el
fabricante que podian ganar 4 chelines a la semana, solicitaron ser readmitidas en
la escuela, quejandose de que no habrian podido llegar a ganar ni 1 chelin
semanalmente. Tengo datos sobre los self-acting minders [hilanderos que trabajan
con maguinas automaticas]..., hombres que atienden varios telares automaticos
(self- actors) y que al cabo de 14 dias de trabajo a plena jornada habian ganado 8
chelines con 11 peniques, cantidad de la que se les descontaba el alquiler de la
vivienda, aunque el fabricante les devolvia como regalo [ j qué generosidad {] la
mitad del alquiler. Los obreros se llevaban a casa la suma de 6 chelines y 11
peniques. En algunos sitios, los self —acting minders ganaban durante los ultimos
meses del afio 1862 de 5 a 9 chelines por semana y los tejedores de 2 a 6 cheli-
nes... En la actualidad, la situacibn es mucho mejor, aunque los ingresos de los
obreros han seguido disminuyendo considerablemente en la mayoria de los
distritos... Hay algunas otras causas que han contribuido a esto, ademas de la
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mala calidad del algoddn de la India y de sus impurezas. Asi, por ejemplo, ahora es
costumbre mezclar una abundante cantidad de desperdicios de algodon entre el
algoddn indio, lo cual, como es natural, aumenta todavia mas las dificultades con
gue tropiezan los obreros para hilarlo. Como las fibras son muy cortas, los
filamentos se rompen mas facilmente al salir de la mule y al retorcer la hebra, lo
gue impide que la mule funcione con toda regularidad... Ademas, dada la gran
atencion que hay que dedicar a las hebras, cada tejedora sélo puede atender
frecuentemente a un telar y son contadas las que pueden manejar dos... En
muchos casos, el salario de los obreros ha sufrido una merma del 5, del 7 %2y del
10% ... y en la mayoria de los casos el obrero tiene que entendérselas para sacar
pleno rendimiento a la materia prima, obteniendo lo mas que pueda del tipo normal
de salario... Otra dificultad con la que tienen que luchar a veces los tejedores es la
de obtener un buen tejido de una materia prima mala, siendo multados con
reducciones de salario cuando el resultado no responde a los deseos” (Rep. of
Insp. of Fact., Oct., 1863, pp. 41-43).

Los salarios eran miseros, aun en los casos en que el obrero trabajaba toda la
jornada. Los obreros de la industria algodonera estaban siempre dispuestos a
entrar a trabajar en todas aquellas obras publicas -trabajos de drenaje,
construccion de caminos, picar piedras, pavimentar calles— para las que eran
requeridos si querian recibir el subsidio (que era, en realidad, un subsidio abonado
a los fabricantes, (ver tomo I, p. 520 s.) de las autoridades locales. La burguesia en
blogue montaba la guardia sobre los obreros. Si se ofrecia a un obrero el salario
mas misero y no lo aceptaba, su nombre era borrado inmediatamente de las listas
de subsidios por el correspondiente comité. Fue una era feliz para los fabricantes,
puesto que los obreros tenian que morirse de hambre o resignarse a trabajar por el
precio mas rentable para el burgués, teniendo siempre detras, como un mastin, el
comité de subsidios. Al mismo tiempo, los fabricantes, confabulados con el
gobierno, ponian todas las trabas imaginables a la emigracién, por dos razones:
para tener siempre a mano el capital que para ellos representaba la carne y la
sangre de los obreros y para asegurarse las cantidades que les expoliaban en
concepto de alquiler por sus viviendas.

“‘Los comités de viviendas actuaban en este punto con gran severidad. Los
obreros a quienes se ofrecia trabajo eran borrados de las listas para obligarlos a
gue lo aceptasen. Si se negaban a aceptarlo... lo hacian por la sencilla razén de
gue el salario era puramente nominal y el trabajo, en cambio, extraordinariamente
duro” (Rep. of Insp. of Fact., Oct., 1863, p. 97).

Los obreros se apresuraban a aceptar cualquier trabajo que se les ofreciese en
virtud del Public Works Act. “Los principios con arreglo a los cuales se organizaban
los trabajos publicos variaban considerablemente segun las diferentes ciudades.
Pero incluso en aquellos lugares al aire libre no se consideraba en absoluto como
trabajo de prueba [labour test], no se pagaba mas que con la suma corriente del
subsidio o0 muy poco mas, con lo cual se reducia practicamente a una prueba de
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trabajo” (p. 69). “La Public Works Act de 1863 tenia como finalidad poner remedio
a estos abusos y colocar al obrero en condiciones de ganarse su jornal como
asalariado independiente. Los fines perseguidos por esta ley eran tres 1) facultar a
las autoridades locales para tomar dinero a préstamo de los comisarios de
empréstitos del tesoro (previo el consentimiento del presidente de la autoridad
central del departamento de pobres del Estado) ; 2) facilitar las mejoras en las
ciudades de los distritos algodoneros; 3) arbitrar trabajo y un salario remunerador
[remunerative wages] a los obreros desocupados”. Hasta fines de octubre de 1863
se habian concedido al amparo de esta ley préstamos por valor de 883,700 libras
esterlinas (1. c., p. 70). Las obras emprendidas consistieron principalmente en
obras de canalizacion, construccion de caminos, pavimentado de calles, obras
hidraulicas, etc.

El sefior Henderson, presidente del comité de Blackburn, escribe al inspector
fabril Redgrave, refiriéndose a esto:

‘En toda la experiencia que he podido adquirir durante esta época de
sufrimiento y de miseria, nada me ha chocado tanto ni me ha producido tanta
alegria como la gozosa presteza con que los obreros desocupados de este distrito
han aceptado el trabajo que les ha sido asignado por el consejo municipal de
Blackburn con arreglo a la Ley de Obras Publicas. Es dificil imaginarse un
contraste mayor que el que existe entre el hilandero que antes trabajaba en la
fabrica como operario especializado y el jornalero que ahora trabaja en un canal de
desague a 14 6 18 pies bajo tierra.” (Y por esto ganaban de 4 a 12 chelines
semanales, segun la familia que tuviesen que mantener; con la ultima suma
gigantesca tenian que alimentar, a veces, hasta ocho personas. Los sefiores
burgueses salian beneficiados por doble concepto: en primer lugar, obtenian
mediante unos intereses extraordinariamente bajos el dinero necesario para
mejorar sus ciudades estropeadas por el humo y el abono; en segundo lugar,
pagaban a los obreros jornales muy inferiores a los tipos normales de salario.)
“Acostumbrado a soportar una temperatura casi tropical y a trabajos en los que la
destreza y la precision de las manipulaciones era infinitamente mas importante
para él que la fuerza muscular, habituado a ganar el doble y a veces el triple de lo
gue ahora le pagan, la buena voluntad con que acepta estos trabajos supone una
abnegacion y un sentido de la responsabilidad que dicen mucho en su honor. En
Blackburn se ha puesto a prueba a la gente en casi todos los trabajos imaginables
al aire libre: cavando hasta una profundidad considerable un terreno barroso,
empinado y duro, en obras de desecacion, picando piedras, construyendo caminos,
abriendo canales en las calles hasta de 14, 16 y a veces de 20 pies de
profundidad. Los vemos con frecuencia trabajar para ello enterrados 10 y 12 pies
entre la basura y el agua, expuestos siempre a un clima cuya fria humedad no es
superada, suponiendo que sea igualada, en ningun otro distrito de Inglaterra” (1. c.,
pp. 91 y 92). “La actitud de los obreros ha sido casi impecable... la presteza con
gue se han mostrado dispuestos a aceptar estos trabajos al aire libre y a salir
adelante con ellos” (1. c., p. 69).
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1864. Abril. “De vez en cuando oimos a los fabricantes, en ciertos distritos,
guejarse de la falta de obreros, principalmente en ciertas ramas, por ejemplo, en la
industria de tejidos..., pero estas quejas tienen su raiz tanto en los bajos salarios
gue los obreros pueden percibir por la mala clase de hilados que se emplea como
en la misma escasez real de obreros reinante en esta rama especial de trabajo. El
mes pasado se han producido entre los fabricantes y sus obreros numerosas
desavenencias con motivo de los jornales. Deploro que las huelgas se hayan
vuelto demasiado frecuentes... Los efectos de la Public Works Act son sentidos por
los fabricantes como una especie de concurrencia a consecuencia de lo cual ha
suspendido sus actividades el comité local de Bacup, pues si bien distan todavia
mucho de funcionar todas las fabricas de aquel distrito, se ha manifestado en él
una cierta escasez de obreros” (Rep. of Insp. of Fact., April 1864, pp. 9 y 10). Y
ciertamente, los fabricantes no podian perder ya mucho tiempo. Como
consecuencia de la Ley de Obras Publicas, la demanda de mano de obra creci6 de
tal modo que en las canteras de Bacup habia ahora obreros fabriles que ganaban
de 4 a 5 chelines diarios. De este modo, fueron abandonandose poco a poco las
obras publicas, una especie de segunda edicién de los Ateliers nationaux (11) de
1848, pero esta vez implantada en beneficio de la burguesia.

Experiencias in corpore vili (12)

“‘Aunque he indicado el salario muy reducido (de los que trabajan todo el
tiempo), lo que realmente ganan los obreros en distintas fabricas, esto no significa,
ni mucho menos, que todas las semanas ganen lo mismo. Los obreros se hallan
sometidos, en este aspecto, a grandes fluctuaciones por los constantes
experimentos de los fabricantes con distintos tipos de proporciones de algodén y
desperdicios dentro de la misma fabrica; las “mezclas”, como las llaman, se
cambian frecuentemente y los jornales de los obreros suben y bajan con arreglo a
la distinta calidad de las mezclas de algodon. Ha habido casos en que han
guedado reducidos al 10% del salario anterior, bajando en una o dos semanas
hasta el 50 o el 60%,” El inspector Redgrave, que es quien habla aqui, transcribe a
continuacion unas listas de salarios tomadas de la practica, de la que nos
limitamos a sacar unos cuantos ejemplos:

A, tejedor, con una familia compuesta por 6 personas, trabaja 4 dias a la
semana y gana 6 chelines y 8 ¥z peniques; B (twister) [torcedor], trabaja 4 dias y
medio a la semana, gana 6 chelines; C, tejedor, 4 personas de familia, 5 dias a la
semana, 5 chelines y 1 penique; D sluber [canillero], 6 personas de familia, 4 dias
de trabajo a la semana, 7 chelines con 10 peniques; E, tejedor, 7 personas de
familia, trabaja 3 dias, gana 5 chelines, etc. Redgrave continua: “Las listas
anteriores merecen ser estudiadas atentamente, pues demuestran que el trabajo,
en ciertas familias, puede convertirse en una desgracia, pues no solo reduce los
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ingresos, sino que los hace descender en tales proporciones, que son de todo
punto insuficientes para cubrir mas que una minima parte de las necesidades mas
elementales, lo que obliga a conceder un subsidio adicional en aquellos casos en
gue el jornal percibido por la familia es inferior a la suma que se le abonaria en
concepto de socorro si todos sus miembros carecieran de trabajo”(Rep. of Insp. of
Fact., Oct., 1863, pp. 50-53).

“‘Desde el 5 de junio de 1863 no habia ninguna semana en que el tiempo total
de trabajo de los obreros excediese, por término medio, de dos dias, 7 horas y
algunos minutos” (1. c., p. 121).

Desde que comenzé la crisis hasta el 25 de marzo de 1863 las
administraciones de los fondos de socorro a los pobres, el comité central de
subsidios y el comité de la Mansion—House de Londres gastaron cerca de tres
millones de libras esterlinas.

‘En un distrito donde se produce indudablemente el hilado mas fino..., los
hilanderos han visto indirectamente reducidos sus salarios en un 15 % a
consecuencia de la sustitucion en Sea Island del anterior algodén por algodon
egipcio... En un extenso distrito, donde se emplean grandes cantidades de
desechos de algodén para mezclarlos con algodén indio, los hilanderos han visto
descender sus salarios en un 5%, perdiendo ademas de un 20 a un 30% a
consecuencia del empleo de surat y desechos. Los tejedores que antes atendian
cuatro telares so6lo pueden atender ahora dos. En 1860 sacaban de cada telar 5
chelines con 7 peniques, en 1863 solo sacan 3 chelines y 4 peniques... Las multas
en dinero, que antes, con el algodon americano, oscilaban entre 3 y 6 peniques
[para el hilandero], alcanzan ahora sumas que fluctian entre 1 chelin y 3 chelines y
6 peniques.” En un distrito en que se emplea algodén de Egipto mezclado con
algodon de las Indias orientales: “El salario medio de los hilanderos que trabajan
con mule era en 1860 de 18 a 25 chelines; en la actualidad ha quedado reducido a
10-18 chelines. Y esto no se debe exclusivamente a la peor calidad del algoddn,
sino también a la menor velocidad de la mule para dar al hilado un torcido mas
fuerte, por lo que en épocas normales y con arreglo a la tarifa de salarios habria
que pagar horas extras” (1. c., pp. 43, 44, y 45-50). “Aunque el algoddn de las
Indias orientales se trabaja, alguna que otra vez, con ventaja para el fabricante,
esto no es obstaculo (véase lista de salarios, p. 53) para que los obreros salgan
perjudicados, en comparacion con lo que ganaban en 1861. Si se consolida el
empleo de surat, los obreros ganaran los mismos salarios de 1861; pero esto
afectaria seriamente a las ganancias del fabricante, caso de que no se
compensase con el precio ya sea del algodén, ya de los géneros fabricados” (1 c.,
p. 105).

Alqguileres de viviendas. “Los alquileres de las viviendas obreras; si los cottages
habitados por ellos pertenecen al fabricante, son descontados generalmente por
éste del salario, aun cuando el obrero solo trabaje poco tiempo. No obstante, estos
edificios han bajado de valor y estas casitas son ahora un 25% mas baratas que
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antes; un cottage que antes costaba 3 chelines y 6 peniques a la semana puede
conseguirse ahora por 2 chelines y 4 peniques, y a veces por menos aun” (1, c., p.
57).

Emigracién. Los fabricantes se oponian, naturalmente, a la emigracion de los
obreros, de una parte porque “en espera de tiempos mejores; querian tener a
mano para la industria algodonera la mano de obra necesaria para explotar sus
fabricas en las condiciones mas ventajosas.” Y de otra parte, porque “muchos
fabricantes son duefios de las casas habitadas por sus obreros y algunos de ellos
por lo menos especulan, indudablemente, con poder cobrar mas adelante una
parte de los alquileres que se les adeudan” (1. c., p. 96).

El sefior Bernall Osborne dice, en un discurso dirigido a sus lectores
parlamentarios el 22 de octubre de 1864, que los obreros de Lancashire se han
comportado como los antiguos fildsofos (se refiere a los estoicos). ¢No sera mas
bien como ovejas?®

Notas al pie capitulo VI

1 The Factory Question and the Ten Hours Bill, por R. H. Greg. Londres. 1837.
pagina 115.

2 En la frase final de este informe se desliza un error. Donde dice 6 peniques de
perdidas por desperdicios, debe decir 3 peniques. Esta pérdida representa, indu-
dablemente, el 25 % tratandose de algoddn de la India, pero solo el 12 ¥2 —15 % en
el algodén norteamericano, que es del que se habla aqui; el célculo anterior a base
de un precio de 5 a 6 peniques esta bien hecho. Claro que también en el algodén
norteamericano importado en Europa durante los ultimos afios de la guerra civil
aumenté asi mismo considerablemente, con frecuencia, el porcentaje de
desperdicios, en comparacion con el anterior. F. E.

3 Ejemplos, entre otros autores, en Babbage. También aqui se emplea el recurso
corriente —rebajar los salarios—, por donde esta constante depreciacién conduce a
resultados muy distintos de los que el sefior Carey suefia a través de su cerebro
armonicista.

4 Desde que se escribieron las anteriores lineas (1865). se ha acentuado
considerablemente la competencia en el mercado mundial gracias al rapido des-
arrollo de la industria en todos los paises civilizados, principalmente en los Estados
Unidos y en Alemania. El hecho de que las modernas fuerzas productivas, con su
rapido y gigantesco desarrollo. rebasen cada vez mas, dia tras dia, las leyes del
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cambio capitalista de mercancias dentro de las cuales debieran moverse, es un
hecho que hoy va imponiéndose mas y mas incluso a la conciencia de los
capitalistas. Asi lo revelan, sobre todo, dos sintomas. El primero es esa nueva
mania general de los aranceles aduaneros, que se distinguen del antiguo régimen
arancelario especialmente por las circunstancias de que tiende precisamente a gra-
var mas los articulos susceptibles de exportacion. El segundo son los carteles
(trusts), formados por los fabricantes de grandes ramas de produccion en su
totalidad para regular la produccién y, a través de ella, los precios y las ganancias.
Es evidente que esta clase de experimentos sélo son viables en épocas de clima
econOmico relativamente favorable. La primera tormenta que estalla da
necesariamente al traste con ellos y pone de manifiesto que si la produccion nece-
sita ser regulada, no es, evidentemente, la clase capitalista la llamada a regularla.
Por el momento, estos carteles no tienen mas finalidad que velar porque los peces
chicos sean devorados mas rapidamente todavia que antes por los peces gordos.
(F.E)

5 Huelga decir que nosotros no explicamos la crisis algodonera de 1857, como
hace el sefior Baker, por la desproporcion entre los precios de las materias primas
y de los articulos fabricados. Esta desproporcion no era de suyo mas que un
sintoma y la crisis de que se trata una crisis general. (F. E.)

6 En Inglaterra se distingue entre Wollen manufacture, que hila y teje lana cardada
de fibra corta (centro principal, Leeds) y Worsted manufacture, que hila y teje
estambre de fibra larga (centro principal, Bradford en Yorkshire). (F. E.)

7 Esta rapida difusion del hilado a maquina de lino en Irlanda asest6 el golpe de
muerte a la exportacion del lienzo aleman tejido a mano (en Silesia, Lausitz y
Westfalia). (F. E.)

8 Gran numero de las citas de informes de los inspectores de fabricas que figuran
en las paginas precedentes se encuentran en el tomo 1. pp. 398-410.
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CAPITULO VI

NOTAS COMPLEMENTARIAS

Supongamos, segun la premisa de que se parte en esta seccion, que la
masa de ganancia apropiada en cada rama especial de produccion sea igual a la
suma de la plusvalia creada por el capital total invertido en esta rama. En estas
condiciones, el burgués no identificara la ganancia con la plusvalia, es decir, con el
trabajo sobrante no retribuido. Por las siguientes razones:

1) En el proceso de la circulacion se olvida del proceso de produccion. La
realizacion del valor de las mercancias—que lleva implicita la realizacion de su
plusvalia—constituye para él la creacion de esta plusvalia. (Una laguna dejada en
blanco en el manuscrito indica que Marx se proponia desarrollar este punto mas en
detalle. F. E.)

2) Supuesto el mismo grado de explotacion del trabajo, se ha puesto de
manifiesto que, si prescindimos de todas las modificaciones introducidas por el
sistema de crédito, de todos los fraudes y estafas de unos capitalistas contra otros
y de todas las ventajas nacidas de una situacion favorable del mercado, la cuota
de ganancia puede variar mucho segun que las materias primas se adquieran mas
0 menos baratas y con mayor o menor conocimiento pericial; segun que la
maquinaria empleada sea mas o menos productiva, barata y eficaz; segun que la
organizacion de conjunto de las diversas fases del proceso de produccion sea mas
0 menos perfecta, se elimine el despilfarro de materias primas, exista un sistema
de direccion y vigilancia simple y eficaz, etc. En una palabra, partiendo como de un
factor dado de la plusvalia correspondiente a un determinado capital variable,
dependerd mucho de la pericia individual del propio capitalista o de sus
subordinados y dependientes el que esta misma plusvalia se traduzca en una
cuota de ganancia mayor o menor y el que, por tanto, rinda una masa mayor o
menor de ganancia. Supongamos que la misma plusvalia de 1,000 libras es-
terlinas, producto de 1,000 libras esterlinas de salarios, corresponda en la empresa
A a 9,000 libras esterlinas y en la empresa B a 11,000 libras esterlinas de capital
constante. En el primer caso tendremos

1,000
queg =— =10 %.
10,000

En el segundo caso, en cambio,
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1,000
g=——=81/3 %.
12,000

El capital total produce en A relativamente mas ganancia que en B, pues en A la
cuota de

ganancia es mas elevada que en B, a pesar de que el capital variable que se
desembolsa es en ambos casos = 1,000 y la plusvalia que de él se extrae equivale
también a 1,000 en ambos casos; es decir, a pesar de que la explotacién de los
obreros es la misma en uno y otro caso. Esta diferencia en cuanto a la conversion
en ganancia de la misma masa de plusvalia, o sea, la diversidad de las cuotas de
ganancia y, por tanto, de la ganancia misma, siendo la explotacion M trabajo la
misma, puede responder también a otras causas, pero puede provenir asimismo
Unica y exclusivamente de la mayor 0 menor pericia en la direccion de una y otra
empresa. Y esta circunstancia hace creer al capitalista —le lleva a esa conviccion—
gue su ganancia no se debe a la explotacion del trabajo, sino, en parte al menos, a
otros factores independientes de ella, y principalmente a su actuacion personal.

De lo que acabamos de exponer se desprende que es falso el criterio (de
Rodbertus) segun el cual (a diferencia de lo que ocurre con la renta del suelo,
donde la extensién de tierras, por ejemplo, sigue siendo la misma aunque la renta
aumente) el cambio de magnitud del capital no influye para nada en las
proporciones entre el capital y la ganancia, ni por tanto en la cuota de ganancia, ya
gue al aumentar la masa de ganancia, aumenta también la masa de capital a base
de la cual se calcula y viceversa.

Esto sélo es cierto en dos casos. Primero, cuando, permaneciendo idénticas
todas las demas circunstancias y principalmente la cuota de plusvalia, se opere un
cambio de valor en la mercancia que opera como mercancia—dinero. (Y otro tanto
acontece cuando se trata de un cambio puramente nominal de valor, del alza o la
baja del signo de valor sin que cambien las demas circunstancias.) Supongamos
gue el capital total sea = 100 libras esterlinas y la ganancia = 20 libras, lo que da,
por tanto, una cuota de ganancia del 2070. Si el valor del oro baja o sube en un
100%, nos encontraremos con que en el primer caso el mismo capital que antes
valia 100 libras valdra ahora 200 y la ganancia tendra un valor de 40 libras, es
decir, se expresara en esta suma de dinero en vez de expresarse en 20 libras,
como antes. En el segundo caso, el capital descendera a un valor de 50 libras y la
ganancia se expresara, por tanto, en un producto con un valor de 10 libras. Pero la
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proporcion sera la misma en ambos casos, pues 200 : 40 =50 : 10 = 100 : 20 =
20%. En ninguno de estos casos se opera en realidad un cambio de magnitud en
cuanto al valor del capital, sino simplemente en cuanto a la expresién en dinero del
mismo valor y de la misma plusvalia. Por eso podria ocurrir que

P

C
0 a la cuota de ganancia no fuese afectada tampoco.

El segundo caso a que nos referimos es aquel que se da cuando se opera un
cambio real de magnitud del valor, pero de tal modo que este cambio de magnitud
no va acompafiado por un cambio en cuanto a la proporcion de v : c, es decir,
cuando, partiendo de una cuenta constante de plusvalia, la proporcion entre el
capital invertido en fuerza de trabajo (considerando el capital variable como indice
de la fuerza de trabajo puesta en accion) y el capital invertido en medios de
produccién sigue siendo la misma. En estas circunstancias, si partimos de C de nC
o de

C

n

por ejemplo, de 1,000, de 2,000 o de 500, la ganancia, a base de un 20% de cuota
de ganancia ! seraen el primer caso = 200, en el segundo caso = 400 y en tercer
caso = 100; pero

200 400 100

=20 %.
1,000 2,000 500

la cuota de ganancia permanece aqui inalterable, porque la composicién del capital
no se altera ni resulta afectada por el cambio de magnitud de éste. Por
consiguiente, el aumento o la disminucioén de la masa de ganancia soélo indica, en
este caso, el aumento o la disminucién de la magnitud del capital empleado.

Por tanto en el primer caso sélo se opera un cambio aparente de magnitud del
capital empleado; en el segundo caso se opera un cambio real de magnitud, pero
no un cambio en cuanto a la composicion organica del capital, en cuanto a la
proporcion entre el capital variable y el capital constante. Pero, si se exceptian
estos dos casos, puede ocurrir una de dos cosas: que el cambio de magnitud del
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capital empleado sea efecto de un cambio precedente de valor respecto a una de
sus partes integrantes y, por tanto (siempre y cuando que con el capital variable no
cambie la plusvalia misma), de un cambio en cuanto a la magnitud relativa de sus
partes integrantes; o bien que este cambio de magnitud (como ocurre tratandose
de trabajos realizados en gran escala, de la introduccién de nueva maquinaria,
etc.) sea la causa de un cambio en cuanto a la magnitud relativa de sus dos partes
organicas integrantes. Por tanto, en todos estos casos, siempre y cuando que las
demas circunstancias permanezcan invariables, el cambio de magnitud del capital
empleado tiene que ir acompafado necesariamente por un cambio simultaneo en
cuanto a la cuota de ganancia.

Por consiguiente, el aumento de la cuota de ganancia proviene siempre del
hecho de que la plusvalia aumenta en valor relativo o absoluto en proporcién a su
costo de produccion, es decir, en proporcion al capital total invertido, o disminuye
la diferencia existente entre la cuota de ganancia y la cuota de plusvalia.

La cuota de ganancia puede sufrir fluctuaciones independientes de los cambios
en cuanto a las partes organicas integrantes del capital o de la magnitud absoluta
de éste cuando el valor del capital invertido, cualquiera que sea la forma bajo la
gue se presente, como capital fijo o circulante, aumente o disminuya como
consecuencia de un aumento o disminucién del tiempo de trabajo necesario para
su reproduccion, independientes del capital ya existente. El valor de toda
mercancia -y también, por tanto, el de las mercancias que forman el capital- se
halla determinado, no por el tiempo de trabajo necesario que en ellas se encierra,
sino Por el tiempo de trabajo socialmente necesario para su reproduccion. Esta
reproduccion puede efectuarse en circunstancias que la entorpezcan o la faciliten
con respecto a las condiciones bajo las que se desarroll6 la produccién primitiva. Si
bajo las nuevas circunstancias se necesita, en general, el doble tiempo o, por el
contrario, sélo se necesita la mitad de tiempo para reproducir el mismo capital
material que antes, el nuevo capital, suponiendo que el valor del dinero no cambie,
tendra un valor de 200 libras esterlinas si antes valia 100, en el primer caso, y en
el segundo caso quedara reducido a un valor de 50. Si este aumento de valor o
esta depreciacion afectase por igual a todas las partes del capital, la ganancia se
expresaria también, a tono con esto, en el doble o en la mitad de la misma suma
de dinero. Pero si lleva implicito un cambio en cuanto a la composiciéon organica
del capital, es decir, si entrafia un aumento o una disminucién en cuanto a la
proporcion entre el capital constante y el variable, la cuota de ganancia, siempre y
cuando que las demas circunstancias no varien, aumentara cuando aumente
relativamente y disminuira cuando disminuya relativamente el capital variable. Si
s6lo aumenta o disminuye el valor del dinero (a consecuencia de un cambio de
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valor de éste) del capital invertido, aumentara también o disminuira en la misma
proporcion la expresion en dinero de la plusvalia. La cuota de ganancia, en este
caso, permanecera invariable.

Pie de pagina capitulo VII

1 Es decir, en la misma proporcion de v a ¢ y con la misma cuota de plusvalia, por
ejemplov:c=2:3, p'=50%, lo que da el 20% de cuota de ganancia. (Nota de la
Ed. alemana.)
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SECCION SEGUNDA

CONVERSION DE LA GANANCIA EN GANANCIA MEDIA

CAPITULO VIII

DISTINTA COMPQOSICION DE LOS CAPITALES EN DIFERENTES RAMAS DE
PRODUCCION Y CONSIGUIENTE DIVERSIDAD DE LAS CUOTAS DE
GANANCIA

En la seccion precedente se demostro, entre otras cosas, coOmo, permaneciendo
idéntica la cuota de plusvalia, puede variar, aumentar o disminuir la cuota de
ganancia. Pues bien, en este capitulo damos por supuesto que el grado de
explotacion del trabajo, y, por tanto,

la cuota de plusvalia y la duracion de la jornada de trabajo en todas las ramas de
produccion entre las que se divide el trabajo social en un pais dado, tienen la
misma magnitud, son iguales. Ya Adam Smith habia demostrado detalladamente
qgue muchas de las diferencias que se advierten en cuanto al grado de explotacion
del trabajo en las diversas esferas de produccion, se nivelan por obra de distintas
causas de compensacion, unas reales y otras aceptadas por el prejuicio de las
gentes, por lo cual no hay por qué tenerlas en cuenta cuando se investigan las
condiciones generales, ya que se trata de diferencias puramente aparentes y que
tienden a desaparecer. Otras diferencias, por ejemplo, las que afectan a la cuantia
del salario, obedecen en gran parte a la diferencia ya mencionada al comienzo del

libro I, p. 10 entre el trabajo simple y el trabajo complejo y no afectan en lo mas
minimo el grado de explotacién del trabajo en las distintas esferas de produccion,
aungue hagan que la suerte de los obreros sea muy desigual en unas y en otras.
Si el trabajo de un orfebre, por ejemplo, se paga mas caro que el de un jornalero,
el trabajo sobrante del primero representa en la misma proporcion una plusvalia
mayor que la del segundo. Y aunque la igualacién

de los salarios y las jornadas de trabajo, y por tanto de la cuota de plusvalia, entre
las distintas ramas de produccién, e incluso entre distintas inversiones de capital
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dentro de la misma esfera de produccidn, tropiece con muchos obstaculos locales
gue la entorpecen, a pesar de ello se desarrolla mas y mas a medida que progresa
la produccion capitalista y que todas las relaciones econdmicas se someten a este
régimen de produccion. Y por muy importante que sea el estudio de estas
fricciones para cualquier indagacion especial sobre los salarios, tratandose de la
investigacion general de la produccion capitalista debe prescindirse de ellas,
considerandolas como factores fortuitos y accidentales. En un examen general de
este tipo partimos siempre del supuesto de que las relaciones econdémicas reales
corresponden a su concepto o, lo que es lo mismo, las condiciones reales sélo se
exponen en la medida en que traduzcan su propio tipo general.

La diferencia entre las cuotas de plusvalia en distintos paises y, por
tanto, la diferencia en cuanto al grado nacional de explotacion del trabajo, es de
todo punto indiferente respecto a la investigacion que aqui nos ocupa. De lo que se
trata, en esta seccion, es de exponer, concretamente, de qué modo se establece
una cuota general de ganancia dentro de un pais. Es evidente, sin embargo, que al
comparar las distintas cuotas nacionales de ganancia no hay mas que poner en
relacién lo expuesto anteriormente con lo que se exponga aqui. Lo primero es
examinar la diversidad existente en cuanto a las cuotas nacionales de plusvalia,
después de lo cual debera considerarse, a base de estas cuotas de plusvalia
dadas, la diversidad de las cuotas nacionales de ganancia. Alli donde esta
diversidad no resulte de la diversidad de las cuotas nacionales de plusvalia, tiene
gue obedecer necesariamente a circunstancias en las que, como las que estamos
investigando en este capitulo, la plusvalia se presuponga la misma en todas
partes, se dé por supuesta como un factor constante.

En el capitulo anterior se puso de manifiesto que, dando por supuesta como
constante la cuota de plusvalia, la cuota de ganancia que arroja un capital dado
puede aumentar o disminuir por efecto de circunstancias que aumentan o
disminuyen el valor de cualquiera de las partes del capital constante y que, por
tanto, afectan en general a la proporcion entre los elementos constantes y
variables del capital. Y se observé también que las circunstancias que alargan o
acortan el tiempo de rotacion de un capital pueden afectar de modo semejante la
cuota de plusvalia. Y como la masa de la ganancia es idéntica a la masa de
plusvalia, a la plusvalia misma, veiamos asimismo que la masa de la ganancia —a
diferencia de la cuota de ganancia— no resulta afectada por las fluctuaciones de
valor a que nos acabamos de referir. Estas fluctuaciones modifican solamente la
cuota en que se expresa una plusvalia dada y, por tanto, una ganancia de
magnitud dada, es decir, su magnitud relativa, su magnitud comparada con la
magnitud del capital invertido. Siempre y cuando que, a consecuencia de aquellas
fluctuaciones de valor, se vincule o quede libre una parte del capital, puede ocurrir
gue por esta via indirecta resulte afectada, no sélo la cuota de ganancia, sino la
ganancia misma. Sin embargo, esto solo se refiere al capital ya invertido, no a las
nuevas inversiones de capital; ademas, el aumento o la disminucién de la ganancia
depende siempre de que, a consecuencia de aquellas fluctuaciones de valor,
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pueda movilizarse con el mismo capital una cantidad mayor o menor de trabajo, es
decir, de que pueda producirse con el mismo capital —sin que la cuota de plusvalia
varie— una masa mayor o menor de plusvalia. Lejos de contradecir a la ley general
o de representar una excepcion a ella, esta aparente excepcion no era, en
realidad, mas que un caso concreto de aplicacién de la ley general.

En la seccion anterior hemos visto que, siendo constante el grado de
explotacion del trabajo, al cambiar de valor las partes integrantes del capital
constante, y también al cambiar el tiempo de rotaciéon del capital, cambiaba la
cuota de ganancia, de donde se sigue por si mismo que las cuotas de ganancia de
distintas ramas de produccién coexistentes al mismo tiempo serén diferentes si, en
igualdad de circunstancias, difiere el periodo de rotacion de los capitales
empleados o la proporcién de valor entre las partes orgénicas integrantes de estos
capitales en las distintas ramas de produccién. Lo que mas atras examinabamos
como cambios operados sucesivamente en el tiempo dentro del mismo capital, los
examinamos aqui como diferencias que se manifiestan simultaneamente entre in-
versiones coexistentes de capital en distintas esferas de produccion.

Para ello, tendremos que investigar: 1° la diversidad en cuanto a la
composicion organica de los capitales; 2° la diversidad en cuanto a su periodo de
rotacion.

En toda esta investigacion se parte, naturalmente, del supuesto de que cuando
hablamos de la composicion organica o de la rotacion del capital en una
determinada rama de produccion, nos referimos siempre a la proporcion media
normal del capital invertido en esta rama de produccion, a la media del capital total
invertido en la rama de produccion de que se trata, y no a las diferencias fortuitas
de los distintos capitales invertidos en esta esfera.

Como, ademas, se da por supuesto que la cuota de plusvalia y la jornada de
trabajo son factores constantes, y como este supuesto implica asimismo un salario
constante, tenemos que una cierta cantidad de capital variable expresa una cierta
cantidad de fuerza de trabajo puesta en movimiento y, por tanto, una determinada
cantidad de trabajo que se materializa. Por consiguiente, si 100 libras esterlinas
expresan el salario semanal de 100 obreros, es decir, representan en realidad, la
fuerza de 100 obreros, n x 100 libras esterlinas representaran la de n x 100 obreros

y
100 libras esterlinas 100

la de ——— obreros.
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El capital variable sirve, pues, aqui (como ocurre siempre, cuando se parte de un

salario dado) de indice de la masa del trabajo puesto en accion por un determinado
capital-dinero; las diferencias en cuanto a la magnitud del capital variable
empleado sirven, por consiguiente, de indice de las diferencias en cuanto a la
masa de la fuerza de trabajo aplicada. Si 100 libras esterlinas representan 100
obreros semanales, y, por tanto, suponiendo que trabajan 60 horas a la semana,
600 horas de trabajo, 200 libras esterlinas representaran 12,000 horas de trabajo y
50 libras 3,000 horas de trabajo solamente.

Entendemos por composicion del capital, como expusimos ya en el tomo |, la
proporcion entre sus partes integrantes activa y pasiva, entre el capital variable y el
capital constante. Entran en juego aqui dos factores, que, aun teniendo desigual
importancia, pueden en ciertas circunstancias producir iguales efectos.

El primero de estos factores tiene una base técnica y debe considerarse, en
una

determinada fase de desarrollo de la capacidad productiva, como un factor dado.
Para producir en una jornada, por ejemplo, una determinada masa de producto y,
por tanto —ya que esto va implicito en ello—, para poner en movimiento, para
consumir productivamente una determinada masa de medios de produccion,
magquinaria, materias primas, etc., se necesita una determinada masa de fuerza de
trabajo, representada por un determinado nimero de obreros. A una determinada
cantidad de medios de produccién corresponde un determinado niumero de obreros
y, por tanto, a una determinada cantidad de trabajo ya materializado en los medios
de produccion corresponde una determinada cantidad de trabajo vivo. Esta
proporcion varia mucho segun las distintas esferas de produccién, y a veces entre
las distintas ramas de una misma industria, aunque puede darse también el caso
de que, por azar, sea la misma o aproximadamente la misma en ramas industriales
muy diferentes.

Este factor es la composicion técnica del capital y constituye la verdadera base
de su composicion organica.

Pero cabe también que ese factor sea el mismo en distintas ramas industriales,
cuando el capital variable sea simplemente el indice de la fuerza de trabajo y el
capital constante simplemente el indice de la masa de medios de produccién
puesta en movimiento por ella. Asi, por ejemplo, ciertos trabajos en cobre y hierro
pueden presuponer la misma proporcion entre la fuerza de trabajo y la masa de
medios de produccion. Pero como el cobre es mas caro que el hierro, la proporcién
de valor entre el capital variable y el capital constante serd distinta en ambos
casos, cambiando también la composicion de valor de ambos capitales en su
conjunto. La diferencia entre la composicion técnica y la composicion de valor se
revela en todas las ramas industriales por el hecho de que la proporcion de valor
entre ambos capitales puede variar aun permaneciendo constante la composicion
técnica y, por el contrario, puede permanecer invariable aunque la composicion
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técnica varie; lo segundo, naturalmente, sélo cuando los cambios en cuanto a la
proporcion de las masas de medios de produccion y fuerza de trabajo empleadas
sean compensados por una variacion en sentido inverso de sus valores,

La composicion de valor del capital, en cuanto se halla determinada por su
composicion técnica y es un reflejo de ésta, es lo que nosotros llamamos la
composicion organica del capital *

Respecto al capital variable partimos, pues, del supuesto de que es el indice de
una determinada cantidad de fuerza de trabajo, de un determinado numero de
obreros o de determinadas masas de trabajo vivo puesto en accion. Hemos visto
en la seccion anterior que los cambios en cuanto a la magnitud de valor del capital
variable pueden representar simplemente un precio mayor o menor de la misma
masa de trabajo; pero esta posibilidad desaparece aqui, donde la cuota de
plusvalia y la jornada de trabajo se consideran constantes y el salarlo para un
determinado tiempo de trabajo como una magnitud dada. En cambio, una
diferencia en cuanto a la magnitud del capital constante, aunque pueda ser
también indice de un cambio respecto a la masa de los medios de produccion
puestos en movimiento por una determinada cantidad de fuerza de trabajo, puede
provenir también de la diferencia de valor de los medios de produccién puestos en
movimiento en una rama de produccion con respecto al de los de otra. Ambos
puntos de vista deben ser tomados, por tanto, en consideracion.

Finalmente, debe tenerse en cuenta el siguiente aspecto esencial:

Supongamos que 100 libras esterlinas sean el salario semanal de 100 obreros y
gue estos obreros trabajen 60 horas a la semana. Supongamos asimismo que la
cuota de plusvalia sea = 100 %. En este caso, los obreros trabajaran 30 horas de
las 60 para si y las 30 horas restantes rendiran trabajo gratis para el capitalista. En
las 100 libras esterlinas de salario sélo se materializaran, en realidad, 30 horas de
trabajo de los 100 obreros, o sean, 3,000 horas de trabajo en total; las 3,000 horas
restantes de trabajo se materializaran en las 100 libras esterlinas de plusvalia o de
ganancia embolsadas por el capitalista. Por consiguiente, aunque el salario de 100
libras esterlinas no expresa el valor en que se materializa el trabajo semanal

de los 100 obreros, indicara, sin embargo ( puesto que conocemos la duracién de
la jornada de trabajo y la cuota de plusvalia), que este capital pone en movimiento
a 100 obreros durante 6,000 horas de trabajo en total. El capital de 100 libras
esterlinas indica esto, porque indica, en primer lugar, el nUmero de obreros puestos
en accion, ya que 1 libra esterlina = 1 obrero por semana y, por tanto, 100 libras
esterlinas = 100 obreros; y en segundo lugar, porque cada uno de los obreros
puestos en accion, a base de la cuota de plusvalia del 100%, de que arriba
partimos, rinde exactamente el doble de trabajo del que se contiene en su salario,
y, por tanto, 1 libra esterlina, su salario, expresion de media semana de trabajo,
pone en movimiento una semana entera de trabajo, lo cual quiere decir que 100
libras esterlinas, aungque sélo encierran 50 semanas de trabajo, ponen en
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movimiento 100 semanas de trabajo. Existe, pues, una diferencia esencial entre el
capital variable, invertido en salarios, en cuanto que su valor, la suma de los
salarios, represente una determinada cantidad de trabajo materializado, y en
cuanto que su valor sea simplemente un indice de la masa de trabajo vivo que
pone en accion. Esta masa es siempre mayor que el trabajo encerrado en ellay se
expresa también, por tanto, en un valor superior al del capital variable; en un valor
gue se halla determinado, de una parte; por el numero de los obreros puestos en
accion por el capital variable y, de otra parte, por la cantidad de trabajo sobrante
que estos obreros rinden.

De este punto de vista adoptado ante el capital variable se desprende lo
siguiente:

Si un capital invertido en la esfera deproducciéon A representa por 700 de
capital total solamente 100 de capital variable y 600 de capital constante, mientras
gue en la esfera de produccion B se invierten 600 de capital variable y 100 de
capital constante, el capital de 700 invertido en la esfera A sélo pondra en
movimiento una fuerza de trabajo de 100, es decir, —segun la hipétesis anterior—,
s6lo movilizara 100 semanas de trabajo o 6,000 horas de trabajo vivo, mientras
gue la misma suma de capital invertido en la esfera B pondra en accién 600
semanas de trabajo y, por tanto, 36,000 horas de trabajo vivo. Por consiguiente, el
capital invertido en A se apropiara solamente 50 semanas de trabajo o 3,000 horas

de trabajo sobrante, mientras que el capital de la misma magnitud invertido en B se
apropiara 300 semanas de trabajo, o sean, 18,000 horas. El capital variable es el
indice no sélo del trabajo contenido en él mismo, sino al tiempo, partiendo de una
cuota de plusvalia dada, del trabajo remanente o sobrante que pone en accién
después de rebasar esa medida. A base del mismo grado de explotacién del tra-
bajo, la ganancia seria, en el primer caso,

100
—=1/7 =14 2/7 %,
700

y en el segundo caso

600
—— =855/7 %,
700

lo que supone una cuota de ganancia seis veces mayor. En realidad la ganancia
misma seria, en este caso, seis veces mayor: 600 en B contra 100 en A, puesto
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gue el mismo capital pone en accién seis veces mas trabajo vivo y, por tanto,
siempre y cuando que el grado de explotacion del trabajo sea el mismo, se obtiene
seis veces mas plusvalia y seis veces mas ganancia.

Si en A se invirtiesen, en vez de 700, 7,000 libras esterlinas y en B, por el
contrario, 700 libras solamente de capital, el capital A, siempre y cuando que la
composicion organica no variase, invertiria en capital variable 1,000 libras de las
7,000, es decir, 100 obreros semanales = 6,000 horas de trabajo vivo, de las
cuales 30,000 representarian trabajo sobrante. Pero A seguiria poniendo en movi-
miento por cada 700 libras esterlinas solamente 1/6 de trabajo vivo y, por tanto,
solamente 1/6 también de trabajo sobrante del de B,

lo cual quiere decir que produciria solamente 1/6 de ganancia de la

obtenida en esta otra esfera. Si nos fijamos en la cuota de ganancia vemos que

1,000 100
= =14 2/7%
7,000 700
contra
600

0 sea, el 855/7 %
700

del capital B. Partiendo de sumas iguales de capital, la cuota de ganancia es aqui
distinta, porque a igual cuota de plusvalia corresponden distintas masas de
plusvalia y, por tanto, de ganancia obtenida, al variar las masas del trabajo vivo
puesto en accion.

El mismo resultado se obtiene en realidad cuando los factores técnicos que
intervienen en una esfera de produccion son iguales a los que existen en otra,
siendo en cambio mayor o menor el valor de los elementos del capital constante
empleados. Supongamos que

ambas esferas empleen 100 libras esterlinas como capital variable y necesiten, por
tanto, 100 obreros semanales para poner en movimiento la misma cantidad de
magquinaria y de materias primas, pero que éstas sean mas caras en B que en A.
En este caso, a cada 100 libras de capital variable corresponderian, por ejemplo,
200 libras de capital constante en Ay 400 en B. A base de una cuota de plusvalia
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del 100 %, la plusvalia producida equivaldria en ambos casos a 100 libras en
ambos casos. Pero en A

100

=1/3 = 33 1/3 %,
200c + 100v

en cambio, en B

100
= 1/5 =20 %.

400c + 100v

En efecto, si tomamos en ambos casos una determinada parte alicuota del capital
total, tenemos que en B de cada 100 libras esterlinas solo 20 libras, o sea 1/5, son
capital variable, mientras que en A de cada 100 libras esterlinas son capital
variable 33 y 1/3, o sea, 1/3 B produce menos ganancia por cada 100 libras
esterlinas, porque pone en movimiento menos trabajo vivo que A. Por
consiguiente, la diferencia en cuanto a las cuotas de ganancia se traduce aqui en
una diferencia de las masas de ganancia obtenidas por cada 100 del capital
invertido, por ser diferentes las masas de plusvalia.

La diferencia de este segundo ejemplo con respecto al anterior consiste
simplemente en que la igualacion entre A y B solo exigiria en el segundo caso, un
cambio de valor del capital constante, ya sea por parte de A o por parte de B,
permaneciendo invariable la base técnica; por el contrario, en el primer caso es
distinta la base técnica en las dos esferas de produccion, lo cual quiere decir que
deberéa transformarse para que pueda operarse la igualacion.

La distinta composicion organica de los capitales es independiente, por tanto,
de su magnitud absoluta. Lo Unico que interesa saber es qué parte de cada 100
representa capital variable y qué parte representa capital constante.

Capitales de distinta magnitud, considerados en cuanto al porcentaje, o, lo que
aqui equivale a lo mismo, capitales de igual magnitud, pueden rendir, por tanto, a
base de la misma jornada de trabajo y del mismo grado de explotacion de éste,
cantidades muy distintas de ganancia, por producir cantidades muy distintas de
plusvalia, ya que segun la distinta composicién organica del capital en las
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diversas esferas de produccion, difiere su parte variable y, por tanto, la cantidad
del trabajo vivo puesto en accion por él, y con él la cantidad del trabajo sobrante
gue se apropia, trabajo sobrante que constituye la sustancia de la plusvalia y, por
consiguiente, de la ganancia. Fracciones iguales del capital total encierra en
esferas distintas de produccion fuentes desiguales de plusvalia, y la Unica fuente
de plusvalia es el trabajo vivo. A base del mismo grado de explotacion del trabajo,
la masa del trabajo puesto en movimiento por un

capital = 100 y, por tanto, la masa del trabajo sobrante apropiada por €l, depende
siempre de la magnitud de su parte variable. Si un capital formado en cuanto al
porcentaje por 90c + I0v produjese, con el mismo grado de explotacion del trabajo,
la misma cantidad de plusvalia o de ganancia que otro capital formado por 10c +
90v, seria claro como la luz del sol que la plusvalia y, por tanto, el valor tenian
necesariamente una fuente completamente distinta del

trabajo, con lo cual la economia politica quedaria privada de toda base racional. Si
seguimos calculando que 1 libra esterlina representa el salario semanal de un
obrero por 60 horas de trabajo y que la cuota de plusvalia = 100%, es evidente que
el producto total de valor que un obrero puede suministrar durante una semana = 2
libras esterlinas; 10 obreros no podrian, por tanto, suministrar mas de 20 libras
esterlinas; y, como de estas 20 libras 10 se limitan a

reponer el salario, es indudable que las 10 no pueden crear una plusvalia de mas
de 10 libras esterlinas, mientras que los 90, cuyo producto total = 180 libras
esterlinas y cuyo salario = 90 libras esterlinas crean una plusvalia de 90 libras. La
cuota de ganancia seria, pues, del 10% en el otro. Para que las cosas ocurriesen
de otro modo, el valor y la plusvalia tendrian que ser otra cosa que trabajo
materializado. Por tanto, como los capitales invertidos en distintas esferas de
produccion, considerados en cuanto al porcentaje —0 sea, capitales iguales—, se
dividen de un modo desigual en capital constante y variable, lo que quiere decir
gue ponen en movimiento distintas cantidades de trabajo vivo creando por tanto
cantidades distintas de plusvalia, y, por consiguiente, de ganancia, varia en ellos la
cuota de ganancia, ya que ésta consiste precisamente en el tanto por ciento que
representa la plusvalia referida al capital total.

Pero si los capitales invertidos en distintas esferas de produccion, considerados
en cuanto al porcentaje, es decir, capitales de igual magnitud invertidos en distintas
esferas de produccion, producen ganancias distintas por efecto de su distinta
composicion organica esto quiere decir que las ganancias de capitales desiguales
invertidos en distintas esferas de produccién no pueden hallarse en proporcion con
sus magnitudes respectivas y que por tanto, las ganancias obtenidas en distintas
esferas de produccién no son proporcionales a las magnitudes de los capitales
respectivamente invertidos en ellas. Pues este aumento de la ganancia en
proporcion a la magnitud del capital invertido presupondria la igualdad de las
ganancias en cuanto al porcentaje, es decir, que capitales iguales invertidos en
distintas esferas de produccion se rigen por cuotas iguales de ganancia a pesar de
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su diversa composicién organica. Solo dentro de la misma esfera de produccién,
es decir, alli donde rige la misma composicion organica del capital, o entre esferas
de produccién distintas pero de composicion organica del capital idéntica, se hallan
las masas de ganancia en razon directa a la masa de los capitales empleados. El
hecho de que las ganancias de capitales desiguales guarden proporcién con sus
magnitudes no quiere decir sino que capitales iguales arrojan ganancias iguales o
gque la cuota de ganancia es la misma para todos los capitales, cualesquiera que
Su magnitud y su composicion organica sean.

Lo expuesto se efectla bajo el supuesto de que las mercancias se venden por
sus valores. El valor de una mercancia es igual al valor del capital constante
contenido en ella mas el valor del capital variable, en ella reproducido, mas el
incremento de este capital variable, o sea, la plusvalia producida. A base de una
cuota igual de plusvalia, su masa depende, evidentemente de la masa del capital
variable. El valor del producto del capital de 100 es, en un caso 90c + IOv + [0p =
110; en el otro caso, I0c + 90v+ 90p = 190. Si las mercancias se venden por sus
valores, el primer producto se vendera por 110, de los cuales 10 representan
plusvalia o trabajo no retribuido; el segundo producto por 190, 90 de los cuales
seran plusvalia o trabajo no pagado.

Esto es importante sobre todo cuando se trata de comparar entre si las cuotas
nacionales de ganancia. Supongamos que la cuota de plusvalia obtenida en un
pais europeo o sea del 100%, es decir, que el obrero trabaje la mitad de la jornada
para si, y la otra mitad para

Su patrono y que en un pais asiatico sea del 25%, es decir, que el obrero alli
trabaje 4/5 de la jornada para si y 1/5 para su patrono. Pero en el pais europeo el
capital nacional presenta, por ejemplo, una composicion organica de 84c + |6v,
mientras que en el pais asiatico, donde se emplea relativamente poca maquinaria,
etc., y donde, en un periodo de tiempo determinado, una cantidad dada de fuerza
de trabajo consume relativamente poca materia prima, la composicién organica es,
supongamos, de I6¢ + 84v. Tendremos, pues, el siguiente resultado comparativo.

En el pais europeo, valor del producto = 84c + I6v + I6p
ganancia = 16/100 = 16%.

116; cuota de

En el pais asiatico, valor del producto = I6¢c + 84v + 21p
ganancia = 21/100 = 21%.

121; cuota de

Por consiguiente, la cuota de ganancia obtenida en el pais asiatico es mas del
25% mayor que la obtenida en el pais europeo, a pesar de que la cuota de
plusvalia es alli cuatro veces menor que aqui. Los Carey, los Bastiat y tutti quanti
llegaran a una conclusién exactamente contraria.

Digamos de pasada que distintas cuotas nacionales de ganancia responden
casi siempre a distintas cuotas nacionales de plusvalia; pero en este capitulo se
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trata de comparar cuotas desiguales de ganancia nacidas de la misma cuota de
plusvalia.

Aparte de la distinta composicion organica de los capitales, es decir, aparte de
la distintas masas de trabajo y, por tanto, en igualdad de circunstancias, de trabajo
sobrante, puesto en movimiento por capitales de la misma magnitud en distintas
esferas de produccién, hay otra fuente de desigualdad de las cuotas de ganancia:
la diferencia de duracion del ciclo de rotacion del capital en las distintas esferas de
produccion. Ya hemos visto en el capitulo IV que, siendo las mismas la
composicion organica. de los capitales y las demas circunstancias, las cuotas de
ganancia se hallan en razon inversa a la longitud del periodo de rotacion, asi como
también que el mismo capital variable, cuando efectGa su rotacion en periodos de
tiempo distintos, produce masas distintas— de plusvalia anual. La diferencia de los
periodos de rotacion, es, por tanto, otra de las razones que explican por qué
capitales de igual magnitud invertidos en distintas esferas de produccion no
producen ganancias iguales en los mismos periodos de tiempo y por qué las
cuotas de ganancia, en consecuencia, difieren en estas distintas esferas de
produccion.

En cambio, la proporcion entre el capital fijo y el capital circulante dentro de la
composicion organica del capital no afecta en lo mas minimo, de por si, a la cuota
de ganancia. Sélo puede afectarla en uno de estos dos casos: o cuando esta
distinta composicion coincide con una distinta proporcion entre el capital constante
y el capital variable, en que, por tanto, la diversidad en Cuanto a la cuota de
ganancia se debe a esta diferencia y no a la diferencia entre el capital fijo y el
capital circulante; o cuando la distinta proporcion entre los elementos fijos y
circulantes determina una diferencia con respecto al tiempo de rotacion durante el
cual se realiza una cierta ganancia. La distinta proporcion en que los capitales se
dividen en capital fijo y capital circulante influye siempre, indudablemente, en su
periodo de rotacion y se traduce en una cierta diferencia con respecto a éste, pero
sin que esto quiera decir que el periodo de rotacién durante el cual realizan su
ganancia los mismos capitales sea distinto. Si A, por ejemplo, tiene que convertir
constantemente una parte del producto en materias primas, etc., mientras que B
emplea durante mayor tiempo las mismas maquinas, etc., con menos materias
primas, esto no quiere decir que no tengan ambos comprometida, mientras
producen, una parte de su capital, uno en materias primas, es decir, en capital
circulante, otro en maquinas, etc., es decir, en capital fijjo. A convierte
constantemente una parte de su capital de la forma—mercancias en la forma—
dinero, haciéndola revertir de nuevo a la forma de materias primas mientras que B
emplea durante largo tiempo como instrumento de trabajo, sin necesidad de esa
transformacion, una parte de su capital. Si ambos emplean la misma cantidad de
trabajo, venderan al cabo del afio masas de productos de distinto valor, pero
ambas masas de productos encerraran la misma cantidad de plusvalia y sus
cuotas de ganancia, calculadas a base del capital total invertido, seran las mismas,
aungue difiera su composicién en lo tocante al capital fijo y circulante, y su periodo
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de rotacion sea también distinto. Ambos capitales realizan en tiempos desiguales
ganancias iguales, a pesar de tener distintos periodos de rotacion? La diferencia
en cuanto al periodo de rotacién sélo tiene importancia de por si en cuanto afecta
a la masa de ganancia que el mismo capital puede apropiarse y realizar en un
tiempo determinado. Por consiguiente, si una composicién desigual en cuanto al
capital circulante y al capital fijo no implica necesariamente una desigualdad en lo
tocante al periodo de rotacion, que condiciona a su vez la desigualdad en cuanto a
la cuota de ganancia, es evidente que, alli donde esta desigualdad existe, no
proviene de la desigual composicién respecto al capital circulante y al capital fijo,
de por si, sino mas bien del hecho de que aqui esta desigualdad sélo indica la
existencia de periodos desiguales de rotacion, la cual repercute en la cuota de
ganancia.

La distinta composicién del capital constante, en cuanto al capital circulante y el
capital fijo, en las distintas ramas industriales no tiene, por tanto, de por si, ninguna
significacion en lo que se refiere a la cuota de ganancia, pues lo decisivo es la
proporcion entre el capital variable y el capital constante, y el valor del capital cons-
tante y también, por tanto, su magnitud relativa en comparacién con el capital
variable, es absolutamente independiente del caracter fijjo o circulante de los
elementos que lo integran. Pero es evidente —y este hecho es el que lleva a falsas
conclusiones— que alli donde se halla muy desarrollado el capital fijo este
desarrollo no hace sino expresar el hecho de que la produccion se explota en gran
escala y de que, por tanto, el capital constante predomina considerablemente
sobre el capital variable o de que la fuerza viva de trabajo empleada es pequefia
en proporcion a la masa de los medios de produccion puestos en movimiento por
ella.

Hemos puesto, pues, de manifiesto que en distintas ramas industriales, con
arreglo a la distinta composicion organica de los capitales, y también, dentro de los
limites sefialados, con arreglo a sus distintos periodos de rotacion, rigen cuotas
desiguales de ganancia y que, por tanto, aun a base de la misma cuota de
plusvalia, soélo tratandose de capitales de composicion organica igual -
presuponiendo la igualdad de los periodos de rotacion— rige (en cuanto a la
tendencia general) la ley de que las ganancias se comportan entre si como las
magnitudes de los capitales respectivos y de que, por consiguiente, capitales
iguales arrojan, en periodos de tiempo iguales, ganancias iguales. Lo que dejamos
expuesto rige sobre la base que ha venido sirviendo hasta aqui, en general, de
base de toda nuestra investigacion, a saber: que las mercancias se vendan por
sus valores. Por otra parte, no cabe la menor duda de que en la realidad, si
prescindimos de diferencias accidentales, fortuitas y que se compensan entre si, la
diferencia en cuanto a las cuotas medias de ganancia no existiria ni podria existir
en las distintas ramas industriales sin que ello representase la anulacién de todo el
sistema de la produccién capitalista. Parece, pues, que la teoria del valor es aqui
incompatible con el movimiento real, con los fenédmenos reales y —efectivos de la
produccién y que debe, por tanto, renunciarse a comprender estos fendmenos.



166

De la seccion primera de este libro se desprende que los precios de costo son
los mismos para los productos de distintas esferas de produccion en las cuales se
invierten partes iguales de capital, por mucho que, puedan diferir la composicién
organica de estos capitales. En el precio de costo desaparece para el capitalista la
distincién entre el capital constante y el capital variable. El costo de una mercancia
en cuya produccion invierte 100 libras esterlinas es el mismo para él si invierte en
ella 90c + 10v que si invierte 10c + 90v. Son, tanto en uno como en otro caso, 100
libras esterlinas, ni mas ni menos. Los precios de costo son los mismos para
inversiones iguales de capital en distintas esferas, por mucho que puedan diferir
los valores y las plusvalias producidos. Y esta desigualdad de los precios de costo
constituye la base sobre que descansa la concurrencia de las inversiones de
capital, a través de la cual se forma la ganancia media.

Notas al pie capitulo VI

1 Lo anterior aparece ya brevemente desarrollado en la seccion del libro |, pp. 557
s. al comienzo del capitulo XXIIl. Como este pasaje no figura en las dos
primeras ediciones, hemos creido tanto méas obligado reproducirlo aqui. F. E.

2 Como se desprende del cap. IV, lo que antecede sélo es exacto para el caso de
gue los capitales A y B presenten una composicién organica distinta y sus partes
variables porcentuales guarden entre si la misma relacién que sus tiempos de
rotacion, o bien la relaciéon inversa al nUmero de rotaciones. Supongamos que el
capital A esté formado porcentualmente por 20c fijo + 70c circulante, es decir, por
90c + I0v = 100. A base de una cuota de plusvalia del 100%, los I0p en cada
rotacion, cuota de ganancia por rotacion = 10%. Supongamos que el capital B sea,
en cambio = 60c fijo + 20 c circulante, es decir, 80c + 20v = 100. Los 20v arrojaran
en una rotacién, con la misma cuota de plusvalia que arriba, 20p, cuota de
ganancia por rotacion = 20%, o sea, el doble que en A. Pero si el capital A describe
dos rotaciones al afio y el capital B solamente una, tendremos que aquél dara
también 2 X 10 = 20p al afio, con lo cual la cuota de ganancia anual sera la misma
qgue en B, el 20%. (F. E.)
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CAPITULO IX

FORMACION DE UNA CUOTA GENERAL DE GANANCIA (CUOTA
DE GANANCIA MEDIA) Y TRANSFORMACION DEL VALOR DE
LAS MERCANCIAS EN PRECIOS DE PRODUCCION

La composiciéon organica del capital depende en cualquier momento dado de
dos factores: en primer lugar, de la proporcion técnica entre la fuerza de trabajo
empleada y la masa de los medios de produccion invertidos; en segundo lugar, del
precio de estos medios de produccion. Debemos considerarla, como hemos visto,
en cuanto al porcentaje. La composicién organica de un capital formado por 4/5 de
capital constante y 1/5 de capital variable la expresamos mediante la formula 80c +
20v. Para establecer la comparacidbn damos por supuesta, asimismo, una cuota
invariable de plusvalia, cualquiera que ella sea, por ejemplo, la del I00%. Un capital
de 80c + 20v arroja, por tanto, una plusvalia de 20 p, lo que representa respecto al
capital en su conjunto una cuota de ganancia del 20%. La magnitud del valor real
de su producto dependera de la magnitud de la parte fija del capital constante y de
la cantidad que entre y que no entre en el producto en concepto de desgaste. Pero
como esta circunstancia es de todo punto indiferente en cuanto a la cuota de
ganancia y también, por tanto, para la presente investigacion, se da por supuesto
para simplificar mas el problema que el capital constante entra siempre por entero
en el producto anual de estos capitales. Y se establece asimismo la hipotesis de
gue los capitales invertidos en distintas esferas de produccion realizan anualmente
una cantidad mayor de plusvalia a medida que aumenta la magnitud de su parte
variable: se prescinde, pues, por el momento, de la diferencia que puede
representar para estos efectos la diversidad de los periodos de rotacion. De este
punto trataremos mas adelante.

Tomemos cinco esferas de produccion distintas, asignando una composicion
organica distinta a cada uno de los capitales invertidos en ellas, por ejemplo, del
modo siguiente:

Capitales Cuota de | Plusvalia Valor del | Cuota de
plusvalia producto ganancia
I. 80c + 20v 100 % 20 120 20 %

[l. 70c + 30v 100 % 30 130 30 %
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[ll. 60c + 40v 100 % 40 140 40 %
IV. 85c + 15v 100 % 15 115 15%
V.95c + 5v 100 % 5 105 5%

Tenemos aqui cuotas muy distintas de ganancia correspondientes a diversas
esferas de produccién, con arreglo a la distinta composicién organica de los
capitales.

La suma total de los capitales invertidos en las cinco esferas es = 500; la suma
total de la plusvalia producida por ellos =110; el valor total de las mercancias
producidas por ellos = 620. Si consideramos los 500 como un solo capital del que
las ramas |-V no son mas que otras tantas partes distintas (al modo como en una
fabrica textil, por ejemplo, las distintas secciones, el departamento de cardado, el
de preparacion de hilados, el de hilado y el de tejido, presentan distinta proporcién
entre el capital variable y el constante, siendo la proporcion media, resultante de
todas ellas, la que interesa en cuanto a la fabrica en su conjunto), tendremos, en
primer lugar, que la composicion media del capital de 500 = 390c + 110v, o,
reduciéndola a tantos por ciento, 78c + 22v. Considerando cada uno de los
capitales de 100 simplemente como 1/5 del capital total, presentard una
composicion media de 78c + 22v, y a cada 100 corresponderan también, como
plusvalia media, 22; por tanto, la cuota media de ganancia sera = 22% v,
finalmente, el precio de cada quinta parte del producto total producido por los 500
= 122. Esto quiere decir que el producto de cada quinta parte del capital total
invertido tendria que venderse por 122.

Sin embargo, para no llegar a conclusiones completamente falsas, es necesario
no calcular todos los precios de costo =100.

Con una composicién de 80c + 20v y una cuota de plusvalia 100%, el valor total
de las mercancias producida por el capital | = 100 seria = 80c + 20v + 20p = 120,
siempre y cuando que todo el capital constante se incorporase al producto anual.
Ahora bien, esto puede ocurrir, si acaso, en ciertas ramas de produccion, pero es
muy dificil que pueda suceder en aquellas ramas en que la proporcibn dec:v=4:
1. Asi, pues, tratandose de los valores de las mercancias producidas por cada 100
de los distintos capitales, habra que tener en cuenta que variaran con arreglo a la
distinta composicion de c, a las distintas proporciones en que c¢ se halle formado
por capital fijjo y circulante, y que los elementos fijos de distintos capitales se
desgastan, a su vez, mas rapida o mas lentamente y, por tanto, afiaden al producto
en periodos iguales cantidades desiguales de valor. Pero esto es indiferente, en lo
gue se refiere a la cuota de ganancia. Lo mismo si los 80c afiaden al producto
anual 50 que si afladen 5, es decir, lo mismo si el producto anual = 80c + 20v +
20p = 120, que si = 50c + 20v + 20p = 90, que si = 5¢ + 20v + 20p = 45, tenemos
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gue el remanente del valor del producto sobre su precio de costo es en todos estos
casos = 20 y que en todos estos casos, al determinar la cuota de ganancia, estos
20 se calculan a base de un capital de 100; la cuota de ganancia del capital | es,
pues, en todos los casos = 20%.

Para poner esto todavia mas en claro, en el cuadro siguiente, en el que figuran los
mismos cinco capitales, hacemos que se incorporen al valor del producto distintas
partes del capital constante:

Capitales |Cuota de|Plusvalia |Cuota de|Desgaste |[Valor de|Precio de
plusvalia ganancia |dec las costo
mercan-
cias
I 100% 20 20% 50 90 70
80c+20v
I 100% 30 30% 51 111 81
70c+30v
M 100% 40 40% 51 131 91
60c+40v
IV85c+15v 100% 15 15% 40 70 55
V 95¢c+ 5v 100% 5 5% 10 20 15
_— 110 Suma
390c+110 |- - -
%
78c+ _ 22 22% Media
22v - — -

Si nos fijamos de nuevo en los capitales |-V considerandolos como un solo
capital total, vemos que también en este caso la composicion organica de las
sumas de los cinco capitales = 500 = 390c + 110v, es decir, que la composicion
media = 78c + 22v sigue siendo la misma; y asimismo la plusvalia media = 22%
[del capital total]. Dividiendo por igual esta plusvalia entre 1-V, se obtendrian los
siguientes precios de las mercancias:
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Capitales |Plusvalia Precio de Cuota de|Diferencia
alor de las|costo recio de|ganancia |del precio
mercan- las respecto
) mercan- al valor
cias

cias

I 20 90 70 92 22% + 2

80c+20v

I 30 111 81 103 22% - 8

70c+30v

Il 40 131 91 113 22% - 18

60c+40v

vV 15 70 55 77 22% + 7

85c+15v

V  95c+ 5 20 15 37 22% + 17

oV

Resumiendo, vemos que las mercancias se venden en 2 + 7 +17 = 26 por
encimay en 8 + 18 = 26 por debajo del valor, por lo cual las divergencias del precio
se neutralizan mutuamente a los respectivos precios de costo de las mercancias
mediante el recargo de la ganancia media del 22% sobre el capital invertido; en la
misma proporcion en que una parte de las mercancias se vende por encima de su
valor, otra parte de las mercancias se vende por debajo de su valor. Y esta venta a
tales precios es lo Unico que permite que la cuota de ganancia sea uniforme en |-
V, es decir, el 22%, independientemente de la distinta

composicién organica de estos capitales.

Los precios obtenidos sacando la media de las distintas cuotas de ganancia en las
diversas esferas de produccién y sumando esta media a los precios de costo de
las diversas esferas de produccion son los precios de producciéon. Tienen como
premisa la existencia de una cuota general de ganancia, la cual presupone, a su
vez, que las cuotas de ganancia de cada esfera especial de produccion
considerada de por si se hayan reducido ya a otras tantas cuotas medias. Estas
cuotas especiales de ganancia son en cada esfera de produccion =

p
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C

debiendo desarrollarse, como se hizo en la seccion primera de este libro, a base
del valor de la mercancia. Sin este desarrollo, la cuota general de ganancia (y
también, por tanto, el precio de producciéon de la mercancia) seria una idea
absurda y carente de sentido. El precio de produccion de la mercancia equivale,
por tanto, a su precio de costo mas la ganancia que porcentualmente le
corresponde con arreglo a la cuota de ganancia general o, lo que es lo mismo,
equivale a su precio de costo mas la ganancia media.

A consecuencia de la distinta composicion organica de los capitales invertidos
en distintas ramas de produccion; a consecuencia, por tanto, del hecho de que,
segun el distinto porcentaje que representa el capital variable dentro de un capital
total de una cuantia dada, ponen en movimiento cantidades muy distintas,
capitales de igual magnitud ponen en movimiento cantidades muy distintas de
trabajo, ocurre también que esos capitales se apropien cantidades muy distintas de
trabajo sobrante o produzcan masas muy diversas de plusvalia. De aqui que las
cuotas de ganancia que rigen originariamente en distintas ramas de produccion
sean muy distintas. Estas distintas cuotas de ganancia son compensadas entre si
por medio de la concurrencia para formar una cuota general de ganancia, que
representa la media de todas aquellas cuotas de ganancia distinta. La ganancia
que, con arreglo a esta cuota general, corresponde a un capital de determinada
magnitud, cualquiera que sea su composicion organica, recibe el nombre de
ganancia media. El precio de una mercancia equivalente a su precio de costo mas
la parte de la ganancia media anual que, en proporcidn a sus condiciones de
rotacion, corresponde al capital invertido en su produccion (y no simplemente al
consumido en ella) es su precio de produccion. Tomemos, por ejemplo, un capital
de 500 y supongamos que 100 representen capital fijo con un 10% de desgaste
durante un periodo de rotacion del capital circulante de 400. Supongamos que la
ganancia media correspondiente al tiempo que dura este periodo de rotacion sea el
10%. En este caso, el precio de costo del producto creado durante esta rotacion
sera: 10c por desgaste mas 400 (c + v) de capital circulante = 410, y su precio de
produccion: 410 de precio de costo mas (10% de ganancia sobre 500) 50 = 460.

Por tanto, aunque los capitalistas de las diversas esferas de produccion, al
vender sus mercancias, retiren los valores—capitales consumidos en la produccion
de estas mercancias, no incluyen la plusvalia ni, por tanto, la ganancia producidas
en su propia esfera al producirse estas mercancias, sino solamente aquella
plusvalia y, por tanto, aquella ganancia correspondiente a la plusvalia o a la
ganancia total del capital total de la sociedad, sumadas todas las esferas de
produccién, en un periodo de tiempo dado y divididas por igual entre las distintas
partes alicuotas del capital global. Cada capital invertido, cualquiera que sea su
composicion organica, deduce por cada 100, en cada afio 0 en cada periodo de
tiempo que se tome como base, la ganancia que dentro de este periodo de tiempo
corresponde a 100 como parte alicuota del capital total. Para lo que atafie al
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reparto de la ganancia, los distintos capitalistas se consideran como simples
accionistas de una sociedad anonima en que los dividendos se distribuyen
porcentualmente y en que, por tanto, los diversos capitalistas sélo se distinguen
entre si por la magnitud del capital invertido por cada uno de ellos en la empresa
colectiva, por su participacion proporcional en la empresa conjunta, por el nimero
de sus acciones. Por consiguiente, mientras que la parte de este precio de las
mercancias que repone las partes del valor del capital consumidas en su
producciéon y con la que, por tanto, es necesario volver a adquirir estos valores—
capitales consumidos; mientras que esta parte, o sea, el precio de costo, se atiene
integramente a la inversion realizada dentro de las respectivas esferas de
produccion, la otra parte integrante del precio de las mercancias, o sea, la
ganancia que se afade a este precio de costo, no se rige por la masa de ganancia
gue este capital concreto produce en un periodo de tiempo dado en esta esfera
concreta de produccion, sino por la masa de ganancia que corresponde por
término medio a cada capital invertido, considerado como parte alicuota del capital
total empleado en la produccién conjunta, durante un periodo de tiempo dado.*

Cuando, por tanto, un capitalista vende su mercancia por su precio de
produccion, retira dinero en proporcion a la magnitud de valor del capital
consumido por él en la produccion y obtiene una ganancia proporcional a su capital
invertido, considerado como simple parte alicuota del capital total de la sociedad.
Sus precios de costo son especificos. El recargo de la ganancia afiadida a este
precio de costo es independiente de su esfera especial de produccion, pues
constituye simplemente la media porcentual del capital invertido.

Supongamos que las cinco distintas inversiones de capital 1-V del ejemplo
anterior pertenezcan a una sola persona. La cantidad de cada una de estas
inversiones |1-V que se consumiria de capital variable y constante por cada 100 de
capital invertido constituiria un factor dado y esta parte de valor de las mercancias
|-V constituiria, evidentemente, una parte de su precio, puesto que, por lo menos,
este precio es necesario para reponer la parte del capital invertida y consumida.
Estos precios de costo variarian, por tanto, para cada tipo de mercancias de |-V y
serian, como tales, fijados de un modo distinto por el poseedor. Pero en lo tocante
a las distintas masas de plusvalia o de ganancia producidas, el capitalista podria
calcularlas perfectamente como ganancia de su capital total invertido, de tal modo
gue a cada 100 de capital corresponderia una determinada parte alicuota. Por
consiguiente, los precios de costo de las mercancias producidas en los distintos
apartados |-V serian distintos, pero en cambio la parte del precio de venta
correspondiente a la ganancia afiadida por cada 100 de capital seria la misma en
todas estas mercancias. El precio total de las mercancias |-V equivaldria, por
consiguiente, a Su valor total, es decir, a la suma de los precios de costo |-V mas
la suma de la plusvalia o la ganancia producida en I-V; seria, por tanto, en realidad
la expresion en dinero de la cantidad total de trabajo, pretérito y nuevo, contenido
en las mercancias I-V. Y otro tanto ocurre en la misma sociedad; si nos fijamos en
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la totalidad de las ramas de produccion, la suma de los precios de produccion de
las mercancias producidas equivale a la suma de sus valores.

Esta tesis parece hallarse en contradiccion con el hecho de que en la
produccion capitalista los elementos del capital productivo se compran por regla
general en el mercado, por lo cual sus precios encierran una ganancia ya realizada
y, por tanto, el precio de produccion de una rama industrial en unién de la ganancia
contenida en él; el hecho de que, por tanto, la ganancia de una rama industrial
forme parte del precio de costo de otra. Pero si ponemos de un lado la suma de los
precios de costo de las mercancias de todo el pais y colocamos de otro lado la
suma de sus ganancias o plusvalias, es indudable que la cuenta tiene que salir
bien. Tomemos por ejemplo una mercancia A; es posible que su precio de costo
incluya las ganancias de B, C, D, del mismo modo que B, C, D, etc., pueden, a su
vez, contener las ganancias de A en sus precios de costo. Por lo consiguiente, si
hacemos la cuenta veremos que la ganancia de A falta en su propio precio de
costo, del mismo modo que en sus precios de costos respectivos faltan las
ganancias de B, C, D, etc. Nadie incluye su propia ganancia al calcular su precio
de costo. Por consiguiente, si existen, por ejemplo, n esferas de producciéon y en
cada una de ellas se obtiene una ganancia igual a g, el precio de costo de todas
ellas Juntas serd = pc — ng. Si nos fijamos en la cuenta total vemos que, en la
medida en que las ganancias de una esfera de produccion entran en el precio de
costo de otras, estas ganancias figuran ya en el calculo del precio total del
producto final terminado, sin que puedan aparecer por segunda vez en la columna
de las ganancias. Si aparecen en esta columna es, pura y simplemente, porque la
mercancia era ya de por si un producto final y su precio de produccion no entra,
por tanto, en el precio de costo de otra mercancia.

Si en el precio de costo de una mercancia entra una suma = g correspondiente
a las ganancias de los productores de los medios de produccién y a este precio de
costo se aflade otra ganancia igual g, tendremos que la ganancia total G = g + 0;.
El precio de costo total de la mercancia, prescindiendo de todas las partes del
precio destinadas a cubrir la ganancia, sera en este caso su propio precio de costo
menos G. Si llamamos a este precio de costo pc, tendremos, evidentemente, que
pc + G = pc + g + g;. Al estudiar la plusvalia en el libro I, cap. VII, 2, p. 167 ss,
hemos visto que el producto de todo capital puede considerarse como si una parte
de él se limitase a reponer el capital, mientras que la otra parte representa
solamente plusvalia. Al aplicar este célculo al producto total de la sociedad se
producen rectificaciones, ya que, fijAndonos en la sociedad en su conjunto, la
ganancia que se contiene por ejemplo, en el precio del lino no puede figurar dos
veces, una vez como parte del precio del lienzo y otra vez como parte de la
ganancia del productor de la materia prima.

Entre la ganancia y la plusvalia no existe diferencia alguna en el sentido de que
la plusvalia de A, por ejemplo, entra a formar parte del capital constante de B. En
cuanto el valor de las mercancias es de todo punto indiferente el que el trabajo
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que en ellas se contiene consista en trabajo pagado o en trabajo no retribuido.
Esto indica simplemente que B paga la plusvalia de A. En el célculo total, la
plusvalia de A no puede figurar por dos conceptos.

Pero la indiferencia consiste en lo siguiente: aparte de que el precio del
producto del capital B, por ejemplo, difiere de su valor porque la plusvalia
realizada en B puede ser mayor o menor que la ganancia afiadida en el precio de
los productos de B, esta circunstancia rige también para las mercancias que
forman el capital constante de B e indirectamente, como medios de subsistencia
de los obreros, su capital variable también. Por lo que se refiere a la parte
constante, ésta es también precio de costo mas plusvalia y, por tanto, ahora
precio de costo mas ganancia, y esta ganancia puede, a su vez, ser mayor o
menor que la plusvalia cuyo lugar ocupa. En lo tocante al capital variable, es
indudable que el salario diario medio es siempre igual al producto de valor del
namero de horas que el obrero necesita trabajar para producir los medios de
subsistencia indispensables; pero este niumero de horas se halla falseado, a su
vez, por la divergencia de los precios de produccién de los articulos de primera
necesidad con respecto a sus valores. No obstante. estas diferencias se
compensan siempre entre si, puesto que si en unas mercancias figura demasiada
plusvalia, en otras figura muy poca, por lo cual se equilibran también entre si las
divergencias respecto al valor que se contienen en los precios de produccion de
las mercancias. En toda la produccion capitalista ocurre lo mismo: la ley general
s6lo se impone como una tendencia predominante de un modo muy complicado y
aproximativo, como una media jamas susceptible de ser fijada entre perpetuas
fluctuaciones.

Como la cuota general de ganancia se forma sacando la media de las distintas
cuotas de ganancia por cada 100 del capital invertido dentro de un determinado
periodo de tiempo, en un afo, por ejemplo, desaparecen también las diferencias
determinadas por los distintos periodos de rotacion con respecto a los diversos
capitales. Pero estas diferencias entran de un modo determinante en las distintas
cuotas de ganancia de las diversas esferas de produccién que contribuyen a
formar, como la media de todas ellas, la cuota general de ganancia.

En el ejemplo anterior que pusimos para ilustrar la formacién de la cuota
general de ganancia se cifra en 100 cada capital dentro de cada esfera de
produccién, y se hace asi para poner en claro la diferencia porcentual de las
cuotas de ganancia y también, por tanto, la diferencia en cuanto a los valores de
las mercancias producidas por capitales de igual magnitud. Pero de suyo se
comprende que las masas reales de la plusvalia creadas en cada rama especial de
produccién dependen de la magnitud de los capitales invertidos, puesto que la
composicion del capital es un factor dado en cada una de estas ramas concretas
de produccion. Sin embargo, la cuota especial de ganancia de una determinada
rama de produccion no resulta afectada por el hecho de que se emplee un capital
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de 100, de p x 100 o de xp x 100. La cuota de ganancia seguira siendo del 10%
aunque la ganancia total represente 10 : 100 ¢ 1,000 : 10,000.

Pero como las cuotas de ganancia difieren en las distintas esferas de
produccién, ya que en éstas se producen masas muy distintas de plusvalia y, por
tanto, de ganancia segun las distintas proporciones entre el capital variable y el
capital total, es evidente que la ganancia media correspondiente a cada 100 del
capital social y, por consiguiente, la cuota media o cuota general de ganancia sera
muy distinta segun las respectivas magnitudes de los capitales invertidos en las
distintas esferas de produccion. Tomemos cuatro capitales, A, B, C y D.
Asignemos a los cuatro a una cuota de plusvalia del 100%. Supongamos que el
capital variable correspondiente a cada 100 del capital total sea: en A =25, en B =
40, en C =15, en D = 10. Segun esto, a cada 100 de capital total correspondera
una plusvalia o ganancia de 25 en A, de 40 en B, de 15 en C y de 10 en D: en
total, de 90, lo que representa, suponiendo que los cuatro capitales sean iguales,
una cuota media de ganancia de 90/4 =22 Y2 %

En cambio, si las magnitudes del capital total fuesen distintas, por ejemplo: A =
200, B = 300, C = 1,000 y D = 4,000, las ganancias producidas serian de 50, 120,
150 y 400, respectivamente. En total, para un capital de 5,500 una ganancia de
720, o sea, una cuota de ganancia media de 13 1/11%.

Las masas del valor total producido varian segun las distintas de los capitales
totales

invertidos respectivamente en A, B, C y D. Por eso, la formacién de la cuota
general de

ganancia no ;implica solamente una diferencia en cuanto a las cuotas de ganancia
de las distintas esferas de produccion cuya simple media se tratase de sacar, Sino
gue se trata de saber cudl es el peso relativo con que estas distintas cuotas de
ganancia entran en la formacion de la media. Y esto depende de la magnitud
relativa del capital invertido en cada esfera de produccién o de la parte alicuota del
capital total de la sociedad que representa el capital invertido en cada esfera
especial de produccion. Existe y tiene necesariamente que existir, como es logico,
una diferencia muy grande segun que una parte mayor o menor de capital total
arroje una cuota de ganancia mas alta o mas baja. Y esto depende, a su vez, de la
cantidad de capital que se invierta en aquellas esferas en que el capital variable
representa una proporcion relativamente grande o pequefia con respecto al capital
total. Ocurre con esto exactamente o mismo que con el tipo de interés impuesto
por el prestamista que presta distintos capitales a distintas cuotas de interés, por
ejemplo al 4, al 5, al 6, al 7%, etc. El tipo medio dependera en absoluto de la
cantidad de su capital que preste a cada uno de los distintos tipos de interés.

La cuota general de ganancia se halla determinada, pues, por dos factores:
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1) por la composicion organica de los capitales en las distintas esferas de
produccion, es decir, por las distintas cuotas de ganancia de las distintas esferas;

2) Por la distribucién de la totalidad del capital social entre estas distintas
esferas, es decir, por la magnitud relativa del capital invertido en cada esfera
particular de produccion, y consiguientemente, a base de una cuota especial de
ganancia; es decir, por la parte relativa de la masa de todo el capital social,
absorbida por cada esfera de produccion particular.

En los libros | y Il nos ocupamos solamente de los valores de las mercancias.
Ahora se ha desglosado como una parte de este valor, de un lado, el precio de
costo y de otro lado se ha desarrollado como una forma transfigurada del valor el
precio de produccion de la mercancia.

Supongamos que la composicién del capital social medio sea la de 80c + 20v y
gue la cuota de la plusvalia anual p' = 100%; en este caso, la ganancia media
anual correspondiente a un capital de 100 seria = 20 y la cuota general anual de
ganancia = 20%. Cualquiera que fuese el precio de costo pc de las mercancias
producidas anualmente por un capital de 100, su precio de produccion seria = pc +
20. En las esferas de produccion en que la composicion del capital = (80 — x) ¢ +
(20 + x) v, la plusvalia realmente producida o la ganancia anual producida dentro
de esta esfera seria = 20 + X, es decir, mayor de 20, y el valor de las mercancias
producido = pc + 20 + X, es decir, mayor de pc + 20 o0 mayor que su precio de
produccién. En las esferas en que la composicion del capital es de (80 + x)c + (20
— X)v, la plusvalia o la ganancia anualmente producida seria = 20 — X, es decir,
menor de 20 y, por tanto, el valor de las mercancias pc + 20 — X, menor que el
precio de produccion, el cual = pc + 20. Prescindiendo de posibles diferencias en
cuanto al tiempo de rotacion, el precio de produccion de las mercancias solo seria
igual a su valor en las esferas en que la composicion del capital fuese por
casualidad = 80c + 20v.

El desarrollo especifico de la capacidad social productiva del trabajo presenta
un grado distinto, mas alto o mas bajo, en cada esfera especial de produccion a
medida que la cantidad de medios de produccién puestos en movimiento por una
determinada cantidad de trabajo y, por tanto, partiendo de una jornada de trabajo
dada, por un determinado numero de obreros, es grande y, por consiguiente, la
cantidad de trabajo necesaria para mover una determinada masa de medios de
produccion, pequefia. Por eso llamamos capitales de composicion alta a aquellos
gue porcentualmente encierran mas capital constante y, por tanto, menos capital
variable que el capital social medio. Y, por el contrario, capitales de composicién
baja a aquellos en que el capital constante ocupa un lugar relativamente mas
reducido y el capital variable un lugar mas amplio que en el capital social medio.
Finalmente, damos el nombre de capitales de composicion media a los que
coinciden en cuanto a su composicion organica con la del capital medio de la
sociedad. Si el capital social medio se halla formado porcentualmente,
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supongamos, por 80c + 20v, un capital de 90c + I0v se hallar4 por encima y otro de
70c + 30v por debajo de la media social. En términos generales, partiendo de la
composicion del capital social medio = m+n, donde m y n representan factores
constantes y m+n = 100, (m+x). + (n—x), representa la composicién alta y (m—x).+
(n+x), la composicion baja de un solo capital o de un grupo de capitales. Como
funcionan estos capitales después de establecerse la cuota de ganancia media y
partiendo de la premisa de una rotacion al afio, lo indica el siguiente cuadro, en el
gue | representa la composicibn media, siendo por tanto la cuota de ganancia
media = al 20 %

I. 80c + 20v + 20p. Cuota de ganancia = 20 %.

Precio del producto = 120. Valor = 120.

[I. 90c + 10v + 10p. Cuota de ganancia = 20 %.

Precio del producto = 120. Valor = 110.

[ll. 70c + 30v + 30p. Cuota de ganancia = 20 %.

Precio del producto = 120. Valor = 130.

Por consiguiente, el valor de las mercancias producidas por el capital 1l sera
menor que su precio de produccion y, en cambio, el precio de produccion de las
mercancias producidas por el capital 1l menor que su valor; solamente en las
mercancias producidas por el capital |, es decir, por aquel cuya composicion
organica coincide casualmente con la composicion media, coinciden el valor y el
precio de produccion. Por lo deméas cuando estos nombres se aplican a
determinados casos debe tenerse en cuenta, naturalmente, hasta qué punto puede
ser, no la diferencia en cuanto a la composicién técnica, sino el simple cambio de
valor de los elementos del capital constante, lo que haga que la proporcion entre ¢
y v difiera de la media general.

Es cierto que el punto de vista ahora establecido entrafia cierta modificacién en
cuanto a la determinacion del precio de costo de las mercancias. En un principio,
entendiamos que el precio de costo de una mercancia equivalia al valor de las
mercancias consumidas en su produccion. Pero el precio de produccion de una
mercancia es, para el comprador de la misma, su precio de costo, y puede, por
tanto, entrar como precio de costo en la formacion del precio de otra mercancia.
Como el precio de produccion puede diferir del valor de la mercancia, puede
también ocurrir que el precio de costo de una mercancia en que vaya incluido el
precio de produccién de otra mercancia sea superior o inferior a la parte de su
valor total formada por el valor de los medios de produccion empleados para
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producirla. Es necesario no perder de vista, a propdésito de esta significacion
modificada del precio de costo, que cuando en una esfera especial de produccion
el precio de costo ¢e la mercancia se equipara al valor de los medios de
produccion empleados para producirla, cabe siempre la posibilidad de un error. No
es necesario, para los fines de nuestra presente investigacion, seguir ahondando
en este punto. No obstante, permanece en pie la tesis de que el precio de costo de
las mercancias es siempre menor que su valor, pues por mucho que el precio de
costo de una mercancia pueda diferir del valor de los medios de produccion consu-
midos en ella, este error que se comete es indiferente para el capitalista. El precio
de costo de la mercancia es un precio dado, un supuesto independiente de su
produccion, de la produccion del capitalista, mientras que el resultado de su
produccién es una mercancia que encierra plusvalia, es decir, un sobrante de valor
sobre su precio de costo. De otro modo, la tesis de que el precio de costo es
menor que el valor de la mercancia se convierte ahora practicamente en la tesis de
gue el precio de costo es menor que el precio de produccion. Respecto al capital
de la sociedad, donde el precio de produccion es igual al valor, esta tesis es
idéntica a la anterior, segun la cual, el precio de costo es menor que el valor.
Aunque esta tesis tiene un sentido diferente para las distintas esferas de
produccion, le sirve siempre de base el hecho de que, en lo que se refiere al
capital. total de la sociedad, el precio de costo de las mercancias producidas por él
es menor que el valor o que el precio de produccién, que aqui, en cuanto a la masa
total de las mercancias producidas, coincide c9n ese valor. El precio de costo de
una mercancia se refiere solamente a la cantidad del trabajo retribuido que en ella
se contiene, mientras que el valor se refiere a la cantidad total de trabajo contenido
en ella, tanto al retribuido como al no pagado; el precio de produccion, por su
parte, se refiere a la suma del trabajo retribuido mas una determinada cantidad de
trabajo no pagado, independiente de la esfera especial de produccién de que se
trata.

La formula segun la cual el precio de produccion de una mercancia = pc + g,
igual al precio de costo mas la ganancia, aparece ahora precisada en el sentido de
que g = pc x ¢' (llamando g' la cuota general de ganancia) y, por tanto, el precio de
produccion = pc + pc x g'. Si pc =300y g' = 15%, el precio de produccién

15
pc + pc x g' sera = 300 + 300 — = 345
100
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El precio de producciébn de las mercancias en cada rama especial de
produccion puede sufrir cambios de magnitud:

1° Si permanece constante el valor de las mercancias (de tal modo que su
produccién siga absorbiendo la misma cantidad de trabajo muerto y vivo),mientras
se opera un cambio en la cuota general de ganancia, independiente de la rama
especial de produccion de que se trate;

2° Si Permanece constante la cuota general de ganancia, mientras se opera un
cambio de valor, ya sea dentro de la misma rama especial de produccion, a
consecuencia de cambios técnicos, ya sea a consecuencia de un cambio de valor
de las mercancias que entran como elementos integrantes en su capital constante;

3° Finalmente, por los efectos conjugados de las dos circunstancias anteriores.

A pesar de los grandes cambios que constantemente —como se vera mas
adelante— se producen en cuanto a las cuotas reales de ganancia de las distintas
esferas de produccion, la modificacién efectiva de la cuota general de ganancia,
siempre y cuando que no se deba a acontecimientos econdémicos extraordinarios,
es siempre el resultado muy tardio de una serie de fluctuaciones que se extiende a
lo largo de extensos periodos de tiempo, es decir, de fluctuaciones que necesitan
mucho tiempo hasta consolidarse y compensarse traduciéndose en un cambio de
la cuota general de ganancia. Por eso, en todos los periodos cortos (prescindiendo
en absoluto de las oscilaciones de los precios del mercado) la modificacién de los
precios de produccion debe explicarse siempre prima facie como consecuencia de
un cambio real de valor de las mercancias, es decir, de un cambio en cuanto a la
suma total del tiempo de trabajo necesario para su produccién. Un simple cambio
en cuanto a la expresion en dinero de los mismos valores es indiferente, por
supuesto, desde este punto de vista.?

Por otra parte, es evidente que, si nos fijamos en el capital total de la sociedad,
la suma de valor de las mercancias producidas por él (o, expresandola en dinero,
su precio) es igual al valor del capital constante, mas el valor del capital variable,
mas la plusvalia. Dando por supuesto como constante el grado de explotacion dej
trabajo, la cuota de ganancia sélo puede cambiar: aqui, si permanece idéntica la
masa de la plusvalia, en uno de estos casos: cuando cambie el valor del capital
constante o el valor del capital variable, o cuando cambien

Y
los dos al mismo tiempo, cambiando con ello C y, por tanto, ——, es

C
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decir, la cuota general de ganancia. Por consiguiente, un cambio en cuanto a la
cuota general de ganancia, presupone, en todo caso, un cambio de valor de las
mercancias que entran como elementos integrantes en el capital constante, en el
capital variable, o en ambos a la vez.

Puede darse también el caso de que la cuota general de ganancia cambie,
permaneciendo idéntico el valor de las mercancias, cuando cambie el grado de
explotacion del trabajo.

Finalmente, permaneciendo invariable el grado de explotacion del trabajo, la
cuota general de ganancia puede cambiar cuando cambie relativamente con
respecto al capital constante la suma del trabajo empleado, por efecto de ciertos
cambios técnicos operados en el proceso de trabajo. Pero estos cambios técnicos
tienen que acusarse siempre, necesariamente, en un cambio de valor de las
mercancias cuya produccion requerira ahora una cantidad mayor o menor de
trabajo en comparacion con la de antes, yendo acompafiados, consiguientemente,
por ese cambio de valor.

Hemos visto en la primera seccion que la plusvalia y la ganancia eran idénticas,
consideradas en cuanto a la misa. No obstante, la cuota de ganancia se distingue
de antemano de la cuota de plusvalia, lo que por el momento so6lo aparece como
una forma distinta de célculo; pero esto oscurece y mistifica al mismo tiempo,
desde el primer instante, el verdadero origen de la plusvalia, puesto que la cuota
de ganancia puede aumentar o disminuir permaneciendo invariable la cuota de la
plusvalia, y viceversa, y puesto que es la cuota de ganancia la Unica que
practicamente interesa al capitalista. Sin embargo, una diferencia de magnitud
existia solamente entre la cuota de plusvalia y la cuota de ganancia. no entre la
plusvalia y la ganancia mismas. Como en la cuota de ganancia la plusvalia se
calcula sobre el capital total al que se refiere como a su medida, la plusvalia
parece como derivada del capital total, como si emanase por igual de todas las
partes que lo integran, por donde se esfuma en el concepto de la ganancia la dife-
rencia organica entre el capital constante y el capital variable; es decir, que, en
realidad, bajo esta su forma transfigurada de ganancia, la plusvalia niega su
origen, pierde su caracter, el cual aparece aqui irreconocible. Mas, hasta el
presente, la diferencia entre la ganancia y la plusvalia se referia simplemente a un
cambio cualitativo, a un cambio de forma, mientras que la verdadera diferencia de
magnitud, en esta primera fase de la transformacién, solo existe entre la cuota de
ganancia y la cuota de plusvalia, no entre la ganancia y la plusvalia mismas.

Otra cosa acontece tan pronto como se establece una cuota general de
ganancia y, a través de ella, una ganancia media, correspondiente a la magnitud
dada del capital empleado en las distintas esferas de produccion.

Actualmente, es obra del azar el que la plusvalia y, por tanto, la ganancia
obtenida realmente en una esfera concreta de produccién coincidan con la
ganancia que se contiene en el precio de venta de la mercancia. Por regla general,
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la ganancia y la plusvalia, no solamente sus cuotas correspondientes, son
magnitudes realmente distintas. Partiendo de un grado dado de explotacion del
trabajo, la masa de la plusvalia obtenida en una rama especial de produccién es
ahora mas importante para obtener la ganancia media total del capital de la
sociedad, es decir, para la clase capitalista en su conjunto, que directamente para
el capitalista dentro de cada rama especial de produccion. Para éste solamente es
importante® siempre y cuando que la cantidad de plusvalia producida en su rama
contribuya a determinar la regulacion de la ganancia media. Pero éste es un pro-
ceso que se desarrolla a espaldas de él, que él no ve, que no comprende y que en
realidad no le interesa. La verdadera diferencia de magnitud entre la ganancia y la
plusvalia —y no sélo entre la cuota de ganancia y la cuota de plusvalia— en las
distintas ramas de produccion oculta enteramente la verdadera naturaleza y el
origen de la ganancia no solo para el capitalista, interesado en engafarse desde
este punto de vista, sino también para el obrero. Con la transformacién de los
valores en precios de produccién, perdemos de vista lo que constituye la base de
la determinacion del valor. Finalmente, si en la simple transformacion de la
plusvalia en ganancia la parte del valor de la mercancia que forma la ganancia se
enfrenta a la otra parte del valor como el precio de costo de la mercancia, de tal
modo que ya por este solo hecho se esfuma ante el capitalista el concepto del
valor, pues no ve ante si el trabajo total que cuesta la produccion de la mercancia,
sino solamente la parte de ese trabajo total que ha pagado en forma de medios de
produccién vivos o muertos, por lo cual la ganancia aparece ante él como algo
exterior al valor inmanente de la mercancia, esta nocién se ve ahora plenamente
confirmada, fortalecida, cristalizada, ya que en realidad la ganancia afiadida al
precio de costo, cuando se enfoca una esfera determinada de produccion, no se
determina por los limites de la formacién de valor que dentro de ella misma se
opera, sino completamente al margen de ella.

El hecho de que esta trabazon interna se descubre por vez primera aqui, de
gue, como se vera por lo que sigue y en el libro IV, los economistas anteriores, 0
bien prescindiesen violentamente de las diferencias entre la plusvalia y la
ganancia, la cuota de plusvalia y la cuota de ganancia, para poder retener como
base la determinacién del valor, o bien renunciasen con esta determinacion del
valor a toda base de razonamiento cientifico, para atenerse a aquellas diferencias
manifiestas en la superficie de los fendmenos; esta confusion de los tedricos revela
mejor que nada como el capitalista practico prisionero de la lucha de la
competencia e imposibilitado para ahondar en modo alguno de debajo de la
superficie de sus fenOmenos, tiene que sentirse completamente incapaz para
captar a través de la apariencia la verdadera esencia interior y la estructura interna
de este proceso.

Todas las leyes sobre el alza y la baja de la cuota de ganancia expuestas en la
seccion primera tienen, en realidad, la doble significacién siguiente:
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1) De una parte, tratase de las leyes de la cuota general de ganancia. Dado el
gran nimero de causas distintas que, segun lo que dejamos expuesto, hacen subir
0 bajar la cuota de ganancia, podria creerse que la cuota general de ganancia
tiene que cambiar necesariamente dia tras dia. Pero el movimiento operado en una
esfera de produccion se encarga de neutralizar el de las otras y las influencias se
entrecruzan y compensan entre si. Mas adelante investigaremos cual es, en Ultima
instancia, la tendencia de estas fluctuaciones, pero son, desde luego, lentas; la
rapidez, la variedad de aspecto y la distinta duraciéon de las fluctuaciones en las
distintas esferas de produccion hacen que se compensen parcialmente en su
sucesion a lo largo del tiempo, de tal modo que la baja de los precios vaya seguida
por un alza de precio y viceversa, que su radio de accion sea puramente local, es
decir, que quede circunscrito a esferas especiales de produccion, y finalmente, que
las distintas fluctuaciones locales se neutralicen entre si mutuamente. Si operan
dentro de cada rama especial de produccion cambios, desviaciones de la cuota ge-
neral de ganancia que, de una parte, se compensan dentro de un determinado
periodo de tiempo, razon por la cual no repercuten sobre la cuota general y que, de
otra parte, no repercuten sobre ella porque se ven neutralizadas por otras
oscilaciones locales simultaneas. Como la cuota general de ganancia se halla
determinada no sélo por la cuota de ganancia media vigente en cada esfera de
produccién, sino también por la distribucion del capital total entre las distintas
esferas especiales, y como esta distribucion varia constantemente, esto constituye
una causa mas constante de los cambios que, a su vez, dado el caracter
ininterrumpido y universal de este movimiento, se paraliza también a si misma, en
gran parte.

2) Dentro de cada esfera de produccidon queda un margen para un periodo mas
0 menos largo durante el cual oscila la cuota de ganancia de esta esfera antes de
gue estas fluctuaciones, después de alza o la baja, se consoliden lo suficiente
para ganar tiempo e influir, en la cuota general de ganancia, adquiriendo asi una
importancia mas que local. Por eso dentro de estos limites en el espacio y en el
tiempo rigen también aqui las leyes sobre la cuota de ganancia expuesta en la
seccion primera de este libro.

El punto de vista tedrico —con motivo de la primera transformacion de la
plusvalia en ganancia— de que todas las partes de capital arrojen por igual
ganancia4 expresa un hecho practico. Cual quiera que sea la composicion organica
del capital industrial, ya se halle formado por una cuarta parte de trabajo muerto y
tres cuarta partes del trabajo vivo o, a la inversa, por una cuarta parte de trabajo
vivo y tres de trabajo muerto, y ya absorba como ocurrira en el primer caso tres
veces mas trabajo sobrante o produzca tres veces mas plusvalia que en el
segundo —a base del mismo grado de explotacion del trabajo y prescindiendo de
diferencias individuales, que por lo demas desaparecen, puesto que en ambos
casos tenemos ante nosotros simplemente la composicion media de la esfera de
produccion en su conjunto—, el capital arroja siempre la misma cantidad de
ganancia. El capitalista individual (o la totalidad de los capitalistas en cada esfera
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especial de produccion), cuya mirada no alcanza muy lejos, cree con razén que su
ganancia no procede exclusivamente del trabajo empleado por €l o en su rama de
produccién. Y esto es absolutamente cierto, en lo que a su ganancia media se
refiere. Hasta qué punto esta ganancia se deba a la explotacion del trabajo en su
conjunto por el capital total, es decir, por todos sus colegas capitalistas, esta
trabazon, constituye para €l un misterio completo, tanto mas cuanto que ni los
tedricos burgueses, los economistas politicos, han sabido descubrirlo hasta ahora.
El ahorro de trabajo —no solo del trabajo necesario para producir un determinado
producto, sino también en cuanto al nimero de obreros ocupados— y empleo de
trabajo muerto (capital constante) en mayor escala se considera como una
operaciéon muy acertada econdmicamente, que no parece atentar de antemano en
modo alguno contra la cuota general de ganancia y la ganancia media. ¢ Como va
a ser el trabajo vivo la fuente exclusiva de la ganancia si la reduccion de la
cantidad de trabajo necesaria para la produccién no solo no parece menoscabar la
ganancia, sino que, en ciertas circunstancias, aparece incluso como fuente directa
de aumento de la ganancia, al menos para el capitalista individual?

Si en una esfera dada de produccién aumenta o disminuye la parte del precio
de costo que representa el valor del capital constante, esta parte proviene de la
circulacion y entra desde el primer momento, acrecentada o disminuida, en el
proceso de produccion de la mercancia. Por otra parte, si el numero de obreros
empleado produce en el mismo periodo de tiempo mas o menos que antes, si, por
tanto, permaneciendo invariable el nimero de obreros, cambia la cantidad de
trabajo necesaria para la produccion de una determinada masa de mercancias,
puede ocurrir que la parte del precio de costo que representa el valor del capital
variable no sufra alteracién, es decir, que entre con la misma magnitud que antes
en el precio de costo del producto total. No obstante, cada una de las mercancias
cuya suma forma el producto absorberd una cantidad mayor o menor de trabajo
(pagado y también, por tanto, no retribuido). y asimismo, por consiguiente, una
cantidad mayor o menor de lo que cuesta este trabajo, es decir, una cantidad
mayor o menor de salario. El salario total pagado por el capitalista sigue siendo el
mismo, pero si lo calculamos en relacidon con cada unidad de la mercancia vemos
gue es distinto. Es, pues, como si se operase un cambio en cuanto a esta

parte del precio de costo de la mercancia. Pues bien, si el precio de costo de cada
mercancia aumenta o disminuye por efecto de estos cambios de valor, ya sea el de
ella misma o el de los elementos que la forman (o del precio de costo de la suma
de las mercancias producidas por un capital de magnitud dada) y la ganancia
media es, por ejemplo, del 10%, seguira siendo del 10%, aunque en relacién con la
mercancia aislada, este % represente una magnitud muy distinta segun las
variaciones consecutivas en el cambio de valor que presuponemos en el precio de
costo de cada mercancia.’

Con respecto al capital variable —y esto es lo mas importante, puesto que aqui
reside la



184

fuente de la plusvalia y porque todo lo que encubre su relacibn con un
enriguecimiento del capitalista contribuye a mistificar todo el sistema— el problema
se embrolla o aparece ante el capitalista del modo siguiente: supongamos que un
capital variable de 100 libras esterlinas represente, por ejemplo, el salario semanal
de 100 obreros. Si estos 100 obreros, a base de una jornada de trabajo dada,
crean un producto semanal de 200 unidades de mercancia = 200 M, tendremos —
prescindiendo de la parte del precio de costo que afiade el capital constante— que,
puesto que

100 libras esterlinas

100 libras esterlinas = 200 M, 1 -----—===mmmmmmmmmmeumv = 10
M = chelines

200

Suponiendo ahora que se opere un cambio en la capacidad de produccion del
trabajo, que ésta se duplique, por ejemplo—, que el mismo nimero de obreros
produzca en el mismo tiempo dos veces 200 M en vez de 200 solamente como
antes, tendremos que, en este caso (y siempre calculando que el precio de costo
se halla formado exclusivamente por el salario), como ahora

100 libras esterlinas

100 libras esterlinas = 400 M, 1 =5 chelines
M=

400

Si, por el contrario, la capacidad de produccion se redujese a la mitad, tendriamos
gue el mismo trabajo de antes so6lo produciria ahora

200 M

y como 100 libras esterlinas =
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200 M

2
resultaria que 1 M =
200 libras esterlinas

=1 libra esterlina.

200

Los cambios que afectan al tiempo de trabajo necesario para la produccién de las
mercancias, y por tanto a su valor, aparecen ahora, con respecto a su precio de
costo, y también a su precio de produccién, como una distinta distribucion del
mismo salario sobre una cantidad mayor o menor de mercancias, segun la
cantidad mayor o menor de mercancias que se produzcan con el mismo salario en
el mismo tiempo de trabajo. Lo Unico que ve el capitalista y el economista, es que
la parte del trabajo retribuido que corresponde a cada unidad de mercancia varia
con la productividad del trabajo, y con ella el valor de cada unidad; no ve que lo
mismo se produce con el trabajo no retribuido contenido en cada unidad, tanto
menos cuanto que la ganancia media s6lo se halla, en realidad, determinada
fortuitamente por el trabajo no retribuido absorbido en su esfera de produccion.
Solo a traves de esta forma burda y carente de sentido se trasluce ahora el hecho
de que el valor de las mercancias se determina por el trabajo contenido en ellas.

Pie de pagina capitulo IX
1 Cherbuliez [Riche ou pauvre, Paris—Ginebra, 1840, pp. 116 s.].

2 Corbet [An Inquiry into the Causes and Modes of the Wealth of Individuals,
Londres, 1841], p. [33 s.] 174.

3 Aqui se prescinde, claro estd, de la posibilidad de arrancar una ganancia
extraordinaria mediante una rebaja de salarios, precios de monopolio, etc. (F.E.)

4 Malthus [Principles of Political Economy, 2° ed., Londres 1836, p. 2681.

5 Corbet [An Inquiry, etc., p. 20].
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CAPITULO X

NIVELACION DE LA CUOTA GENERAL DE GANANCIA POR
MEDIO DE LA COMPETENCIA. PRECIOS COMERCIALES Y
VALORES COMERCIALES. SUPERGANANCIA

Una parte de las esferas de produccion presenta una composicion media, por lo
gue se refiere a los capitales en ellas invertidos, es decir, una composicién que
corresponde integra o aproximadamente a la composicion del capital medio de la
sociedad.

El precio de produccion de las mercancias producidas en estas esferas
coincide total o aproximadamente con su valor expresado en dinero. Si no
pudiésemos llegar al limite matematico por otros medios, podriamos llegar por
este. La competencia divide el capital de la sociedad entre las distintas esferas de
produccion de tal modo que los precios de produccién en cada una de estas es-
feras se establecen tomando como pauta los precios de produccion vigentes en
estas esferas de composicion social media, es decir, de modo que sean = pc + pc
X @' (iguales al precio de costo mas el producto de la cuota de ganancia media en
el precio de costo). Pero esta cuota de ganancia media no es sino la ganancia
porcentualmente calculada que se obtiene en aquella esfera de composicion social
media, en que por tanto la ganancia coincide con la plusvalia. La cuota de
ganancia es, pues, la misma en todas las esferas de produccién, es decir, se
nivela en todas ellas a base de la que rige en estas esferas medias de produccién
en que impera la composicion media del capital. Segun esto, la suma de las
ganancias obtenidas en todas las esferas de produccion debera ser igual a la suma
de las plusvalias, y la suma de los precios de produccién del producto total de la
sociedad, igual a la suma de sus valores. Pero es evidente que la compensacion
entre las distintas esferas de producciéon de composicion organica debera tender
siempre a igualarlas con las esferas de composicién media, lo mismo cuando éstas
correspondan exactamente a la media social que cuando s6lo correspondan a ella
de un modo aproximado. Entre las que se aproximan mas o menos prevalece, a su
vez, la misma tendencia a la nivelacion, orientada hacia la posicion media ideal, es
decir, no existente en la realidad; o, lo que es lo mismo, la tendencia a normarse
en torno a si misma). De este modo prevalece, pues, necesariamente, la tendencia
a convertir los precios de produccion en formas simplemente transfiguradas del
valor, o las ganancias en simples partes de la plusvalia, distribuidas no en funcion
de la plusvalia obtenida en cada rama especial de produccién, sino en funcién de
la masa del capital empleado en cada rama de produccién, de tal modo que a
masas de capital de igual magnitud, cualquiera que sea su composicion organica,
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corresponden participaciones iguales (partes alicuotas iguales) de la totalidad de la
plusvalia obtenida por el capital de la sociedad en su conjunto.

Por consiguiente, tratAndose de capitales de composicion media o parecida a la
media, el precio de produccion coincide total o aproximadamente con el valor y la
ganancia, con la plusvalia por ellos obtenida. Todos los demas capitales,
cualquiera que sea su composicion, tienden bajo la accién de la concurrencia a
nivelarse con éstos. Y como los capitales de composicion media o parecida a la
media corresponden total o aproximadamente al capital medio de la sociedad,
tenemos que todos los capitales, cualquiera que sea la plusvalia engendrada por
ellos, tienden a realizar mediante los precios de sus mercancias, en vez de esta
plusvalia, la ganancia media; es decir, tienden a realizar los precios de produccion.

Por otra parte, puede afirmarse que dondequiera que se establece una
ganancia media, es decir, una cuota general de ganancia —cualquiera que sea el
modo como se obtenga este resultado—, esta ganancia media no puede ser otra
cosa que la ganancia correspondiente al capital medio de la sociedad, cuya suma
es igual a la suma de las plusvalias, y que los precios obtenidos al sumar esta
ganancia media a los precios de costo no pueden ser sino los valores convertidos
en precios de produccién. El hecho de que algunos capitales invertidos en
determinadas esferas de produccién puedan no someterse, por la razén que sea,
al proceso de nivelacion a que nos estamos refiriendo, no hace cambiar en lo mas
minimo los términos del problema. En este caso, la ganancia media se calculara a
base de la parte del capital social que entra en el proceso de nivelacion. Es
evidente que la ganancia media no puede ser otra cosa que la masa total de la
plusvalia, dividida entre las masas de capital de cada esfera de produccion en
proporcion a sus magnitudes. Es la totalidad del trabajo no retribuido realizado, y
esta masa total se traduce, lo mismo que la del trabajo retribuido, el muerto y el
vivo, en la masa total de mercancias y dinero que corresponde a los capitalistas.

El problema verdaderamente dificil que aqui se plantea consiste en
saber cdmo se opera esta compensacion de las ganancias para formar la cuota
general de ganancia, puesto que se trata, evidentemente, de un resultado que no
puede constituir un punto de partida.

Es evidente, ante todo, que la tasacion de los valores de las mercancias, en
dinero, por ejemplo, s6lo puede ser resultado de su intercambio y que, si por tanto,
damos por supuesta esta tasacion, tenemos que considerarla necesariamente
como el resultado de los cambios reales de valor-mercancia contra valor de
mercancia. Pero, ¢como ha podido realizarse este cambio de mercancias a base
de sus valores reales?

Supongamos, en primer lugar, que todas las mercancias, fruto de las distintas
ramas de produccion, se venden por sus valores reales. ¢ Qué ocurriria entonces?
Que, segun lo expuesto mas arriba, regirian en las distintas esferas de produccion
cuotas muy distintas de ganancia. Prima facie, son dos cosas completamente
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distintas el que las mercancias se vendan por sus valores (es decir, el que se
cambien entre si en proporcion al valor contenido en ellas, a sus precios—valores) o
el que se vendan a precios tales, que su venta arroje ganancias iguales por las
masas iguales de los capitales invertidos en su produccion respectiva.

El hecho de que los capitales que ponen en movimiento cantidades desiguales
de trabajo vivo produzca cantidades desiguales de plusvalia presupone, hasta
cierto punto por lo menos, que el grado de explotacion del trabajo o la cuota de
plusvalia son los mismos o que las diferencias contenidas en ellos se consideran
niveladas mediante causas reales o0 imaginarias (convencionales) de
compensacion. Esto presupone la concurrencia entre los obreros y la nivelacion
mediante su emigracion constante de una rama de produccion a otras. Esta cuota
general de plusvalia es la premisa de que partimos —en cuanto a la tendencia,
como todas las leyes econdmicas— para simplificar teéricamente el problema; en
realidad, es una premisa efectiva del régimen capitalista de produccion, aunque se
vea mas o menos entorpecida por las fricciones préacticas producidas por
diferencias locales mas o menos importantes, como por ejemplo, la legislacion
local (settlement laws) que rige para los obreros agricolas en Inglaterra. Pero,
tedricamente, se parte del supuesto de que las leyes de la produccién capitalista
se desarrollan en estado de pureza. En la realidad, las cosas ocurren siempre
aproximadamente; pero la aproximacion es tanto mayor cuanto mas desarrollada
se halla la produccion capitalista y mas se elimina su mezcla y su entrelazamiento
con los vestigios de sistemas econémicos anteriores.

Toda la dificultad proviene del hecho de que las mercancias no se cambian
simplemente como tales mercancias, sino como productos de capitales que
reclaman una participacion proporcionada a su magnitud en la masa total de la
plusvalia, o participacion igual si su magnitud es igual. Y el precio total de las
mercancias producidas por un capital determinado en un determinado plazo de
tiempo que satisfacer esta pretension. Pues bien, el precio total de estas mercan-
cias, es, la suma de los precios de las distintas mercancias que forman el producto
del capital.

El punctum saliens (13) se destacara casi siempre si formulamos el problema
asi: supongamos que los obreros se hallen directamente en posesion de sus
medios de produccidn respectivos y cambien entre si sus mercancias. En tales
condiciones, estas mercancias no seran producto del capital. Segun el caracter
técnico de sus trabajos, sera distinto el valor de los medios y materiales de trabajo
empleados en las distintas ramas de actividad; asimismo seran necesarias,
prescindiendo del valor desigual de los medios de produccion empleados, distintas
cantidades de éstos para desarrollar una cantidad determinada de trabajo, segun
gue una mercancia concreta pueda elaborarse en una hora, otra cueste un dia de
trabajo, etc. Supongamos, ademas, que estos obreros trabajen por término medio
la misma cantidad de tiempo, incluyendo las compensaciones impuestas por la
distinta intensidad, del trabajo, etc. Segun esto, dos obreros repondran con sus
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mercancias, producto de su trabajo diario, sus inversiones, los precios de costo de
los medios de produccion consumidos, los cuales seran distintos segun el distinto
caracter técnico de sus ramas de trabajo. En segundo lugar, ambos obreros
crearan la misma cantidad de valor nuevo, o sea, el valor afadido a los medios de
produccion por la jornada de trabajo. Este valor nuevo sera la plusvalia, el trabajo
sobrante después de cubrir sus necesidades mas perentorias, y su resultado
pertenecera a los mismos obreros. Expresandonos en términos capitalistas,
diremos que ambos obtendran el mismo salario mas la misma ganancia = al valor
expresado, por ejemplo, en el producto de una jornada de trabajo de diez horas,
Pero, ante todo los valores de sus mercancias seran distintos. En la mercancia I,
por ejemplo, se contendra una parte mayor de valor para los medios de produccién
empleados que en la mercancia Il y, para sefialar desde luego todas las posibles
diferencias, tendremos que la mercancia | absorbera mas trabajo vivo, exigira por
tanto mas tiempo de trabajo para su elaboracién que la mercancia Il. El valor de
estas mercancias | y Il serd, por consiguiente, muy distinto. Y lo mismo las sumas
de los valores de las mercancias producto del trabajo ejecutado por el obrero | y el
obrero Il en un determinado periodo de tiempo. También seran muy distintas las
cuotas de ganancia en | y I, si lamamos cuota de ganancia, aqui, a la proporcion
entre la plusvalia y el valor total de los medios de produccién invertidos. Los
medios de subsistencia que | y Il consumen diariamente durante la produccion, y
gue representan aqui el salario, constituyen en este caso la parte de los medios de
produccién invertidos que en otras condiciones agrupamos bajo el nombre de
capital variable. En cambio, la plusvalia para el mismo tiempo de trabajo seria la
misma en | y en Il 0, dicho en términos mas exactos, como tanto | como Il obtienen
el valor del producto de una jornada de trabajo, perciben, después de deducir el
valor de los elementos “constantes” adelantados, valores iguales, una parte de los
cuales puede considerarse como reposicion de los medios de subsistencia
consumidos en la produccion y otra parte como plusvalia que queda después de
reponer aquellos medios de vida. Si | tiene mas gastos, éstos se reponen mediante
la parte mayor de valor de su mercancia que viene a reponer esta parte
“constante”, razon por la cual se vera obligado a convertir de nuevo en elementos
materiales de este capital constante una parte mayor del valor total de su producto,
mientras que I, si es verdad que percibe menos, también tiene que hacer revertir
una parte menor. Por consiguiente, partiendo de este supuesto, la diferencia
existente entre las cuotas de ganancia seria, como vemos, un factor indiferente,
del mismo modo que es indiferente hoy para el obrero asalariado el saber en qué
cuota de ganancia se traduce la cantidad de plusvalia rendida por €l y del mismo
modo que es también indiferente en el comercio internacional la diversidad de las
cuotas de ganancia que rigen entre las diversas naciones en cuanto a su cambio
de mercancias.

El cambio de mercancias por su valor aproximado, precisa un grado menor de
desarrollo que el cambio a los precios de produccion que requiere un nivel
determinado del desarrollo capitalista.
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Cualquiera que sea la manera en que los precios de diferentes mercancias son
previamente fijados o regulados unos en relacion a otros, la ley del valor domina su
movimiento. Alli donde disminuye el tiempo de trabajo necesario para producir
esas mercancias, los precios bajan; alli donde aumenta, los precios suben, con las
demds circunstancias iguales.

Aun sin tener en cuenta el hecho de que los precios y su movimiento son
determinados por la ley del valor, es totalmente conforme con la realidad el
considerar que el valor de las mercancias precede a su precio de produccion no
s6lo desde el punto de vista tedrico, sino también histérico. Ello es valedero para
los casos en que los medios de produccion perteneciesen al obrero, Io mismo en
los casos del mundo antiguo como del mundo moderno, para el campesino
poseedor de la tierra que cultiva él mismo, como para el artesano. Concuerda esto
también con nuestra opinién expuesta anteriormente (véase tomo I, p. 54)" de que
la transformacion de los productos en mercancias resulta del intercambio entre
diferentes comunidades y no entre miembros de una sola comuna. Y lo que vale
para estas condiciones primitivas vale igualmente para las condiciones ulteriores
fundadas en la esclavitud y en la servidumbre, y lo mismo para las corporaciones
artesanales, durante tanto tiempo como los medios de produccion inmovilizados en
cada rama no puedan ser transferidos sino con dificultades, de una rama a otra, y
gue en ciertos limites, las diferentes esferas de produccion se comporten entre si
como lo harian paises extranjeros o colectividades comunistas.

Para que los precios a que se cambian entre si las mercancias correspondan
aproximadamente a sus valores sOlo es necesario: 1° que el cambio de las
diversas mercancias deje de ser un cambio puramente casual o simplemente
ocasional; 2° que, siempre que se trate del cambio directo de mercancias, éstas se
produzcan de una y otra parte en la cantidades proporcionales aproximadamente
necesarias para el cambio lo que indica la experiencia mutua del mercado y es, por
tanto resultado del cambio continuo; 3° refiriéndose a la venta, que ningun
monopolio natural o artificial permita a uno de los contratante vender por mas del
valor o le obligue a desprenderse de sus mercancia por menos de lo que vale. Por
monopolio fortuito entendemos aquel que disfruta el comprador o el vendedor
gracias al estado fortuito de la oferta y la demanda.

El supuesto de que las mercancias de las diversas esferas de produccion se
venden por sus valores solo significa, naturalmente, que su valor constituye el
centro de gravitacion en torno al cual girar sus precios y a base del cual se
compensan sus constantes alzas y bajas Pero, ademas, habra que distinguir
siempre un valor comercial, del que hablaremos mas adelante, del valor individual
de las distintas mercancias producidas por los diversos productores. El valor
individual de algunas de estas mercancias sera inferior al valor comercial (e decir,
se requerira para su produccidon menos tiempo de trabajo de que indica el valor
comercial) , el de otras ser& superior a él. El valor comercial debera considerarse,
de una parte, como el valor medio de las mercancias producidas en una esfera de
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produccién; de otra parte, como el valor individual de las mercancias producidas
por de bajo de las condiciones medias de su esfera de produccion y que
constituyen la gran masa de los productos de la misma. Tienen que darse
combinaciones extraordinarias para que las mercancias producidas en las peores
condiciones o en las condiciones mas favorables regulen e valor comercial, que
constituye a su vez el centro de gravitacion para los precios del mercado, los
cuales son los mismos siempre para la mercancias de la misma clase. Si la oferta
de mercancias al valor medio, es decir, al valor medio de la masa que oscila entre
los do extremos, satisface la demanda normal, las mercancias cuyo valor individual
es inferior al valor comercial realizan una plusvalia 0 ganancia extraordinaria,
mientras que aquellas cuyo valor individua es superior al valor comercial no
pueden realizar una parte de la plusvalia que en ellas se contiene.

No sirve de nada decir que la venta de las mercancias producidas en las
peores condiciones demuestra que estas mercancias son necesarias para hacer
frente a la demanda. Si en el caso que damos por supuesto el precio fuese mas
alto que el valor medio del mercado, la demanda seria menor. A base de ciertos
precios, una clase de mercancias puede ocupar cierto sitio en el mercado; el sitio
sélo rige siendo el mismo, al cambiar los precios, cuando el precio mas alto lleva
aparejada una cantidad menor de mercancias y el precio mas bajo una cantidad de
mercancias mayor. Por el contrario, si la demanda es tan grande que no se reduce
aungue el precio se regule por el valor de las mercancias producidas en las peores
condiciones, seran éstas las que determinen el valor comercial. Mas para esto es
necesario que la demanda exceda de la normal o que la oferta sea inferior a la
normal. Finalmente, si la masa de las mercancias producidas excede de la que
puede encontrar salida a los precios comerciales medios, son las mercancias
producidas en las mejores condiciones las que regulan el valor comercial. Los
productores pueden, por ejemplo, vender sus mercancias total o aproximadamente
por su valor individual, pudiendo ocurrir que las mercancias producidas en las
peores condiciones no realicen siquiera su precio de costo, mientras que las del
promedio solo realizan una parte de la plusvalia contenida en ellas. Y lo que
decimos del valor comercial es también aplicable al precio de produccién, cuando
este sustituya al valor comercial. El precio de produccion se regula en cada una de
las esferas y con arreglo a las circunstancias especiales. Y es, a su vez, el centro
en torno al cual giran los precios comerciales diarios y a base del cual se com-
pensan dentro de determinados periodos. (Véase Ricardo, sobre la determinacion
del precio de produccién por los que trabajan en las peores condiciones [Principios,
ed. F. de C. E., México, pp. 55-56]).

Pero, cualquiera que sea el modo como se regulen los precios, los resultados
son los siguientes:

1) La ley del valor preside el movimiento de los precios, ya que al disminuir o
aumentar el tiempo de trabajo necesario para la produccion los precios de
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produccién aumentan o disminuyen. En este sentido dice Ricardo (quien se da
cuenta, indudablemente, que sus precios de produccion difieren de los valores de
las mercancias) que the inquiry to which he wishes to draw the reader's attertion,
relates, to the effect of the variations in the relative value of commodities, and not in
their absolute value [Ricardo, ob. cit, p. 15] [pp. 16—7 de la ed. F. de C. E.].

2) La ganancia media que determina los precios de produccién debe ser
aproximadamente igual a la cantidad de plusvalia que revierte a un capital dado,
considerado como parte alicuota del capital social. Pongamos que la cuota general
de ganancia, por tanto el beneficio medio expresado en valor—dinero, sea superior
a la plusvalia media efectiva calculada de acuerdo a su valor—dinero. Para los
capitalistas es entonces indiferente que se asignan reciprocamente un beneficio
del 10 o de 15 %. Uno de esos porcentajes no corresponde a un mayor valor—
mercancia real que el otro, puesto que la expresion monetaria es exagerada por
una parte y la otra. Hemos supuesto que los obreros reciban su salario normal; el
aumento del beneficio medio no expresa por tanto un descuento real del salario, es
decir, que es bien divergente de la plusvalia normal del capitalista. En cuanto a los
obreros, el alza de precios de las mercancias resultantes del aumento del beneficio
medio debe corresponder con un crecimiento de la expresién monetaria del capital
variable. En realidad, esta elevacion nominal general de la cuota de ganancia y del
beneficio medio —que lo hace superior a la cuota resultante de la division de la
plusvalia real por el capital total adelantado—, no puede tener lugar sin producir un
aumento del salario, asi como un alza en el precio de las mercancias que
constituyen el capital constante. Lo inverso se realiza en cuanto a la baja. Puesto
gue el valor total de las mercancias determina la plusvalia global y que ésta regula
el monto del beneficio medio, por lo tanto la cuota general de ganancia —sea como
norma general, sea regulando las fluctuaciones—, la ley del valor regula a su vez
los precios de produccion.

Lo que consigue la concurrencia, empezando por una esfera concreta de
produccion, es establecer una plusvalia y un precio comercial iguales partiendo de
los diversos valores individuales de las mercancias. Pero la competencia de los
capitales en las distintas esferas de produccion es la que fija el precio de
produccién, el cual nivela las cuotas de ganancia entre las distintas esferas. Para
lograr lo segundo hace falta que el régimen capitalista de produccion se halle mas
desarrollado que para realizar lo primero.

Para que mercancias de la misma esfera de produccion, de la misma clase y
aproximadamente de la misma calidad, puedan venderse por sus valores son
necesarias dos cosas:

1) Es necesario que los distintos valores individuales se nivelen en torno a un
valor social, el valor comercial a que nos hemos referido mas arriba, para lo cual
se requiere que exista una competencia entre los productores de la misma clase
de mercancias, y, ademas, que exista un mercado en el que todos ellos pongan a
la venta sus productos. Para que el precio comercial de mercancias idénticas,
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pero producidas tal vez con un matiz individual cada una de ellas, corresponda al
valor comercial, no difiera de él ni por exceso ni por defecto, es necesario que la
presién gue ejercen entre si los distintos vendedores sea lo suficientemente
grande para lanzar al mercado la masa de mercancias que reclaman las
necesidades sociales, es decir, la cantidad por la que la sociedad se halla en
condiciones de pagar el valor comercial. Si la masa de productos lanzada al
mercado excede de esta cantidad, las mercancias tendran que venderse necesa-
riamente por debajo de su valor comercial; y a la inversa, tendran que venderse
por encima de su valor comercial si la masa de productos no es lo suficientemente
grande para cubrir aquellas necesidades o, lo que tanto vale, si la presion de la
competencia entre los vendedores no es lo bastante fuerte para obligarlos a lanzar
al mercado esta masa de mercancias. Si variase el valor comercial, variarian
también las condiciones en que podria venderse la masa total de mercancias. Al
bajar el valor comercial, creceran por término medio las necesidades sociales
(que, para estos efectos, son siempre necesidades solventes), pudiendo absorber,
dentro de ciertos limites, cantidades mayores de mercancias. Al aumentar el valor
comercial, se contraeran las necesidades sociales con respecto a estas
mercancias, pudiendo ser absorbidas masas menores de ellas. Por tanto, si la
oferta y la demanda regulan el precio comercial, o mejor dicho, las oscilaciones de
los precios comerciales con respecto al valor comercial, tenemos que, por otra
parte, el valor comercial regula la proporcién entre la oferta y la demanda o es el
centro en torno al cual las fluctuaciones de la oferta y la demanda hacen variar los
precios del mercado.

Si observamos la cosa mas de cerca, vemos que las condiciones que rigen
para el valor de una mercancia determinada se reproducen aqui como condiciones
para el valor de la suma total de mercancias de una clase; la produccion capitalista
es de por si produccion de masas. Igualmente otros sistemas de produccion
menos desarrollados concentran mercancias en manos de un ndamero
relativamente reducido de comerciantes —al menos en cuanto a las mercancias
principales— y ponen en venta lo producido en pequefias masas como un producto
comun, aunque sea fruto de muchos pequefios productores; como producto comudn
de toda una rama de produccion o de un contingente mayor o menor dentro de ella.

Observaremos aqui, muy de pasada, que las 'necesidades sociales', es decir,
lo que regula el principio de la demanda, se halla esencialmente condicionado por
la relacién de las distintas clases entre si y por su respectiva posicion econémica;
es decir, en primer lugar, por la relacién existente entre la plusvalia total y el salario
y, en segundo lugar, por la relacion entre las diversas partes en que se
descompone la plusvalia (ganancia, interés, renta del suelo, impuestos, etc.); por
donde vuelve a demostrarse aqui que nada absolutamente puede explicarse por la
relacion entre la oferta y la demanda si no se expone previamente la base sobre la
gue descansa esta relacion.



194

Aunque ambos elementos, la mercancia y el dinero, son unidades de valor de
cambio y valor de uso, ya veiamos mas arriba (libro I, cap. I, 3 [pp. 15 s.]) que en
las operaciones de compra y venta estas dos funciones aparecen polarizadas en
los dos extremos, de tal modo que la mercancia (vendedor) representa el valor de
uso y el dinero (comprador) el valor de cambio. La mercancia encierra valor de
uso, satisface una necesidad social, y ello constituye precisamente uno de los
requisitos de la venta. El otro requisito es, como veiamos, que la cantidad de
trabajo contenido en la mercancia represente trabajo socialmente necesario, es
decir, que el valor individual (y lo que, bajo esta premisa, supone lo mismo: el
precio de venta) de la mercancia coincida con su valor social.?

Apliqguemos ahora el razonamiento precedente a la masa de mercancias
lanzada al mercado como producto de toda una esfera.

La manera mas facil de exponer el problema es considerar toda la masa de
mercancias de una rama de produccién como una sola mercancia y la suma de los
precios de infinidad de mercancias idénticas est4 condensada en uno solo. De este
modo, lo que hemos dicho de la mercancia aislada sera ahora aplicable
literalmente a la masa de mercancias de una determinada rama de produccién lan-
zada al mercado. La norma de que el valor individual de la mercancia debe
corresponder a su valor social aparece expresada o concretada ahora en el sentido
de que la cantidad total de mercancias encierra el tiempo social necesario para su
produccion y de que el valor de esta masa = a su valor comercial.

Supongamos ahora que la gran masa de estas mercancias se produzca
aproximadamente bajo las mismas condiciones sociales normales, de tal modo que
este valor sea al mismo tiempo el valor individual de las distintas mercancias que
forman esta masa. Si una parte relativamente pequefia se produce en condiciones
menos favorables y otra en condiciones mas beneficiosas, de tal modo que el valor
individual de una parte sea superior y el de otra parte inferior al valor medio de la
gran masa de las mercancias, pero compensandose estos dos extremos y
haciendo que el valor medio de las mercancias que en ellos figuren sea igual al
valor de las mercancias pertenecientes a la gran masa intermedia, resultara que el
valor comercial aparece determinado por el valor de las mercancias producidas en
las condiciones medias.® El valor de la masa total de mercancias es igual a la
suma real de los valores de todas las mercancias sueltas, tanto de aquellas que se
producen en las condiciones medias como de las que se producen en condiciones
superiores o inferiores a ellas. En ese caso, el valor comercial o el valor social de
la masa de mercancia —el tiempo de trabajo necesario contenido en ella— se
determina por el valor de la gran masa producida en condiciones medias.

Supongamos, por el contrario, que la cantidad total de las mercancias de que
se trate y que han sido lanzadas al mercado siga siendo la misma, pero que el
valor de las mercancias producidas en las condiciones peores no se compense
con el valor de las producidas en las condiciones mejores, de tal modo que la parte
de la masa producida en las condiciones peores constituye una magnitud relati-
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vamente importante, comparada tanto con la masa intermedia como con el otro
extremo: en este caso, es la masa producida en las condiciones peores la que
regula el valor del mercado o el valor social.

Supongamos, finalmente, que la masa de mercancias producida en condiciones
superiores a las medias supere considerablemente a la producida en peores
condiciones y constituya incluso una cantidad importante con respecto a la
producida en condiciones medias; en este caso, sera la parte producida en las
condiciones mejores la que regule el valor comercial. Prescindimos aqui del caso
de abarrotamiento del mercado, en que es siempre la parte producida en mejores
condiciones la que regula el precio comercial; pero aqui no se trata ya del precio
comercial, en cuanto es distinto del valor comercial, sino de las diversas
determinaciones del valor comercial mismo.*

En realidad, considerada la cosa en todo rigor (aunque naturalmente, en la
practica las cosas sélo se presentan de un modo aproximado y con miles de
modificaciones), en el caso | el valor comercial regulado por los valores medios de
toda la masa es igual a la suma de sus valores individuales, aunque en lo que se
refiere a las mercancias producidas en los extremos este valor se presente como
el valor medio que se les impone. Los productores situados en el extremo peor
deberan vender sus mercancias, en este caso, por debajo del valor individual,
mientras que los situados en el extremo mejor las venderan por encima de él.

En el caso Il, las masas individuales de mercancias producidas en los dos
extremos no se compensan, sino que es la masa producida en las condiciones
peores la que da la pauta. En rigor, el precio medio o el valor comercial de cada
mercancia o de cada parte alicuota de la masa total de mercancias se hallara
ahora determinada por el valor total de la masa, obtenido por la suma de los
valores de las mercancias producidas bajo las diversas condiciones, y por la parte
alicuota de este valor total correspondiente a cada mercancia. El valor comercial
asi obtenido seria superior al valor individual no sélo de las mercancias
pertenecientes al extremo mas favorable, sino también de las de la capa
intermedia; pero seguiria siendo mas bajo que el valor individual de las mercancias
producidas en el extremo mas desfavorable. Su acercamiento a éste e incluso su
fusion con él dependera por entero de la proporcién que represente dentro de la
rama de produccion de que se trate la masa de mercancias producidas en el
extremo mas favorable. Si la demanda descuella poco, sera el precio individual de
las mercancias producidas en condiciones desfavorables el que regule el precio
comercial.

Finalmente, si, como ocurre en el caso lll, la cantidad de mercancias
producidas en las condiciones mas desfavorables representa una proporcion
mayor, comparada no soélo con el otro extremo, sino con las condiciones medias, el
valor comercial descendera por debajo del valor medio. El valor medio, obtenido
mediante la adicion de las sumas de valor de los dos extremos y la del centro, es
aqui inferior al valor del centro y se acerca a él o se aleja de €l segun la proporcion
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que el extremo favorable represente. Si la demanda es floja con respecto a la
oferta, la parte favorablemente situada, por grande que sea, se abrird paso
violentamente reduciendo su precio a su valor individual. EIl valor comercial no
puede coincidir nunca con este valor individual de las mercancias producidas en
las mejores condiciones, a menos que la oferta predomine considerablemente
sobre la demanda.

Esta determinacién del valor comercial, que aqui ha sido expuesta en
abstracto, se establece en el mercado real por medio de la concurrencia entre los
compradores, a condicién de que la demanda sea precisamente lo bastante grande
para absorber la masa de mercancias a base del valor asi establecido. Con lo cual
llegamos al segundo punto:

2) Decir que la mercancia tiene valor de uso quiere decir sencillamente que
satisface alguna necesidad social, cualquiera que ella sea. Cuando tratdbamos de
mercancias aisladas, podiamos dar por supuesto que existia la necesidad de esta
determinada mercancia

—en cuyo precio iba ya implicita su cantidad—, sin preocuparnos de la
importancia que tiene por la necesidad a satisfacer. Pero esta importancia pasa a
ser un factor esencial tan pronto como aparecen, de un lado, el producto de toda
una rama de produccion y, de otro, la necesidad social. Ahora, es necesario tener
en cuenta la medida, es decir, el volumen de la necesidad social que se trata de
satisfacer.

En las consideraciones anteriores sobre el valor comercial partiamos del
supuesto de que la masa de las mercancias producidas permanecia idéntica, era
un factor dado; de que sélo cambiaba la proporcion de las partes integrantes de
esta masa, producida en condiciones distintas, y de que, por tanto, el valor
comercial de la misma masa de mercancias se regulaba de distinto modo. Supon-
gamos que esta masa constituya la cantidad normal de la oferta, prescindiendo
para estos efectos de la posibilidad de que una parte de las mercancias producidas
se retire temporalmente del mercado. Si la demanda con respecto a esta masa
sigue siendo también la normal, la mercancia se vendera por su valor comercial,
cualquiera que sea el caso de los tres investigados mas arriba que regule este
valor comercial. La masa de mercancias no satisface solamente una necesidad,
sino que la satisface en su volumen social. Si, por el contrario, la cantidad es
menor o mayor que la demanda de ella, se daran divergencias del precio comercial
con respecto al valor comercial. La primera divergencia sera la de que cuando la
cantidad sea demasiado pequefia el valor comercial se hallara siempre regulado
por la mercancia producida en las peores condiciones, mientras que cuando sea
demasiado grande lo estar& por la producida en las condiciones mejores: es decir,
gue en cualquiera de estos dos casos serd uno de los dos extremos el que
determine el valor comercial, a pesar de que, con arreglo a la simple proporcion
entre las masas producidas en condiciones distintas, debiera obtenerse otro
resultado. Si la diferencia entre la demanda y el volumen de produccion es mas
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importante todavia, el precio comercial diferira también mas considerablemente del
valor comercial en mas o en menos. La diferencia entre la cantidad de las
mercancias producidas y la cantidad a que las mercancias se venden por su valor
comercial puede, sin embargo, responder a una doble causa. Puede ocurrir, en
efecto, que varie la cantidad misma, que sea demasiado grande o demasiado
pequefa, en cuyo caso la reproduccion se operaria, por tanto, en otra escala que
la que regularia el valor comercial dado. En este caso, habra variado la oferta,
aungque la demanda seguira siendo la misma, lo que se traducird en una
superproduccion o infraproduccién relativa. Pero puede también ocurrir que la
reproduccion, es decir, la oferta, siga siendo la misma, pero que la demanda
disminuya o aumente, cosa que puede responder a diversas razones. En este
caso, aunque la magnitud absoluta de la oferta siga siendo la misma, habra
cambiado su magnitud relativa, es decir, comparada con, o medida por el volumen
de la necesidad. El efecto serd el mismo que en el primer caso, s6lo que a la
inversa. Finalmente, si se operan cambios en ambos sentidos pero en direccion
contraria 0 en la misma direccion, pero en distinta medida; en una palabra, si se
operan cambios en un doble aspecto, pero modificando la proporcién anterior entre
los dos lados, el resultado final se reducira siempre, necesariamente, a uno de los
dos casos examinados anteriormente.

La verdadera dificultad con que tropezamos al determinar en términos
generales el concepto de la oferta y la demanda es que parece reducirse a una
tautologia. Fijemonos primeramente en la oferta, en el producto que aparece en el
mercado o0 que puede suministrarse a éste. Para no entrar en detalles
completamente inutiles desde el punto de vista de esta investigacion, pensemos en
la masa de la reproduccién anual dentro de cada rama industrial concreta,
prescindiendo para ello de la mayor o menor capacidad para poseer las distintas
mercancias retiradas del mercado y acumuladas con vista al consumo del afio
siguiente, supongamos. Esta reproduccion anual expresa ante todo una
determinada cantidad, una medida o un nUumero, segun que la masa de
mercancias se mida como una masa discontinua o continua; no se trata
simplemente de valores de uso destinados a satisfacer necesidades humanas, sino
de valores de uso que se hallan en el mercado en una cantidad dada. En segundo
lugar, esa cantidad de mercancias tiene un valor comercial determinado, que se
puede expresar como un multiplo del valor comercial de la mercancia o de la
cantidad de mercancias que se tome como unidad. Entre el volumen cuantitativo
de las mercancias que se hallan en el mercado y su valor comercial no existe, por
tanto, ninguna relaciébn necesaria en el sentido de que, por ejemplo, algunas
mercancias poseen un valor especificamente alto y otras un valor especificamente
bajo de tal modo que una suma dada de valor puede expresarse en una cantidad
muy grande de unas mercancias y en una cantidad muy pequefia de otras. Entre la
cantidad de los articulos que figuran en el mercado y el valor comercial de estos
articulos sélo existe la siguiente relacion: partiendo de una base dada de
productividad del trabajo, la fabricacion de una determinada cantidad de articulos,
en cada esfera especial de produccién, exige una determinada cantidad de tiempo
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de trabajo social, aunque esta proporcioén varia completamente segun las distintas
esferas de produccion y no guarda la menor relacion interna con la utilidad de
estos articulos ni con el caracter especial de sus valores de uso. Suponiendo que
todas las demas circunstancias sean idénticas, podemos decir que si la cantidad a
de una clase de mercancia cuesta b tiempo de trabajo, la cantidad na costara nb
tiempo de trabajo. Ademas, cuando la sociedad quiera satisfacer necesidades y
producir articulos con este fin, debera pagarlos. En efecto, como en la produccién
de mercancias se da por supuesta la division del trabajo, tenemos que la sociedad
compra estos articulos invirtiendo en su produccién una parte de su tiempo de
trabajo disponible; es decir, los compra con una determinada cantidad del tiempo
de trabajo de que esta sociedad dada puede disponer. La parte de la sociedad a la
gue corresponde, segun la divisién del trabajo, invertir su trabajo en la produccién
de estos articulos concretos, debe obtener un equivalente mediante el trabajo
social representado por los articulos que satisface sus necesidades. Pero no existe
una relacién necesaria, sino una relacion puramente fortuita entre la cantidad total
del trabajo social invertido para producir un articulo destinado a la sociedad, es
decir, entre la parte alicuota de su fuerza total de trabajo que la sociedad invierte
en la produccién de este articulo, o sea, entre el volumen que la produccién de
este articulo ocupa dentro de la produccion total, de una parte, y de otra el
volumen en que la sociedad reclame satisfaccion de la necesidad que aquel
articulo concreto viene a cubrir. Cada articulo tomado aisladamente y toda
cantidad determinada de una clase de mercancia puede contener el trabajo social
necesario para su produccion y, desde este punto de vista, el valor comercial de
toda la clase representa solamente trabajo necesario. Sin embargo, cuando la
mercancia concreta de que se trata se produce en cantidad que rebasa el limite de
las necesidades sociales, se derrocha una parte del tiempo de trabajo social y la
masa de mercancias representa en el mercado, en estos casos, una cantidad
mucho menor de trabajo social que la que realmente encierra. (Sélo alli donde la
produccién se halla sujeta al control preestablecido de la sociedad, puede ésta
establecer la coordinacion necesaria entre el tiempo de trabajo social invertido en
la produccién de determinados articulos y el volumen de la necesidad social que
estos articulos vienen a satisfacer.) Estas mercancias tienen que venderse, en
consecuencia, por menos de su valor comercial, e incluso quede invendible una
parte de ellas. Por el contrario, cuando el volumen del trabajo social invertido en la
produccion de una determinada clase de mercancias sea demasiado pequefio en
relacion con el volumen de la necesidad social concreta que este producto ha de
satisfacer, el resultado es el inverso. En cambio, si el volumen del trabajo social
invertido en la produccion de un determinado articulo corresponde al volumen de la
necesidad social que se trata de satisfacer, de tal modo que la masa producida
corresponda a la medida normal de la reproduccién, si la demanda permanece
invariable, las mercancias se venderan por su valor comercial. EI cambio o venta
de las mercancias por su valor es lo racional, la ley natural que rige su equilibrio;
de ella debe partirse para explicar las divergencias; y no al revés, partiendo de las
divergencias para explicar la ley.
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Examinemos ahora el otro aspecto del problema, el que se refiere a la
demanda.

Las mercancias se venden, como medios de produccion o medios de
subsistencia —sin perjuicio de que algunas clases de mercancias puedan servir
conjuntamente para ambos fines—, para destinarse al consumo productivo o
individual. Por consiguiente, la demanda parte del productor (que aqui es
capitalista, puesto que se presupone gue los medios de produccién se convierten
en capital) del consumidor. Ambas cosas parecen dar por supuesto, por parte de la
demanda, una determinada cantidad de necesidades sociales, a la que
corresponden del otro lado determinadas cantidades de produccion social en las
distintas ramas de produccion. Para que la industria algodonera, por ejemplo,
pueda seguir desarrollando su reproduccion anual sobre la escala establecida,
necesita contar con la cantidad tradicional de algodoén y, si tenemos en cuenta la
ampliacion anual de la reproduccion con vistas a la acumulacion de capital,
llegamos a la conclusion de que, en igualdad de condiciones, necesita ademas una
cantidad adicional de materia prima. Lo mismo ocurre en lo que se refiere a los
medios de subsistencia. La clase obrera necesita contar, por lo menos, con la
misma cantidad de medios indispensables de subsistencia, aunque su distribucion
entre las diversas categorias haya podido sufrir mas o menos cambios, para poder
seguir viviendo como hasta alli; y si tenemos en cuenta el crecimiento anual de la
poblacion, necesita ademas una cantidad adicional. Y lo mismo, con
modificaciones mas o menos grandes, en lo tocante a las demas clases.

Parece, pues, que se da, en lo que a la demanda se refiere, una cierta magnitud
de algunas necesidades sociales, que requiere para su satisfaccion la existencia
de determinada cantidad de un articulo en el mercado. Pero la determinacion
cuantitativa de esta necesidad es algo absolutamente elastico y fluctuante. Su
fijeza es pura apariencia. Si los medios de subsistencia fuesen mas baratos o los
salarios en dinero mas elevados, los obreros comprarian mas articulos de
consumo y se ampliaria la “necesidad social” de esta clase de mercancias, aun
prescindiendo de los indigentes, etc., cuya “demanda” es inferior a sus mas
elementales necesidades fisicas. Por otra parte, si el algodén, por ejemplo, se
cotizase mas barato aumentaria la demanda de algodén por parte de los
capitalistas, afluiria a la industria algodonera mas capital adicional, etc. No debe
olvidarse, a este propésito, que la demanda para el consumo productivo es, con
arreglo a la premisa de que partimos aqui, la demanda del capital, encaminada
fundamentalmente a la produccién de plusvalia, por lo cual sélo produce una
determinada clase de mercancias para conseguir esta finalidad. Pero esto no
impide, por otra parte, que al presentarse en el mercado como comprador de
algododn, por ejemplo, represente la necesidad de algoddn, del mismo modo que a
quien vende esta materia prima le tiene absolutamente sin cuidado que el
comprador de algoddén lo convierta en lienzo para camisas 0 en estopa para
cartuchos o lo dedique a taparse sus oidos y los del mundo entero. Claro esta que
esto ejerce una gran influencia sobre el modo como actia de comprador. Su
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necesidad de algodén se halla modificada esencialmente por el hecho de que, en
realidad, esa apetencia no hace mas que encubrir su apetencia de lucro. Los
limites dentro de los cuales la necesidad de mercancias representa en el mercado
—la demanda— se distingue cuantitativamente de la verdadera necesidad social,
varian mucho, naturalmente, segun las diversas mercancias; me refiero a la dife-
rencia entre la cantidad de mercancias demandada y la cantidad que se
demandaria a base de otros precios en dinero de la mercancia o de otras
condiciones pecuniarias o de vida por parte de los compradores.

Nada hay mas facil de comprender que las desproporciones entre la oferta y la
demanda y la consiguiente divergencia entre los precios y los valores comerciales.
La verdadera dificultad consiste en determinar lo que debe entenderse por
coincidencia entre la oferta y la demanda.

La oferta y la demanda coinciden cuando guardan entre si una relacion tal que
la masa de mercancias de una determinada rama de produccién puede venderse
por su valor comercial, ni por mas, ni por menos. He aqui nuestra primera
comprobacion.

La segunda es: cuando las mercancias pueden venderse por su valor
comercial, la demanda y la oferta coinciden.

Cuando la demanda y la oferta coinciden, dejan de actuar; por ello
precisamente se venden las mercancias por su valor comercial. Cuando dos
fuerzas iguales actian en sentido contrario se neutralizan, no se manifiestan al
exterior; por lo tanto, los fendmenos que se produzcan en estas condiciones
deberan explicarse por causas ajenas a la intervencién de estas dos fuerzas.
Cuando la oferta y la demanda se neutralizan reciprocamente, dejan de explicar
nada, no influyen en el valor comercial ni nos ayudan en lo mas minimo a
comprender por qué el valor comercial se expresa precisamente en esta suma de
dinero, no en otra. Las verdaderas leyes internas de la produccion capitalista no
pueden explicarse, evidentemente, por el juego mutuo de la oferta y la demanda
(aun prescindiendo de un andlisis mas profundo, ajeno a este lugar, de ambas
fuerzas motrices sociales). Porque estas leyes so6lo aparecen realizadas en toda su
pureza alli donde la oferta y la demanda dejan de actuar, es decir, alli donde
coinciden. La oferta y la demanda no coinciden nunca, en realidad, o si coinciden
es de un modo casual, que, por tanto, debemos considerar cientificamente = 0,
como si tal coincidencia no existiese. Sin embargo, en economia politica se parte
de la premisa de que coinciden. ¢Por qué? Para enfocar los fendbmenos en la
forma que corresponde a las leyes que lo rigen, con arreglo a su concepto, es
decir, para enfocarlos independientemente de las apariencias relacionadas con el
juego de la oferta y la demanda; ademas, para poder descubrir y fijar, en cierto
modo, la tendencia real de su movimiento. En efecto, las desigualdades son de
naturaleza contraria y, como se suceden constantemente las unas a las otras, se
neutralizan entre si por sus corrientes opuestas, por sus mutuas contradicciones.
Por consiguiente, aunque la oferta y la demanda no coincidan en ningln caso con-
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creto, sus desigualdades se suceden de tal modo —-ya que las desviaciones
producidas en un sentido provocan otras desviaciones en sentido contrario—, que,
si enfocamos el conjunto del movimiento dentro de un periodo de tiempo mas o
menos grande, vemos que la oferta y la demanda coinciden constantemente; pero
solamente como promedio de sus variaciones anteriores y del movimiento
constante de sus contradicciones. Asi se compensan, en cuanto a la media, los
precios comerciales divergentes de los valores comerciales, a base de éstos, al
compensarse como diferencias en mas o en menos sus divergencias. Y esta
media, no tiene, ni mucho menos, una simple importancia teérica, sino que tiene
una gran importancia practica para el capital, cuyas inversiones se calculan
teniendo en cuenta las fluctuaciones y compensaciones en un periodo de tiempo
mas 0 menos concreto.

Por tanto, la relacion entre la oferta y la demanda explica, de una parte, las
divergencias de los precios comerciales con respecto a los valores comerciales vy,
de otra parte, la tendencia a superar estas divergencias, es decir, a superar los
efectos de la propia relacién entre la oferta y la demanda. (Las excepciones de
mercancias que tienen un precio sin tener un valor no hay por qué considerarlas
aqui.) La oferta y la demanda pueden anular de muy distintas formas los efectos
producidos por su desigualdad. Si, por ejemplo, disminuye la demanda y con ella el
precio comercial, esto puede traer como consecuencia la retirada de capital, con la
consiguiente baja de la oferta. Pero puede conducir también al descenso del propio
valor comercial por medio de inventos que acorten, que reduzcan el tiempo de
trabajo necesario, compensandose de este modo con el precio comercial. Y a la
inversa: si aumenta la demanda y con ella el precio comercial por encima del valor
comercial, esto puede traer como consecuencia el que afluya a la rama de
produccion de que se trate demasiado capital y el que la produccion aumente en
tales proporciones, que el precio comercial descienda por debajo del valor
comercial; y puede también traducirse en un aumento del precio que repercuta
sobre la demanda, haciéndola descender. Puede conducir también, en tal o cual
rama de produccion, al aumento del propio valor comercial durante un periodo mas
0 menos largo, al hacer que una parte de los productos demandados se produzcan
durante este periodo en peores condiciones.

Si la demanda y la oferta determinan el precio comercial, éste, y en un analisis
ulterior el valor comercial, determinan a su vez la oferta y la demanda. Esto es
evidente en lo que a la demanda se refiere, ya que ésta se mueve en sentido
inverso al precio, aumentando cuando éste disminuye, y viceversa. Pero lo mismo
ocurre con respecto a la oferta, pues los precios de los medios de produccion que
entran en la mercancia ofrecida en el mercado determinan la demanda de estos
medios de produccion y, por tanto, determinan también la demanda de las
mercancias cuya oferta incluye la demanda de aquellos medios de produccion. Los
precios del algodén son un factor determinante para la oferta de géneros de
algodon.
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A esta confusion —determinacion de los precios por la oferta y la demanda vy, al
mismo tiempo, determinacion de la oferta y la demanda por los precios— hay que
afiadir que la demanda determina la oferta y ésta, a su vez, la demanda o, lo que
es lo mismo, que la produccion determina el mercado, a la par que el mercado
determina la produccién.®

Hasta el economista corriente (véase nota) comprende que, sin necesidad de
gue cambien la oferta o la demanda por efecto de circunstancias externas, puede
cambiar la relacion entre ambas, al cambiar el valor comercial de las mercancias.
Hasta ese mismo economista se ve obligado a reconocer que, cualquiera que sea
el valor comercial, la oferta y la demanda tienen necesariamente que nivelarse
para obtener el valor comercial. Es decir, que no es la relacion entre la oferta y la
demanda la que explica el valor comercial, sino, por el contrario, éste el que
explica las fluctuaciones entre la oferta y la demanda. El autor de las observations
prosigue, después del pasaje citado en la nota: “sin emb